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AGENDA

SOLAR QUALITY
SUMMIT EUROPE

23 - 24 enero
www.solar-quality-summit.com/
l.manso@solarpowereurope.org

EMOBILITY WORLD
CONGRESS

13 - 15 febrero

Feria de Valencia, Valencia
www.emobilityworldcongress.com/
info@emobilityworldcongress.com

'3
ENERXETIKA
11-13 abril
Feira Internacional de Galicia ABANCA,
Silleda
www.enerxetika.com/
enerxetika@feiragalicia.com

WHY H2

22 - 24 mayo

Fira Alacant, Alicante
whyh2feriadehidrogeno.es/
eventos@whyh2feriadehidrogeno.com

RENMAD HIDROGENO

24 -25 enero

Espacio Aura, Zaragoza
renmad.com/hidrogeno/
cintia.hernandez@ata.email

EHEC (EUROPEAN
HYDROGEN ENERGY
CONFERENCE)

6-8marzo

Bilbao Exhibition Center, Bilbao
ehec.info/
ehec2024@viajeseci.es

MIDDLE EAST ENERGY
16 - 18 abril

Dubéi, Emiratos Arabes Unidos
www.middleeast-energy.com/en/home.
html

info@midd|eeast-energy.com

N=T Z=ROZ2T=CH

5-6junio

Recinto ferial La Farga, Barcelona
netzero-tech.com/
info@netzero-tech.com

WINDENERGY
HAMBURG

24 - 27 septiembre

Hamburgo, Alemania
www.windenergyhamburg.com/en/
alina.haist@hamburg-messe.de

Il CUMBRE
DE ALMACENAMIENTO
E HIDROGENO

28 -29 febrero
Madrid, Espafia
www.unef.es/es/
eventos@unef.es

RENMAD
ALMACENAMIENTO

12 - 13 marzo

TBC, Toledo
renmad.com/almacenamiento/solicita-
el-folleto/
sheetal.shamdasani@ata.email

INTERSOLAR EUROPE
19-21junio

Munich, Alemania
www.intersolar.de/home
www.intersolar.de/tl/contact

EXPOFIMER

25 - 26 septiembre

Feria de Zaragoza, Zaragoza
www.feriazaragoza.es/expofimer
www.feriazaragoza.es/expofimer/
comunicacion/contacto

| CONGRESO NACIONAL
DE HIDROGENO VERDE
7-9febrero

Huelva, Espafia
congresohidrogenoverde.com/index.
php/es/
info@congresohidrogenoverde.com

K.EY THE ENERGY
TRANSITION EXPO

28 febrero - 1 marzo

Rimini, Italia
en.key-expo.com/
fabiomatteo.rocco@iegexpo.it

HANNOVER MESSE

22 - 26 abril

Hannover, Alemania
www.hannovermesse.de/en/
www.hannovermesse.de/en/about-us/
contact-us/

THE SMARTER SOUTH
AMERICA

27 -29 agosto

Expo Center Norte, Sao Paulo, Brasil
www.thesmartere.com.br/home
spain@thesmartere.com
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PANORAMA

El principio del fin de los combustibles fosiles

A punto de dar por finalizado este 2023, todavia
resuenan en el sector energético los ecos de la
reciente COP28 celebrada en Emiratos Arabes
Unidos (EAU). Una cumbre polémica, marcada
-en primer lugar- por su celebracién en unas de
las potencias petroleras y gasistas del planeta
(también lo sera la COP29 de Azerbaiyan en 2024)
y, en segundo lugar, por un acuerdo final para la
eliminacién de los combustibles fésiles que ha
resultado para muchos muy poco ambicioso, a
pesar de determinar el principio del fin de estos
combustibles. También polémico ha sido el papel
que ha de jugar la energia nuclear en esta transi-
cion energética, una tecnologia que sale reforza-
da al consolidar su “papel clave” para mantener
al alcance un limite de 1,5°C en el aumento de la
temperatura para 2050.

En las paginas de esta Ultima edicion del afio
de la revista Energética encontraran un detallado
analisis del evento celebrado en EAU de la mano
de las principales asociaciones sectoriales de
nuestro pais, asi como algunas de las empresas

EN PORTADA

C/Méndez Alvaro 203 C.
28045, Madrid
aikosolar.com/es/
marketing@aikosolar.com

ficlencid ;
enE c aftersales@aikosolar.com

wsdulo BT

mds destacadas del mercado. Todas ellas coinci-
den en resaltar que, al margen de lo ya comentado
de los combustibles fésiles, el compromiso de los
paises reunidos en la COP28 para el fomento de
las renovables y la descarbonizacion es total. Asi
lo demuestra el objetivo de triplicar la potencia
renovable de aqui a 2030. Para esa misma fecha,
el comunicado final emitido en la COP habla de
alcanzar los 11.000 GW a nivel mundial de nuevas
renovables, toda una apuesta por un futuro reno-
vable que nadie pone ya en duda.

Todo ello, por cierto, va en sintonia con nues-
tro Plan Nacional Integrado de Energia y Clima
(PNIEC), cuyos objetivos fijan un 81% de electrici-
dad renovable y un 48% de la energfa para el afio
2030. Un plan que recientemente ha sido evalua-
do por la propia Comision Europea, que ha revisa-
do todas las planificaciones de este tipo enviadas
por los paises miembros de la UE. ;Y qué dice Bru-
selas en relacién al PNIEC espafiol? Las ‘buenas
notas’ se refieren precisamente a esa ambicién en
la fijacién de los objetivos en renovables, asi como

AIKO ENERGY SPAIN

AIKO es un fabricante de referencia a
nivel global en tecnologia de energias
renovables, centrado en 1&D. Ofrece a
sus clientes células solares, médulos
ABC (todos los contactos traseros)

y soluciones adaptadas a distintos
escenarios. Con la misién de “po-
tenciar la transformacién hacia una
era libre de carbono”, AIKO contintia

buscando innovacién extremay tec-
nologia de vanguardia. La compafiia
ha alcanzado 110 GW de envios acu-
mulados de células, cuenta con mas
de 17.000 empleados a nivel global y
1.061 unidades patentes otorgadas.
AIKO ha liderado la I+D de la
tecnologfa PERC tubular para la era
P-Typey lidera la I+D de la tecnologfa

ala seguridad de suministro, la eficiencia energéti-
ca en la renovacion de edificios, la produccion de
gases renovables, el almacenamiento y la adapta-
cién al cambio climético; pero también hay sitio
para un tirén de orejas por parte de la Comision
al Gobierno espafiol, al que pide mas informacion
sobre cdmo movilizar las inversiones necesarias
para ejecutar esa hoja de ruta. En concreto, Bru-
selas sostiene que “el borrador del PNIEC actua-
lizado incluye una evaluacién de las necesidades
deinversion paraimplementar politicas y medidas
planificadas. Sin embargo, falta informacion sobre
coémo movilizar las inversiones privadas”, segin
indica el documento hecho publico hace solo
unos dias. Al mismo tiempo, y ya a nivel general,
desde la Comision Europea constatan que “existe
una clara necesidad de realizar esfuerzos adicio-
nales” en el conjunto de los Veintisiete, a los que
ha puesto deberes: los paises miembros tendran
que entregar en junio de 2024 sus planes finales
actualizados incluyendo las recomendaciones he-
chas ahora por la Comisién.

de celdas ABC en la era N-Type,
logrando un desarrollo sincronizado
de procesos y tecnologias, facilitando
transiciones rapidas a la produc-
cion en masa desde el laboratorio.
Ademés, la compafiia ha establecido
asociaciones con proveedores lideres
y todos los equipos principales estan
hechos a medida.
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EN PORTADA

AIKO: innovacion extrema y tecnologia
fotovoltaica de vanguardia

AIKO es un fabricante de referencia a nivel global en tecnologia de energias renovables,
centrado en I&D. Ofrece a sus clientes células solares, médulos ABC (todos los contactos
traseros) y soluciones adaptadas a distintos escenarios. Con la mision de “potenciar la
transformacion hacia una era libre de carbono’, AIKO continua buscando innovacion extrema'y
tecnologia de vanguardia. La compania ha alcanzado 110 GW de envios acumulados de células,

cuenta con mas de 17.000 empleados a nivel global y 1.061 unidades patentes otorgadas.

Equipo de investigacion y desarrollo propio
AIKO ha liderado la 1+D de la tecnologia
PERC tubular para la era P-Type y lidera la
I+D de la tecnologia de celdas ABC en la era
N-Type, logrando un desarrollo sincronizado
de procesos y tecnologias, facilitando transi-
ciones rapidas a la produccion en masa des-
de el laboratorio. Ademas, la compafiia ha
establecido asociaciones con proveedores
lideres y todos los equipos principales estan
hechos a medida.

Fabrica inteligente con produccion flexible
AIKO integra tecnologia de proceso/fabrica-
cién con Internet industrial, loT e 1A, mante-
niendo una produccién per cépita lider en la
industria.
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Los médulos mono vidrio tipo-n ABC (All
Back Contact) de Aiko ofrecen una eficiencia
de conversion del 24% —lo que supone la
mas alta del mundo— junto con una tasa de
degradacion extremadamente baja. Propor-
cionan asf una potencia de salida de hasta
620 W desde sus modulos de 72 celdas.

Estos mddulos solares emplean la inno-
vadora tecnologia ABC (All Back Contact)
N-type. Al tener todos los contactos traseros
se eliminan las pérdidas de sombreado y re-
flexion. Ademas, la tecnologia permite una
eficiencia sin precedentes. Los productos de
AIKO estan respaldados por una garantia de
rendimiento de 30 afios y una garantia de
producto de 15 afios. Ademés, estos modu-
los también alcanzan un coeficiente de tem-

peratura de -0.26%/°C, claramente superior
al de otras marcas.

Segun Cris Lu, director de Gestién de Pro-
ducto de AIKO, “el alto rendimiento y aspec-
to limpio de nuestros médulos los hacen
especialmente atractivos para aplicaciones
residenciales y comerciales de alta gama”.

Recientemente, los mddulos monofa-
ciales de AIKO han conseguido el primer
puesto por su rendimiento en el Ultimo
ranking de PV Magazine de noviembre, lo
que confirma el elevado rendimiento de sus
maddulos.

Ademas, gracias a una aparencia estética-
mente moderna y completemente negra,
estos médulos han sido galardonados con el
Red Dot Award 2023 @
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se utilizard completamente para alimentar la carga conectada.
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ACTUALIDAD

NACIONAL RENOVABLES

Las renovables baten record y generan mas de la
mitad de toda la electricidad en Espana en 2023

Las energias renovables podrian
cerrar 2023 con una aportacion al
mix de generacién nacional supe-
rior al 50% (50,8%), registrando asf
un méximo histérico de produc-
cion (mas de 135.000 GWh). Asi
se desprende de las estimaciones
de Red Eléctrica que, como cada
ejercicio, adelanta las principales
magnitudes del sistema que se
elaboran a partir de datos prelimi-
nares a 14 de diciembre.

En el cdmputo renovable, en
2023 ha sido especialmente
significativa la aportaciéon de
la edlica y la solar fotovoltaica.
Segln las estimaciones, ambas
tecnologias van a cerrar otro afio
excepcional ya que se prevé que
superen sus maximos tanto de
produccion como de participa-
cién en el mix nacional.

La edlica ostentaria el liderazgo
de la estructura de generacién,
anotando una cuota de casi el
24% y un registro cercano a los
63.700 GWh. Por su parte, la fo-
tovoltaica se situaria en el cuar-
to lugar del mix con un 14% y su

producciéon superaria los 37.000
GWh, casi un 34% mas que en el
ejercicio de 2022.

Los primeros puestos de la es-
tructura de generacion los com-
pletarian la nuclear - en segunda
posicion con un 20% -y el ciclo
combinado - tercera en el ran-
king con un 17%-, tecnologias
que experimentan un descenso
en su produccién en 2023. En
quinta posicién se situarfa la hi-
draulica (9,5% del mix) que, gra-
cias al incremento de las preci-

pitaciones, alcanzaria los 25.500
GWh. Se trata de una cifra supe-
rior a la anotada en 2022 ya que
fue un afio especialmente seco,
circunstancia que conllevé a la
minima produccién hidrdulica
desde que se tienen registros.
Gracias al aporte renovable,
este ejercicio culminard como
el de menores emisiones de
CO, equivalente derivadas de la
produccion de electricidad. Las
previsiones apuntan a una cifra
inferior a 32 millones de tCO,

equivalente, lo que supondria
un descenso por encima del 28%
respecto a 2022. Este dato su-
pondria que la produccién libre
de emisiones alcanza el 72% de
toda la generacién.

En 2023, el concepto “récord”
ha estado ligado a las energias
renovables de manera perma-
nente, porque han batido todas
sus marcas. En este sentido, y te-
niendo en cuenta los registros de
Red Eléctrica, enero fue el mes
mas renovable de la historia, en
el que mas GWh de origen reno-
vable se produjeron, hasta un to-
tal de 13.542 GWh.

Por su parte, la demanda de
energia eléctrica experimentaria
un descenso del 2,1% en este
2023 respecto al afio pasado,
una vez tenidos en cuenta los
efectos de la laboralidad vy las
temperaturas. En términos bru-
tos, la demanda podria situar-
se en el entorno de los 244.000
GWh, un 2,6% menos que en el
2022, segln los datos prelimina-
res de Red Eléctrica.

Alter Enersun desarrolla 1000 MW fotovoltaicos y eolicos para
suministrar a la red y a los proyectos de hidrogeno de Huelva

Alter Enersun ha alcanzado
acuerdos de suelo para el desa-
rrollo de cuatro plantas de pro-
duccién de energia renovable
de 1.000 MW mediante tecnolo-
gia fotovoltaicay edlica.

El proyecto Huelva La Luz se
encuentra en construccion y
estd formado por un conjunto
de ocho plantas fotovoltaicas
(Luz 1, 1, 1, 1V, V, VIV y VI, si-
tuadas en Huelva, concretamen-
te en el paraje La Carrascosa. El
proyecto se terminaré en el pri-
mer trimestre de 2024 y tendra
una potencia de 263 MWp y una
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produccién estimada de 537
GWh al afio que equivale a la
energia consumida por 154.000
hogares.

Huelva La Luz supone una in-
version de 160 millones de euros.
Generaré entre 450y 500 empleos
durante su construccion y 20 em-

pleos en explotacion. Ademas, lo-
grara ahorrar un total de 507.000
toneladas de CO, cada afio, com-
parado con carbén convencional.
El proyecto Huelva La Luz entrara
en operacion en julio de 2024.
Durante la fase de construccién
y explotacién, ambos proyectos
generaran un importante impac-
to en la base fiscal de la ciudad
de Huelva a la que contribuiran
mediante la tasa de licencia de
obras y la prestacion patrimo-
nial, el impuesto sobre bienes
inmuebles (IBI) y el impuesto de
actividades econdmicas (IAE).
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Fcepse

'DEVELOPING THE LARGEST GREEN METHANOL PLAYT W cee

Cepsay C2X
desarrollaran la mayor
planta de metanol
verde de Europa

Cepsa y C2X anuncian su
plan conjunto de desarrollar
una planta de metanol verde
en el puerto de Huelva.

El metanol verde se pro-
duce a partir de hidrégeno
verde y carbono de origen
no fésil capturado de la at-
mésfera o generado a partir
de residuos agricolas y fores-
tales, y puede reemplazar al
metanol convencional, per-
mitiendo asf reducir las emi-
siones de CO, de sectores
como el transporte maritimo
de larga distancia u otras in-
dustrias como la quimicay la
de produccién de plasticos.

El objetivo del proyecto es
alcanzar una capacidad de
produccion anual estima-
da de 300.000 toneladas de
metanol verde, lo que segln
calcula Cepsa podra evitar la
emision de hasta 1 millén de
toneladas de emisiones de
CO,. La planta podra alcan-
zar una produccion maxima
de 380.000 toneladas y se
espera que la decisién final

de inversién, que supondria
hasta 1000 millones de eu-
ros, se tome en 2025.

Si se aprueba, este proyec-
to podra crear 2500 puestos
de trabajo directos e indi-
rectos. Ademds, esta nueva
instalacion impulsa el Valle
Andaluz del Hidrégeno Ver-
de que Cepsa y sus socios
estdn desarrollando con la
ambicion de alcanzar una
capacidad de produccién de
hidrégeno verde de 2GW en
2030. Parte de este hidroge-
no verde servira para alimen-
tar la nueva planta de meta-
nol verde.

Para 2050, la demanda de
metanol en el mundo podria
triplicarse  hasta
unos 300 millones de tone-
ladas anuales, la mayoria
de ellas de metanol verdel.
Es necesario un cambio ra-
dical para aumentar la ca-
pacidad de produccion de
metanol no fosil y satisfacer
la demanda que ya se esta
creando.

alcanzar

Espana necesita una inversion
de 2 billones de euros para
cumplir con el objetivo de cero
emisiones netas en 2050

Bain & Company
ha elaborado un
estudio que ana-
liza
de nuestro pais
en la reduccion
de emisiones de
gases de efecto
invernadero y
los retos que en-
frenta para alcanzar sus metas
medioambientales. Segin la
consultora, seria necesaria una
inversién publico-privada de 2
billones de euros para que Es-
pafia cumpla con el objetivo de
cero emisiones netas marcado
para 2050.

En aras de evitar una emergen-
cia climética, nuestro pais ha lo-
grado reducir sus emisiones de
CO,enun4,1%anual desde la en-
trada en vigor del Acuerdo de Pa-
ris en 2016. El cierre de centrales
de carbony el desarrollo de insta-
laciones de energias renovables
-una préactica en la que Espafia se
mantiene entre los paises lideres
de la Unién Europea desde 2019-
, han sido factores determinantes
en este sentido.

A pesar de estos esfuerzos,
Bain & Company considera que
Espafia esta lejos de alcanzar el
objetivo del 55% de reduccion
de emisiones netas establecido
en la COP21 para 2030. Segin las
proyecciones, nuestro pais solo
lograria en esa fecha una reduc-
cion del 32% respecto a las emi-
siones de 1990.

Espafia -al igual que el resto
de la UE- tiene un objetivo de
cero emisiones netas para 2050.
Las estimaciones de la consul-
tora indican que, sin una mayor
ambicion, nuestro pais llegaria a
2050 con aproximadamente 100
millones de toneladas equiva-
lentes de CO, (Mt CO,e). Esto su-

los avances

pondria una reduccién del 60%
de emisiones respecto a 1990,
por lo que se quedaria un 40%
por debajo del objetivo.

De las 267 Mt CO,e de emisio-
nes brutas producidas en Espa-
fia en 2021, aproximadamente
una cuarta parte correspondié a
particulares. Asimismo, solo 288
compafifas espafiolas, responsa-
bles del 14% de las emisiones de
empresas, se fijaron objetivos de
reduccion de emisiones basados
en la iniciativa SBT (science-ba-
sed targets) en ese ejercicio.

Los objetivos climaticos de Es-
pafia exigen un gran compromi-
so por parte de la administracion
publica, el sector privado y toda
la sociedad. Este compromiso
pasa por aumentar la potencia
renovable instalada hasta el
100% en 2050 (actualmente es
del 59%) y por reducir la impor-
tacién energética hasta el 13%
(71% en 2020).

Asimismo, mientras el Estado
debe abordar una electrificacién
de sus carreteras, los sectores de
la aviacion y el transporte ma-
ritimo deben apostar por com-
bustibles bajos en carbono. En
cuanto a los procesos industria-
les, el biogas, el biometano y el
hidrégeno bajo en carbono po-
drian utilizarse para reducir las
emisiones en un 5%. También se
deberfan reducir las emisiones
y el consumo de energia en la
construccion de viviendas.
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El proyecto BOOST despliega en La Palma el mayor
sistema de energia solar flotante offshore de Europa

El prototipo de planta de
energia solar fotovoltai-
ca flotante del proyecto
BOOST (Llevando el sol de
las aguas ocednicas al mer-
cado global, por sus siglas
en inglés) ha sido presen-
tado este jueves en aguas
del puerto de Tazacorte, al
oeste de la isla de La Pal-
ma, por los miembros del
consorcio que lideran el
proyecto.

BOOST representa un
paso fundamental en la
transicién hacia la soste-
nibilidad energética. “Este
proyecto es crucial para avanzar
en la penetracion de energias
renovables en el archipiélago, la
inversion en avances cientificos
que permitan poner en marcha
proyectos innovadores es pri-
mordial para avanzar en la tran-
sicion hacia el modelo de sos-
tenibilidad que buscamos para
Canarias”, afirmé Mariano H.
Zapata, consejero de Transicion
Ecoldgica y Energia del Gobier-
no de Canarias. De hecho, esta
plataforma tiene ventajas como
la ausencia de ruido, reduce el

impacto visual y es muy barata
de producir.

Concretamente, la plataforma
genera alrededor de 440.000 kWh
al afio, casi medio GWh al afio, lo
que podria suponer que “100 fa-
milias tuvieran electricidad gratis
durante todo el afio, llegando
incluso a recargar su coche eléc-
trico con tan solo una plataforma
como esta”, aclaré el consejero de
Industria y Energia del cabildo in-
sular, Fernando Gonzélez.

Segln el directorde la PLOCAN,
Joaquin Hernéndez, el proyecto

BOOST en Canarias simboliza
“un avance significativo hacia el
uso sostenible de nuestros recur-
sos marinosy maritimos, demos-
trando cémo la innovacién vy la
colaboracion pueden ofrecer so-
luciones eficaces a retos globa-
les como el cambio climaticoy la
transformacién energética®. En
su opinién, esto es solo el princi-
pio de lo que se podria exportar
a otras islas o fuera, ademas de
ser un ejemplo y oportunidad de
desarrollo tecnolégico para la
islay para Canarias.

Este prototipo es el més
desarrollado  tecnoldgica-
mentey un ejemplo decémo
podemos usar los recursos
solares ilimitados del mar.
“El funcionamiento satisfac-
torio de la soluciéon de mem-
brana especial implementa-
do que soporta temporales
y olas de varios metros de
altura en estas aguas allana-
ra el camino para un sumi-
nistro abundante de energia
renovable asequible®, sefiald
Borge Bjorneklett, conseje-
ro delegado y fundador de
Ocean Sun.

El proyecto europeo BOOST
cuenta con socios estratégicos en
el Reino Unido, Francia, Noruega
y Espafia. En representacién del
consorcio europeo, coordinado
por la compafiia noruega Ocean
Sun, forman parte socios clave
como la consultora francesa In-
nosea o Fred Olsen Renewables,
la cual opera actualmente par-
ques eblicos en Escocia, Noruega
y Suecia. Concretamente en Ca-
narias, el consorcio cuenta con la
PLOCAN y el Instituto Tecnologico
de Canarias (ITC).

Towa International firma un PPA con Axpo

Towa International ha firmado
con Axpo un PPA que le permitira
consumir la energfa procedente
100% de fuentes renovables ge-
nerada en varias plantas solares
que forman parte de la actual car-
tera fotovoltaica que Axpo gestio-
na en Espafia. Este acuerdo ha
contado con la participacion de
Magnus Commodities, partner
clave en la negociacion.

El consumo anual estimado
de energia para este PPA per-
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mitird a Towa International cu-
brir el 70% del consumo de su
sede central, planta de produc-
cién y centro de 1+D, ubicados
en Martorelles (Barcelona) con
energia renovable. Este acuer-
do sumado al resto de acuer-
dos de Towa International, la
ampliacién durante el 2023 de
su instalacion de placas foto-
voltaicas en su sede central,
planta de produccién y centro
de I+D, y el resto de las inicia-

tivas internas de la compafiia
farmacéutica, garantizan que
el 100% de su energia proviene
de fuentes renovables.

Con esta accion sumada a las
ya realizadas durante los Ulti-
mos tres afios, Towa consolida
su compromiso por el cuidado
del planeta, que es parte de
una hoja de ruta hacia la total
neutralidad climatica. El pasa-
do mes de octubre la compafiia
anuncié el cumplimento del

50% de disminucion de sus emi-
siones propias, 7 afios antes de
lo marcado en su hoja de ruta,
en el 2023 en lugar del 2030.

Esta accién por parte de la
compafiia farmacéutica, Unica
compafiia de genéricos japo-
nesa que opera de manera
directa en Europa, América y
Asfa, forma parte de su hoja
de ruta hacia la neutralidad cli-
maticay su fuerte compromiso
por la sostenibilidad.
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Consigue ideas brillantes
para tu instalacion solar

Conversion

+ Potencia de salida de 1600/1800/2000 VA
« 4 entradas, 4 MPPT
« Eficiencia méaxima CEC del 96,7 %

Almacenamiento

+ Conexion CA'y conexion CC

* Monofasico y trifasico

« Eficiencia maxima del 97,6 %

* Clase de rendimiento de 3 kW-12 kW
» Ratio CC/CA de hasta el 150 %

B .

El 2.° proveedor mundial de microinversores en términos de envios en 2022

Fuente: S&P Global
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Edison Next desarrolla en
Andalucia el primer PPA
fotovoltaico de autoconsumo
para una comunidad de regantes

Edison Next, empresa de servi-
cios energéticos y filial del grupo
energético EDISON y del gigante
francés EDF, ha sido la elegida
por la Comunidad de Regantes
de Villafranca de Cérdoba (Anda-
lucia) para avanzar en su estrate-
gia de autoconsumo. Para llevar
a cabo la instalacion, Edison
Next ha contado con la ayuda de
la empresa especialista en ejecu-
cién de instalaciones eléctricas y
autoconsumo fotovoltaico, Elm-
ya Instalaciones. De esta manera,
se apostard por la energia soste-
nible del futuroy porel ahorro en
costes operativos.

La iniciativa surge con el objeti-
vo de buscar fuentes de energia
maés limpias y sostenibles, que
aumenten la eficiencia e inde-
pendencia energética de la co-
munidady que, ademas, ahorren
en la factura energética cada vez
mayor de los cultivos de regadio.

Cuando se finalice, la instala-
cién contara con 1.188 mddulos
fotovoltaicos de alta eficiencia,
para cuya instalacion habran
utilizado tres inversores trifasi-
cos, ademas de un autotransfor-
mador para poder suministrar la
energia a la misma tensién que
la Comunidad la consume. La
estructura fija hincada, inclina-
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da a 30 grados y configurada
en un disefio de dos filas de 27
mddulos, ha sido disefiada con
la ayuda de Elmya Instalaciones
para maximizar la captacion
de luz solar y la produccién de
energia sostenible. Como resul-
tado, la potencia de la instala-
cion fotovoltaica llegard a los
653,4 kWp.

Este proyecto de PPA en auto-
consumo permitird a la Comuni-
dad de Regantes de Villafranca
de Cérdoba, sin ningun tipo de
inversion, aprovechar la ener-
gia generada para alimentar sus
bombeos, lo que se traducira en
un ahorro significativo en costes
de energiay una reduccién con-
siderable en la huella de carbo-
no. Ademas, contribuira a la con-
servacion del medio ambiente al
reducir las emisiones de gases
invernadero.

Con este tipo de iniciativas
energéticas como el de instala-
cién fotovoltaica de autoconsu-
mo con PPA para la Comunidad
de Regantes de Villafranca de
Cérdoba, asociada a Feragua,
son un ejemplo de como la
unién de innovacion y sostenibi-
lidad en el sector primario supo-
ne beneficios tanto econdémicos
como medioambientales.

Verbund Green Power

lberia pone en marcha
el parque edlico
Ayamonte de 35 MW

Verbund Green Power Iberia,
filial espafiola de la principal
utility austriaca, ha puesto
en marcha el parque edlico
Ayamonte, de 34,8 MW de
capacidad, ubicado en la
provincia de Huelva.

El parque, con seis turbinas
suministradas por Gene-
ral Electric, producird unos
78,400 MWh de energia lim-
pia cada afio. Asi, evitara la
emisiéon a la atmdsfera de
mas de 58,000 toneladas de
CO, al afio.

Con esta puesta en marcha,
la capacidad de energia re-
novable que Verbund Green
Power Iberia tiene en opera-
cién en Espafia asciende a
630 MW, unos 380 MW de po-
tencia edlica y otros 250 MW
de potencia solar fotovoltai-
ca. Por otro lado, la empresa
tiene actualmente proyectos
en construccién que suman
95 MW, asi como una amplia
cartera de plantas de energia
renovable que estan en un es-
tado avanzado de desarrollo.

Ayamonte es el segundo
parque edlico que Verbund
pone en marcha este afio,

tras la energizacion del par-
que de Loma de los Pinos
(39 MW) en julio de 2023.Asi,
Verbund Green Power Iberia
reforz6  considerablemente
su apuesta por el mercado
eblico espafiol este afio con
la adquisicion de una cartera
de activos edlicos que su-
man 257 MW a EDPR en julio.

Desde su entrada al merca-
do espafiol en 2021, Verbund
ha afianzado su posicién en
la peninsula ibérica como
empresa de generacién de
energia eléctrica. Los proyec-
tos de Verbund Green Power
Iberia estan distribuidos por
todo el territorio nacional.
Se ubican en Andalucia,
Aragoén, Asturias, Cantabria,
Castilla-La Mancha, Castillay
Ledn, Catalufia, Extremadu-
ra, Madrid y Murcia.

La estrategia 2030 del Gru-
po Verbund prevé un impor-
tante crecimiento en energia
fotovoltaicay edlica en Euro-
pa, con el objetivo de cubrir
entre el 20% y el 25% de su
generacion total con energia
fotovoltaica y edlica terrestre
para finales de esta década.
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La Cumbre del Clima finaliza con el compromiso
de dejar atras los combustibles fosiles

La Cumbre del Clima se cerré
tras una prérroga para las ne-
gociaciones que culmind en un
acuerdo por unanimidad entre
los 198 paises que acudieron a

Dubai. El pacto pide a los paises

un “esfuerzo global” y “transitar

lejos de los combustibles fésiles”.

Ademés de ese compromiso de
avanzar hacia una “transicion”
justa, también acordaron:

«  “Dejar atras” el petréleo, el
gasy el carbén.

+ Reducir las emisiones de
efecto invernadero que favo-
recen la crisis climatica.

« Limitar el calentamiento glo-
bal a un maximo de 1,5 gra-
dos con un recorte profundo
y répido de esas emisiones
de gases.

«  Desaparicién “lo antes posi-
ble” de las subvenciones a
los combustibles fésiles que
no sirvan para combatir la
pobreza energética o facilitar

la transicion justa.

Como alternativas, se aboga
por soluciones como la tecno-
logia de captura y almacena-
miento de carbono, las energias
renovables y la nuclear, y los
,combustibles de transicion®.

Este acuerdo llegd después
de un dia y una noche de nego-
ciaciones entre los paises que
proponian el abandono de los
combustibles fésiles, y los paises,
en su mayorfa petroleros, que se
oponfan a dicha propuesta. Al
final, se ha descartado el “aban-
dono”y la “reduccién progresiva”
de estos combustibles, y han ter-
minado por defender una “transi-
cién lejos” de las energfas fosiles.

En la COP28 estuvo presen-
te Teresa Ribera, ministra para
la Transicién Ecoldgica, quien
ha dicho que lo més relevante
es que “la ciencia y el objetivo
de 1,5°C estan en el centro del
acuerdo”. “Necesitamos enviar

un mensaje fuerte y claro sobre
la necesidad de trabajar en mu-
chos campos diferentes, pero
especialmente para acelerar la
accién en la transicion energéti-

cay el acceso a la energia para
todos”, ha explicado.

Por su parte, desde asociacio-
nes como Greenpeace afirman
que este acuerdo puede marcar
el inicio del fin de los combusti-
bles fésiles, pero piden llevar a la
practica todo lo pactado y acele-
rar de forma sostenible las solu-
ciones realmente disponibles.

Pedro Zorrilla Miras, represen-
tante espafiol de la delegacion
de Greenpeace en la COP28,
declaré que “Espafia, la Unién
Europea y el resto de paises del
norte global deben hacer una
transicion justa hacia las reno-
vables, la eficiencia y la suficien-
cia, y no solo dejar de financiar
la industria fésil, sino introducir
nuevos impuestos a este sector,
y aportar la financiaciéon que
necesiten los paises del sur glo-
bal para que puedan afrontar la
transicion justa que necesitan y
merecen”.

La Comision Europea publica el nuevo listado
de los proyectos clave para la transicion energetica

La Comisién Europea publicé el
pasado 28 de noviembre la sexta
edicién de los Proyectos de Inte-
rés Comun (PIC) y los Proyectos
de interés Mutuo (PIM), que reci-
birdn apoyo financiero por parte
de la Union Europea.

Este nuevo listado incluye 166
proyectos, en los que mas de la
mitad (85) son proyectos dedica-
dos a electricidad, energia edlica
marina, y de redes inteligentes,
y se espera que muchos de ellos
entre en funcionamiento antes de
2030. Ademas, en esta edicion es
la primera en la que se incluyen
proyectos de hidrégeno y elec-
trolizadores, que desempefiaran
un papel importante a la hora de
permitir laintegracion del sistema

energético v la descarbonizacion
de la industria de la UE. La lista
también incluye 14 proyectos de
redes de CO, para crear un merca-
do para la capturay el almacena-
miento de carbono.

Estos proyectos seleccionados

consisten en infraestructuras

energéticas transfronterizas que
desde Bruselas consideran esen-
ciales para construir un mercado
interior de la energia mas inte-
gradoy resiliente.

Para que un proyecto pueda
recibir esta marca debe de: te-
ner un impacto significativo en

los mercados energéticos y en
la integracion del mercado en,
al menos, dos paises de la UE;
ayudar a alcanzar los objetivos
de politica energética y clima-
tica mediante la integracion de
energias renovables; impulsar la
competencia en los mercados
energéticos; y ayudar a la segu-
ridad energética mediante la di-
versificacién de las fuentes

Por un lado, los PIC deben com-
pletar el mercado interior euro-
peo de la energiay ayudarala UE
a alzancar sus objetivos en mate-
ria de energia y clima. Asimismo,
los PIM son proyectos entre la UE
y terceros paises que contribuyen
a los objetivos de la politica ener-
géticay climatica de la regién.
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Ingeteam
supera los
3 GW en el
mercado
fotovoltaico
brasileno

Ingeteam continta su firme compro-
miso con el desarrollo sostenible de
Brasil gracias al acuerdo con QAir
para el proyecto solar del Complejo
Serra do Mato, situado en el estado
de Ceara. Esta adjudicacion refuerza
la posicién de Ingeteam en Brasil,
con un suministro histérico acumu-
lado de 3 GW.

Con la puesta en marcha del parque
solar, adyacente al parque edlico pre-
existente que ya contaba con 29 aero-
generadores en pleno funcionamien-
to, el complejo Serra do Mato generara
una potencia total de 223 MW. La fase
final de este ambicioso proyecto in-
cluye la integracion de energia solar
fotovoltaica, afiadiendo una capaci-
dad de 101 MW. Esta combinacion de
tecnologfas edlica y solar destaca las
ventajas de la hibridacién en parques
de energfa renovable, maximizando la
eficiencia y la produccién de energia
limpia, siendo un claro ejemplo de la
apuesta de Brasil hacia un futuro ener-
gético limpio y sostenible.

Ingeteam ha suministrado al pro-
yecto 15 centros de transformacion,
equipados con 30 inversores foto-
voltaicos centrales tipo Ingecon Sun
3Power serie C, modelo que esta-
blece un nuevo estandar en tecno-
logia de inversores para proyectos
solares en Brasil. Este proyecto mar-
ca el debut del modelo en el pais,
reafirmando la innovacién continua
de Ingeteam y su compromiso con
ofrecer soluciones de alta calidad y
vanguardia. El acuerdo firmado en-
tre ambas empresas incluye también
los trabajos de puesta en marcha de
la planta y el sistema de control de
planta PPC (power plant controller,
por sus siglas en inglés).

GoodWe se posiciona tercero
entre los mayores proveedores
europeos de inversores
fotovoltaicos en 2022

GoodWe reafirma su posicién como uno de
los tres principales proveedores de inverso-
res fotovoltaicos en Europa en 2022, segin
un informe elaborado por Wood Macken-
zie, la méxima autoridad a nivel mundial en
investigacion energética. GoodWe mantu-
vO una notable cuota de mercado del 7%,
en medio de su dindmica expansion en el
mercado europeo.

En un afio marcado por un crecimiento
excepcional, los envios de inversores foto-
voltaicos a Europa se dispararon hasta los
92 GWac al cierre de 2022, representando el
28% del mercado fotovoltaico mundial. Este
crecimiento supone un notable aumento in-
teranual del 82%, en comparacién con 2021.

El compromiso de GoodWe por ofrecer
soluciones les ha permitido escalar hasta la

tercera posicién, solo por detrés de los dos gi-
gantes del sector, Huawei y Sungrow. A pesar
de los desafios provocados por la pandemia,
los problemas en la cadena de suministro y
la escalada de los precios de las materias
primas, GoodWe se mantuvo resiliente, apo-
yada en importantes inversiones en investi-
gacién y desarrollo, que representaron el 8%
del total de su facturacion.

Respaldada por las optimistas previsio-
nes de los mercados fotovoltaicos en todo
el mundo, GoodWe esté realizando impor-
tantes inversiones en I+D, y ha aumentado
su capacidad de produccién. Este enfoque
estratégico pretende permitir nuevos avan-
ces en el mercado y atender las necesida-
des cambiantes de los clientes alrededor
del mundo.

Acciona Energia anuncia
la construccion de la planta
solar Aldoga en Australia

Acciona Energia ha anun-
ciado que la construccion
de la planta solar de Aldo-
ga, en Australia, con una
potencia total de 380 MW
y una inversién asociada
de AUS500 millones (€300
millones), comenzara en el
primer trimestre de 2024.

La planta solar Aldoga es-
tard situada a 20 kilémetros al noroeste de
Gladstone, en la costa central de Queens-
land, y creara hasta 350 puestos de tra-
bajo durante los 18 meses que durara su
construccién.

La planta fotovoltaica estd vinculada a un
acuerdo de suministro de energia (PPA) a 15
afios con la compafiia eléctrica publica de
Queensland Stanwell Corporation. Stanwell
tiene previsto utilizar toda la energia produ-
cida en Aldoga para abastecer su proyecto
de hidrégeno verde, Central Queensland Hy-

drogen (CQ-H,), cuya entrada en operacion
comercial esta prevista en 2028.

La planta solar Aldoga generaré electri-
cidad limpia para abastecer a casi 185.000
hogares y evitara la emision de en torno a
934.000 toneladas de CO, al afio, desem-
pefiando un papel fundamental en la des-
carbonizacién de Queensland. Ademas,
este proyecto es una muestra mas de la
apuesta de Acciona Energia por Australia
como pais estratégico para acelerar su
crecimiento.
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La energia eolica debera instalar 680 GW
mas en todo el mundo entre 2023y 2027

Con la llegada del otofio, los
temporales de lluvia y viento
toman protagonismo, espe-
cialmente cuando las borras-
cas estan cambiando las con-
diciones meteoroldgicas. Si
bien para muchos este clima
tiene consecuencias negati-
vas, la realidad es que tener
mas dias de viento también
aporta cosas buenas, sobre
todo cuando se trata de ener-
gia renovable. En este sentido,
cabe destacar la importancia
de este sector, no solamente
en materia de energia y medio
ambiente, sino también en lo
que respecta a la parte laboral.
Segln un estudio realizado por
el Global Wind Energy Council,
se estima que la industria ed-

lica generard 3.3 millones de
empleos en 2025.

Esta energia renovable desta-
ca por su capacidad de ahorrar
toneladas de CO, gracias a la
fuerza del viento, una fuente
de energia totalmente limpia
y disponible. Sin embargo, se-
gln datos de la International
Energy Agency, la capacidad
eblica debe aumentar todavia
mas si se pretenden lograr las
emisiones netas cero de cara
al 2050. Segln el equipo edi-
torial del centro de formacion
industrial MINT, “pese a que se
ha recorrido mucho camino en
materia de energias renova-
bles, todavia queda mucho por
hacer y muchos paises estan
implicados en transformar par-

te de su uso total de energia
en energias renovables”. Asi lo
demuestran los datos. Segun
la Asociacion Espafiola Edlica
(AEE), la energia edlica evita
al afio un total de 26 millones
de toneladas de CO,, pero
instituciones como el Global
Wind Energy Council (GWEC)
esperan que la edlica siga cre-
ciendo a nivel internacional.
Concretamente, el GWEC pre-

vé que se afiadan 680 GW de
energia edlica en todo el mun-
do entre 2023y 2027.

Con tal de proporcionar los
conocimientos requeridos a
aquellas personas que deseen
convertirse en profesionales
de este sector, centros como
MINT o CEAC han disefiado
distintas formaciones que se
ajustan a las necesidades del
mercado. Es el caso del Méas-
ter en Energias Renovables o
el Curso de Especializacion
en Energia Edlica que propor-
ciona la escuela de formacion
industrial MINT o bien el Curso
Técnico de Eficiencia Energéti-
ca y Energias Renovables que
oferta el centro de formacion
profesional CEAC.

lberdrola repotenciara sus primeros cuatro parques
eolicos en Espana y elevara su produccion un 30%

Iberdrola repotenciard cuatro
parques eblicos terrestres en
Galicia y Castilla La Mancha, lo
que permitird reducir en 200 el
nlimero aerogeneradores insta-
lados en ambas comunidades y
elevar la produccién de energia
de las instalaciones de media en
un 30%. Las maquinas utilizadas
en la repotenciacion contaran
con una potencia unitaria que
multiplica por hasta seis veces la
de los primeros aerogeneradores
instalados en Espafia hace méas
de dos décadas.

La repotenciacion supone susti-
tuir las viejas turbinas de un par-
que por modelos mas potentes
y eficientes que utilizan la dltima
tecnologia. De este modo se pro-
duce mas energia y se causa un
menor impacto paisajistico, lo
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que contribuye de manera signifi-
cativa a la eficienciay la sostenibi-
lidad en la generacién de energa.

Con esta accion, los parques
de Iberdrola en Galicia tendrdn
82 aerogeneradores menos. Ubi-
cado en Lugo, el parque edlico
Muras de 49 MW, puesto en mar-
cha en 1998 y que genera ener-

gia limpia para abastecer a una
poblacién equivalente de 41.000
hogares al afio, pasaré de tener
74 aerogeneradores de 660 kW a
11 aerogeneradores de 4,3 MW.
Mientras que el parque Serra
da Panda de 18,5 MW, operativo
desde 2002 y ubicado en A Coru-
fia, reducird en 19 su nimero de

aerogeneradores, pasando de los
24 actuales, 22 de ellos con una
potencia unitaria de 660 kW y dos
de 2 MW a cinco, con tres de 4,3
MW y dos de 2 MW. Este parque
genera energia verde suficiente
para cubrir las necesidades ener-
géticas de 12.600 familias.

En Castilla La Mancha, los par-
ques que se beneficiardn de la
repotenciacion se encuentran en
Albacete. Puesto en marcha en
2001, Molar de Molinar de 49,5 MW,
abastece a 29.500 hogares de ener-
gialimpia, y contara con 11 aeroge-
neradores de 4,5 MW, 64 menos de
los 75 actuales de 660 k.

Por su parte, el parque edlico
Isabela, de 48 MW, pasara de 64
aerogeneradores de 750kW a 11
aerogeneradores: seis de 4,5 MW
y otros cinco de 4,2 MW.
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La interoperabilidad en
la movilidad electrica:
la tendencia que
marca la hoja de ruta
del sector para 2024

Un estudio realizado por
Google y Elogia estima que
los espafioles tienen de me-
dia un total de 34 aplicacio-
nes méviles; de las cuales, un
80% solo son utilizadas una
vez. La presencia de multi-
ples operadores en el sector
de la movilidad eléctrica que
exigen a los usuarios des-
cargar aplicaciones propias
favorece a este caos de apps
y dificulta la experiencia de
uso de los conductores.
Ante esta situacion, empre-
sas como Powerdot, opera-
dor de puntos de recarga en
Europa especializado en la
instalacion en espacios de
acceso publico y carga en
destino, hacen hincapié en
que, para poder lograr una
electromovilidad al alcance
de todos los usuarios, la re-
carga de los vehiculos eléc-
tricos debe universalizarse y
la clave para conseguirlo es
la interoperabilidad de la red.
La compafiia promueve la
interoperabilidad entre pla-
taformas con el objetivo de

mejorar la experiencia de los
usuarios y eliminar barreras
en los procesos de recarga.
Los usuarios de Powerdot
pueden cargar su vehiculo
eligiendo su plataforma pre-
ferida (a través de alguna
de las apps que ya tendrén
descargadas), a través de
un codigo QR o a través de
terminales de pago (cuéndo
estén disponibles), ya que
no cuentan con aplicacion
propia.

Por ello, en los ultimos
tiempos, la empresa ha
cerrado acuerdos con mul-
tiples plataformas integra-
doras de puntos de recarga
(EMSPs) como Electromaps,
Chargemap o Miio, como
también plataformas de
Roaming como Hubject, lo
que proporciona a la com-
pafila acceso a mas de 12
millones de usuarios auten-
tificados en los mercados
europeos en los que opera.
La interoperabilidad es una
tendencia que se observa en
todo el sector.

Maximizar el uso de la
energia disponible es
fundamental para el futuro
de los vehiculos eléectricos

El24% de los puntos de carga pu-
blicos para vehiculos eléctricos no
estan operativos, seglin la Asocia-
cién Espafiola de Fabricantes de
Automéviles y Camiones (ANFAC).
Esto significa que, de los 26.718
cargadores registrados en Espa-
fia, hay 6.475 inactivos. Los obs-
taculos pueden ser varios, entre
ellos el abastecimiento energético
cuando son estaciones de gran
tamafio y de corriente continua
(CC), es decir, de carga rapida. Una
solucién para proporcionar un
servicio a los usuarios pasa por la
instalacion de puntos de carga de
menor potencia en zonas urbanas
y semiurbanas, en sitios donde no
serequiera una carga tan répidaya
que los usuarios dejan el vehiculo
estacionado durante varias horas,
como es el caso de centros comer-
ciales, zonas de ocio o plazas de
parking en alquiler.

“El mercado de vehiculos eléctri-
cos en Espafia estd en constante
crecimiento, por lo que el desplie-
gue de puntos de carga tiene que
acompafiar esta tendencia. Otros
paises europeos estan instalando
muchos cargadores en espacios
donde los usuarios aparcan su ve-
hiculo durante varias horas, desde
dos a cuatro, mientras en Espafia
el nimero de puntos de carga por
parking todavia es bajo”, comenta
Henrik Bergman, director regional
de Charge Amps en Espafia.

El sistema convencional para
distribuir energia a los cargado-
res y los coches utiliza, de forma
simplificada, configuraciones lo-
cales, estéticas y cableadas, y su
principal recurso para adaptar la
distribucién de la energia es subir
y bajar la potencia eléctrica entre
coches. No pueden, ademas, re-
distribuir la carga entre las fases
del sistema de manera dinémicay
en sesiones de carga activas. En el
peor de los casos, esto puede pro-
vocar que no se aproveche hasta
un 50% de la energa, lo cual pue-
de provocaruna carga maslentao,
incluso, que los vehiculos estacio-
nados durante varias horas en un
aparcamiento reciban poca carga
o, directamente, ninguna.

Como alternativa al sistema con-
vencional, el modelo de carga au-
tomaética e inteligente realiza una
distribucion democratica de hasta
el 100% de la energia disponible,
lo que disminuye radicalmente la
necesidad de tener que contratar
mas energia. Este sistema de van-
guardia busca por si mismo una
combinacién 6ptima del uso de
la energia, maximizando la carga
y creando una distribucion uni-
forme entre los coches eléctricos.
De esta manera, mas vehiculos
reciben carga al mismo tiempo, se
reduce el desaprovechamiento de
la energia y se puede rentabilizar
mejor la potencia contratada.
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Genesal Energy suministra
energia de respaldo al
nuevo Hospital 12 de
Octubre de Madrid

Genesal Energy participa en la
ampliacién del Hospital Uni-
versitario 12 de Octubre de
Madrid con el disefio y fabrica-
cién de cinco grupos electré-
genos de emergencia para ga-
rantizar el suministro eléctrico
en caso de que se produzca
un corte en la red de distribu-
cién de energia. Considerada
la obra civil més grande que
se ejecuta en la actualidad en
Espafia -junto con las obras
del estadio de futbol Santia-
go Bernabéu- cuando el hos-
pital se inaugure tendrd mas
de 1.400 camas. Los trabajos
también incluyen la reforma
integra de las areas de Onco-
logia Médica y Radioterapica
y, segun las previsiones, finali-
zaran este afio.

El proyecto desarrollado
por Genesal Energy para blin-
dar la red eléctrica del nuevo
hospital consiste en propor-
cionar energia de respaldo de
primer nivel para garantizar
que todas las dependencias
médicas sigan funcionando
con normalidad si por alguna
circunstancia se produjese un
fallo en la red eléctrica.

La solucién disefiada por
la empresa consistié, por un
lado, en un grupo electroge-
no insonorizado en contene-
dor de 20’ de 800/880 kVA y

de arranque automético por
fallo de tension de red y, por
otro, en fabricar otros cua-
tro grupos electrégenos de
1.500/1.600 kVA para trabajar
en paralelo.

“Son grupos electrégenos
que deberédn trabajar en un
complejo hospitalario y sélo
por eso ya son muy especiales
porque de su correcta ope-
ratividad dependen muchas
vidas, asi que tuvimos muy
en cuenta aspectos como la
rapidez, la fiabilidad o el nivel
de sonoridad”, explican desde
Genesal Energy.

Los grupos electrogenos
para hospitales son una gama
muy demandada en el port-
folio de Genesal Energy hasta
el punto de que la firma, que
realiza este tipo de proyectos
para la Unién Europea como
para el resto del mundo, ha
experimentado un notable in-
cremento de solicitudes y en-
cargos en el Gltimo afio.

“Los grupos tienen que ser
excepcionalmente  potentes
para responder en tiempo ré-
cord con sistemas de arranque
especiales para suministrar
toda la potencia necesaria’,
indican desde la compafifa,
que destaca en el sector por
ofrecer productos precisos y
personalizados.
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PROYECTOS BENEFICIARIOS DEL PROGRANA RENOCOGEN

El Gobierno concede

ayudas a 16 instalaciones de
energia eléctrica, termicay
cogeneracion con renovables

El Ministerio parala Transicién Eco-
l6gicay el Reto Demografico (MITE-
CO) ha asignado 46,8 millones de
euros en ayudas a 16 instalaciones
de cogeneracién y de tratamiento
de residuos que reemplazaran el
uso de combustibles fésiles por
energias renovables como solar
fotovoltaica, biomasa, biogds, ae-
rotermia, hidraulica o férmulas
mixtas. La primera convocatoria
del programa RENOCOGEN, fi-
nanciado con fondos del Plan de
Recuperacion, Transformacion 'y
Resiliencia (PRTR), facilitard a los
titulares de las plantas generado-
ras de electricidad y/o calor una
alternativa de suministro energéti-
co mas asequible y sin emisiones,
mejorando su competitividad.

Por tecnologias, la mayoria de
los 16 proyectos que han acep-
tado las ayudas, gestionadas por
el Instituto para la Diversificacion
y el Ahorro de la Energia (IDAE),
organismo adscrito al MITECO,
apuestan por la solar fotovoltaica
(8) como reemplazo de los com-
bustibles fésiles (gas, fueldleo o
gasbleo) y una por la energia solar
combinada con biogas y minihi-
dréulica. Cinco mas valorizaran
energéticamente la biomasa re-
sultante de su propia actividad,

otra combinaré biomasa y aero-
termia, y la Ultima hibridard geo-
termiay aerotermia.

Las iniciativas beneficiarias de la
linea RENOCOGEN suman una in-
version de 114,9 millonesy una po-
tencia instalada de 142,5 MW (43,8
MW eléctricos y 98,7 MW térmicos).
Por comunidades, destacan Gali-
cia, con dos proyectos que reciben
13,4 millones; Castilla y Ledn (tres
proyectos y 7,1 millones); Comu-
nidad Valenciana (dos proyectosy
6,5 millones) y Andalucia (un pro-
yectoy seis millones).

Estas iniciativas contribuyen a
descarbonizar un amplio rango de
sectores industriales, entre los que
se encuentran el tratamiento de
madera, la elaboracion de aceite
de oliva, la produccién de pellets,
el procesado de azlcar, el trata-
miento de minerales, la alimenta-
ria, la papeleray la cementera.

En conjunto, las 16 iniciativas
supondran un ahorro para el sis-
temay, por tanto, en la factura de
los consumidores de méas de 100
millones, por lo que cada euro de
ayuda concedida tiene un efecto
inductor de ahorro al sistemay al
consumidor de mas del doble, lo
que refleja la gran eficiencia eco-
ndmica de estas subvenciones.
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Axon Time es una Empre-
sa de Servicios de Medida
(ESM) lider en la captacion
de datos del contador eléc-
trico. La compania es la de-
sarrolladora de la platafor-
ma de telemedida masiva de
contadores eléctricos Twin-
meter, que aporta datos de
medida precisos y fiables a
asesores, ingenierias, comer-
cializadoras, distribuidoras,
productores, empresas de
monitorizacion, etc.

Muchas empresas dispo-
nen de un software propio
para la gestion energética,
pero alimentarlo con los
datos exactos de la medida,
en tiempo y forma, suele
convertirse en un proble-
ma. Axon Time aporta la
solucion definitiva para
la telemedida, siendo el
partner backoffice que se
necesita tanto para el hard-
ware como para el software.
Con respecto al hardware,
la compania dispone de
una red de técnicos a ni-
vel nacional que instala y
mantiene los equipos de
medida (Axon Meter). Estos
equipos homologados, que
sustituyen a los equipos de
la distribuidora, son validos
para la facturacion de las
comercializadoras. Twinme-
ter descarga la informacion
de medida tanto de equipos
con protocolo IEC como de
DMLS (consumo, potencia,
reactiva y capacitiva), ade-
mas puede aportar infor-
macion tan valiosa como
tensiones e intensidades
por fase, archivo de eventos
donde se registran intrusio-
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nes, fallos de suministro o
potencias programadas.

En referencia al software,
Twinmeter se  posiciona
como el motor de capta-
cion de datos que centra-
liza la medida de todos los
suministros del cliente. Esta
plataforma online pone a
disposicion del cliente una
copia exacta de la informa-
cion almacenada en el con-
tador, creando un historico
de datos y dando una vision
general del estado de los
suministros. Ademas, esta
plataforma puede conectar-
se mediante APl a cualquier
software del mercado para
servir los datos. Actualmente,
dispone de pasarela a Dex-

ma, Emios, Wi-tem, Nemon
Trade energy y la reciente-
mente incorporada Sentinel,
asi como a distintos progra-
mas desarrollados por inge-
nierias y consultorias.

Twinmeter incorpora cons-
tantemente nuevos plugins
como los anadidos duran-
te este ano 2023: el plugin
“Datadis” que pone a dis-
posicion de los usuarios los
datos de consumo eléctrico
basicos recogidos en dicha
plataforma, sin necesidad
de realizar ninglin desarro-
llo y actualizaciones para
descargar estos datos desde
el propio Datadis, ya que el
cliente lo hace directamente
desde la api de Twinmeter;

y el plugin “TwinAnalyzer
que permite visualizar on-
line los datos instantaneos
del contador.

La perspectiva para el 2024 es
seguir incorporando mejoras
a la plataforma Twinmeter,
asi como sumar nuevas pla-
taformas de gestion energé-
tica al porffolio de software
con pasarela Twinmeter, de
forma que los consultores,
gestores e ingenierias que
disponen de este motor de
medida puedan realizar una
gestion integral de forma
comoda vy sencilla, y puedan
elegir la plataforma de ges-
tion energética que mas se
ajuste a las necesidades de
su cliente.
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Bornay Aerogeneradores
fabrica, en Espana, aeroge-
neradores de pequena po-
tencia, dentro de su gama
Wind+. La fabricacion, asi
como todo el I+D+i del pro-
ducto, se realiza integramen-
te en Castalla (Alicante), a
orillas de mar Mediterraneo,
desde una planta totalmente
bioclimatica. La empresa dis-
tribuye, ademas, productos
para cualquier instalacion de
energias renovables: paneles
solares, baterias o inverso-
res. Este ano, como novedad,
la empresa ha llegado a un
acuerdo de distribucion en
exclusiva, para el sector de
las energias renovables, de
los inversores TBB. Estos in-
versores trabajan muy bien
en aislada y este acuerdo
apoya la mision con la que la
empresa trabaja desde sus
origenes, hace ya mas de 50
anos: llevar energia donde
no la hay.

Ademas de esta nueva mar-
ca, en Bornay trabajamos
con las que consideramos
las mejores marcas del mer-
cado, siempre pensando en
los diferentes usos que se
le pueden dar a una instala-
cion. Nuestro area comercial
y nuestro equipo técnico ase-
soran a los clientes la marca
mas recomendable para su
instalacion: baterias BAE,
Pylontech QR o, Me Energy,
entre otras; inversores SMA,
Salicru, Victron o SolarEdge,
entre otros; y paneles sola-
res Sunrise o Me Solar, entre
otros.

Desde Bornay trabajamos
en muchas direcciones con

N  bornay@bornay.com

la hibridacion entre fotovol-
taica y miniedlica. La mezcla
de tecnologias permite dis-
poner de energia durante la
practica totalidad del tiempo,
independientemente de si
esta nublado o hace sol. En

explotaciones agropecuarias,
campos de regadio, antenas
de cobertura para moviles en
lugares remotos del plane-
ta, plantas de investigacion
aisladas que no disponen de
energia convencional, hoga-

res aislados y muchos tipos
de industrias, la hibridacion
es una solucion altamente
interesante, porque permite
la acumulacion de energia
en baterias de plomo o litio,
lo que aporta una autono-
mia de varios dias o, incluso,
semanas a una instalacion
eléctrica.

Para Bornay es muy impor-
tante la sostenibilidad. La
planta donde se fabrican los
aerogeneradores de la gama
Wind+ es completamente
bioclimatica: toda la energia
que se utiliza produce desde
su instalacion propia de re-
novables. La empresa esta,
ademas, adherida al Pacto
Mundial y comprometida con
14 de los 17 Objetivos de De-
sarrollo Sostenible (ODS). La
empresa lleva mas de una
década realizando politicas
muy orientadas de Respon-
sabilidad Social Corporativa
para apoyar a muchas per-
sonas en muchos lugares del
mundo.

Nuestros productos pueden
llevar energia a comunidades
aisladas de Venezuela 0 a va-
lles en EL Congo sin acceso a
la electricidad, facilitando, en
todos los casos, las vidas de
las personas. La produccion
y la distribucion de los pro-
ductos necesarios para una
instalacion de renovables,
permite iluminar las sonrisas
de muchas personas. Porque
desde Bornay no solo se tra-
bajan los objetivos econdmi-
cos, sino también objetivos
humanos para contribuir a
un mundo mejor. Porque no
tenemos otro...
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CARTIF es un centro tec-
nolégico de investigacion
aplicada y horizontal, situa-
do en el Parque Tecnologi-
co de Boecillo (Valladolid),
cuyo objetivo principal es
transferir conocimiento vy
ofrecer soluciones inno-
vadoras a las empresas
con el fin de mejorar sus
procesos, sistemas y pro-
ductos, favoreciendo asi su
competitividad en el tejido
empresarial.

El centro nacié en 1994, y tras
30 anos de historia, se ha po-
sicionado como uno de los
centros tecnologicos de refe-
rencia en el panorama regio-
nal, nacional e internacional.
A lo largo de su trayectoria
ha desarrollado su actividad
centrada en cinco sectores
0 areas de negocio, como
la energia y medio ambien-
te, soluciones industriales,
construccion e infraestructu-
ras, agroalimentacion y salud
y bienestar.

CARTIF trabaja en la hibri-
dacion de tecnologias y en
el desarrollo de soluciones
que integren generacion
con renovables a diferen-
tes escalas, investigando vy
desarrollando sistemas de
gestion Optima de micro-
rredes eléctricas con gene-
racion renovable y almace-
namiento en baterias. Ante
esta situacion, el Centro
cuenta con la Division de
Energias, un grupo de in-
vestigadores, divididos en
areas especificas, involu-
crados en su totalidad en
propuestas orientadas a
estos sectores.

M cartif@cartif.es

Area de Sistemas de
energia
Desarrolla  sistemas de

energia y algoritmos de
gestion y control a través
del uso de tecnologias cla-
ve como el hidrogeno o
las bombas de calor, apli-
cando tecnologias de mo-
nitorizacion, modelado vy
simulacion para ofrecer
soluciones orientadas a la
implantacion de energias

www.cartif.es

la descarbonizacion
industrial.

y a

Area de Eficiencia
Energética

Esta area apuesta por ges-
tionar edificios de una ma-
nera mas eficiente, optimi-
zando el uso de recursos y
mejorando las condiciones
de confort de cada uno
de ellos. Para conseguirlo,
combina el conocimiento

del equipo con herramien-
tas TIC para dar apoyo al
diseno y mantenimiento de
edificios en proyectos de
obra nueva y edificacion.

Area de Smart Cities

El camino de las ciudades
hacia la transicion energé-
tica, a medio y largo plazo
(2030 - 2050), es una reali-
dad y para materializarla el
equipo investigador de esta
area ayuda a los organismos
a desarrollar planes Estraté-
gicos. Se encargan de los Pla-
nes de Accion para la Energia
Sostenible y Clima (PACES) y
Planes Integrales de Movili-
dad Urbana Sostenible (PI-
MUS) para Municipios.

Area de Politicas de
Energiay Clima

El equipo centra su activi-
dad en el desarrollo de so-
luciones (técnicas, modelos
de evaluacion y servicios
climaticos) que respalden
la planificacion para com-
batir en cambio climatico, y
fomentar la transicion hacia
un modelo productivo y so-
cial mas ecologico.

Area de Smart Grids

Esta area se encarga de la
investigacion y desarrollo de
sistemas de gestion optima
de microrredes eléctricas
con generacion renovable y
almacenamiento en baterias.
A su vez, se encarga de ges-
tionar la flexibilidad de con-
juntos de cargas eléctricas
y procesos industriales, del
modelado y apoyo a la ges-
tion de la red de distribucion.
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QUIENES SOMOS

CENER, el Centro Nacional
de Energias Renovables de
Espana, desarrolla investi-
gacion aplicada en energias
renovables y presta sopor-
te tecnologico a empresas
e instituciones del sector
energético o de biopro-
ductos en diferentes areas
de las energias renovables:
Energia Eolica, Energia Solar
Térmica y Fotovoltaica, Al-
macenamiento, Hidrogeno,
Bioproductos y Bioenergia,
Transicion Energética en
las Ciudades, e Integracion
en Red de Energias Renova-
bles. Inicio su actividad en
el ano 2002, y cuenta ac-
tualmente con mas de 240
investigadores.

QUE OFRECEMOS

El principal objetivo del
centro consiste en la gene-
racion de conocimiento vy
su posterior transferencia

info@cener.com

a la sociedad y la industria.
La actividad de CENER abar-
ca toda la cadena de valor
de las energias renovables:
determinacion del recurso
renovable, desarrollo de
herramientas de simula-
cion, control y diseno, de-
sarrollo de la tecnologia
de generacidon energeética,
definicion y realizacion de
ensayos de componentes
y sistemas completos, eva-
luacion de riesgos tecnolo-
gicos, estudio de viabilidad
técnico-economica de los
proyectos, etc.

Todos nuestros proyectos
tienen como objetivo el de-
sarrollo de tecnologias que
contribuyan a un modelo
energético y social sos-
tenible. Trabajamos en la
mejora del rendimiento de
plantas de produccion, en
nuevas vias de produccion
de moléculas verdes, en
procesos de obtencion de

bioproductos y biocombus-
tibles a partir de residuos,
en nuevos sistemas de al-
macenamiento, etc.
Nuestros clientes pertene-
cen tanto al sector puablico
como al privado, cubriendo
un amplio abanico de perfi-
les: gobiernos, administra-
ciones, centros tecnologi-
Cos, empresas energéticas,
promotores, fabricantes de
componentes, productores
de combustibles, creadores
de programas de simula-
cion y de control de plan-
tas de EERR, potenciales
usuarios de bioproductos,
ingenierias, etc.

CENER asesora asimismo
a administraciones y em-
presas en el ambito de la
sostenibilidad y descar-
bonizacion, proponiendo
soluciones innovadoras
que contribuyan a la re-
duccion de emisiones de
gas de efecto invernadero

CENTRO NACIONAL DE
ENERGIAS RENOVABLES

y de uso de combustibles
fosiles.

Adicionalmente, CENER par-
ticipa en varios proyectos
financiados por agencias
multilaterales y bancos de
desarrollo, especialmente
en Latinoamérica y Africa.
Para todo ello, CENER cuen-
ta con importantes inver-
siones en infraestructuras
que le permiten dotar a la
industria de capacidades de
ensayo, simulacion y valida-
cion de sus soluciones, re-
quisito indispensable para
asegurar la calidad y efi-
ciencia de los desarrollos.
Nuestro compromiso por
un mundo y una sociedad
mas sostenible es firme e
innegociable y ponemos
todo nuestro esfuerzo por
contribuir a alzanzar todos
los retos que la sociedad
debe afrontar para miti-
gar el impacto del cambio
climatico.
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2023 ha sido un muy intenso
para el sector de las baterias,
sobre todo con la aprobacion
de la nueva regulacion el
pasado verano, y con el de-
nominado Battery Passport
como punta de lanza. La re-
gulacion aprobada aboga por
la promocion de una econo-
mia circular de las baterias,
marcando objetivos de reci-
claje, impacto medioambien-
tal y responsabilidad social.
La sostenibilidad ha pasado
a un primer plano, si es que
no lo estaba ya, en el mundo
de las baterias.

En el plano puramente tec-
nologico estamos observan-
do también algunas evolu-
ciones interesantes a través
de nuestros socios y clientes
industriales. Se mantiene
el interés por tecnologias
de baterias de litio de altas
prestaciones, con tecnolo-
gias como el electrolito so6-
lido, los anodos de grafito/
silicio y catodos avanzados,
no obstante, destacamos el
renovado interés que se ha
venido observando este ano
por tecnologias de baterias
de prestaciones mas modes-
tas, pero mas accesibles en
términos de coste, entre las
que destacamos las de LFP
y sobre todo las baterias de
iones de sodio.

En la parte ingenieril se ad-
vierte igualmente una evolu-
cion en la que destacariamos
las nuevas tecnologias de re-
frigeracion liquida directa de
battery packs para electro-
movilidad. En ella, las celdas
se banan directamente en el
fluido refrigerante, simplifi-

cando el sistema y optimi-
zando la gestion térmica, y
en Ultima instancia la dura-
bilidad de las baterias.

Por lo que se refiere a la
propia actividad de CIDETEC
Energy Storage, 2023 ha sido
una vez mas un ano de cre-
cimiento y consolidacion, en
el que destacamos un au-
mento de la plantilla en un
50% hasta los 150 investiga-

y

cidetec>

energy storage

dores y tecnologos en bate-
rias, fruto del incremento de
actividad. En consonancia
con este crecimiento, duran-
te el pasado verano arranco
la construccion de nuestra
nueva sede con una inver-
sion de 18 millones de euros.
Su finalizacion esta previs-
ta para diciembre de 2024
y dispondra de un total de
10.000m? de superficie para

desarrollar actividades a lo
largo de toda la cadena de
valor de las baterias.

Pero, sobre todo, 2023 ha
sido el ano de la materiali-
zacion de la nueva filosofia
de CIDETEC Energy Storage,
con la explotacion directa de
tecnologias seleccionadas a
través de iniciativas de em-
prendizaje tipo “spin-off’".

La primera de estas iniciati-
vas que hemos lanzado este
ano, CIDEcell, aspira a erigir-
se en suministrador de refe-
rencia de electrodos y celdas
de baterias avanzadas para
aplicaciones nicho a medi-
da de sus clientes. Parale-
lamente hemos registrado
otras dos iniciativas del am-
bito de la ingenieria de bate-
rias que ya estan dando sus
primeros pasos y veran la luz
proximamente. Esperamos,
por tanto, con la maxima
ilusion el proximo ano 2024,
en el que tendremos intere-
santes noticias vinculadas
al lanzamiento de nuevas

spin-offs.
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www.circutor.es

AUTOCONSUMO, ACUMULACION Y SOSTENIBILIDAD SERAN CLAVES
EN EL CAMINO HACIA LA EFICIENCIA ENERGETICA EN 2024

Con el foco puesto en la
innovacion y 50 anos de ex-
periencia, Circutor es una
empresa tecnologica dedi-
cada al diseno y la fabri-
cacion de soluciones que
ayudan a sus clientes a ser
mas eficientes en el uso de
la energia eléctrica.
Cerramos otro ano en que
hemos impulsado la elec-
tromovilidad ofreciendo al
mercado nuevas soluciones
de recarga de vehiculo eléc-
trico para el ambito domés-
tico, y para aparcamientos
publicos y privados, que
incluyen la creacion de es-
taciones de carga rapida de
hasta 350 kW en corriente
continua.

La implementacion de sis-
temas de autoconsumo me-
diante marquesinas solares
ha sido otra de nuestras
apuestas de 2023. El siste-
ma eléctrico esta cambian-
do rapidamente hacia un
modelo basado en fuentes
renovables y consumos lo-
cales. La acumulacion de
energia y el autoconsumo
son la solucion perfecta,
puesto que posibilitan la
recarga de vehiculos eléc-
tricos de una forma mas
eficiente y economica.

La demanda del mercado de
evolucionar hacia un siste-
ma eléctrico sostenible re-
quiere que en 2024 sigamos
centrando parte de nuestros
esfuerzos en la instalacion
de sistemas de autocon-

sumo. En nuestro caso, lo
haremos con baterias que
permitan acumular energia
para usarla en el momento
mas conveniente para cada
usuario. Implementaremos
estos sistemas de genera-
cion local -como ya estamos
haciendo-, en las infraes-
tructuras de recarga para
que sean independientes de
la red eléctrica.

Ecoasis: replanteando las
estaciones de servicio
Nuestro trabajo, que persi-
gue los objetivos de contri-
buir a la descarbonizacion

de la movilidad y ser mas
eficientes, nos ha llevado
a la creacion de un nuevo
concepto que hemos bauti-
zado como Ecoasis. Es una
estacion de servicio para la
recarga de vehiculos eléc-
tricos y de hidrogeno de
gran potencia, autosuficien-
te, ecologica y 100% aislada.
Es, por tanto, una alternati-
va a las actuales estaciones
de servicio.

El proyecto piloto de Ecoasis
estara operativo en nues-
tras instalaciones a finales
de 2023 y, meses después,
se instalard en Zaragoza,

_Circuter

gracias al apoyo del Centro
para el Desarrollo Tecno-
logico Industrial (CDTI) y el
Plan Moves.

Los Sistemas de Gestion
Energética (SGE) seguiran
presentes en nuestra es-
trategia. Trabajaremos para
impulsar el ahorro energé-
tico y para mejorar la con-
tinuidad del suministro,
la calidad de consumo de
nuestras cargas y una ges-
tion de consumos que nos
permita identificar cual-
quier ambito de mejora en
la eficiencia energética de
las instalaciones eléctricas.
Asi, continuaremos aportan-
do al mercado equipos para
la medida y la gestion de la
energia, como los sistemas
de compensacion activa de
energia reactiva -inductiva
y capacitiva- para indus-
trias y edificios, y una gama
completamente  renovada
de proteccion diferencial
para seguir garantizando la
seguridad de las personasy
las instalaciones.

En definitiva, en 2024 en
Circutor seguiremos a la
vanguardia tecnologica, de-
sarrollando soluciones para
ayudar a nuestros clientes
a ser mas eficientes en el
uso de la energia eléctrica,
y con una clara voluntad de
dar respuesta a la necesi-
dad urgente del planeta de
una transicion energética
sostenible hacia fuentes de
energia renovables.
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Somos una empresa espaiiola espe-
cializada en soluciones energéticas a
medida.

Desarrollamos proyectos singulares y
que exigen maximos niveles de perso-
nalizacion, ademas de disenar, fabri-
cary comercializar un amplio nimero
de referencias estandar de grupos
electrogenos hasta las 2.000 kVA de
potencia.

La calidad y la excelencia forman par-
te de nuestro presente y marcan nues-
tro futuro, lo que implica que nuestra
empresa esta certificada conforme al
cumplimiento de los requisitos de la
norma ISO 9001:2015.

Qué ofrecemos

Ayudamos a nuestros clientes a tra-
ducir sus necesidades en especifi-
caciones técnicas. Disefiamos y fa-
bricamos sus grupos electrogenos a
medida, acompanandolos durante el
proceso para asegurarnos de que todo
saldra bien.

NUESTRAS PRINCIPALES GAMAS DE
PRODUCTO
Grupos electrogenos diésel EU STA-
GE V hasta las 670kVA de potencia.

© pacarTECH"

Equipos diésel hasta las 2.000kVA de
potencia.
Generadores portatiles de gasoli-
na desde las 2,2 hasta las 24kVA de
potencia.

Mucho mas que grupos electrogenos
Desde Dagartech ofrecemos un servi-
cio integral que cubre todas las nece-
sidades que pueden surgir, desde la
blsqueda del generador eléctrico que
mejor se adapte a las exigencias del
cliente, pasando por el soporte co-
mercial y la comunicacion constantey
transparente durante todo el proceso
de venta, hasta la resolucion de cual-
quier problema o incidencia, asisten-
cia en la instalacion de la maquina,
reparacion o mantenimiento.

Ofrecemos una completa cartera de
servicios postventa y el mejor equipo

DAGARTECH®

ENERGY SOLUTIONS

www.dagartech.com

técnico para que todo salga bien, an-
tes, durante y después de la puesta en
marcha del grupo electrégeno.

ALGUNOS DE NUESTROS SERVICIOS
POSTVENTA

Planes de mantenimiento para grupos
electrogenos.

Asistencia técnica y reparacion de
equipos.

Asesoramiento y venta de repuestos
para grupos electrogenos.
Formaciones a medida en materia de
generadores.

Con la transicion ecologica como faro
en 2024

Los cambios normativos en materia de
emisiones de particulas contaminan-
tes a la atmosfera son una realidad
con la que convivimos con naturali-
dad y optimismo. A lo largo del 2023
hemos completado nuestra gama de
grupos electrégenos EU Stage V, dis-
ponible hasta las 670kVA de potencia.
En 2024 esta apuesta continla: segui-
remos trabajando en el desarrollo de
nuestra gama verde y la completare-
mos con nuevos productos alternati-
VOS y cero contaminantes.

36

ENERGETICAXXI - 232 - DIC23



DPV ENERGY

+34 963318066

(I

Bienvenidos a DPV Energy,
donde la innovacion vy la
excelencia se fusionan para
liderar la revolucion de la
energia solar. Nos especia-
lizamos en el suministro de
modulos e inversores foto-
voltaicos, y estamos aqui
para presentarles un vista-
70 exclusivo de quiénes so-
mos y que hacemos.
Imaginen un equipo multi-
disciplinar, cercano y pro-
fesional, con mas de 20
anos de experiencia en el
suministro para proyectos e
instalaciones fotovoltaicas.
Asi es DPV Energy, donde la
calidad y el saber hacer son
nuestras insignias. Trabaja-
mos con las primeras mar-
cas del sector, garantizando
el acceso a la tecnologia
mas avanzada y ofrecien-
do soluciones sostenibles
y eficientes que marcan
la pauta en la industria
fotovoltaica.

En DPV Energy, abrazamos
la vanguardia tecnoldgica y
la innovacion como pilares
fundamentales. Colabora-
mos con los lideres de la
industria para poner a dis-
posicion de nuestros clien-
tes lo Gltimo en tecnologia
solar. Esto nos permite no
solo cumplir con nues-
tra mision de promover
la transicion global hacia
energias mas sostenibles,
sino de liderar el camino
hacia un futuro mas verde y
eficiente.

Nuestra vision es clara: que-
remos ser una empresa re-
ferente en el sector, basan-
donos en la excelencia en

info@dpvenergy.com

r

&
&

Financiacion

Disponibilidad
de stock

postventa

Inmediatez
de entrega

e

Servicio

el servicio, la tecnologia, la
innovacion y la calidad. Es-
tos principios son esencia-
les para cumplir nuestros
objetivos y ser pioneros en
la industria fotovoltaica.

Nos enfrentamos al mer-
cado con un enfoque co-

mercial dinamico, siempre
adaptandonos a los cam-
bios y adoptando las dlti-
mas tecnologias para sa-
tisfacer las necesidades de
nuestros clientes. En DPV
Energy, entendemos que el
mercado de la energia so-

DPV

EMERGY

www.dpvenergy.com

lar evoluciona constante-
mente, y estamos aqui para
aprovechar oportunidades
como la irrupcion de los
modulos N-Type, ofreciendo
soluciones alin mas eficien-
tesy rentables.

Somos conscientes de que
cada empresa tiene sus
particularidades, y es por
eso por lo que en DPV Ener-
gy nos adaptamos a las
necesidades individuales
de cada cliente. Nos enor-
gullece ofrecer soluciones
a medida, estableciendo
relaciones duraderas y es-
tables que van mas alla de
las expectativas.

Para el 2024, nuestra idea
es reafirmar nuestro com-
promiso con la sostenibili-
dad, brindando a nuestros
clientes el mejor servicio
posible y los productos mas
vanguardistas del mercado.
Para eso nos centraremos
que mejorar dia tras dia
en todas las parcelas de la
empresa.

En conclusion, en DPV Ener-
gy, no solo suministramos
modulos e inversores foto-
voltaicos; entregamos una
experiencia integral basada
en la excelencia, la inno-
vacion y la adaptabilidad a
sus necesidades. Estamos
comprometidos a liderar la
transicion hacia un futuro
mas sostenible, ofrecien-
do soluciones que reflejen
nuestra vision de ser pione-
ros en la industria.

En DPV Energy, prestamos
el servicio que nos encan-
taria recibir.
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EIDF SOLAR, ESPECIALISTAS EN INSTALACIONES
DE AUTOCONSUMO INDUSTRIAL

Las energias renovables en
Espana han experimentado
un crecimiento espectacu-
lar que marcara un punto
de inflexion en la transicion
ecologica y el afianzamiento
de las energias limpias, pu-
diendo alcanzar el 50% de
la generacion eléctrica a fi-
nales de ano. La electricidad
solar producida en Espana
se ha convertido en la mas
competitiva de Europa y la
industria, grandes empresas
y corporaciones estan apos-
tando por el suministro eléc-
trico proveniente de energias
renovables.

En el actual escenario empre-
sarial, el autoconsumo se ha
convertido en una estrategia
clave para impulsar las em-
presas hacia la independen-
cia energéticay el crecimiento
sostenible. EiDF Solar es lider
en el desarrollo de instalacio-
nes fotovoltaicas de autocon-
sumo para empresas e insti-
tuciones de diversos sectores,
que opera en toda Espana a
través de sus 12 delegaciones
por todo el territorio nacional.
EiDF Solar ayuda a las empre-
sas a mejorar su eficiencia
energética ofreciendo proyectos llave
en mano de autoconsumo industrial.
EiDF Solar lleva comprometido con la
sostenibilidad desde 2008 como ruta
hacia la transformacion energética,
adoptando una vision estratégica cen-
trada en la transicion ecologica y un
modelo de bajo carbono, con la meta
de alcanzar la neutralidad de emisio-
nes reduciendo los costes energéticos

de las empresas e instituciones. La
empresa tiene una soélida trayectoria,
en la que ha construido mas de 3.700
proyectos fotovoltaicos, con una po-
tencia instalada de mas de 450 MW en
el area de autoconsumo y un pipeline
de 2,6 GW en el area de generacion.

Con el desarrollo de proyectos inte-
grales de energia solar fotovoltaica,
se consiguen ahorros en la factura

de electricidad de entre el
40-60%. EIDF Solar es espe-
cialista en el desarrollo de
proyectos con un servicio de
ingenieria llave en mano, que
abarca la realizacion de estu-
dios de viabilidad, proyecto
de ingenieria, mantenimien-
to y asesoramiento técnico,
ademas de realizar las tareas
administrativas de legaliza-
cion de la instalacion y la
tramitacion de subvenciones
publicas.

Nuestra trayectoria e integra-
cion vertical del negocio y el
conocimiento en el sector de
autoconsumo, nos ha lleva-
do a identificar una serie de
necesidades energéticas en-
tre nuestros clientes que van
mas alla de la instalacion de
paneles solares. Con el obje-
tivo de dar respuesta a esas
demandas y ampliar nuestra
oferta de servicios, en 2019
iniciamos actividad en el area
de generacion.

La energia producida en
nuestros propios parques
nos permitira ofertar a nues-
tros clientes de autoconsumo
la electricidad que precisan
para cubrir al cien por cien
sus necesidades de consumo, asegu-
rando el suministro de una energia
100 % renovable.

Para ello, contamos con una comer-
cializadora propia, Prosol Energia,
que, ademas del suministro de ener-
gia, se encargara también de la ges-
tion de los excedentes de produccion
de las instalaciones fotovoltaicas de
nuestros clientes.
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Fundada en 2019, Fox ESS se
especializa en investigacion y
desarrollo, produccion y ven-
tas de sistemas de almacena-
miento de energia, suminis-
trando inversores, baterias
y cargadores para vehiculos
eléctricos de la mas alta ca-
lidad para residencias, em-
presas industriales y comer-
ciales. El objetivo es ayudar
a los clientes a gestionar de
manera mas eficiente todo
el proceso de generacion de
energia de nueva generacion,
almacenamiento de energia
y consumo de energia, mejo-
rando asi la utilizacion de la
energia y reduciendo el con-
sumo de energia.

 info@fox-ess.com

o o
FO?S€>
ZE R

https:/ /es.fox-ess.com/

La sede de Fox ESS y sus
centros de investigacion vy
desarrollo se encuentran
en Shanghai, Wuxi, Wuhan y
Whenzou, con cientos de in-
genieros y técnicos que tra-
bajan incansablemente en
la mejora de los productos
para garantizar que nuestros

socios en todo el mundo ten-
gan lo mejor.

Fox ESS tiene una estrecha
cooperacion con cientos de
distribuidores,  empresas
de energia y asociaciones
energéticas en América del
Sur, Europa, Australia y el
sudeste asiatico, cubriendo

_—

mas de 20 paisesy regiones.
Hemos establecido varias
subsidiarias de propiedad
total y oficinas en el extran-
jero para brindar productos,
servicios de negocios y ca-
pacitacion posventa a dis-
tribuidores e instaladores
locales.
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GENESAL ENERGY, SOLUCIONES ENERGETICAS INNOVADORAS Y SOSTENIBLES

Genesal Energy es un grupo
empresarial gallego fun-
dado en 1994 dedicado al
sector de la energia distri-
buida. El diseno, la fabri-
cacion, comercializacion vy
distribucion de soluciones
energéticas con ingenieria
especializada es su razon
de ser y sus grupos elec-
trogenos estan en todos
los sectores (renovables,
telecomunicaciones, sani-
tario, militar, servicios, data
centers, infraestructuras,
transporte...). La internacio-
nalizacion y la innovacion
son pilares en su estrategia
empresarial y ha sido asi
desde sus inicios, hace casi
30 anos.

El corazon de Genesal Ener-
gy esta en Galicia, en Ber-
gondo (A Corufa), donde
dispone de mas de 20.000
m? de superficie industrial,
y cuenta con dos filiales en
México y Per(, paises clave
en su proceso de expansion
y su ventana a Latinoameri-
ca. También dispone de una
Oficina de Transicion Ener-
gética (OFITE) en Madrid.

La sostenibilidad y el uso
de tecnologia puntera en
todos sus procesos para
diferenciarse y ofrecer a
sus clientes lo mejor del
mercado forma parte de su
esencia de marca. Y es que
la innovacion y la bUsque-
da e incorporacion de las
técnicas mas avanzadas
para desarrollar solucio-
nes energéticas cada vez
mas sostenibles son, con

la internacionalizacion vy la
especializacion, las senales

de distincion de la com-
pania, cuya plantilla esta
formada por mas de cien
personas de las cuales mas
del 30% son mujeres (casi
diez puntos por encima de
la media en el sector).

En Genesal Energy la soste-
nibilidad no es un capitu-
lo mas en su estrategia de
empresa. Greenesal es el
nombre que recibe su plan
de sostenibilidad y que ha
sido disenado para pasar
de la teoria a la practica y
tomar partido para generar
un futuro mejor.

Dentro de esta filosofia de
hacer mas para impactar
menos, la empresa cred

hace dos anos la Catedra
de Transicion Energética
Genesal Energy en colabo-
racion con la Universidad
de Santiago con premios
y becas para fomentar el
conocimiento y la inves-
tigacion, que considera
esenciales en cualquier in-
dustria que desee ser fuer-
te y competitiva.

Asimismo, en el marco del
OGGY -un avanzado sis-
tema de almacenamiento
energético-, ha puesto en
marcha en Bergondo la pri-
mera fachada fotovoltaica
integral de Galicia. La in-
fraestructura aumentara la
eficiencia energética en un
30% y evitara la emision de
20 toneladas de CO, al ano.

Seguir creciendo e inno-
vando es el objetivo de
Genesal Energy para el
ejercicio 2024, siempre
con la mirada puesta en la
sostenibilidad ambiental y
actuando en el marco de
la transicion energética,
que la compania considera
una oportunidad, con so-
luciones eficientes y trans-
formadoras. Potenciar la
transicion del diésel hacia
combustibles sostenibles,
promocionar la digitali-
zacion de la energia e im-
pulsar la hibridacion con
energias renovablesy el al-
macenamiento energético
son algunas de las accio-
nes dirigidas a conseguir
estos objetivos.
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Con una experiencia de
mas de 50 afos, somos la
mayor compania espano-
la especializada en filtros,
sistemas y soluciones de
filtracion. Nuestros servi-
cios de evaluacion, pro-
puesta y desarrollo de
proyectos desde la filtra-
cion generan eficiencias
y ahorros energéticos de
hasta el 60%.

Estando presentes tanto en
sectores de energia con-
vencional como renovable,
nos enfocamos en la op-
timizacion de la eficiencia
de los sistemas y el ahorro
energético con sistemas de
filtracion adaptados a cada
necesidad.

Soluciones adaptadas

a las necesidades de la
industria eélica

La energia eodlica presenta
grandes desafios técnicos
para sus componentes, muy
delicados y de dificil acce-
S0, ya sea en estaciones de
produccion onshore u offs-
hore. Grupo Cartés ofrece
un servicio integral para
esta industria:

 industria@grupocartes.es

Servicios de ingenieria.
Plan de mantenimiento
de aceites hidraulicos y
de lubricacion.
Fabricacion de cortes de
manta filtrante para la
admision de aire en la
turbinay proteccion de
cuadros eléctricos.
Especializacion
multimarca.

Cursos de formacion,
seguimiento y
recomendaciones.

Programa para el
mantenimiento de

aceites hidraulicos y de
lubricacion

Este programa esta desa-
rrollado para incrementar la
productividad, mediante la
mejora de las condiciones de
los sistemas hidraulicos, la
reduccion del tiempo de in-
actividad por mantenimiento
0 averia, y el incremento de
la vida atil de los aceites,
del sistema y de sus com-
ponentes. Esto repercute en
un ahorro significativo de los
costes de mantenimiento,
gracias a la aplicacion de so-
luciones mas eficientes.

Servicio integral para

sistemas de frio industrial
En la industria edlicay solar,
los compresores frigorifi-
€os son esenciales para re-
frigerar equipos y sistemas
y garantizar su eficiencia.
Mantienen la temperatura
de los sistemas de control
y transmision de turbinas
eolicas para asegurar su
funcionamiento optimo vy
vida (til y, en el caso de los
paneles solares, los siste-
mas de frio se utilizan para

enfriarlos y maximizar su
rendimiento.

Sin embargo, surgen de-
safios con la filtracion en
procesos de frio industrial
durante la fase de lubrica-
cion y la de coalescencia o
separacion aire-aceite, asi
como los derivados del uso
del gas refrigerante.

Grupo Cartés los aborda
mediante técnicas de pre-
vencion de la degradacion
de filtros, dimensiona-
miento adecuado de sis-
temas vy filtros, un catalogo
especifico de aplicaciones
de frio y un amplio stock
de referencias con entrega
inmediata.

Estas soluciones buscan
garantizar un funciona-
miento eficiente y confiable
de los compresores frigori-
ficos en ambas industrias y,
ademas, reducen los gastos
de mantenimiento de los
sistemas de refrigeracion
hasta en un 60%, logrando
un gran ahorro energético,
al reducir el nimero de pa-
radas de maquinaria y la
prolongacion de la vida Gtil
de los equipos.
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GRUPO ETRA es un
grupo industrial lider
que provee solucio-
nes tecnologicas que
concilian la eficien-
cia energética, la re-
duccion de costes, el
respeto al medio am-
biente y la mejora de
la calidad de vida de
los usuarios.

ETRA forma parte del
1% de las empresas
europeas mas innova-
doras, algo que, unido
a su trayectoria de casi
medio siglo, le permi-
te ofrecer soluciones
que cubren toda la
cadena de valor de la
energia: desde su ge-
neracion a partir de

fuentes  renovables
hasta su transporte,
distribucion, comer-

cializacion y consumo;
creando herramientas
de ‘smartificacion’ de
la grid, e incluso apli-
caciones para los con-
sumidores activos.

Algunos ejemplos
de estas soluciones
incluyen: sistemas

de alumbrado publi-

co inteligente, soluciones
smart city especializadas en
eficiencia energética, herra-
mientas de gestion inteli-
gente de edificios -incluido
el Facility Management- o
las soluciones de GRUPO
ETRA para la gestion de in-
fraestructura de carga de ve-
hiculos eléctricos, como por
ejemplo la solucion ELECTRA
para la electrificacion de flo-
tas de transporte publico.

etra

www.grupoetra.com

www.grupoetra.com

El sector energético ha ex-
perimentado una evolucion
espectacular durante las
dos dltimas décadas. De
sistemas monoliticos y con
unas funcionalidades muy
concretas, hemos pasado a
un entorno en el que pro-
liferan nuevos actores que
demandan sistemas mas
inteligentes, abiertos e in-
teroperables. Para esto han
sido -y especialmente aho-

ra, son- fundamentales dos
transiciones que resultan
imprescindibles: la energéti-
cay la digital.

Etra lleva desde los anos
ochenta trabajando en de-
sarrollar soluciones tecno-
logicas para el sector ener-
gético, por lo que se podria
decir que llevamos mas de
40 anos trabajando en las
transiciones energética y di-
gital. De hecho, segin indica-

dores de la UE somos
la empresa espanola
que mas I+D+i hace
en esos ambitos. Esto
nos permite ofrecer
soluciones para todos
los actores a lo largo
de toda la cadena de
valor de la energia:
desde la generacion
de renovables hasta
el transporte, distribu-
cion, comercializacion
y consumo activo.

Esta trayectoria de
ETRA se proyecta ha-
cia la contribucion a
un futuro que debe
ser mejor: la gran ma-
yoria de los desafios
a los que nos enfren-
tamos como sociedad
-y esto es valido para
Espana, Europa y el
mundo- pasan ne-
cesariamente por un
sector energético ver-
dey digitalizado. Esta-
mos hablando de una
movilidad que sea
100% eléctrica, de un
mix energético basa-
do de forma mayori-
taria en energia reno-
vable, o de una smart
grid en la que la generacion
verde distribuida juegue un
papel fundamental.

Ante este panorama, GRUPO
ETRA trabaja con un entu-
siasmo renovado, conscien-
tes de que, ahora mas que
nunca, nuestra mision de
transformar la tecnologia
mas innovadora en servi-
cios para las personas y la
sociedad, va a cambiar el
mundo.

42

ENERGETICAXXI - 232 - DIC23


http://www.grupoetra.com

IMENERGY

www.imenergy.es

Imenergy es una ingenieria especia-
lizada en el diseno y suministro de
soluciones para estructuras de segui-
miento solar que acumula cientos de
cientos de MW ejecutados, con pro-
yectos en mas de 25 paises.
IMEnergy cuenta con un equipo espe-
cializado capaz de adaptarse a cada
proyecto y requisitos de cada cliente y
que puede proveer desde servicios de
consultoria, pasando por retrofittings
0 reparaciones, hasta la consecucion
de un campo solar completo bajo la
modalidad llave en mano.
Entre los productos que IMEnergy di-
senay comercializa, se encuentran los
siguientes:

Estructuras Fijas

- Monoposte (FS-2V-MP)

- Biposte (FS-2V-BP)

Seguidores Solares

- 1V

Monofila (LT-1V-MR)
Bifila (LT-1V-TR)

- 2V (LT-2V-XL)
Tras el crecimiento que se ha manifes-
tado en el sector fotovoltaico y por ende
en el ambito de las estructuras y segui-
dores solares durante los Ultimos tiem-
pos, IMEnergy ha venido creciendo de la
mano de sus clientes y evolucionando
sus productos para hacerlos cada vez
mas eficientes, seguros y adaptados al
desarrollo de los nuevos modulos foto-
voltaicos y exigencias del mercado.
El crecimiento del tamano de los mo-
dulos y la necesidad de incrementar
el grado de aprovechamiento del te-
rreno e incrementar la potencia ins-
talada por superficie (GCR), ha llevado
a IMEnergy a desarrollar su robusto y
eficiente seguidor LT-2V-XL con el cual
ademas de conseguir unos resultados
optimos a nivel estructural, incre-
menta la produccion y reduce consi-
derablemente los tiempos y recursos
necesarios para la instalacion de los
parques fotovoltaicos.

P R O T A

T A

& info@imenergy.es

Nuestro seguidor se ha destacado
como el de mayor rigidez eliminando
el efecto fluttering

Su disefio con varios accionamientos
y su especifico sistema de control ha-
cen que el IME LT-2V-XL tenga hasta un
7% de ganancia media de apunte res-
pecto a otros seguidores

El sistema de montaje ©IMEnergy,
mejora considerablemente la cali-
dad a la vez que disminuye las ne-
cesidades de personal, de manera
que se pueden instalar parques foto-
voltaicos con entre 2 y 3 veces me-

& +34910299277

nos de personal que con montajes
convencionales

Con estos antecedentes, el seguidor
LT-2V-XL de IMEnergy se postula como
una gran alternativa en las condiciones
actuales de mercado de cara a 2024, ya
que se optimiza la implantacion y se
puede instalar mayor potencia, es-
tructuralmente muy robusto, mejora el
apunte y la produccion y sobre todo,
ante la avalancha de proyectos que se
avecinan, se asegura la capacidad de
ejecucion al necesitar mucho menos
personal para su instalacion.

S

v mmE g
@IMEnergy
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JINKO SOLAR

& +34691849773

M contact.eu@jinkosolar.eu &

y

A

. Solar
JIinkKO

https://jinkosolar.eu/

JINKOSOLAR OBTIENE EL CERTIFICADO DE FABRICA DE CERO CARBONO

Ademas, ha cumplido con
los requisitos del «Codigo
de evaluacion de Fabricas
de Cero Carbono» obtenien-
do el certificado de «Fabrica
de Cero Carbono» por sus
practicas ecologicas avan-
zadas. El certificado supone
un elevado reconocimiento
de la responsabilidad social
y la conciencia ambiental de
la empresa por parte de un
instituto nacional de certifi-
cacion competente, reflejan-
do el progreso de JinkoSolar
hacia un nuevo nivel de sos-
tenibilidad, ahorro energéti-
co, reduccion de emisiones
y proteccion del medio am-
biente, asi como su funcion
empresarial como modelo
a seguir en lo que respecta
al establecimiento de plan-
tas industriales verdes en la
nueva era.

El «Codigo de Evaluacion de
fabricas de Cero Carbono» es
el primer conjunto integral y
cuantificable de normas vy
estandares mundiales, es-
tablecido para la evaluacion
de la construccion de plantas
industriales con cero emisio-
nes de carbono, recopilado
por mas de 20 organizacio-
nes certificadas, incluida la
TOV Rheinland, asi como
empresas lideres, y recono-
cido oficialmente por la Ad-
ministracion de Certificacion
y Acreditacion de la Republi-
ca Popular China (CNCA). Los
indicadores de la evaluacion
incluyen seis factores, tales
como la infraestructura, el
sistema de gestion inteligen-

te de la informacion relativa
a la produccion de energia y
emisiones de dioxido de car-
bono, el consumo de energia
y recursos, productos, la re-
duccion de emisiones de ga-
ses de efecto invernaderoy la
compensacion por emisiones
de dioxido de carbono.

JinkoSolar ha obtenido la
certificacion de fabrica con
cero emisiones de carbono
demostrando que, gracias al
ahorro energético, la reduc-
cion de emisiones y las medi-

das de eliminacion del dioxi-
do de carbono, el proceso de
produccion llevado a cabo en
su planta industrial destaca
por la ausencia de emisiones,
y que la empresa mantie-
ne un excelente sistema de
gestion de la planta con cero
emisiones en lo que respecta
a la seleccion de materiales,
equipos, procesos, gestion de
energia, plataforma de digita-
lizacion de la huella de car-
bono y las tecnologias de re-
duccion de las emisiones, asi

como ha conseguido vincular
la recogida de datos sobre las
emisiones con los esfuerzos
por su gestion y optimizacion.

Sobre JinkoSolar

JinkoSolar es una empresa
lider en la industria de la
energia solar, reconocida
mundialmente por su pro-
duccion y suministro de pro-
ductos fotovoltaicos de alta
calidad. Fundada en 2006
en China, la compania se ha
consolidado como uno de
los principales fabricantes
de paneles solares y pro-
veedores de soluciones de
energia renovable a nivel
global.

Su enfoque principal se
centra en la fabricacion de
paneles solares, modulos
fotovoltaicos, asi como en
la gestion de sistemas de
energia solar. JinkoSolar se
distingue por su innovacion
tecnologica y su compro-
miso con la sostenibilidad,
buscando constantemente
mejorar la eficiencia y la ca-
lidad de sus productos.
JinkoSolar fue pionera en la
industria de la capacidad de
“integracion vertical” desde
la produccion de obleas vy
células de silicio hasta la de
modulos. A finales de 2023, la
capacidad de produccion de
obleas, células y modulos de
silicio monocristalino de la
empresa alcanzara los 85 GW,
90 GW y 110 GW respectiva-
mente, de los cuales la capa-
cidad de produccion de tipo
N representara mas del 75%.
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PLUG & PLAY ENERGY

€ +34960431153

Este 2023, desde Plug &
Play Energy hemos seguido
fieles a nuestras senas de
identidad. Hemos seguido
fuertes en nuestro soporte
técnico, cada vez mas exclu-
sivoy centrado en el cliente.
Ademas, seguimos desa-
rrollando nuestros propios
sistemas (Plug & Play) que
marcan la diferencia en
todo el sector solar.

En 2023, hemos conseguido
entrar en varios proyectos de
gran almacenamiento, posi-
cionandonos positivamente
en la region ibérica y siendo
lideres en algunas marcas de
inversores y baterias.

Si hay algo que diferencia
a Plug & Play Energy es la
calidad vy flexibilidad; ofre-

&  marketing@pnp.energy &

ciendo siempre productos
novedosos en el mercado.
Para el proximo 2024, en
Plug & Play Energy vamos
a seguir apostando por las
nuevas tecnologias y por
aquello que, creemos, va a
ser lo mas puntero a mas
de 10 anos vista.

A

pnp.energy

El siguiente ano, estaremos
presentes, en multitud de
eventos, ferias y traeremos
una gran cantidad de no-
vedades a instaladores de
todo el territorio ibérico.

Apostar por la energia solar
no sirve de nada si no se
sabe porque se hace, cono-

PLUG&
PLAY
ENERGY

cer el conjunto de toda la
instalacion y dotarle de un
sentido es crucial, y noso-
tros lo hacemos facil.

Al final, la idea de Plug &
Play es que todos los ins-
taladores, cuando reciban
su material; puedan hacer
“Plug & Play” de una forma
sencilla. Ademas, respalda-
dos por un servicio técnico
de élite.

Plug & Play Energy, ademas
hace referencia a la empre-
sa que te ayuda a la lanzar-
te al mercado. Esa empresa,
que si confias en ella, te va
a ayudar a pulsar el boton
del “Play”

Y ahora toca preguntar: “sY
t0? ;Estas en el equipo que
lo hace facil?”
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(: +34968 334900

PRAMAC

info.es@pramac.com

PRAMAC

&  www.pramac.com

PRAMAC: INNOVACION, CALIDAD Y SOSTENIBILIDAD, CLAVES
PARA EL LIDERAZGO EN EL SECTOR ENERGETICO

Pramac Ibérica, filial de la
multinacional italiana PR
Industrial, fabrica y comer-
cializa generadores portati-
les, mobile e industriales y
comercializa soluciones de
almacenamiento de ener-
gia en baterias, asi como de
equipamiento de manuten-
cion y elevacion. Entre su
amplia gama de productos
también encontramos to-
rres de iluminacion, siste-
mas de supresion de polvo
(dust fighters) y sistemas
modulares de lavado eco-
logico de maquinaria (wash
racks).

Desde su sede en Murcia
(Espana), atiende a los mer-
cados de Espana, Portugal,
América Latina y paises
PALOP (Paises Africanos de
Lengua Oficial Portuguesa).
Pramac, que cuenta con su-

cursales en los cinco conti-
nentes, paso a formar parte
del grupo estadounidense
Generac en 2016, consti-
tuyéndose como el tercer
grupo en el mundo en fa-
bricacion de generadores y
torres de iluminacion.

Nuevos sistemas de
almacenamiento de energia
en baterias

El compromiso de Pramac
para liderar la evolucion ha-
cia soluciones energéticas
mas resilientes, eficientes y
sostenibles, se refleja en su
amplia gama de productos
que alineados con la transi-
cion energética global.
Pramac desarrolla y propor-
ciona un sistema de solucio-
nes de almacenamiento de
energia integradas, sinérgi-
cas, sostenibles y modulares.

En el corazon de la oferta
de almacenamiento de Pra-
mac se encuentra su sistema
patentado de gestion de la
energia (EMS), que optimi-
za el rendimiento y la efi-
ciencia de los sistemas de
almacenamiento mediante
el control inteligente del
flujo de energia. Supervisa
constantemente parametros
en tiempo real como la de-
manda, las condiciones de
la red y la disponibilidad de
energias renovables, garanti-
zando que se almacena, dis-
tribuye y utiliza de la manera
mas eficiente posible.

Pramac C&I Storage Systems
revoluciona la forma de
gestionar la energia. Estos
sistemas prestan valiosos
servicios a la red, como el
load shifting, la regulacion
de la frecuencia, el control

de la tension y la estabili-
zacion de la red, sin necesi-
dad de grandes mejoras de
la infraestructura fisica. Este
enfoque innovador permite
a los clientes desempenar
un papel activo en la con-
figuracion del futuro de la
energia, contribuyendo a la
estabilidad de la red y maxi-
mizando los beneficios eco-
nomicos y medioambienta-
les de las fuentes de energia
renovables.

2024 se presenta como un
ano lleno de oportunida-
des y desafios para Pramac
Ibérica, en el que la inver-
siobn en nuevas tecnologias
y productos innovadores
seguira siendo clave para
afrontar con éxito todos los
retos tanto energéticos como
medioambientales que pre-
senta el sector.
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Nuestros origenes se re-
montan a 1979, ano de la
fundacion de PICE, siendo
en 1992 cuando adquirimos
nuestra identidad actual:
Recticur. Debido a esta am-
plia experiencia contamos a
dia de hoy con un excelente
equipo de trabajo enfocado
a ofrecer soluciones ener-
géticas a medida del cliente
y con la mayor calidad.
Tenemos 30 anos de pre-
sencia en el mercado de
soluciones de suminis-
tro de energia y eficiencia
energeética.

Somos fabricantes de Carga-
dores para Baterias Industria-
les y Sistemas de Respaldo
de Energia (DC Y AC), para la
alimentacion de sistemas que
precisan de una alta fiabili-
dady seguridad de seguir tra-
bajando incluso sin presencia
de red.

Para diferenciarnos del mer-
cado nos hemos especiali-
zado en especificar nuestro
producto dada nuestra ca-
lidad de fabricacion, con un
alto nivel de ingenieria capaz
de asesorar a nuestros clien-
tes en las mejores soluciones
con la versatilidad de los pro-
ductos que disponemos para
cumplir con los requisitos
especificados.

Trabajamos con la mas am-
plia gama de tecnologias y
partners de prestigio inter-
nacional. Gracias a nues-
tros principios la calidad de
nuestro producto se ha visto
acreditada por empresas del
mas alto nivel de los secto-

“Tras tres décadas de trayectoria, hemos alcanzado una posicion de prestigio en el sector del suministro energético en Espaiia”

h|
 NRECTICUR

ELECTRONICA

]

res eléctrico, telecomunica-
ciones, petroquimico y de
transportes. Entre nuestros
clientes destacados pode-

comercial@recticur.es

INDUSTRIAL

www.recticur.es

Servicio Personalizado por parte de

mos enumerar a Red Eléc-
trica de Espana, Iberdrola,
EDP, Repsol, Canal de Isabel
I, Endesa, Aena, etc....

nuestros comerciales

En los Gltimos anos Recti-
cur ha dado un paso muy
importante en su historia al
presentar nuestro produc-
to a nivel internacional. La
marca Recticur ya ha podido
darse a conocer en multitud
de rincones del globo terra-
queo: Latinoamérica, Euro-
pa, Africa y Oriente medio.
Nuestra gama de productos
se compone principalmente
por los Cargadores/Rectifica-
dores Industriales (DC) y Sis-
temas de Alimentacion Inin-
terrumpida-SAl (AC). Dentro
de los Cargadores para Ba-
terias Industriales dispone-
mos tanto de la tecnologia
a “tiristores”, la cual se sigue
utilizando aln en algunas
Eléctricas/Utilities y donde
somos uno de los Unicos
proveedores a nivel interna-
cional, como de la tecnolo-
gia a “alta frecuencia”donde
disponemos de un producto
con la mas alta tecnologia
y mejores prestaciones del
mercado.
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RIELLO SOLARTECH

 +34 902026654 ]

Los sistemas BESS de Riello Solar
Segun dice el diccionario, un sistema
BESS es “una solucion energética que
consiste en un sistema de almacena-
miento que guarda energia en sus ba-
terias para darle uso en cuando sea
conveniente”.

;Pero solo sirve para eso?

Un sistema BESS no solo es aquel que
se encarga de cargar y descargar un
bateria, un sistema BESS puede y debe
darte mas opciones que una simple
carga y descarga de unas baterias.
Desde Riello Solartech, os mostramos
las ventajas de estos sistemas, y en
especial, los fabricados por nosotros.

1. Gestionabilidad

Una de las caracteristicas mas impor-
tante debe ser la gestionabilidad. Hoy
en dia, existen muchos sistemas de al-
macenamiento, de diferentes marcas
y de diferentes “nacionalidades”, pero
lo que debe marcar la diferencia, es
que ese sistema pueda ofrecerte dife-
rentes formas de trabajo, sin necesi-
dad de depender del fabricante o de
una App; es decir, que el cliente pueda
modificar su sistema en funcion de
sus necesidades energéticas en cons-
tante evolucion, tales como el precio,
horarios, personal, carga de trabajo,
ninos o plancha, sin dependencia de
un fabricante. La solucion debe ser ra-
pida y facil de modificar o de ajustar,
tanto en forma local como en remoto.
Asi, no dependeremos de que el fabri-
cante nos cobre en un futuro por algo
que nos dio gratis en el pasado.

Esta gestionabilidiad no solo pasa por
poder modificar la carga o descarga
de baterias. Sistemas como un All in
One, mas pensado para un doméstico,
0 un sistema BESS industrial, deben
de aportar al cliente, facilidad de ges-
tion, pudiendo hacer uso del sistema

comercial@riello-solar.es &

y

en cualquier momento, y adaptandolo
a sus necesidades.

Con nuestros sistemas, el cliente po-
dra gestionar tanto en su casa como
en su oficina, por horarios, por con-
sumo, por precio del OMIE, de una
forma manual o remota, dando al
sistema unos pocos argumentos para
que este, siga el dia a dia de nuestras
rutinas, y haga el ahorro la principal
caracteristica del sistema.

2. Backup - Full backup

Otra de las funciones mas importan-
tes a dia de hoy es el sistema Backup.
Es importante buscar sistemas que
nos aporte un Full backup, y con él
podamos alimentar todas las cargas, y
no tengamos que echar a “cara o cruz”
las cargas que dejaremos de alimen-
tar en caso de “apagon”.

Es importante que el sistema BESS
que elijamos incorpore las dos opcio-
nes de base, es decir, que podamos
decidir si solo queremos jugar con las
baterias y su carga y descarga o0 en un
futuro poder ademas asegurar nues-
tro suministro eléctrico, sin que el fa-
bricante nos cobre por opciones.

Wiriello

www.riello-solartech.es

solar
tech

3.- Seguridad

Mucha de nuestra competencia usa el
tema de la seguridad como el punto
fuerte, es lo correcto, pero es importan-
te que no nos vendan sus extraordina-
rios sistemas de seguridad, cuando es
lo minimo que se debe aportar cuando
se venden sistemas como estos.

Hay dos tipos de seguridad que debe-
mos de aportar a nuestros clientes: la
seguridad de que los elementos que
comportan el sistema han sido dise-
nados y testados para cumplir con las
maximas normas de seguridad. Y que
los elementos usados para fabricar
los sistemas BESS sean elementos
de alta calidad, que hagan que esos
sistemas de seguridad no se vean
afectados por los bajos costes de ele-
mentos como baterias, protecciones,
térmicos...

4.- Servicio técnico

Uno de los grandes olvidados, hasta
que hay problemas. Basamos nuestra
compra muchas veces en marcas o en
opciones que leemos por internet, sin
dar a la atencion técnica la maxima
importancia. Es importante que tenga-
mos en cuenta, que nuestro sistema
debe trabajar 24/365 dias al afio, du-
rante mas de 10 anos, y que por aho-
rrar 5 euros en un producto es posible
que, cuando aparezcan problemas, no
haya ni un soporte técnico telefoni-
co, y menos presencial, haciendo que
tengamos que deshacernos de nues-
tro equipo antes de tiempo, no por él
sino porque nadie nos da soporte.
Nuestro Sistema BESS, el gran HBS, no
solo ofrece la tipica funcion de “carga
y descarga de baterias”. Nuestro siste-
ma ofrece muchas mas opciones, ha-
ciendo del nuestro sistema un sistema
hecho y pensado para el dia a dia de
nuestros clientes.
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S-5!
FIJACIONES PARA TECHOS
METALICOS

C +1(800) 319-7307

iLAS FIJACIONES PARA TECHOS DE METAL

& latam@s-5.com

-

MAS CONFIABLES DEL MERCADO!

Con mas de 50 patentes y
una trayectoria de 30 anos
como proveedor lider del
sector de fijaciones para te-
chos metalicos, S -5! ofrece
productos de ingenieria de
la mas alta calidad, fabrica-
dos en Estados Unidos, a un
costo sorprendentemente
bajo. Nuestras abrazaderas
y soportes facilitan la insta-
lacion de los paneles FV en
perfiles de techos metalicos
engargolados, trapezoida-
les y ondulados. Instalado

en mas de 2 millones de
techos metalicos, S-5! es el
nombre mas confiable en
las industrias de construc-

The Right Way

es.s-5.com/energetica21

cion  metalica
y solar. Nuestros
productos  han
sido rigurosa-
mente probados
a lolargo de los
anos y han de-
mostrado ser
versatiles y resis-
tentes. Nuestras
abrazaderas para techos
engargolados son ideales
para soluciones de montaje
sin rieles para energia solar
y servicios publicos. Conec-

te facilmente practicamente
cualquier cosa mantenien-
do intacta la integridad de
su techo de metal, jy todo a
un precio asequible!
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& spain@saj-electric.com &5

SAJ esta posicionada como
una de las empresas lideres
en la transformacion del sec-
tor energético, ofreciendo so-
luciones solares inteligentes
para los entornos residencia-
les y C&I (comercial e indus-
trial). La intencion es ayudar
a los hogares y negocios a
encaminarse hacia un futuro
mas inteligente, sostenible y
eficiente.

En el ambito residencial, su
producto estrella es el HS2-
Todo en Uno, una sola unidad
compacta que integra inver-
sor solar hibrido, baterias de
alto rendimiento y un sistema
de gestion de energia inteli-
gente, simplificando la insta-
lacion y ofreciendo una solu-
cion estética, ademas de una
instalacion facil y sencilla. El
inversor residencial On-Grid
R6 de SAJ ha recibido diversos
premios y reconocimientos
por su eficiencia y fiabilidad
en la generacion de energia,
permitiendo a muchos hoga-
res reducir su dependencia
de la red eléctrica.

En linea con la mision de
constante innovacion de SA,
en 2024 se amplia el porta-
folio de soluciones residen-
ciales con el lanzamiento del
Microinversor Solar M2, adap-
table a diferentes entornos y
tipos de tejados, ofreciendo
mayor flexibilidad para apro-
vechar la energia solar en di-
ferentes configuraciones re-
sidenciales. El microinversor
M2 supera a los inversores
tradicionales optimizando al
maximo la potencia y otor-
gando una mayor eficiencia
en la conversion de energia.

P

SAJ

www.saj-electric.com

iSAJ te acompana en tu
primera instalacion!

De la mano de nuestro equipe técnico oficial,
podras realizar tu primera puesta en marcha.

15 noviembre 2023 - 29 febrero 2024

10

Asistencia técnica para tu primera instalacién SAJ.

Explicacién de los pasos necesarios para la instalacién y configuracién.

(& Informe técnico para confirmar el correcto funcionamiento de tu instalacion.

B spain@saj-electric.com

SAJ

REVOLUCIONANDO LAS SOLUCIONES
DE ALMACENAMIENTO DE ENERGIA

L
: ; R - rrsor 5. inversor
B spain@saj-electric.com ‘m.mumm‘wqmmm

HS2 - Solucion

Mz c o 6542 EMS -
Micro-{nwersa | CB1 Todo en Und | Intaligents Toda en Una

HSZ - S0luckon
|mmthouaenw

En el segmento C&I, SA) dis-
pone del Inversor C6, disponi-
ble en un rango de potencias
desde 75kW a 125kW, que des-
taca por su eficiencia maxima
del 99%, con corriente de en-
trada de hasta 40A y facil ins-
talacion, todo ello respaldado
por una garantia de 10 anos.
Ademas, en 2024, SA) lanzan-
ra uno de sus productos mas
esperados: el Sistema Inte-
gral CHS2 Todo en Uno para
el sector C&I. Este producto

dispone de un avanzado e
inteligente sistema de alma-
cenamiento de energia con
baterias de litio ferro-fosfato
de alta capacidad, con posibi-
lidad de parelizacion, lo que
lo hace ideal para residencial
de gran tamano, asi como
para pequenas y medianas
empresas. Ademas, ofrece
versatilidad en sus modos de
aplicacion, control de carga
flexible y compatibilidad con
generadores y microgrids.

SAJ esta siempre a la vanguar-
dia en integrar las tecnologias
en sus soluciones solares. En
el nlcleo de su ecosistema
de energia inteligente se en-
cuentra el eSA] All-In-One
Smart EMS, una plataforma
inteligente de gestion ener-
gética, que integra IA para
optimizar el uso y ahorro de
energia, facilitando la toma
de decisiones para un mayor
ahorro energético.

SAJ, ademas de ofrecer pro-
ductos inteligentes de ener-
gia solar, ha reforzado su
compromiso con el servicio
al cliente, estableciendo
un amplio equipo local de-
dicado en Espana y Portu-
gal. Este equipo garantiza
un soporte rapido y eficaz,
enfocado en proporcionar
asistencia y orientacion por
parte de nuestros expertos
durante la instalacion, ope-
racion y mantenimiento de
sus productos. En linea con
este enfoque, SAJ ha lanzado
la campana “SAJ te acom-
pana en tu primera insta-
lacion”, ofreciendo asisten-
cia técnica gratuita para la
primera instalacion de sus
productos a instaladores en
Espana y Portugal hasta el
29 de febrero de 2024.

Con los importantes avan-
ces logrados en 2023 y las
prometedoras perspectivas
para 2024, SAJ continua for-
taleciéndose como un lider
de referencia en la innova-
cion y desarrollo de solucio-
nes inteligentes de energia
solar, reafirmando asi su fir-
me compromiso con un fu-
turo sostenible e innovador.
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Este 2023 ha sido un ano
significativo para Salicru,
en términos de innovacion
de producto y expansion
de infraestructuras, con un
notable crecimiento en pro-
duccion y facturacion, re-
flejo de su liderazgo en el
mercado de la electronica
de potencia, asi como de su
capacidad para adaptarse a
las necesidades cambiantes
de la industria. La inaugura-
cion de un nuevo centro lo-
gistico, con capacidad para
mas de 9000 palets, amplia
significativamente su capaci-
dad de logistica, almacenaje,
inventario y distribucion de
productos. Con 4500 metros
cuadrados, jugara un papel
crucial para el aumento de
nimero de unidades produ-

cidas, garantizando una en-
trega eficiente y oportuna a
los clientes.

El compromiso de Salicru
con la innovacion se refleja
en su inversion en 1+D+i, de
mas del 5% de su factura-
cion, una cifra cuatro veces
mayor que la media espa-
nola y tres veces la media
europea. Este ano se han de-
sarrollado nuevos equipos,
como la serie SPS ONE BL y
las gamas TWIN PRO3y RT3,

O T A G O

en Sistemas de Alimentacion
Ininterrumpida  (SAI/UPS)
monofasicos. Se han llevado
a cabo grandes instalaciones
de SAI en sector hospitalario
e industrial. También la ins-
talacion de un gran niimero
de inversores solares en
nuevas plantas fotovoltaicas
y sector hotelero. Ademas,
se esta terminando el piloto
de la Ferrolinera, un equipo
que permitira aprovechar
la frenada de los trenes y

el residual de la catenaria
para dotar de electricidad a
estaciones, subestaciones vy
puntos de recarga de vehicu-
los eléctricos en mas de 1500
estaciones de ADIF.

En 2024, Salicru se enfoca en
fortalecer alin mas su posi-
cion en el mercado global a
través de nuevas soluciones,
la aplicacion de inteligencia
artificial, la constante mejo-
ra de dispositivos loT y nue-
vas soluciones de eficiencia
energética. Y seguira, igual
que en sus seis décadas, con
la filosofia de adaptarse a las
necesidades de sus clientes,
también a través del diseno
y confeccion de equipos es-
peciales, actuando como una
consultora de ingenieria de
electronica de potencia.
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SAUNIER DUVAL

(: At al cliente: +34 913 751 751 | At. al profesional 912 875 875 &

www.saunierduval.es

MAS DE 110 Aﬂ0§ DESARROLLANDO LAS MEJORES SOLUCIONES
DE CLIMATIZACION: EFICIENTES, SOSTENIBLES Y CONECTADAS

Saunier Duval lleva mas de
un siglo siendo sindnimo de
calidad e innovacion. Desde
nuestros inicios desarrolla-
mos soluciones de climati-
zacion que buscan el maxi-
mo ahorro y confort para el
usuario, pero ahora ademas
es prioritario reducir el coste
ecologico y el impacto en el
medio ambiente.

Fuimos pioneros en el lan-
zamiento de las primeras
bombas de calor y en el de-
sarrollo de la tecnologia de
condensacion en nuestras
calderas. Hoy lo somos de
nuevo con el uso de refri-
gerante natural en nuestros
sistemas de aerotermia, con
la nueva gama de calderas
inteligentes MiConnect® pre-
paradas para la transicion
energética (funcionan con
hasta un 20% de hidrogeno)
y con nuestro Servicio Téc-
nico Oficial, el mas amplio y
especializado, que garantiza
que la instalacion siempre
funcione de manera eficiente
y con el rendimiento desea-
do; ofreciendo hasta 15 anos
de cobertura total en nues-
tros equipos.

Sistema de aerotermia
Genia, pioneros en el uso
de refrigerante natural

Los Sistemas Genia son una
nueva generacion de solu-
ciones de climatizacion ba-
sadas en aerotermia para
calefaccion, ACS y refrigera-
cion; con tecnologia partida

0 compacta. Un producto re-
ferencia en el mercado por
haber sido pionero en in-
corporar el innovador refri-
gerante natural R290, con un
bajisimo potencial de calen-
tamiento atmosférico (PCA
de 3), lo que, en compara-
cion con otros gases, se tra-
duce en una sostenibilidad
225 veces mayor y [a mayor
reduccion de emisiones de
CO, del sector.

Ofrecen un rendimiento ex-
cepcional capaz de alcanzar
hasta 75°C de impulsion y
han sido disenados para al-
canzar las mas altas cotas de
eficiencia y fiabilidad (A+++
en calefaccion, A+ para ACS)
asegurando el maximo con-
fort y hasta un 70% de aho-
rro en la factura energética.

Ademas, son extremadamen-
te silenciosos en todos sus
modos de funcionamiento.

Calderas MiConnect®, con
exclusiva tecnologia de
conectividad

Nuestra nueva gama de cal-
deras inteligentes MiCon-
nect® integra el mejor pro-
ducto con la conectividad
mas avanzada para ofrecer
el maximo confort con el
minimo consumo (hasta
un 35% de ahorro en cale-
faccion respecto a calderas
tradicionales) y un comple-
to ecosistema de servicios
de climatizacion.

Los usuarios pueden con-
trolar su caldera a tra-
vés de una app de Gltima
generacion vy, gracias al
Servicio de Mantenimien-
to Conectado, el Servicio
Técnico Oficial la monitori-
za en remoto las 24 horas
para evitar incidencias, an-
tes incluso de que se pro-
duzcan, o solucionarlas a
tiempo; consiguiendo que
funcione siempre como el
primer dia.

Cuentan con el exclusivo
Sistema  autoadaptativo
FlameFit que optimiza el
proceso de combustion
y logra un resultado mas
eficiente; a la vez que se
reducen las emisiones de
CO,. Esto hace que nuestras
calderas estén ya prepara-
das desde fabrica para fun-
cionar con hasta un 20% de
hidrogeno, por lo que en
un futuro no sera necesa-
rio realizar ningln ajuste en
ellas.

52

ENERGETICAXXI - 232 - DIC23



STEGO

(: +3493806 60 26

achBytes

Desde su fundacion en
1980, STEGO Elektrotech-
nik GmbH en Schwabisch
Hall (Alemania), desarrolla,
produce y vende una gama
cada vez mas amplia de pro-
ductos para la proteccion de
componentes eléctricos vy
electrénicos. Todos los pro-
ductos STEGO estan dirigi-
dos a alcanzar unas optimas
condiciones climaticas en
los ambientes mas adver-
sos, asegurando que todos
los componentes funcionen
siempre correctamente en
el interior de envolventes y
armarios de control.

Los sistemas de control de
temperatura y humedad son
de eficacia probada ase-
gurando unas condiciones
climaticas optimas. Cuando
la temperatura y/o la hume-
dad son demasiado bajas
o altas, inmediatamente se
inicia la contramedida ne-
cesaria, por ej. se activara
una resistencia calefactora

& comercial@stegotronic.es &

o bien un ventilador con fil-
tro el cual proporcionara la
circulacion de aire en el in-
terior de la envolvente.

En condiciones climaticas
adversas como el cambio
del dia a la noche, o en
regiones  particularmente
calidas o frias, hacen de
la climatizacion una ta-
rea cada vez mas exigen-
te. Para afrontar este reto,
STEGO ofrece todo lo ne-
cesario para proteger los

componentes sensibles de
la humedad y la corrosion,
garantizando que los com-
ponentes sensibles funcio-
nen constantemente de for-
ma fiable y segura.

STEGO acaba de lanzar al
mercado el nuevo Sensor
de Corriente Inteligente
ESS 076, disenado para re-
volucionar la eficiencia vy
los costes en las plantas
industriales. Las medicio-
nes de corriente continua
permiten un control mas
preciso del proceso y la op-
timizacion de las operacio-
nes de la planta. Con el ESS
076, los fabricantes monito-
rizan el consumo eléctrico
en tiempo real y utilizan los
datos para ajustar los pro-
cesos para optimizar el ren-
dimiento y la produccion.
Como sensor |0-Link, el ESS
076 permite el ajuste rapido
de parametros y la trans-
mision de datos en tiempo
real. Gracias a las avanza-

www.stego-group.com

das opciones de montaje y
a su interfaz adicional de
4-20 mA, el ESS 076 puede
ser integrado facilmente en
proyectos ya existentes.
Ademas, STEGO presenta
achtBytes, la nueva plata-
forma loT. Esta plataforma
sirve para recopilar facil-
mente datos y procesarlos
sin problemas, realizando el
seguimiento en tiempo real
de sus maquinas y equipos.
Permite acceder a datos
precisos desde la nube vy,
por tanto, aumentar la efi-
ciencia operativa, identificar
oportunidades de ahorro
de costos, evitar costosos
tiempos de inactividad, asi
como, optimizar el manteni-
miento de manera proactiva.
Mas informacion en: https://
achtbytes.com/
Actualmente STEGO esta
representada por 9 filiales,
una oficina de ventas en
Chinay mas de 1500 colabo-
radores en todo el mundo.
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SUNFIELDS

+34 981 59 58 56

SunFields Europe es una
empresa dedicada a la dis-
tribucion de equipos de
energia solar, reconocida
por su compromiso con la
sostenibilidad y la inno-
vacion en el sector de las
energias renovables. Funda-
da en el ano 2007, la empre-
sa se ha establecido como
un actor importante en el
mercado europeo de ener-
gia solar, destacandose por
su enfoque en ofrecer solu-
ciones de alta calidad y tec-
nolégicamente avanzadas.

La actividad principal de
SunFields Europe es la dis-
tribucion y venta de paneles
solares fotovoltaicos, inver-
sores, y otros componentes
relacionados con sistemas
de energia solar. La compa-
nia trabaja con productos de

= info@sfe-solar.com

marcas lideres en el sector,
como SunPower, FuturaSun
0 Enphase, entre otras, ase-
gurando que sus clientes
reciban equipos de la mas
alta eficiencia y durabilidad.
Ademas, SunFields Europe
ofrece servicios de asesora-
miento, diseno e instalacion
de sistemas solares, tanto
para clientes residenciales
como comerciales y grandes
proyectos industriales.

Uno de los mayores méritos
de SunFields Europe es su
compromiso con la calidad
y la innovacion. La empresa
invierte constantemente en
la investigacion y el analisis
nuevas tecnologias solares.
Esto se refleja en su catalo-
go de productos, que incluye
algunas de las tecnologias
mas avanzadas del mercado.

y

Ademas, SunFields Europe se
distingue por su enfoque en
la sostenibilidad. La empre-
sa promueve activamente el
uso de energias renovables
como una forma de combatir
el cambio climatico y fomen-
tar un futuro mas sostenible.
Sus proyectos y servicios es-
tan disenados no solo para
proporcionar beneficios eco-
nomicos a sus clientes, sino
también para contribuir a
la reduccion de la huella de
carbono, como es el caso del
panel FU400 Free Carbon de
FuturaSun.

En cuanto a su trayectoria,
SunFields Europe ha expe-
rimentado un crecimiento
constante desde su funda-
cion, expandiendo su presen-
cia en varios paises europeos.
La empresa ha logrado cons-

SUNFIELDS

EUROPE

www.sfe-solar.com

truir una solida reputacion
gracias a su fiabilidad, la cali-
dad de sus productos y servi-
cios, y su enfoque centrado en
el cliente. Ademas, ha partici-
pado en numerosos proyectos
importantes, contribuyendo a
aumentar significativamente
la capacidad de energia solar
instalada en Europa.

En resumen, SunFields Euro-
pe se ha establecido como
una empresa lider en el sec-
tor de la energia solar, cono-
cida por su compromiso con
la calidad, la innovacién y la
sostenibilidad. Su enfoque
en ofrecer soluciones tec-
nolégicamente avanzadas y
su contribucion al desarro-
llo de las energias renova-
bles la posicionan como una
empresa de referencia en el
mercado europeo.
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SUNGROW

+34948117598 =

Sungrow es lider mundial en la industria
solar, consolidandose como la marca de
inversores mas “bankable” con mas de
405 GW instalados en todo el mundo.
Con una experiencia solida de 26 anos
en el sector fotovoltaico, sus productos
suministran energia a mas de 150 pai-
ses, reafirmando su compromiso con
una energia limpia y accesible.

Pionero en investigacion y desarrollo
de inversores solares, su amplia carte-
ra de productos sigue creciendo para
ofrecer las mejores soluciones de in-
versores fotovoltaicos y sistemas de
almacenamiento de energia.

En el ambito residencial, destaca la
solucion hibrida monofasica de Sun-
grow, que combina inversor, bateria
y cargador para vehiculos eléctricos.
Es una opcion simple, inteligente vy
flexible para aprovechar al maximo la
energia solar generada durante el dia.

spain@sungrow-emea.com

&
&

La innovacion continua es clave para
Sungrow y sus novedades para 2024.
Se introduce una solucion hibrida trifa-
sica de gran potencia, con capacidades
de 15,20y 25 kW y una capacidad maxi-
ma de almacenamiento en baterias de
160 kwWh. Ademas, se presentan nuevos
cargadores para vehiculos eléctricos,
incluyendo un cargador AC de 22 kW y
un cargador ultrarrapido DC de 180 kW
destacado por su gran eficiencia.

En el ambito de proyectos a gran es-
cala, durante 2024 se presentara el
nuevo sistema de almacenamiento de
energia refrigerado por liquido Power-
Titan G2.

Durante este mes diciembre, también
se ha realizado la actualizacion de la
version web de la plataforma de mo-
nitorizacion iSolarCloud. Con esta ac-
tualizacion se ha incrementado nota-
blemente su usabilidad y visualizacion

Clean power for all

www.sungrowpower.com

entre otros cambios y mejoras. De
esta manera, iSolarCloud sigue siendo
la herramienta perfecta para maximi-
zar el rendimiento de una instalacion.
El 2024 sera también el ano del lan-
zamiento del Loyalty Program de Sun-
grow, brindando beneficios y mejoras
a los instaladores de la marca, per-
mitiéndoles disfrutar de una expe-
riencia completa y seguir creciendo
profesionalmente.

En cuanto a las perspectivas para
2024, se espera un crecimiento conti-
nuo en todas las areas del sector solar
(Utility, C&I y Residencial).

Asimismo, se anticipa una instalacion
a gran escala de sistemas de almace-
namiento a partir del ano que viene,
lo que augura un aumento anual sig-
nificativo para este sector junto con el
de almacenamiento durante el resto
de la década.
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Somos un fabricante pionero
en la historia de la acumula-
cion y especialista en diferen-
tes tecnologias y mercados.
Desde nuestros inicios en 1965
hemos ido evolucionando has-
ta llegar a ser lideres mundia-
les en soluciones para bate-
rias. Ofrecemos, en los cinco
continentes, productos para
una amplia gama de vehiculos
incluyendo turismos, motos,
vehiculos pesados, vehiculos
agricolas y barcos, asi como
para aplicaciones solares, in-
dustriales o médicas.
Actualmente, el autoconsumo
de energia eléctrica basado en
energia solar es ya, sin lugar a
duda, un elemento fundamental
para ahorrar en la factura de la
luz y ayudar a la sostenibilidad
del medio ambiente. Recoger,
convertir, distribuir y almacenar
la electricidad solar permite el
abastecimiento de suministro
tanto residencial como empre-
sarial. Para ello, los diferentes
componentes y dispositivos de
una instalacion solar juegan un
papel fundamental.

Teniendo en cuenta la tecnolo-
gia utilizada por los fabrican-
tes de baterias solares, estos
acumuladores pueden englo-
barse en varios tipos. Es pre-
cisamente en esas diferencias
donde radica la mejor eleccion
de baterias para instalaciones
fotovoltaicas y es que cada sis-
tema necesita un tipo de acu-
mulador solar diferente.

La amplia oferta de TAB Bat-
teries podria dividirse en tres
grandes lineas. Por una parte,
contamos con las de plomo
acido (tecnologia madura). Se
trata de baterias duraderas
que cuentan con unos pro-
cesos de fabricacion de alta
calidad y con la la tecnolo-
gia industrial mas puntera en

info@tabspain.com

baterias con placas planas o
tubulares, en formato Mono-
block y celdas de 2Vdc.

Esta tecnologia cubre las nece-
sidades de aplicaciones no tan
intensivas en ciclos de carga
y descarga como pueden ser
UPS, Telecom, autocaravanas,
nautica, solar de bajo voltaje
(12 / 24 | 48 vdc), o la reno-
vacion de instalaciones en las
que no procede el cambio de
electronica.

En otro apartado estan las
baterias de litio en formato
Monoblock. Este tipo de ba-
terias utiliza tecnologia LFP
(litio-ferrofosfato) y esta indi-
cada para aplicaciones inten-
sivas en ciclos diarios donde
los costes de reposicion sean
altos, bien por distancia fisica
o por la complejidad de la ins-
talacion. En TAB Batteries dis-
ponemos de dos acabados, el
Clever y el Premium, cada uno
con diferentes ciclos de vida,
potencias de carga y descarga,
garantias de fabricacion, vida
Util y tipos de comunicacion,
tal y como muestra la tabla:

CLEVER PREMIUM

Anos
Garantia z g
Bluetooth .
(BLE) NO 3!
SOC Display Sl No

. 10 -
VIDA UTIL AROS 15 ANOS
CICLOS VIDA  >2.000 > 4.000
Potencia
Max Cont i S8

Por (ltimo, esta la categoria de
baterias para sistemas de au-
toconsumo aislados o conec-
tados a red. Estas baterias, con
tecnologia LFP, son de formato
rack 19" (especialmente dise-
nadas para montaje en arma-
rio tipo telecomunicaciones) y
compatibles con las principales

TA

batteries

www.tabspain.com

marcas de electronica tanto
para sistemas aislados (tales
como Victron Energy, SMA, Stu-
der, Scheider, Voltronic...) como
para sistemas hibridos solares
de autoconsumo residencial
conectados a red (como Good-
we, Growatt, Sungrow, Sofar,
Solis: Steca, o SAJ, entre otros).
Estas baterias tienen la capaci-
dad de soportar un gran nime-
ro de ciclos anuales y por tanto
son aptas para instalaciones de
uso diario en carga y descarga.
Por otra parte, también son
muy fiables y seguras para
instalaciones residenciales y
comerciales e industriales, con
capacidades desde 2,4 kWh
hasta 400 kwWh y cubriendo un
amplio espectro de demanda
de potenciales usuarios.

Adicionalmente TAB Batteries
cuenta con sistemas pre-con-
figurados para mercado resi-
dencial conectado a red con
el kit solar TAB, se trata de un
sistema de autoconsumo solar
directo, orientado a viviendas
particulares y todo tipo de ins-
talaciones monofasicas. Con

T
o

" emodule
Lsa

TAB

batteries

- —
c.leisure
-~

un pack inicial de baterias TAB
E.MODULE L51 para almacenar
el excedente de energia que
se genera y no se consume.
La Bateria Litio L51 nos permi-
te disponer de un sistema de
almacenamiento a un precio
muy competitivo y con un di-
seno modular que facilita la
posterior ampliacion. Se pro-
duce electricidad para alimen-
tar los consumos en tiempo
real que tengamos conectados
y el propio inversor puede su-
ministrar entre 3600w y 5000w
de energia desde paneles en
modo autoconsumo o desde
bateria para cubrir consumos
fuera de horas de produccion
solar. Un sistema con muchas
posibilidades de ampliacion, ya
que se le pueden conectar mas
modulos para una autonomia
superior, una bateria con unas
excelentes caracteristicas, muy
modular y asequible, para po-
der ampliar progresivamente y
que se ajuste perfectamente a
nuestras necesidades. No re-
quiere de mantenimiento en
ninguno de sus componentes.

+ -
+ .

TAB! -

L p—1 e
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TEMPEL GROUP

+34 936003600
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Tempel Group es una compania inter-
nacional fundada en 1978 en Barcelo-
na, que ha desarrollado su actividad
a través de cuatro areas de negocios:
Energia, Ingenieria, Consumo y Servi-
cios, y que actualmente dispone de
oficinas en mas de 22 paises de ha-
bla hispano portuguesa. Con una so-
lida trayectoria, la compania se ha
posicionado como un referente en el
suministro de soluciones energéticas
innovadoras y sostenibles.

Division de Energy: Impulsando la
Eficiencia Energética

Dentro de su Division de Energy,
Tempel Group se ha especializado en
el suministro de baterias y packs in-
dustriales, asi como en el disefo, ins-
talacion, puesta en marcha y mante-
nimiento de sistemas inteligentes de
almacenamiento de energia.

Soluciones BESS: Potenciando la
Eficiencia y Sostenibilidad

Su enfoque principal radica en el uso
de diversas tecnologias electroqui-
micas, destacando la de ion-litio, con
el objetivo de mejorar la eficiencia
energética de los usuarios mediante
la integracion de las soluciones BESS
(“Battery Energy Storage Solution®) en
sus modalidades de LV-Low Voltage

Module

BMS
(BMU)

o

System n w5
BMS y
(BAMS) | 4

Rack

"o

BMS
(BCMU)

DC y HV-High Voltage DC, ofreciendo
muchas ventajas para los usuarios de
este tipo de soluciones. Estas mejoras
incluyen la optimizacion de la eficien-
cia energética, el ahorro en la factura
eléctrica, sistemas de respaldo para
circuitos criticos, regulacion de fre-
cuencia y voltaje, integracion con fuen-
tes renovables, balanceo de consumos
pico, transicion energética sostenible y
la reduccion de la huella de carbono.

Evolucion con Litio Ferrofosfato

(LFP) en LV: Eficiencia en Espacios
Reducidos

Los sistemas Smart Energy con litio fe-
rrofosfato (LFP) en LV (48V), paraleliza-
bles, permiten obtener acumulaciones
de energia superiores a 134kWh en un
reducido volumen de aproximadamen-
te 0,75m3. Estos sistemas son ideales
para instalaciones con limitaciones
de espacio y demandas energéticas
bajas o medias, siendo especialmente
adecuados para servicios de telecomu-
nicaciones y proyectos solares de pe-
queno y mediano tamano.

Soluciones HV: Almacenamiento
Masivo para Grandes Demandas
Con las soluciones HV (hasta 1500V)
se puede alcanzar almacenamien-
to masivo de energia a gran escala.

Battery
u
(8PU)

Destacan por su idoneidad en deman-
das de consumo a partir de 500kW,
siendo aplicables en escenarios como
“peak shaving” para entornos indus-
triales o residenciales, gestion de la de-
manda, regulacion de frecuencia, mi-
crorredes inteligentes de bajo impacto
ambiental e integracion con fuentes
de generacion de energia renovable,
“peak shifting” y “reserve power®,

Flexibilidad en Implementacion:
Diseno Personalizado

Tempel Group ofrece flexibilidad en
la implementacion de sus proyec-
tos. Los bancos de baterias pueden
integrarse en armarios metalicos es-
pecificos o bajo el concepto de con-
tenedores de diferentes tamanos,
potencias y energia Gtil disponible,
adaptandose a las necesidades de
cualquier edificacion.

Expectativas para 2024

Como Tempel Group esta presente en
mercados diversos, como |beria, LA-
TAM y USA, nuestras expectativas para
2024 incluyen un continuo crecimien-
to, al igual que en los Gltimos afnos.
Estamos convencidos de que el mer-
cado de BESS Residencial recuperara
fuerza, y también esperamos nuevos
proyectos en el sector agrario y de loT.
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VAILLANT

+34 910771111

Firme a su compromiso con la
sostenibilidad y la eficiencia,
Vaillant ha continuado este
ano 2023 su labor de difusion
de las ventajas y beneficios
de las bombas de calor, sobre
todo de las equipadas con
refrigerante natural, como la
aroTHERM plus, primera bom-
ba de calor del mercado con
este refrigerante.

La referencia en aerotermia

Las bombas de calor aire
agua de Vaillant, tanto sus
modelos compactos como
los split, son el fiel reflejo de
la apuesta que Vaillant hace,
desde hace anos, por ofre-
cer a sus clientes soluciones
de climatizacion eficientes y
sostenibles y, se han conver-
tido en una referencia entre
los profesionales del sector.

aroTHERM plus destaca por
su exclusiva tecnologia de
refrigerante natural que la
convierte en la bomba de ca-
lor mas sostenible y mas in-
novadora, gracias a su PCA 3.
Proporciona el mayor ahorro
energético gracias a su efi-
ciencia con etiquetado A+++,
Mejora el rendimiento esta-
cional con ahorros del 30% y

M info@vaillant.es

ofrece un SCOP de hasta 6,48
(EN 14825. Clima calido W35).
Ademas, maximiza el confort
de ACS gracias a una tempe-
ratura de impulsion hasta
75 °C sin resistencia o0 apoyo
eléctrico, ideal para reformas,
y proporciona hasta un 50%
mas de produccion de ACS.
Por su parte, las bombas de
calor aroTHERM split, dispo-
nibles en 4, 6,8y 12 kW, desta-
can por ser extremadamente
silenciosas y la posibilidad
de instalarse en costa gracias
a su proteccion anticorrosion
(Clase 5 1SO 12944-6), lo que
supone una auténtica nove-
dad en nuestro sector.

Calderas inteligentes,
conectadas con los mejores
servicios

Las calderas inteligentes vy
conectadas ecoTEC plus vy
ecoTEC exclusive han sido un
referente gracias a la posibili-
dad de ofrecen a los usuarios
de que estén conectadas 24 h
al dia con el Servicio Técnico
Oficial de la marca.

Estas calderas ofrecen unas
prestaciones inigualables
para que los usuarios dis-
fruten del confort mas inte-

ligente, ahorrando hasta un
35% en calefaccion y un 10%
adicional en ACS. Estas calde-
ras constituyen la generacion
de calderas inteligentes mas
preparadas que nunca para
el futuro.

Disponibles en potencias des-
de los 23 kW hasta los 43 kW,
incorporan la Gltima tecnolo-
gia Vaillant y han sido equi-
padas con los mas avanzados
sistemas de funcionamiento
lo que garantiza su alta efi-
cienciay gran fiabilidad.
Ademas, gracias a la exclusiva
tecnologia de conectividad
myVAILLANT y la App myVAI-
LLANT es posible manejar de
forma sencilla la caldera des-
de cualquier lugar y en cual-
quier momento vy, disfrutar
del servicio de mantenimien-
to mas innovador Serviplus
Connect, ya que las calderas
SMART estan preparadas para
que el Servicio Técnico Oficial
pueda conectarse a ellas en
remoto y puedas disfrutar de
un mantenimiento y monito-
rizacion permanente.

Servicios al profesional
Durante todo este ano 2023,
Vaillant se ha volcado por

ofrecer a los instaladores to-
das aquellas herramientas y
servicios que hiciesen su dia
a dia mas facil. Todas ellas
han quedado recogidas en
una Web para que su consul-
tay uso sea alin mas facil vai-
llantes/herramientas.

Acerca de Vaillant

Vaillant cuenta con mas de
149 anos de experiencia en
el sector de la Climatizacion.
Desde sus inicios ha desta-
cado por ofrecer soluciones
y sistemas innovadores vy
eficientes de calefaccion y
climatizacion con energias re-
novables, que permiten aho-
rrar y son respetuosos con el
medio ambiente.

Su cartera de productos
abarca desde las calderas
de condensacion domésti-
cas y alta potencia hasta las
bombas de calor (geotermia
y aerotermia), sistemas de
ventilacion con recupera-
cion de calor, fancoils, con-
troles inteligentes, energia
solar térmica y fotovoltaica
asi como productos para la
produccion de agua caliente
sanitaria y unidades de aire
acondicionado.
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WEG

& +34 91916277416 [\

info-es@weg.net

&
&

www.weg.net/es

WEG MOTION FLEET MANAGEMENT, LA SOLUCION DE WEG PARA
PARA LA GESTION DE ACTIVOS Y EL MANTENIMIENTO PREDICTIVO

Desarrollado para traer mas prac-
ticidad y agilidad en la operacion,
mantenimiento y gestion de plan-
tas industriales, el WEG Motion Fleet
Management es la solucion ideal para
supervisar y aumentar la disponibi-
lidad de la flota de motores y otros
equipos industriales. Basado en la tec-
nologia de “computacion en la nube”,
el seguimiento de los activos puede
realizarse en cualquier momento vy
desde cualquier parte del mundo.
Con WEG Motion Fleet Management es
posible conocer el estado de funcio-
namiento de motores eléctricos, varia-
dores y arrancadores suaves de bajay
media tension, sistemas de arranque
por relé inteligente (SRW), reductores,
motorreductores, compresores y otros
activos, que se utilizan en cualquier
tipo de industria o instalacion.
Gracias a la recopilacion periddica de
datosy al procesamiento avanzado de
los mismos, se generan datos impor-
tantes para la gestion. De esta forma,
es posible establecer planes de man-
tenimiento predictivo, vigilando el
estado operativo de la flota (manteni-
miento basado en la condicion). Este
enfoque reduce el nimero de paradas
no planificadas, optimiza las acciones
de reparacion y acelera el proceso de
toma de decisiones para el equipo de
operaciones y mantenimiento. El re-
sultado final es un aumento de la dis-
ponibilidad y una reduccion del coste
total de propiedad (TCO) de la flota de
motores.

Aparte de saber cual es la “salud” de
los activos hasta la fecha de toma de
datos, el modulo Specialist, gracias a
su inteligencia artificial, nos indica el
origen de un posible fallo (desequi-
librio, desalineacion, vibracion,..) asi

como el consumo actual y futuro del
motor. Con esta solucion, es posible
realizar una supervision activa tanto
de activos (motores, variadores, re-
ductores, etc.) de nueva implantacion
como ya existentes, pudiendo incor-
porar los datos, simulaciones y anali-
sis en el SCADA o programa de super-
vision del cliente final.

Es un paso mas en la politica de WEG
de colaborar con los clientes a la hora
de mejorar su productividad y eficacia.
Fundada en 1961, actualmente tiene
presencia en mas de 135 paises, dis-
poniendo de 45 areas de fabricacion
repartidas por los cinco continentes.
Estructurados en 5 divisiones, moto-
res, energia, automatizacion, transmi-
sion y distribucion y pinturas, actual-
mente esta en fase de expansion vy
diversificacion de mercados, integran-
do nuevas areas de negocio.

WEG puede suministrar equipos cum-
pliendo practicamente con la tota-
lidad de homologaciones existes,
disponiendo de las normativas inter-
nacionales 1SO 9001, ISO 14000 e ISO
50001.

Dentro de la politica de innovacion y
respeto por el medio ambiente, nues-
tras fabricas disponen de los sistemas
mas avanzados, incluso llegando a ser
clasificadas como “cero CO, ". WEG su-
ministra equipos a practicamente todos
los fabricantes de bienes de equipo tan-
to a nivel nacional como internacional,
en areas como ventiladores, bombas,
compresores, soplantes, cintas trans-
portadoras... desarrollando también
una amplia politica de colaboracion con
empresas tipo “EPC" e innumerables
ingenieras, las cuales implementan pro-
yectos en todo el mundo.

Actualmente los productos sobre los
gue mas se estan recibiendo solici-
tudes son aquellos que mejoran la
eficiencia energética de la planta, y
hablamos de motores y reductores de
alta eficiencia y variadores, asi como
diseno especial de motores, cum-
pliendo caracteristicas y especifica-
ciones propias del cliente, tanto en
baja como en alta tension. WEG esta
suministrando equipos a la practica
totalidad de empresas OEM e ingenie-
rias con proyectos a nivel mundial.
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WEIDMULLER

(1B +34 934 083 386
¥ @Weidmuller_ES

Como reconocidos exper-
tos, en Weidmuller damos
apoyo a nuestros clientes y
partners en todo el mundo
con productos, soluciones
y servicios en el entorno in-
dustrial de energia, senales
y datos. Somos parte de sus
industrias y mercados y co-
nocemos los retos tecnologi-
cos del futuro, de modo que
continuamente  desarrolla-
mos soluciones innovadoras,
sostenibles y (tiles para dar
respuesta a sus necesidades
individuales. Es una empresa
familiar con mas de 160 anos
de historia, presente en mas
de 80 paises, con unos 5.000
empleados.

Soluciones fotovoltaicas

Weidmuller cuenta con su
Global Application Center
(GAC) de Soluciones Foto-
voltaicas en Barcelona, vy
con plantas de fabricacion
en Espana, Alemania, Brasil,

& weidmuller.spain@weidmueller.com &3

in Weidmiiller Espana

Australia, Sudafrica y Mala-
sia, ofreciendo soluciones
tanto para Utility Scale como
para residencial. Weidmuller
ha sido pionera en el merca-
do de plantas fotovoltaicas,
ofreciendo desde hace mas

www.weidmuller.es

B Weidmiiller Espana

de 15 anos, soluciones de
conectividad, monitorizacion
y comunicaciones. A nivel
global mas de 22 GWp se han
desarrollado e instalado uti-
lizando soluciones fotovol-
taicas de Weidmdiller, en los

5 continentes y bajo las con-
diciones mas diversas.

Soluciones eolicas

En la actualidad, el sec-
tor de la energia eodlica se
enfrenta al desafio de sa-
tisfacer las crecientes ne-
cesidades en rentabilidad.
Los fabricantes de turbinas
buscan continuamente po-
sibilidades para reducir el
LCOE (coste nivelado de la
energia). Cada cliente tiene
sus necesidades especia-
les, y para satisfacer estas
necesidades en Weidmdiller
creamos montajes especi-
ficos para clientes y asi re-
solver todos los requisitos
futuros con una solucion
optima. Facilitamos a nues-
tros clientes el cumplimien-
to de sus requisitos de la
mejor manera posible.
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ZCS AZZURRO

+34 900 470 402

[

/CS  Azzurro Es-
pana con sede en
Alicante, dirigida
por Ezio Murtas,
acompanado de su
equipo, ofrece una
amplia gama que
satisface cualquier
necesidad energeé-
tica para aplicacio-
nes de tipo resi-
dencial, comercial
e industrial. La
gama ZCS Azzurro
esta formada por
mas de 100 mode-
los de inversores
de cadena mo-
nofasicos y trifa-
sicos, sistemas de
almacenamiento,
en retro-adapta-
cion o hibridos vy
sistemas de recar-
ga para vehiculos
eléctricos.

Hoy, la empresa
destaca en los mer-
cados en los que
opera por solucio-
nes innovadoras,
SMART & GREEN
que integran las
tecnologias  mas
avanzadas.

La Green Division,
es la rama de Zuchetti Cen-
tro Sistemi, encargada de
desarrollar todas las solu-
ciones del ambito fotovol-
taico que a dia de hoy pre-
senta la compania.

ZCS Azzurro dispone de un
portfolio totalmente adap-
table a las necesidades del
cliente.

En 2023, cabe destacar
nuestros equipos de mas

=

O T A G O

sat.azzurroes@zcscompany.com &

P

STORAGE READY

Hasta 200kwh en acumulacion

éxito como son los inverso-
res que componen la gama
hibrida trifasica de ZCS Az-
zurro. Su novedoso sistema
Unbalanced Support, que
nos permitira producir de
una manera desbalanceada
en caso de existir consumos
desiguales por fase. De esta
manera conseguimos una
mayor eficiencia del siste-
ma final, con producciones
gue superan en un 30%

ONE AND ALL

Potencia nominal de 3 a 6 KW

Acumulacién de hasta 20,4 kWh

las de un sistema trifasico
convencional.

Nuestros sistemas de acu-
mulacion, pueden llegar a
los 100kwh por equipo tra-
bajando en doble canal de
carga y descarga.

Por otro lado, nuestra gama
hibrida monofasica HP, in-
cluye potencias de hasta
6Kwn, con las que podemos
realizar todo tipo de gestion
de carga y descarga segln

\ZZUIRIRO

N ol

i
= /

=

WWW.zZCsazzurro.com

las  necesidades
del usuario.
Ademas, la capaci-
dad de adaptarse
a cualquier tipo de
instalacion  foto-
voltaica existente y
gestionar la ener-
gia de la misma,
hacen sin duda,
que la totalidad
de la gama hibrida
ZCS Azzurro Espa-
fa sea un gran éxi-
to de este 2023.
PERSPECTIVAS 2024
Sin duda, plantea-
mos este 2024 con
gran ilusion dada
la gran cantidad
de proyectos que
a dia de hoy tene-
mos en desarrollo.
Con la llegada de
los equipos One
And All, buscamos
el binomio entre la
facilidad y rapidez
de instalacion, vy
un diseno ergono-
mico y seguro para
el wusuario final
Trabajaremos  en
esta familia poten-
cias de hasta 6KW
como hacemos en
el actual equipo hibrido
monofasico.

Respecto a la movilidad
eléctrica, presentamos
nuevos cargadores para ve-
hiculos eléctricos en DC de
30, 60 y 120 KW.

En inversores de alta po-
tencia, quedara listo para
su venta proximamente el
nuevo equipo ZCS Azzurro
3PH 255KW Y 355KW.
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ESASOLAR

(= +34916 264 552 ]

ESAsolar, fundada en el ano 2006, centra su
actividad en el diseno, ingenieria, fabricacion,
suministro y supervision de montaje de sus
estructuras fijas, asi como trackers solares
fotovoltaicos. Sus oficinas principales se en-
cuentran ubicadas en Madrid y Sevilla, y cuen-
ta con oficinas internacionales en Italia, China
y EEUU.

Su ambito de actuacion es mundial, con pro-
yectos para los principales clientes lideres
del sector, tanto en Espana como en Portugal,
[talia, Chile, Colombia, RepUblica Dominicana,
Malasia o Costa de Marfil, entre otros, contan-
do con un track record de mas de 2 GW.

La compania es reconocida por ofrecer es-
tructuras de montaje rapido y flexible, que
se adaptan a cualquier tipo de modulo y
terreno, con soluciones muy competitivas

info@esasolar.com

en lo técnico y econdmico. Cuenta con dos
familias de soluciones para plantas foto-
voltaicas: ESAsolar HA44 (Estructuras fijas)
y ESAtrackM5 (Seguidor solar o Tracker) en
configuraciones 2V y 1V. Todas las estructu-
ras se adaptan a modulos bifaciales, apli-
cando las tecnologias mas avanzadas para
el diseno y calculo estructural. Todos los
productos de ESAsolar han sido ensayados
y verificados en tlnel de viento, en linea con
los mas altos estandares del sector.

Su departamento de ingenieria esta alta-
mente cualificado y trabaja con un importan-
te enfoque en el I+D+i. Cuenta con una planta
de innovacion y prototipos en la provincia de
Sevilla. Dispone de las principales certifica-
ciones de calidad y producto: 1ISO-9001; ISO
45001, UNE-EN-1090, IEC 62817, UL3703.

ESAsolar demuestra cada dia su compro-
miso con el medioambiente. Su objetivo es
conseguir un mundo mas sostenible, seguro
y menos contaminado. Esto queda patente
en sus instalaciones y en la implantacion
de sistemas de gestion medioambientales,
certificado conforme a la norma ISO 14001,
asi como certificaciones en la gestion y con-
trol de la huella de carbono conforme a la
norma IS0 14064.

FATOR

(& +349369297 11

Fundada en 1979, en FATOR somos
especialistas en atender las necesi-
dades de los mas diversos sectores
industriales. Trabajamos con rigor y
eficacia para ser referente mundial en
tornilleria y fijaciones de alta resisten-
cia. Nuestro eficaz marco de colabo-
racion formado por nuestro equipo
humano, nuestros colaboradores
y nuestros mercados, estamos en
condiciones de ofrecer un servicio
fiable y eficaz para garantizar la ple-
na satisfaccion del cliente.

Nuestros modernos almacenes au-
tomatizados permiten administrar
un stock medido muy cercano a las
6.000 tn de producto con mas de
7.000 palets. Todo ello con el apo-

info@fatorgroup.com

yo de un potente sistema informatico,
que hace posible la rapida expedicion
de los pedidos a nuestros clientes.

Colaboramos en el mercado de ener-
gias renovables con los fabricantes e
instaladores con el fin de optimizar

EAFATOR

www.fatorgroup.com

los recursos y rendimientos. Nuestra
oficina técnica también colabora con
diversas ingenierias para mejorar dia
a dia la eficacia de las uniones. Ade-
mas, disponemos del marcado CE para
las normas EN15048-1y EN14399-1.
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GRUPO IMAGINA ENERGIA

€ +34900 861843

Este verano nacia la fusion
entre Imagina Energia vy
Quantica Renovables, con-
virtiendose en la cuarta
empresa de autoconsumo
solar en Espafna y creando
un nuevo portfolio de solu-
ciones energéticas aln mas
amplio para sus clientes.

Esta operacion subrayaba
la firme apuesta de am-
bas companias por liderar
la transicion energética en
nuestro pais. La integracion
vertical completa del negocio
desde la instalacion de gran-
des plantas de generacion
solar y soluciones de auto-

&  quanticarenovables.com

consumo en hogares y em-
presas, se complementa con
suministro de energia reno-
vable de origen solar. Asi, al
integrar y controlar el proce-
so de principio a fin, ambas
operan ahora de forma toda-
via mas agil y competitiva.

En definitiva, 2023 ha sido
un ano positivo para el Gru-
po Imagina Energia. Clientes
del canal industrial como
Grupo IAN, Ibergallus, Inés
Rosales o Porcelanosa se
han sumado a la nueva pro-
puesta, aumentando con-
siderablemente el nimero
de instalaciones hasta las

cerca de 200 empresas. Y
es que la energética sigue
trabajando con una mision
muy clara: multiplicar el va-
lor del sol. En este sentido,
la reciente empresa prevé

* GrUp@ Imac >

1a Energia

OQUAN_T!C/\

!

facturar, a cierre de 2023,
mas de 100M€, acumulan-
do cerca de 80MW instala-
dos, 220GWh de suministro
de energia y alcanzando los
23.000 clientes.

GRUPO SAMPOL

= +34 971764 476 =

SAMPOL, grupo multinacional de ca-
pital mallorquin, es un referente en
el desarrollo e implementacion de
proyectos de ingenieria aplicada en
ambitos de sistemas de generacion
de energia que combinan energias re-
novables con cogeneracion, eficiencia
energética, instalaciones electromeca-
nicas, telecomunicaciones, digitaliza-
cion y automatizacion e integracion de
sistemas.

Generacion, distribucion y comerciali-
zacion de energia: grupo SAMPOL cubre
todas las fases del mercado energético.
Expertos en microrredes energéticas
que funcionan en isla, SAMPOL actual-
mente explota y opera en todo el mun-
do once plantas de cogeneracion hi-

comunicacion@sampol.com &

bridadas con energias renovables. Los
sistemas energéticos de SAMPOL estan
preparados para integrar gradualmen-
te hidrogeno verde como combustible,
reducen emisiones y garantizan el su-
ministro energeético.

En su apuesta por las energias renova-
bles y la eficiencia energética, SAMPOL
defiende una transicion energética en
la que cuenta con el gas combinado

© sampoL

www.sampol.com

con hidrogeno, fotovoltaica, baterias,
biogas, biomasa o geotermia, y apues-
ta por modelos que reducen la huella
de carbono, garantizan alta eficiencia,
y generan energia cercana al consu-
midor disminuyendo pérdidas ener-
géticas, con el fin de mejorar la vida
de las personasy lograr un futuro sos-
tenible, limpio y seguro.

El grupo, con sede en Mallorca, tiene
presencia permanente en Espana, Ita-
lia, México, Replblica Dominicana, Ja-
maica, Panama, Colombia, Puerto Rico,
Honduras, Aruba, Per(, Canada y Cabo
Verde. A lo largo de sus 89 anos de his-
toria la compania ha desarrollado pro-
yectos internacionales en 22 paisesy 4
continentes.
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KURITA

 +34936750 345 =

Kurita es una empresa compro-
metida en crear un futuro sos-
tenible mediante la excelencia
en la gestion del agua. Nues-
tras innovadoras tecnologias
Kurita Value+, estan disefiadas
para optimizar el uso del agua
y la energia desde una pers-
pectiva que abarque toda la
industria, mejorando asi la efi-
ciencia de la planta y el ahorro
en recursos.

Con centros de I+D en Japon,
Alemania y Singapur, desarro-
llamos tecnologias enfocadas en el
ahorro de agua, reduccion de las emi-
siones de CO, y la minimizacion de
residuos, contribuyendo asi a la con-

kib_servicioalcliente@kurita-water.com

Kurita’s
Dropwise Condensation
Technology

Conventional

secucion de los Objetivos de Desarro-
llo Sostenible de las Naciones Unidas
(ODS).

Entre nuestras innovadoras tecnolo-
gias Kurita Value+, destaca Dropwise,

Kurita

&
&

www.kurita.eu/es/

una solucion que potencia la
productividad y aumenta la
eficacia de la transferencia tér-
mica en sistemas industriales e
intercambiadores de calor gra-
cias al aumento de la repelencia
del agua. Al mismo tiempo, se
reduce el consumo de vapor, lo
que conlleva a una disminucion
en el consumo de combustible,
reduciendo consecuentemente
los costes de agua y energia.

En Kurita no dejamos de inno-
var y crear nuevos conceptos
para ofrecer soluciones de Gltima ge-
neracion, adaptadas a las necesida-
des especificas de nuestros clientes y
de la sociedad.

(+ +34915795242

MAI, formado por Mercados
Aries International junto a
sus subsidiarias Grupo Alta
Tension, Ambinor y Gesam-
biente, es un grupo de em-
presas espanolas de consul-
toria con vocacion nacional
e internacional con 25 anos
a sus espaldas proveyen-
do servicios profesionales
especializados y soporte al
desarrollo de proyectos en
los sectores de consultoria
de gestion, energia, agua y
medioambiente. En MAI con-

contact@mai.group

WWw.mai.group

cidad, compromiso y soli-
dez, para apoyar y asesorar
a nuestros clientes hacia el
desarrollo sostenible. Ac-
tualmente operamos desde
nuestras sedes en Espana,
Uzbekistan, Tanzania, Pa-
nama vy Etiopia, desde las
cuales ofrecemos servicios
en las areas de Consultoria
Energética y regulatoria, Tra-
saction Advisory, Consulto-
ria Técnica, Implementacion
de proyectos, Ingenieria de
detalle, Modelado e Inte-

tamos con las certificacio-
nes I1SO 9001, 14001 y 45001,
pero son nuestras mas de

4500 referencias acumula-
das en 150 paises en los 5
continentes, y las habilida-

des de nuestro equipo de
mas de 200 personas lo que
demuestran nuestra capa-

ligencia de datos y aseso-
ria ambiental, social y de
gobernanza.
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(& +34678 428 551

MAN Energy Solutions, con
mas de 250 anos de experien-
cia, ofrece en nuestro pais y
para las empresas espanolas
en otros mercados motores
de alta eficiencia hasta los 22
MW de potencia por motor. En
linea con la estrategia de des-
carbonizacion, los motores
de cuatro tiempos pueden
operar a gas natural, mezcla
de gas natural e H, hasta un
25% actualmente, gases reno-
vables, de forma dual y con
combustibles liquidos como
el diésel. Se espera para el
futuro otros combustibles
como el amoniaco, metanol o

i Javier.lopez@man-es.com

100% hidrogeno, ain por de-
terminar acorde a las necesi-
dades del mercado.

Adicionalmente dispone-
mos de soluciones para la
generacion de combustibles

verdes como Reactores vy
equipos principales para la
sintesis de Metanol y Metano
verde con plantas en opera-
cion en la actualidad, Elec-
trolizadores para generacion

MAN
MAN Energy Solutions

www.man-es.com/global/spain

de H, asi como soluciones
de Compresion y Bomba de
Calor.

El objetivo de MAN Energy
Solutions es hacer posible
una mayor competitividad
de la Industria y Generacion
Eléctrica de nuestro pais al-
canzando los niveles de efi-
ciencia y emisiones que se
establezcan en las proximas
subastas. Para ello contamos
en Espana con mas de 100
profesionales distribuidos en
3 centros, Madrid, Valencia y
Las Palmas, altamente prepa-
rados para los retos que vie-
nen por delante.

RESOL

= +34960 915 399 =

RESOL, con mas de 40 anos de experien-
cia en la fabricacion y presente en mas
de 60 paises, es lider mundial en control
y monitoreo de instalaciones térmicas.

La fabricacion 100% Alemana vy los
multiples procesos de calidad en

e
el l ' ] Rnm

_’. @ﬂ

info@resol.com &

las lineas de produccion posicionan

nuestros productos en los mas altos

estandares de calidad.

Nuestro departamento de venta inter-

nacional y departamento técnico jun-

to con los jefes de producto elaboran
productos a su medida sea cual
sea el proposito y condiciones
de control. Adaptamos tanto el
hardware como el software a sus
necesidades anadiendo nues-
tra calidad y experiencia en la
regulacion.
Desde un control sencillo de una
instalacion solar térmica hasta
un control completo con control
solar, sistema de calefaccion vy
refrigeracion, calentamiento de

TECNOLOGIA DE CONTROL

www.resol.com

®

piscina y produccion de ACS instanta-
nea, nuestros productos se adaptan a
cualquier instalacion por complicada
que se plantee.

Nuestro departamento de I+D, trabaja
en las dltimas y mas novedosas tec-
nologias para ofrecer soluciones van-
guardistas, como por ejemplo la nueva
serie DeltaTherm® PV y DeltaTherm®
PHM. Estos productos Power-to-heat,
ofrecen soluciones de aprovecha-
miento del excedente fotovoltaico
en calentamiento térmico. El nuevo
DeltaTherm® PHM, muestra nuestros
avances adaptando el calentamiento
mediante bomba de calor controlada
con los excedentes de la instalacion
fotovoltaica.

ENERGETICAXXI - 232 - DIC23
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RETELEC SYSTEM

€ +34918307831 =~

Retelec System S.A. es la mar-
ca especialista en el desarrollo
y control eficiente de sistemas
eléctricos. Nuestros productos
dan valor al negocio de la auto-
matizacion industrial, compensa-
cion de energia reactiva, calidad
y gestion de redes eléctricas y
soluciones para la energia solar
fotovoltaica. Retelec pone en va-
lor el extraordinario potencial de
la tecnologia para mejorar la ges-
tion energética, en términos de
eficiencia y sostenibilidad, agru-
pados bajo una misma marca.

info@retelec.com &

ReT=EC

R[weT=1EC 8

SMART SOLUTIONS FOR THE FUTURE

www.retelec.com

porfolio de soluciones que estan
disponibles en el nuevo Catalogo
2023-2024: la herramienta de tra-
bajo Optima para los proyectos
de instaladores, distribuidores,
proyectistas, prescriptores, etc.

Entre otras novedades, RETELEC
cuenta con una de las gamas
mas completas de aparellaje, en-
volventes y armarios eléctricos
componibles, ademas de todas
las soluciones para el autocon-
sumo fotovoltaico, infraestruc-
tura del vehiculo eléctrico y de
almacenamiento de energia con

Nuestro lema: Una sola respuesta a culo eléctrico,y de aparellaje eléctrico  baterias de litio-ferrofosfato, equipos
todos los proyectos de autoconsumo  necesario para la proteccion y control  all-in-one combinando inversor y ba-

fotovoltaico, infraestructura del vehi- de instalaciones energéticas. Todo un teria, etc.

Nis

TECNIQ

(: +34 636954527 & info@tecnig.cat &  www.tecnig.cat DO REVAPORIZADO

- 4

VAPOR CONDENSA

e

IMPORTANTES AHORROS PARA LA INDUSTRIA QUE NECESITA VAPOR
O APROVECHAR LA ENERGIA DE LOS HUMOS O GASES CALIENTES

FILTRO  PURGADOR "GEM"

Recuperamos la humedad, y, sobre
todo la energia en forma de calor
que contienen. Tras nuestro FLU-
ACE, estos humos son 50% mas

TECNIQ somos ingenieria de vapor dedi-
cados a OPTIMIZAR los recursos que las
industrias usan para generar VAPOR.
Colaboramos con Thermal Energy Intl,
fabricante de tecnologias novedosas limpios y a temperatura ambiente.
dedicadas a ahorrar energia. Presenta- Durabilidad del sistema de 25/30
mos 2 programas: anos.
GEM: Purgadores de vapor de Alta

Eficiencia que eliminan averias y fu- Agua

caliente

Referencias recientes:

P Ai
Fabrica lechera en Burgos: Insta- s

gas de vapor, y reducen el consumo
de vapor. Garantia de funcionamien-
to de 10 anos.

FLU-ACE: Recuperamos el 100% de
la energia contenida en humos y/o
gases calientes de las industrias.

lacion de GEM, inversion 270.000€.
Ahorro anual 210.000€.
Lavanderia industrial en Barcelona.
Instalacion GEM, inversion 185.000€.
Ahorro anual 160.000€.

caliente

Refineria de petroleo. Instalacion
GEM, inversion 200.000€. Ahorro
anual 285.000€.
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TINDAI

FORMACION DE ALTURA

= +34917791630 ]

tindai@tindai.com

FORMACION CONTRA CAIDAS, FORMACION DE ALTURA

Tindai Prevencion y Seguridad, funda-
da en el ano 2000, centra su actividad
en la gestion de los riesgos de caida
en altura, apostando por la formacion
de las personas, la planificacion vy la
utilizacion de equipos de proteccion
adecuados.

La transicion energética, nos hace
afrontar nuevos retos, muchas de las
instalaciones se realizan en altura con
un importante riesgo de caida: cubier-
tas de edificios o estructuras que ini-
cialmente no fueron disenadas para
este uso. Para dar una solucion real-
mente eficaz a estas situaciones, mu-
chas veces complejas, aportamos nues-

T i
%

{

tra experiencia de mas de veinte anos
en la gestion de la seguridad en altura.
Elaboramos programas de formacion
especificamente dirigidos al monta-
je de Paneles Fotovoltaicos, modulos

formativos de Adaptacion a la Situa-
cion de Trabajo, asi como elaboracion
de Procedimientos de Seguridad diri-
gidos a situaciones concretas.

Tindai se encuentra homologada en
diferentes estandares formativos en-
tre los que destaca en el ambito ener-
gético GWO para el Sector Edlico
Nuestro Centro de Formacion en Ma-
drid capital, de 600 m? cuenta con
aulas y diferentes simuladores para la
formacion practica, pero también nos
desplazamos para la formacion “in
company” o en el propio lugar de tra-
bajo, con el fin de acercar la formacion
a la necesidad real del trabajador.

YINGLI SOLAR

& +3491843 6726 =

Con mas de 25 anos de experien-
cia en el sector fotovoltaico desde
su ingreso en 1998, Yingli Solar ha
ganado reconocimiento por sus
elevados estandares de calidad.
En 2023, respaldados por des-
tacados resultados en calidad,
rendimiento y fiabilidad, obtu-
vieron el premio “High Achiever”
de RETC y la calificacion de “Top
Performer” de PVEL. Estos logros
condujeron a la adjudicacion del
suministro para el proyecto de Gui-
llena (Espafia) de 263 MWp para Total
Energies en este mismo ano, contri-
buyendo a evitar la emision a la at-
mosfera de mas de 140.000 toneladas
de CO, anuales.

yingli.europe@yingli.eu T

En su continua trayectoria de traba-
jo en 1+D, Yingli Solar ha desarrollado
distintas tecnologias, destacando los
modulos N-Type TopCon Panda 3.0 por
su capacidad para minimizar costes y
mejorar la eficiencia en proyectos de

YINGEISOLAR

https://www.yinglisolar.com/en/

generacion a gran escala, princi-
palmente por la alta eficiencia de
los modulos gracias a una menor
degradacion y un mejor coeficiente
de bifacialidad y comportamiento
térmico. Como pioneros en esta
tecnologia desde 2009, el objetivo
de nuestra compania es la con-
solidacion de nuestra posicion en
el mercado fotovoltaico espanol y
europeo a través de este producto.
Del 6 al 8 de febrero de 2024, les
invitamos a visitarnos en el evento Ge-
nera, stand 9B27, donde presentaremos
detalladamente nuestros productos y
discutiremos los desafios que enfren-
ta el sector fotovoltaico en Espana el
proximo ano. Esperamos verlos alli.
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BALANCE 2023 Y PERSPECTIVAS 2024 ‘

Habla el sector

Cerramos el ano dando voz a algunas de las empresas mas destacadas del sector energético
en nuestro pais. La mayoria de las personas entrevistadas destacan que este 2023 ha sido
un ano sobresaliente para el sector, especialmente para las renovables. Las energias verdes
se consolidan como la alternativa mas fiable para controlar la tarifa eléctrica, avanzar hacia
las metas de descarbonizacion de Europa y cumplir con el acuerdo llegado en la COP28 de
“transitar lejos” de los combustibles fosiles.

SECTOR:

ALMACENAMIENTO ENERGETICO

Considerando que Espafia es uno de los
principales mercados de tecnologias

de energias renovables, ;cémo han
evolucionado las inversiones en proyectos
de almacenamiento energético durante
este afio?

SONNEN

Franc Comino
Director General
de Sonnen Ibérica

e Elalmacenamiento debe seren dos am-
bitos: a gran escala, gestionando plantas so-
lares y edlicas; y vinculado al autoconsumo,
almacenando energia localmente.

El gobierno espafiol apunta como objetivo
22 GW de almacenamiento para 2030 -ac-
tualmente contamos con 7-, requiriendo 2.2
GW anuales.

A gran escala, la regulacién actual no ga-
rantiza el retorno y la rentabilidad esperada
a medio plazo.

Este afio hemos visto como se empiezan
a desarrollar grandes proyectos y piden
puntos de conexion para amortiguar la ca-
nibalizacion solar. El almacenamiento para
autoconsumo ha ganado protagonismo, el
consumidor ha visto que Unicamente ins-
talando paneles fotovoltaicos no reduce su
exposicién a la volatilidad de los mercados,

{Como ha impactado la crisis energética
global reciente en las estrategias

y enfoques del almacenamiento
energético?

y que precisa almacenamiento. Aunque 2023
experimentd una desaceleracion, la deman-
da ahora resurge, especialmente en el sector
comercial industrial.

e En Espafia, la tecnologia fotovoltaica ha
multiplicado su potencia instalada por seis
en los Ultimos 5 afios. A raiz de la crisis global
de 2022, el sector se disparé por dos factores:
Empresasy particulares buscaron independi-
zarse de las fluctuaciones del mercadoy con-
trolar sus costes; y la entrada masiva de reno-
vables se refleja en la volatilidad de preciosy
canibalizacién del mercado eléctrico, incenti-
vando a los desarrolladores de parques reno-

¢{Cémo cree que evolucionara el sector del
almacenamiento energético en 2024 en su
area de actividad? ;Qué perspectivas de
negocio prevé su empresa?

vables a hibridar instalaciones para controlar
los flujos de caja.

La conciencia sobre el control del consumo
y los costes se ha fortalecido, aunque los fac-
tores econémicos han ralentizado inversio-
nes en 2023. El consumidor tiene herramien-
tas para empoderarse y gestionar su energfa.

e En 2024, el almacenamiento ganard pro-
tagonismo en el debate energético y en la so-
ciedad, impulsado por la creciente conciencia
de la crisis climética y la necesidad de vivir de
forma sostenible. La transicion hacia un siste-
ma eléctrico renovable y bajo en emisiones
requiere aumentar la demanda eléctricay pro-
porcionar flexibilidad, minimizando el efecto
delavolatilidad del mercado, acotando costes
y maximizando el autoconsumo.

Con alrededor de 5 GW de potencia fotovoltaica
instalada en 2023, se anticipa una mayor depre-
sién de precios en horas solares en 2024, incenti-
vando inversiones en almacenamiento energéti-
coy haciendo evidente al sectory al consumidor
que los monederos o baterfas virtuales no son
una alternativa real, sino que acrecientan el pro-
blema a medio y largo plazo para todo el sector.
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o Este afio se ha notado un decrecimiento
sustancial en las inversiones en el mercado
residencial con respecto al afio 2022, en nues-
tra opinién, debido a varias causas que unidas
han enfriado este mercado. Fundamental-
mente, la contencion de las tarifas eléctricas
(por el efecto del tope del gas) que a principios
del 2022 fueron un disparador de muchas pe-
ticiones, los costes de la financiacion por la
subida del Euribory el incremento de la infla-
cién que afecta a los precios de la cesta de la
compra, son las razones méas destacables.

TAB SPAIN
Nicolas Velasco
Director comercial
estacionaria

En el mercado industrial se ha notado algo
menos, ya que algunos de los factores anterio-
res no afectan en igual medida. Por su parte,
en el mercado Utility Scale se ve el avance de
la posibilidad de incorporacion de baterfas a
las plantas de generacion solares y edlicas.

e La incertidumbre se ha mantenido, pero
no se puede hablar de un movimiento nega-
tivo, al contrario: ha habido mejoras en las
expectativas del gas (disponibilidad y pre-
cios) y el petréleo, por lo que solo se podria
anticipar algn movimiento negativo en el
caso de que cambiara la situacion geopoliti-
ca actual.

Prevemos nuevas etapas de crecimiento
por la consolidacién de numerosas instala-
ciones de autoconsumo que no instalaron

SECTOR: AUTOCONSUMO

baterfas y que comprueben la rentabilidad
si hay cambios de tarifas o de los precios de
retribucion de los vertidos.

e La evolucién de TAB Batteries pasa por
la fabricacion de nuevos productos. Actual-
mente contamos con soluciones para los di-
ferentes mercados e invertimos en la produc-
cién propia de baterias de LiFePo para:

+  El mercado residencial: con nuestros e.
module L5.1 de 5kWh y cabinets para su
instalacion.

« El mercado comercial/industrial: con el
sistema C183 para acumulacién en ins-
talaciones solares existentes y, por tanto,
aprovechamiento de excedentes solares.

+  El mercado Utility Scale: con desarrollos
de soluciones AC coupling en contene-
dores de 20” y 40”, y sistemas de 900 kW/
1,8 MWHy 1,8 MWy 3,6 MWH

Con estas soluciones anticipamos un cre-
cimiento importante en las diversas lineas

y mercados, en los que confiamos que haya

recuperacion a niveles de 2022.

Durante este afio 2023, ;como se han
comportado los sectores residencial e
industrial? ;En cual de ellos ha habido
mas demanda?

ESDEC

Rafael Duesca
Technical Sales Manager
Iberia

0 El ritmo de instalaciones residenciales
este afio 2023 se ha ralentizado en compara-
cién con el afio pasado debido a varios facto-
res como el precio de la energia o la subida
de los tipos de interés, entre otros. Sin em-
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¢{Como evalua el impacto de los

cambios regulatorios o de politicas en el
desarrollo del mercado del autoconsumo
energético?

bargo, el segmento industrial no se ha visto
tan afectado.

e Hemos empezado con una buena base
para alcanzar los objetivos marcados para el

¢Cémo cree que evolucionara el sector
del autoconsumo en 2024 en su area de
actividad? ;Qué perspectivas de negocio
prevé su empresa?

2030, con los fondos europeos y la simplifica-
cion de tramites administrativos. Aun asi, si-
guen siendo insuficientes para que la genera-
cion distribuida llegue a todos los
ciudadanos.

e Esperamos que el sector siga en linea
ascendente, al menos hasta Q2 el crecimien-
to seguird como en 2023. Nuestra perspectiva
de negocio es superar nimeros de venta de
2023y captar una mayor cuota de mercado
espafiol.
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FOXESS
Paul Summers

Sales Director for Portugal, Spain and France

a En el Q1 de 2023 vimos una busqueda
en ventas de energia renovable tanto en C&l
como en el mercado residencial. Esto llevo a
que algunos mayoristas, distribuidores e ins-
taladores tuvieran un problema de exceso de
existencias. Cuando el polvo sentd, desde el
Q2 hasta hoy, el mercado C&I se mantuvo es-
table; sin embargo, debido a los bajos costos
de la energia y otros factores econémicos, el
mercado residencial tuvo un desempefio in-
ferior en comparacién con nuestras expecta-
tivas iniciales.

La subvencion realmente fortalecié el mer-
cado residencial portugués durante el Q3y el
Q4 y eso ha significado que muchas empre-
sas hayan cumplido sus expectativas para el
afio.

a Con el objetivo de sustituir las energfas
tradicionales por otras mas limpias, las me-

RIOS RENOVABLES
David Sola Fernandez
Gerente

e Durante el afio 2023 se a podido apreciar
un descenso a nivel general en el interés por la
integracién de instalaciones autoconsumo
fotovoltaico, més acentuado en el &mbito re-
sidencial que en el industrial. La demanda

70

didas para regular las energias renovables
han evolucionado sensiblemente en nuestro
pais. En esa direccion, se han propuesto me-
tas ambiciosas de generacién renovable, se
han simplificado los tramites burocraticos,
se han normalizado las subastas para pro-
yectos renovables. En consecuencia, ha sur-
gido una creciente demanda de almacena-
miento de energia y de
inteligentes que implica oportunidades muy
interesantes tanto para las empresas de pro-
duccién como para los fabricantes. Resulta
fundamental, en este sentido, adaptarse a
las normativas vigentes para asi poder apro-
vechar todos los incentivos que van
asociados.

soluciones

e En la EU los sistemas de almacenamien-
to de energia se han vuelto muy importantes
en la gestion de energia para equilibrar la red

que tuvimos en el afio 2022 fue excepcional
motivada principalmente por el contexto
energéticoy la presencia de subvenciones, es
por ello que el descenso indicado forma parte
de la estabilizacién del sector.

e Es necesario seguirincentivando este tipo
de instalaciones utilizando mecanismos con
garantias para el Cliente final que premien la
inversion en este tipo de activos, como por
ejemplo activando deducciones fiscales.
Los objetivos que marca el PNIEC son muy
ambiciosos en lo que respecta al desarrollo de
instalaciones de autoconsumo fotovoltaico, a
fecha de hoy la potencia instalada es de 6 GW
y el compromiso es llegar a los 19 GW en el afio
2030, lo cual quiere decir un crecimiento anual
préximo a 2 GW. Considerando que en el afio
2022 se conectaron un total de 2,5 GW el mayor
reto estd en generar lademanda suficiente que
garanticen la viabilidad del del plan previsto
por el MITECO.

Por tanto, las politicas energéticas tienen que
tener muy presente los objetivos establecidos.

nacional y el cambio de carga. Fox esté bien
adaptado para brindar estos servicios criti-
cos, asi que, el mercado tanto de almacena-
miento de baterias C& como de almacena-

miento residencial para autoconsumo
experimentara un enorme crecimiento en
2024. A medida que el mercado energético
se vuelve mas descentralizado, aumenta la
necesidad de tecnologia de equilibrio de
cargay de una tecnologia de software reacti-
vo altamente avanzada que funcione en pa-
ralelo con baterfas de litio de alto rendimien-
to, cambiando el sector de la energia
fotovoltaica. Fox cubre todas las bases.

e Desglosado por sectores:

1. Sector residencial. Veremos un incre-
mento de la demanda motivado por la
finalizacion de las medidas excepciona-
les aplicadas reduccion de IVA e impues-
to eléctrico.

2. Sector industrial. Todo apunta a una
reduccion de la demanda en instalacio-
nes de autoconsumo dirigidas a PYME y
MICRO PYME, en cambio se apreciard el
incremento de proyectos enfocados a
GRAN EMPRESA. Con respecto al sector
servicios.

3. - Sector servicios. El gran impulsor del
sector servicios serd la administracién
publica, veremos un incremento notable
de proyectos promovidos por organis-
mos de tipo publico.

4. Nuestra perspectiva para el afio 2024
después de un 2023 de consolidacién,
es alcanzar la cifra de 30 MW instalados
lo que supone un crecimiento del 20%
con respecto a las cifras obtenidas este
afio.
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SECTOR: COGENERACiION

Tras el colapso de la cogeneracién en
2022, ;cémo ha sido su produccién
durante este afio? ;Ha habido un cambio
de tendencia?

MAN ENERGY SOLUTIONS
Javier Lépez Sotomayor
Responsable de Ventas y
Desarrollo de Negocio

Q Apesardelasdificultades porlas que pasa
el sector, desde MAN Energy Solutions hemos
seguido ayudando a que los Industriales de
nuestro pais preparen sus soluciones tecnolé-
gicas de la manera mas eficiente, siendo posi-
ble gracias al avance de nuestra tecnologia en
los Ultimos afios. Son muchos los retos que se
presentan por delante, pero nos sentimos muy
preparados con nuestros motores de alta efi-
ciencia, pudiendo operar con combustibles
verdesy la alta digitalizacion que permitird una
operacién optimizada. En otros paises como
Alemania hemos seguido poniendo en marcha

Se prevé que la subasta de cogeneracion
para 1.200 MW, prevista desde hace dos
afios, se convocara a principios de 2024,
;qué impacto crees que tendra dicha
subasta?

nuevas Plantas en este afio 2023 y esperamos
que pronto podamos ver la misma tendencia
en Espafia.

o Como se ha venido reiterando la subasta
es totalmente necesaria y muestra de ello es
que muchas Plantas se han visto forzadas a pa-
rar sus cogeneracionesy en Ultima instancia sus
fabricas porunafalta de competitividad u obso-
lescencia. Los 1.200MW probablemente no
sean suficientes para abarcar todos los planes

{Cémo cree que evolucionara el sector
de la cogeneracién en 2024 en su area de
actividad? ;Qué perspectivas de negocio
prevé su empresa?

de renovacion dela Industria, pero es un primer
paso crucial.

El documento final de la subasta es necesario
ya que sigue habiendo incertidumbre sobre las
condiciones finales, traduciéndose en una fal-
ta de toma de decision hacia las soluciones a
adoptar.

e Una vez se convoque la subasta de forma
oficial, esperamos que todos los proyectos en
los que estamos colaborando se pongan en
marcha y podamos formar parte de la ejecu-
cién de los mismos. Estamos convencidos de
que nuestros motores encajan con las necesi-
dades de la Industria detectadas en Espafia y
las regulaciones que estan por venir. Ademds,
contamos con méas de 100 profesionales alta-
mente cualificados en Espafia para dar el mejor
servicio posible desde nuestros tres centros,
Madrid, Valenciay Las Palmas.
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SECTOR: EFICIENCIA ENERGETICA

{Qué tipos de proyectos de eficiencia
energética ha desarrollado su empresa
durante este afo 2023?

¢{Cémo cree que evolucionara el sector
de la eficiencia energética en 2024 en su
area de actividad? ;Qué perspectivas de
negocio prevé su empresa?

¢{Cémo cree que va a afectar la
implementacién del Sistema de
Certificados de Ahorro Energético (CAE) al
sector en el préximo afio?

ABB
Andrés Marin EDISON NEXT
Nogales Jon Macias

Director general de la
division de motores y
generadores de ABB
en Espana

a Durante este afio hemos he-
cho grandes progresos en mate-
ria de eficiencia energética de
nuestros motores, siempre con
lavocacion deirun paso poraln
mas alla de los estandares inter-
nacionales. Fruto de este esfuer-
20, en 2023 hemos lanzado al
mercado nuestra gama de moto-
res de reluctancia magnética con
eficiencia IE5 para atmosferas
explosivas (Atex). Una tecnologia
pionera y Unica en el mercado
que tiene como objetivo garanti-
zar una eficiencia ultra premium,
asi como una seguridad tanto de
los procesos como de las perso-
nas en entornos tan demandan-
tes como son la industria quimi-
ca o del petréleoy el gas.

e Considero que el sistema
CAE va a permitir facilitar la in-
version en tecnologias de efi-
ciencia energética, impulsando
el mercado en este sector. El
principal efecto esperado es que
muchos de los proyectos de efi-
ciencia energética que estan en
el “cajén” por falta de fondos se
puedan llevar a cabo gracias a la
inversion por parte de los sujetos
obligados. En nuestro caso, cree-
mos que este nuevo sistema di-
namizara el mercado, ya que la
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base instalada de motores en
nuestro pafs tiene un gran po-
tencial de mejora de su rendi-
miento a través de la actualiza-
cién a equipos eléctricos més
eficientes.

e Vislumbramos 2024 con un
gran optimismo en materia de
eficiencia energética. Una vez
superado el ciclo de inestabili-
dad que hemos vivido, estamos
convencidos de que muchas
empresas centraran sus esfuer-
zos en ser mas eficientes energé-
ticamente, con el apoyo de los
planes de inversion provenien-
tes de fondos  publicos
europeos.

El proximo afio queremos ser
capaces de ayudar a nuestros
clientes a mejorar al méximo sus
instalaciones y prepararlas para
un futuro en el que la energia
sera un bien muy demandado en
la sociedad; por lo que estamos
muy emocionados de la colabo-
racion que crearemos con nues-
tros clientes en 2024.

Director Comercial
y de Marketing de
Edison Next Espana

0 A lo largo de este afio
2023, Edison Next ha puesto
en marcha numerosos proyec-
tos que han permitido a nues-
tros clientes avanzar en su
transicion energética hacia un
futuro mas eficiente y sosteni-
ble. Entre estos proyectos des-
tacan el doble proyecto foto-
voltaico en la fabrica de
Valencia de la empresa hela-
dera lider en Espafia Estiu, que
conté con inversion de 965 mil
euros, asi como la puesta en
marcha de la planta de auto-
consumo fotovoltaica en la fa-
brica de Pascual en Gurb (Bar-
celona), en el que seinstalaron
maés de 3.000 paneles fotovol-
taicos sobre cubierta.

e Con la implementacién
del sistema de Certificados de
Ahorro Energético (CAE), el
sector de la eficiencia energé-
tica y la sostenibilidad experi-
mentara un impulso significa-
tivo. El CAE permite convertir
los ahorros energéticos en ac-
tivos comerciables, incenti-
vando inversiones en tecnolo-
gias mas eficientes, y aunque
inicialmente puede represen-
tar desafios para algunas em-
presas, a largo plazo se espera
que fomente la innovacién y

reduzca costos operativos. La
implementacion de este siste-
ma va a impulsar la competiti-
vidad del sector al tiempo que
promovera practicas mas sos-
tenibles, beneficiando al sec-
tor energético en general.

e Considerando la tenden-
cia general hacia la sostenibili-
dady la eficiencia energética, y
con el impulso de sistemas
como los CEA, es muy proba-
ble que el sector continue ex-
pandiéndose y experimente-
mos una mayor adopcién de
tecnologia verdes, regulacio-
nes mas estrictas y un enfoque
mas fuerte e integral en la re-
ducciéon de emisiones. Ade-
mas, esperamos que este cre-
cimiento en la demanda de
soluciones de eficiencia ener-
gética brinde a empresas com-
prometidas con la sostenibili-
dad, como Edison Next, un
terreno fértil para expandir su
alcance y su cartera de
servicios.
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LOVATO ELECTRIC

Celia Molina

Product Manager de Energy
Management

o Durante los Ultimos afios se han desarro-
llado diferentes proyectos de monitorizaciony
supervision de consumos energéticos en dife-
rentes areas como en monitorizacion de con-
sumos en plantas de produccién, en gestion
de residuos o energias renovables. La monito-
rizacion y supervision de los consumos, junto
con lamejora de la eficiencia energética de los
motores con el uso de variadores de frecuen-
cia, estd ayudando a optimizar los consumos
en las diferentes lineas de produccion.

Nuestro sistema Easy Branch estd ayudan-
do aquetanto lainstalacién como la supervi-
sién de sistemas multicanal se desarrolle de
la forma més facil y eficiente.

SACI
Juan Manuel Cumplido
Director Comercial

o Este afio 2023 ha servido para desplegar
aln mas la innovacién en los productos que
SACI ofrece al mercado. Un sector que desde
hace afios demanda digitalizacién y conectivi-
dad para procesar mas informacién en menos
tiempo, agrupando todos estos datos en siste-
mas de telegestién para que las compafiias
eléctricas o clientes finales, tengan informa-
cién de consumos, fallos en la red, prevision
de mantenimientosy retrofit de equipos, etc.
Como proyectos destacables, tenemos un
Sistema de gestion de energfa en la residencia
del Campus universitario Universidad Politéc-
nica de Hong Kong, la gestién de consumos
de energia en 50 residencias del &rea centro
de Madrid, la implementacion solucién de
monitorizacién energética camping Tarragona
y la gestién energética en grandes Superficies
(centros comerciales, MediaMark, etc.). He-
mos realizado mas de 400 proyectos que han
incluido analizadores/contadores TCIL2 que
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o Sin duda, laimplementacion del sistema
CAE va a suponer un auge y un impulso en
todo lo referente a monitorizaciény gestion de
consumos para poder certificar el ahorro ener-
gético. Poder monetizar los ahorros energéti-
cos y recibir contraprestaciones por las inver-
siones realizadas en eficiencia energética
deberfa ser un argumento de peso para aque-
llas plantas o edificios que siguen plantedndo-
se ciertas inversiones en este sentido.

permiten identificar dreas de mejora y optimi-
zar la eficiencia.

0 El Sistema de Certificados de Ahorro
Energético (CAE) ha de servir para cumplir con
los objetivos de ahorro de energia. En otros
paises ya ha sido un éxito, como en Francia,
donde se ha multiplicado la capacidad de
ahorro de energiay se ha promovido el trabajo
€en servicios energéticos.

Los cambios siempre conllevan alteracion
de las rutinas, y habra que acostumbrar a
todo el sector a las nuevas metodologias. Los
sujetos obligados son las empresas comercia-
lizadoras de gas, electricidad, los operadores
de productos petroliferos al por mayor y los
operadores de gases licuados de petréleo al
por mayor, que tienen que cumplir una cuota
anual de ahorro energético seglin sus ventas.

La certificacién CAE no solamente va a con-
seguir que trabajemos en entornos mas efi-
cientes energéticamente hablando, sino que
ademas va a acelerar el proceso de reduccion
de consumos.

e El sector de la eficiencia energética esta
cogiendo cada vez mds importancia y las
normativas europeas se encaminan en este
sentido. La concienciacion por el medio am-
biente, el calentamiento global, la busqueda
de sistemas mas eficientes de consumo y la
preocupacion por las emisiones de CO,, hace
que cada vez consumamos de forma mas efi-
ciente y responsable.

Los proyectos de monitorizacién y automa-
tizacion de procesos industriales dirigidos
a sistemas mas eficientes deben ser uno de
los motores de generacion de negocio para
el 2024. Por tanto, las perspectivas de nego-
cio de cara a 2024 y afios posteriores son de
crecimiento.

En el caso de fabricantes de equipos tec-
noldgicos como SACI, el mercado que se
abre con los CAEs es prometedor pues im-
pulsa la introduccién de la innovacién que
llevamos a cabo las empresas fabricantes
en este campo de la eficiencia energética.

e Se avecinan cambios, y habra que es-
tar preparados y preparando al sector. Ya se
ha definido el sistema de certificados de
ahorro energético, la figura del delegado,
registro nacional de CAE, plataforma tecno-
logica, etc. También el catdlogo de actua-
ciones estandarizadas y las acciones singu-
lares de ahorro energético, asi como el
mecanismo de subasta de necesidades de
ahorro energético, y todo ello en una plata-
forma tecnoldgica que soporte todo este
despliegue.

En este sentido, SACI tiene mucho que
aportar al mercado, debido a nuestra tipo-
logia de producto, totalmente orientado al
control eficiente de instalaciones, detec-
cion de areas de mejora y monitorizacion
de consumos, los analizadores, contadores
y transformadores son el mejor aliado para
hacer un mundo mas sostenible.
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VEOLIA

Miguel Angel Huertas
Director general adjunto
energia y residuos

e La eficiencia energéticay el impulso de las
energfas renovables estan en el corazén del ne-
gocio que Veolia realiza en Espafia. Muchos
clientes han confiado en nosotros para ayudar-
les en sus compromisos de descarbonizacion.
Nuestros clientes ya no sélo estan preocupa-
dos por los costes energéticos, sino que tam-
bién existe una mayor concienciaciéon sobre
las consecuencias del cambio climético y la
necesidad de implantar medidas para reducir
la huella de carbono. Hemos observado un
mayor dinamismo en el sector privado que
en el publico, posiblemente por los procesos
electorales que hemos tenido durante el 2023.

e La descarbonizacion de las empresas
espafiolas pasa por establecer medidas de

ahorro energético con soluciones de renova-
cién de equipamientos mas eficientes y el
uso de fuentes renovables locales como la
fotovoltaica, la geotermia y la biomasa.
Esuna oportunidad fantastica para el sec-
tory para los ciudadanos porque les ayuda
a beneficiarse de estos CAES para acome-
ter sus propios proyectos de reduccién de
consumo energético y fomentar la utiliza-
cion de energias renovables. Estas medi-
das contribuirdn a acelerar la transicion
energética y acercarnos al cumplimiento
de los objetivos de descarbonizacién mar-

SECTOR: EOLICO

cados por la Unién Europea y sus estados
miembros.

e Creemos que habra una fuerte acelera-
cién en el impulso de proyectos relacionados
con la eficiencia energética y esperamos que
el sistema esté a la altura de las expectativas
previstas, siendo su funcionamiento mas efi-
cientey agil.

En general existen unas expectativas no muy
favorables para la economia espafiola para el
afio 2024, donde se espera una ralentizacion
de su crecimientoy aun habiéndose moderado
los precios energéticos en el afio 2023, pensa-
mos que el compromiso social con el medio
ambiente es irreversible. Todos los agentes
econdémicos promoveran medidas de descar-
bonizacién, estando la eficiencia energética en
el centro de estas actuaciones y que junto con
las ayudas de las administraciones publicas y el
sistema de los Certificados de Ahorro Energé-
tico (CAES), supondran el ecosistema perfecto
para un fuerte crecimiento de la actividad para
las empresas de eficiencia energética.

{Como esta afrontando el sector la
subida de los costes de fabricacién de
aerogeneradores?

Cada vez hay mas proyectos de edlica
marina flotante en marcha en Espafia,
icuales son los retos que afrontara este
sectoren 2024?

{Cémo cree que evolucionara el sector
edlico en 2024 en su area de actividad?
{Qué perspectivas de negocio prevé su
empresa?

SCHAEFFLER jetivo PNIEC de instalacion de 3GW de edlica
José Antonio Pastor marina hasta 2030.
Sector Manager Wind

o El precio de las materias primas ha subi-
do y con ello el coste total de fabricacion de
los aerogeneradores, que ha llevado a un au-
mento del precio de venta. Este hecho haria
pensar en una posible relajacién de las ventas
y, sin embargo, apreciamos que la cartera de
pedidos de los principales actores sigue au-
mentando. Otros factores importantes son:
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objetivos COP28, competencia china, deman-
da eléctrica, fiabilidad de las maquinas, etc.

e La edlica marina en Espafia esta en un
estado incipiente, con algunos proyectos
empujando su desarrollo. Entendemos que,
uno de los retos importantes, sera el asentar
las bases del marco regulatorioy, en segundo
lugar, el convertirse paulatinamente en un
referente en la edlica marina flotante, no solo
por el conocimiento, sino también por las in-
fraestructuras existentes. Recordemos el ob-

e Elescenario vivido durante estos Ultimos
afios ha sido complicado. COVID, Ukrania, in-
flacién, aumento de los precios de las mate-
rias primas, los principales fabricantes de ae-
rogeneradores occidentales con nimeros
negativos... Hoy ya se aprecian sefiales alen-
tadoras en el mercado vy, por lo tanto, en
Schaefflerentendemos que el 2024 se caracte-
rizard por un cambio positivo del ciclo donde
esperamos ser uno de los principales actores,
no solo en el desarrollo de nuevas soluciones,
sino también en la ejecucién de proyectos in-
teresantes que, sin duda, surgirdn gracias al
cada vez mayor usoy la creciente importancia
en el mercado de las energias limpias.
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NAVANTIA

Javier Herrador del Rio

Director de Navantia Seanergies

o Estamos en un momento de
ajustes. Hemos pasado de una
coyuntura estable, deflacionista,
ajusto lo contrario. Los OEMs es-
tén tratando de recuperarse,
trasladando en la medida de lo
posible los incrementos de cos-
tes al mercado, y realizando una
transformacién en cuanto a su
modelo operativo, desinvirtien-
do en actividades no esenciales,
y optimizando su cadena de
suministro.

Nosotros como proveedores
de cimentaciones y subestacio-
nes para la edlica marina, hemos
experimentado el mismo efecto.
Se trata de un contexto general,
y pensamos que sera coyuntural.
Por eso estamos convencidos
que tras este periodo de ajuste
necesario volverd a relanzarse
el desarrollo del sector, con la
intensidad esperada.

eEstamos convencidos que
en los proximos meses saldran
las primeras subastas en Espafia,
y que a partir de entonces se em-
pezarén a desarrollar los prime-
ros parques edlicos flotantes.
Navantia Seanergies, que ha
desarrollado el 75% de los pro-
yectos de edlica flotante a escala
pre-comercial en el mundo, lleva
meses adecuando sus capacida-
des con importantes inversiones
para afrontar la demanda futura,
y preparando la cadena de su-
ministro. En febrero, la empresa
celebré en Madrid un Industry
Day con la finalidad de reforzar
la industria colaboradora. El
evento conté con més de 200
empresas, de las que muchas se
encuentran ya preparadas para
el desarrollo de la edlica marina.
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9 Nos estamos aproximando
al punto de inflexién, ese mo-
mento en el que el ritmo de cre-
cimiento sera exponencial. 2024
sera seguramente el afio de ese
despegue, no solo en Espafia,
sino a nivel mundial.

Nuestra empresa tiene las ca-
pacidades y la experiencia re-
queridas para ser un proveedor
global, con capacidad para cons-
truir todo tipo de cimentaciones
(monopiles, jackets y flotante),
asi como subestaciones. Esta-
mos capacitados para localizar
la produccién alli donde nues-
tros clientes lo precisen. Ade-
mas, contamos con importantes
socios tanto a nivel nacional
como internacional, lo cual es
fundamental para poder aprove-
char todas estas oportunidades.

TVo5 PREMIER
Constancio Ballabriga
Director tecnico

o La subida de precios, tan-
to de materiales como de car-
burantes, ha afectado a las
empresas que trabajan con el
acero, no solo en el caso de ae-
rogeneradores. Por ejemplo,
en TV95 fabricamos torres de
prospeccion y de parque, por
lo que esta situacion también
nos toca muy de cerca.

Nuestro producto es im-
prescindible para garantizar
una correcta medicién edli-
ca, lo que a la vez se traduce
en una mayor efectividad del
parque. Estas subidas en los
costes nos afectan porque
trabajamos con mercancias
que, a pesar de no ser aeroge-
neradores, también son muy
voluminosas.

eYa hace un par de afios
que cada vez recibimos mas
consultas sobre proyectos de
edlica marina flotante. Como
fabricante con més de 30 afios
de trayectoria, contamos con
una de las mejores estructuras
autosoportadas para medi-
cién de viento en este tipo de
proyectos. Nuestro reto para
2024 es que nuestro producto
siga cubriendo cualquier nece-
sidad que requiera el sector,
para poder seguir creciendo y
colaborando en proyectos eu-
ropeos e internacionales.

entorno que propicie las inver-
siones y la dinamizacién del
mercado.

En TV95 estamos siempre
preparados para afrontar nue-
vos retos y para seguir ofre-
ciendo soluciones a cualquier
proyecto con maxima garantia
de calidad en cada servicio.
Si bien es cierto que se siente
una gran desproteccién por
parte de las administraciones,
nuestras expectativas son muy
optimistas para 2024.

e El sector edlico estd pre-
parado para afrontar los obje-
tivos energéticos propuestos.
Serd imprescindible que las
administraciones faciliten 'y
agilicen todos los tramites le-
gales, ayudando a generar un

75



BALANCE 2023 Y PERSPECTIVAS 2024

SECTOR: MOTORES Y GRUPOS ELECTROGENOS

{Qué tipos de proyectos ha desarrollado
su empresa en el sector de la generacién
de energias con grupos electrégenos y

motores a lo largo de 2023?

GRUPEL
Pedro Goncalves

Director de Marketing y Ventas

0 Alo largo de 2023, Grupel ha
seguido su camino enfocado en
la generacion con diésel. En ese
ambito, hemos desarrollado
principalmente  sistemas de
emergencia para instalaciones
detodo tipo: centrales eléctricas,
turbinas, plantas de agua, refine-
rias, grandes obras... donde son
fundamentales.

En 2023, destacamos algunos
proyectos para centrales eléctri-
cas, como la de CIPREL (en Cos-

PRAMAC IBERICA

ta de Marfil), para EDARes como
la de Lucens, en Suiza, para la
extraccion minera, en Guine Co-
nakry, o grandes obras como el
Hotel Alambique de Ouro (en
Portugal).

e Creemos que el futuro esta-
réa en la alimentacion conjunta
de generadores eléctricos vy la
red eléctrica, combinando tam-
bién las fuentes de energia de los
sistemas, desde el diésel al bio-

Carlos Valiente Palazon

C&l Sales Director

o Como viene siendo la norma
desde hace algunos afios, el sector
alimentario y el logistico siguen a
la vanguardia en la ejecucién de
nuevos proyectos queincluyen ge-
neradores para emergencia de
red. El sector hotelero vuelve a la
carga y Pramac ha participado en
nuevas construcciones en nuestro
pais, asi como con empresas espa-
fiolas involucradas en proyectos
en el norte de Africa y América
Latina.

Aunque sin duda, si hay un sec-
tor en el que Pramac estd muy
inmerso, que esta eclosionando
y sin techo a la vista, es el de la
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gestién de los datos. No en vano,
de los mas de 100 MW de poten-
cia actualinstalada en Madrid, se
prevé crecer a mas de 600 MW en
2026.

o Eluso de biocombustibles o
gases renovables es una reali-
dad. Por un lado, en mi opinion,
el hidrégeno verde sigue siendo
un suefio. Su aplicacién a nivel
industrial se enfrenta al elevado
coste de la generacion de H,, lo
que imposibilita que los inverso-
res privados obtengan rentabili-
dad de esta tecnologfa.

Sin embargo, el uso de biogés y
el biometano sf esta ampliamen-

El uso de combustibles renovables es una
apuesta clara del sector. ;Qué se puede
hacer para acelerar esta transicién hacia la
descarbonizacion de motores y grupos?

¢{Cémo cree que evolucionara el sector
de los fabricantes de motoresy grupos
electrégenos en 2024 en su area de
actividad? ;Qué perspectivas de negocio

prevé su empresa?

gds u otros combustibles
renovables.

Ademés, Grupel sigue apostan-
do en su gama de generadores
con motores STAGE V, con emi-
siones mas reducidas, y en el de-
sarrollo de soluciones hibridas
que esperamos pronto ofrecer al
mercado.

e Creemos que nuestro ne-
gocio seguird creciendo, aun-

te instaurado. Hoy el uso de estos
gases renovables, producto de los
procesos de tratamiento de resi-
duos orgénicos, es muy mayorita-
rio. De hecho, disponemos ya de
generadores de apoyo, alimenta-
dos con biometano, idéneos para
aquellas industrias que disponen
de gas como fuente primaria de
energia a coste cero.

e Pienso que los fabricantes
de grupos electrégenos nos esta-
mos transformando en empre-
sas de servicios energéticos.

que sepamos que el mercado
estd un poco frio en esta Ultima
mitad de 2023. Como estamos
en diferentes geografias, pode-
mos siempre crecer en diferen-
tes mercados, independiente de
lo que pase en otra parte del
mundo.

La inflacién seguira y el precio
de las materias primas y de la
electricidad y energia seguiran
subiendo, pero creemos que
mas do que nunca, los grupos
electrégenos tendrén un impor-
tante papel para garantizar el
funcionamiento ininterrumpido
de las infraestructuras y empre-
sas esenciales para lavida de las
personasy las comunidades.

Somo capaces de combinar el
tradicional generador Diesel, con
el uso de combustibles renova-
bles, HVO o biometano; incorpo-
ramos en plantas de generacién
eléctrica sistemas fotovoltaicos o
edblicos, afiadiendo un EMS para
la optimizacién del conjunto.

Y como muestra de nuestro
compromiso en la reducciéon de
la huella de carbono, en Pramac
hemos incorporado sistemas
de almacenamiento de energia;
para aprovechamiento de los
excedentes de energia generada
por plantas fotovoltaicas, alma-
cenamiento de electricidad de
red en periodos valle para consu-
mo en momento de tarifa punta
en la industria, o incluso carga
rapida de vehiculos eléctricos
alld donde la energia de la red es
insuficiente.
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SECTOR: MOVILIDAD SOSTENIBLE

Actualmente, Espafia esta instalando
puntos de recarga por debajo de los que
necesita, ;cémo se podria solucionar esta
problematica? ;Qué necesitamos para

alcanzar los objetivos?

CIRCUTOR

Pere Soria
Responsable de
Desarrollode
negocio en las Areas
de Energia renovable
y acumulacion de
energia

o Efectivamente, el parque de
puntos de recarga en via plblica
en Espafia esté claramente por de-
bajo de las necesidades. Si bien, el
ritmo de nuevas implantaciones
esté creciendo. Para acelerar y lle-
garacumplirlos objetivos se nece-
sita, por un lado, facilitar la trami-
tacion de permisos y, sobre todo,
reducir los tiempos de ejecucién
de los trabajos de acceso y cone-
xién al suministro eléctrico por
parte de las distribuidoras de ener-
gia eléctrica.

e Este afio 2023 ha sido el afio
de consolidacién de las baterfas
LFP en el mercado europeo, que
ya eran mayoritarias en los mer-
cados asiaticos.

Desarrollos como las baterfas
Blade de BYD estan demostrando
la viabilidad técnica de esta tec-
nologfa, que representa un me-
nor uso en materias primas esca-
sa 'y, por lo tanto, con un precio
mas volatil, como son el Niguel y
el Cobalto. Para el 2024 se espera
la irrupcién inicial de baterias de
sodioy una diversificacién de tec-
nologias, que ayude al manteni-
miento en la bajada de precios y
a permitir a los fabricantes la ins-
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¢{Cudles son los avances mas destacados
de este afio en cuanto a baterias para
vehiculo eléctrico que podrian impulsar la
autonomiay la carga rapida?

talacion de mayor capacidad de
acumulacion, con el consecuente
incremento de autonomia y velo-
cidad de recarga.

e En Europa, el mercado del
vehiculo eléctrico avanza de ma-
nera decidida, con crecimientos
del orden del 30 % anual en la
venta de automéviles. En el 2024
continuara la tendencia de rele-
vo de las ventas de vehiculos 100
% eléctricosy la progresiva caida
de los modelos hibridos enchu-
fables. Los segmentos mas mo-
destos del mercado, el de los
utilitarios y compactos con pre-
cios mas asequibles y el trans-
porte pesado seran protagonis-
tas del afio, para ello reforzamos
nuestra oferta con el lanzamien-
to de los modelos de carga rapi-
dade 160y 240 kW, y el soporte a
la potencia disponible en la red
mediante baterias estacionarias.

DKV MOBILITY
IBERIA

Victor Garcia
Iglesias
Director general

o Un tipo de propulsion es
tan bueno como el concepto
de suministro asociado. Si la
electromovilidad quiere esta-
blecerse, la infraestructura
debe expandirse en conse-
cuencia. Para respaldar esto,
DKV Mobility, por ejemplo, ha
estado involucrado con Char-
geUp Europe desde finales de
mayo de este afio. Como la voz
de laindustria de la infraestruc-
tura de carga de vehiculos eléc-
tricos, ChargeUp Europe tiene
su sede en Bruselas. Sus 27
miembros de la industria estan
trabajando  conjuntamente
para lograr una implementa-
cion répida y sin complicacio-
nes de la infraestructura de car-
ga de vehiculos eléctricos en
Europa.

e Con 564,000 puntos de
carga, ofrecemos acceso a una
de las redes de carga mas
grandes de Europa. Sin embar-
go, es importante enfatizar
que la carga de vehiculos eléc-
tricos no se limita a la red pu-
blica de carga. Tan importan-
tes son las soluciones de carga
que cubren la vida cotidiana,
como la carga en el trabajo y
en el hogar del conductor del
vehiculo de la empresa. En

{Cémo cree que evolucionara el sector
de la movilidad en 2024 en su area de
actividad? ;Qué perspectivas de negocio
prevé su empresa?
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este sentido, ofrecemos solu-
ciones de carga @work y @
home, que ya estan disponi-
bles en Alemania, Austria y
Francia junto con sélidos so-
cios. Y tenemos como objetivo
implementar estos servicios
en otros paises europeos.

e Las soluciones de carga
para vehiculos eléctricos son
una de las &reas de mayor cre-
cimiento en DKV Mobility. Esto
continuard en 2024. Ademas
de la electromovilidad, tam-
bién surgiran otras alternati-
vas al motor de combustion,
como el hidrégeno. Sea cual
sea el tipo de propulsion que
elijan nuestros clientes, quere-
mos ofrecerles el concepto de
suministro adecuado para
ellos.
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SCHNEIDER ELECTRIC
Jesus Requena
Director de Marketing y
Desarrollo

0 Para abordar la falta de infraestructura
de carga en Espafia, se necesitan medidas
multifacéticas. Primero, el gobierno debe exi-
gir a estacionamientos publicosy gasolineras
instalar un nimero minimo alto de puntos de
carga. Segundo, se deben ofrecer incentivos
econoémicos a los instaladores para ayudar a
compensar el coste hasta que aumente la de-
manda de carga y puedan recuperar la inver-
sion. Tercero, agilizar el proceso de instala-
cion mediante mayor confianza en los
ingenieros sin tanta burocracia de por medio.
Esta estrategia permitird una implementa-
cién rapida y eficiente de la infraestructura
de carga, fomentando la adopcion de vehicu-
los eléctricos.

SEGWAY-NINEBOT
Marc Farre
Country Manager de Espana

6 Lo primero que deberfan hacer tanto el
Gobierno como las empresas energéticas im-
plicadas es responsabilizarse de los objetivos
que marca la Unién Europea. Para ello serfa
necesario estandarizar el proceso de instala-
ciény reducir al minimo la burocracia requeri-
da. Al mismo tiempo es fundamental mante-
ner las ayudas a la instalacién de puntos de
recarga para seguir incentivando su uso entre
los particulares y las comunidades de propie-
tarios. Desde las marcas de vehiculos también
seria interesante que incentivaran la instala-
cion de sus propios puntos de carga como
parte esencial del proceso de venta de los
vehiculos.
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e En cuanto a la autonomia se estan vien-
do baterias que se conviertan en componen-
tes estructurales del coche, integrando fibra
de carbono en el catodo y fosfato de hierro
litio en el anodo. Estas baterfas proveen rigi-
dez estructural lo que mejora la capacidad
energética dentro del coche.

En cuanto a la potencia, la empresa NAWA
Technologies, ha desarrollado los Ultra-Fast
Carbon Electrode basados en nanotubos de
carbono verticalmente alineados que pro-

e En los mercados en los que operamos,
motos y patinetes, se han realizado mejoras
en la eficiencia de los vehiculos gracias a me-
jores sistemas de gestién de la bateria (BMS).
En nuestro caso, en los Gltimos lanzamientos
de patinetes, incluimos nuestro avanzado
BMS de Segway-Ninebot, con siete mecanis-
mos de proteccién total, garantiza en todo
momento la duracién de las celdas de la ba-
terfa y la seguridad: Proteccién contra corto-
circuito; Proteccidon contra sobre corriente;
Doble proteccion contra sobrecarga; Doble
proteccion contra sobre descarga; Protec-

meten conseguir mejora en potencia, hasta
3 veces la capacidad energética y una me-
jora en su vida. NAWA predice que su tecno-
logia permitird una carga del 80% en solo 5
minutos.

eEn Espafia, el sector de la movilidad
eléctrica crece, lento pero seguro. Lo impor-
tante es crecer en cuota de mercado, no sola-
mente en cuanto a las matriculaciones de los
eléctricos sino también en cargadores insta-
lados. Cada vez tenemos mas instaladores
preparados y usuarios que encuentran los
beneficios en tener una carga conectada, so-
bre todo en viviendas unifamiliares donde
pueden instalar una solucién de Prosumer
completa.

Schneider Electric estara apostando por
dos sectores nuevos este 2024, el de la car-
ga ultrarrdpida con nuestro nuevo cargador
EVlink Pro DCy en el sector de Prosumer con
nuestra solucion integral y cargador Schnei-
der Charge.

cién de temperatura; Proteccion de suspen-
sion automatica de bajo voltaje; Limite de
carga personalizable.

e Creemos que el sector de la movilidad
seguird la misma tendencia alcista en 2024.
Si bien el mercado de los ciclomotores y las
motocicletas ha sufrido un retroceso en 2023,
la venta de patinetes ha registrado muy bue-
nas cifras. Como empresa esperamos mejo-
rar nuestros resultados en 2024, tanto en pa-
tinetes como en motos eléctricas, confiando
en que la ampliacién del Plan Moves hasta
julio de 2024 y la desgravacion del 15% en el
IRPF ayuden a remontar los malos resultados
del mercado en 2023. En cuanto a patinetes,
confiamos en seguir aumentando nuestra
presencia en el mercado a pesar de las re-
cientes restricciones de su uso en el transpor-
te publico.
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SECTOR: SOLAR FOTOVOLTAICA

Hay una gran demanda mundial de
construccion de parques fotovoltaicos,
y esta por encima de la capacidad de

fabricacién de equipos como médulos
o inversores, ;va a poder el mercado
fotovoltaico atender esta creciente
demanda? ;Podria haber tensiones en la
cadena de suministros como ocurrié en

2022?

ISASTUR

Nicolas Capelastegui Uribarri
Director Comercial de Isotron

o Estimamos que por la parte
de suministros de materiales y
equipos de parques fotovoltai-
cos no habré problemas de su-
ministros, mientras que en la
parte de las evacuaciones de las
plantas se vislumbran tensiones
con los plazos de fabricaciones
de diversos suministros para los
que estamos detectando conti-
nuos incrementos en los plazos
de entrega en los Ultimos meses.
En la parcela de servicios y sub-
contrataciones de obras civiles y

JINKO SOLAR

Pedro Luis Gomez
Abalo

Sales Manager Iberia

o Es cierto que existe una
gran demanda mundial de
construccion de parques foto-
voltaicos y todo apunta que se-
guird en los préximos afios. Se
espera un crecimiento del 58%
en 2023, con 413 GW de instala-
ciones previstas en todo el mun-
do. También se espera que la
capacidad mundial de fabrica-
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montajes mecanicos continuara
las dificultades por el exceso de
demanda.

e Nosotros vemos el proble-
ma desde dos épticas diferentes:
por un lado, dada la gran rota-
cién de personal que existe hoy
en dia en el sector, intentamos
evitar o minimizar la pérdida de
talento mediante el estableci-
miento de planes de carrera para
nuestro personal tanto clave
como en formacién, estos planes

cién de moddulos fotovoltaicas
se duplique el proximo afio, al-

canzando casi 1.000 GW en
2024.

Tensiones en la cadena de
suministro podrian producirse
al concentrarse una gran parte
de las instalaciones en proyec-

tos financiados por entidades

{Cémo estd afrontando el sector la falta
de personal cualificado? ;Espera que esta
tendencia cambie el afio que viene?

{Cémo cree que evolucionara el sector
solar fotovoltaico en 2024 en su area de
actividad? ;Qué perspectivas de negocio

prevé su empresa?

los intentamos ligar a una politi-
ca de remuneracion y beneficios
sociales que hagan atractivo la

permanencia en ISASTUR. Por
otro lado, para incentivar nuevas
incorporaciones, tenemos un
programa sistematico de capta-
cién deingenieros de la Universi-
dad de Oviedo y otros centros de
formacién desde los Ultimos cur-
sos mediante becas, contratos

con altas exigencias en materia
medioambiental y social.

e La falta de personal cualifi-
cado es un hecho que se da en
toda la cadena de valor de la in-
dustria, y que seguird existiendo
en el medio plazo. La velocidad
de crecimiento de la industria es
mayor que la capacidad del mer-
cado laboral de ofrecer profesio-
nales cualificados, principalmen-
te por el tiempo necesario para
tener una buena formacién re-
glada, al que hay que sumar el
tiempo de aprendizaje practico
necesario para que los recién ti-

de formacién e integracién en
plantilla.

e El afio que viene sector per-
manecera fuerte y con gran dina-
mismo, tanto en Espafia como
en el resto de Europa. Existen
numerosos proyectos en todos
los &mbitos: plantas, intercone-
xiones de Alta Tension y espera-
mos que se inicie con fuerza los
proyectos de almacenamiento,
tanto los ligados a plantas con
los “stand alone”.

ParaISASTUR 2024 serd un afio de
consolidacién y crecimiento mode-
rado, pese que el mercado permiti-
ria crecimientos agresivos, preferi-
mos evitar los riesgos inherentes a
un crecimiento descontrolado.

tulados adquieran las compe-
tencias y habilidades necesarias.

e El sector seguira gozando de
buena salud, impulsado por la
consolidacion del autoconsumo,
las comunidades energéticas y por
la  construccién de  parques
fotovoltaicos.

El compromiso de JinkoSolar es
seguir apoyando a nuestros clien-
tesen sus desarrollos, cumpliendo
con las més altas exigencias de la
industria en materia medioam-
bientaly social, aportando mas va-
lor a los proyectos para incremen-
tar nuestra cuota me mercado.
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SAJ
Jaime Lledo Lara
Sales Manager

e La situacién es muy diferente a la vivida
en 2022, en la que todavia coleaban los efec-
tos del desabastecimiento de materia en pri-
ma vivida por el COVID-19. Hoy dia los fabri-
cantes disponen de suministros fiables por
parte de los proveedores y pipeline de pro-
yectos con timmings bien definidos, adap-
tando o ampliando su capacidad de produc-
cion a la creciente demanda del mercado.
Por lo que desde mi punto de vista dudo mu-
cho que el mercado quede desabastecido de
la misma forma que en 2022.

e Es cierto que, debido al gran auge del
sector, en especial el vivido por el residencial
en los dos Ultimos afios, hemos presenciado

SUNGROW

Javier Blanco

Country Manager Spain &
Portugal

Q En la parte final de 2022 y gran parte de
2023 la situacion ha sido especialmente gra-
ve para los inversores string de mayor tama-
fio (entre 100y 350kW) debido a la escasez de
semiconductores en el mercado. Sin embar-
go, es cierto que en general la situacién ha
mejorado considerablemente desde finales
de 2023. Para 2024 esperamos que las restric-
ciones de semiconductores se resuelvan por
completo y no haya limitaciones en la oferta
deinversores.

e La escasez de profesionales cualificados

es efectivamente uno de los retos a los que se
enfrenta la industria estos afos. Esta escasez

tanto como muchas empresas instaladoras
han necesitado ampliar sus plantillas con
personal sin experiencia ni disponibilidad de
tiempo para formarse, asi como empresas de
otro tipo de servicios se han introducido en
el sector sin quizés la mejor formacién posi-
ble. En SAJ, conscientes de este escenario,
hemos invertido en proporcionar formacion
profesional avanzada a instaladores imparti-
da por nuestros técnicos locales en todo el
territorio nacional, en aras de mejorar la cua-
lificacion del personal del sector.

e La tendencia del mercado va dirigida al
crecimiento en el sector C&l, donde el dmbi-
to residencial va a presentar un aparente

> b

se produce no solo en perfiles altamente cua-
lificados sino también en perfiles técnicos
necesarios para la construccién de nuevas
plantas e instalaciones. La demanda de pro-
fesionales seguird creciendo, y es probable
que la industria solar termine atrayendo a
profesionales de otros sectores como el edli-
co o el de automocion, si estos sectores no
experimentan un crecimiento similar. Este
movimiento de ingenieros y otros profesio-
nales ya pasé hace unos afios con una trans-
ferencia de la industria del automovil a la in-
dustria edlica y actualmente estamos

estancamiento. Si bien es cierto que dentro
de ambos segmentos las pautas del merca-
do indican que el almacenamiento fotovol-
taico es el que va a experimentar un mayor
crecimiento debido al abaratamiento de las
baterias, y la normalizacién por parte de los
clientes de su uso. Todo ello, nos da una
gran perspectiva para este afio ya que en
SAJ somos lideres en la fabricacion de solu-
ciones inteligentes para la generacion vy al-
macenamiento de energia para entornos
residenciales y C&l.

observando algo similar. No obstante, es ne-
cesario seguir fomentando e incentivando la
vocacion de perfiles técnicos entre los mas
jovenes en Espafia si queremos ser algin dia
un pais de referencia a nivel tecnolégico e in-
dustrial, ya que en la Ultima década el nime-
ro de nuevos titulados en carreras técnicas
han ido cayendo afio tras afio.

QSegUn los datos que manejamos, las
nuevas instalaciones en Europa han crecido
de nuevo un 40% en 2023 respecto a 2022. En
2024 creemos que la demanda seguira cre-
ciendo en todas las areas del sector (utility,
C&l y residencial) pero es posible que no lle-
guemos a ese 40% de crecimiento. Sin em-
bargo, a partir de 2024 comenzaré la instala-
cibn a gran escala de sistemas de
almacenamiento, por lo que, en conjunto, el
sector solar junto con almacenamiento sin
duda tendrd un incremento anual bastante
significativo durante el resto de la década.

ENERGETICAXXI - 232 - DIC23



[\

BALANCE 2023 Y PERSPECTIVAS 2024

HUAWEI
Daniel Boluda

Director general de Digital Power Espana

e Huawei se ha preparado para la gran de-
manda que habra en productos y soluciones,
reforzando su capacidad de produccion has-
ta los 180 GW de inversores y 15 GWh de al-
macenamiento anuales, garantizado de este
modo, que no habrd problemas de suminis-
tro durante dicho periodo.

Tanimportante es la gestion del ciclo de vida
del producto. Insistimos que en momentos
de alto crecimiento es muy importante poner
foco en las tecnologfas asociadas a la segu-
ridad de las instalaciones, y es fundamental
confiar en empresas solventes, potentes en
I+Dy con fuerte presencia en el pafs.

9 No creemos que cambie esta tendencia
de falta de personal cualificado en una si-
tuacion alcista de proyectos a ejecutar. De
nuevo aqui, entra en valor disponer de pro-
ductos y tecnologias fiables. Cuanto mayor
se minimice el riesgo en la cadena de sumi-
nistro menor sera el esfuerzo a realizar en
campo.

e Creemos que habra un crecimiento im-
portante en el entorno del autoconsumo co-
mercial e industrial y de grandes parques fo-
tovoltaicos. En cuanto al
residencial creemos que puede llevar una

autoconsumo

SECTOR: HIDROGENO

curva de crecimiento diferente, méas ligada al
nivel de electrificacién de los hogares.

2024 creemos sera un afo clave para el alma-
cenamiento energético asociado a las renova-
bles, por eso desde Huawei estamos dedican-
do mucho esfuerzo en tener los productos mas
avanzadosy seguros del mercado, que nos per-
mitira un rapido crecimiento con las garantias
de estabilidad y seguridad de la red.

¢{Cudles son los desafios a los que se
enfrenta el hidrégeno verde para su
desarrollo en Espaia?

{Cudles son las dreas de investigacion

y desarrollo en las que la empresa esta
enfocada para mejorar la eficiencia,
reducir costes o expandir la aplicacion del

¢{Cémo cree que evolucionara el sector
de hidrégeno en 2024 en su drea de
actividad? ;Qué perspectivas de negocio
prevé su empresa?

CENER

Monica Aguado
Alonso

Directora del
departamento de
Integracion de Red,
Almacenamiento
Eléctrico e Hidrogeno

o Los podemos encuadrar en
tres grandes grupos: tecnologicos,
operativos y regulatorios. Desde el
punto de vista tecnoldgico es nece-
sario avanzar en el desarrollo de
aquellos elementos de la cadena
de valor que permitan aumentar la
eficiencia y reducir los costes. Des-
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hidrégeno en sectores clave?

de la perspectiva de la operativa se
debe trabajar en la puesta en mar-
cha de los proyectos en curso, lo
que permitira tener unavisién clara
de cuéles son los casos de éxito y
por lo tanto definir el rol del hidro-
geno verde versus aplicaciones y,
por Ultimo, es necesario un marco
regulatorio que establezca el &mbi-
to de actuacion.

e En el caso de CENER nuestra
actividad estd focalizada en el de-
sarrollo tecnolégico en el &mbito
de la producciéon de hidrégeno de
alta temperatura, tecnologia SOEC.
A principios de afio tendremos ya
plenamente operativo nuestro la-
boratorio de hidrégeno verde (Hy-
Grin Lab), el cual nos permitira de-

sarrollar, testear y validar los
diferentes componentes de la ca-
dena de valor, y a finales de afio
dispondremos de un primer proto-
tipo de electrolizador SOEC. Dicho
electrolizador serd posteriormente
integrado en la microrred Atenea
para validar su comportamiento
ante diferentes fuentes de genera-
cion renovable.

o Durante el afio 2024 serd ne-
cesario seguir trabajando en al-
canzar una madurez tecnoldgica
suficiente y a escala, para conse-
guir que el hidrégeno verde sea
una realidad dentro de nuestro
sistema energético. Se seguirdn in-
vestigando los materiales y com-
ponentes necesarios para la elec-

trolisis en cada una de las
tecnologias existentes, y los pro-
yectos en curso empezaran a des-
prender resultados, lo que nos
permitird a los tecndlogos avanzar
en nuestros desarrollos. Nosotros
esperamos que en el afio 2024 ten-
gamos un incremento de nuestras
actividades comerciales y de parti-
cipacion en proyectos de desarro-
llo e investigacion tanto a nivel na-
cional como europeo.



BALANCE 2023 Y PERSPECTIVAS 2024

JAVIER RODRIGUEZ

DIRECTOR GENERAL DE ACOGEN, ASOCIACION ESPANOLA DE COGENERACION

Confianza en que 2024 sea “el ano’
de la cogeneracion con la industria

Los cogeneradores miramos al futuro con confianza, preparados para abordar un nuevo ciclo
de la cogeneracion en la industria que llegara en 2024. Una nueva etapa que esta a punto de

empezar.

| sector ha recibi-
do positivamente
la propuesta de

nueva metodologia a la
operacién publicada por
el MITERD el pasado 22
de noviembre. Se trata de
una propuesta equilibra-
da, que aciertay se adecla
a las volatilidades de los
mercados y a la debilita-
da coyuntura industrial, si
bien con flecos relevantes
y mejoras técnicas que
esperamos se corrijan en
el proceso de alegacio-
nes. Asi, el nuevo marco
revisard con una mayor
frecuencia - trimestral en
lugar de anual- los pre-
cios del mercado eléctri-
co, combustibles y CO,
de manera transparente y
previsible, permitiendo una mejor gestién.
Valoramos especialmente que se tenga en
cuenta nuestra reiterada demanda al reco-
nocimiento del precio del CO, en los merca-
dos y, por todo ello, creemos que la nueva
metodologia impulsard la competitividad e
inversién de la industria con cogeneracion
en Espafia.

En un momento en el que las industrias
calorintensivas estan atravesando una difi-

cil situacién por la caida generalizada de la
demanda en la mayoria de los sectores de
actividad, estamos mds seguros que nunca
de que no hay mejor alternativa que la coge-
neracién. Apoyar la cogeneracion es apoyar a
la industria'y con el nuevo marco el Gobierno
nos da un impulso a los industriales calorin-
tensivos y nos ayuda a abrir las puertas de
un nuevo ciclo. Agradecemos al Ministerio
su empatia, adecuacion y diligencia en la re-

dacciéon de esta propues-
ta, tan esperada por los
cogeneradores.

2023, aiio de
incertidumbre

Este afio 2023, superados
los peores momentos de la
crisis energética de 2022,
los precios de la energia
mantienen niveles que du-
plican los costes histéricos
de nuestras industrias y
estamos inmersos en un
contexto de crisis indus-
trial con una retraccién sig-
nificativa de la produccion
en Espafia y otros paises
dela UE.

Tras un inicio de 2023
con una fuerte correccion
de los mercados energéti-
cos frente a las previsiones
de cierre de afio con las que venian funcio-
nando las fabricas, se propusieron revisiones
retroactivas desde enero que generaron gran
incertidumbre y riesgo. Esto ocurria cuando
la industria estaba gravemente afectada por
las consecuencias de la crisis energética, el
incremento de costes y la fuerte caida del
consumo. A lo largo del primer semestre se
multiplicaron las reuniones con el Ministerio
de Transicion Ecoldgica y Reto Demografico
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a la busqueda de una salida. Y el 28 de junio
los cogeneradores respiramos con cierto ali-
vio al publicarse el Real Decreto Ley 5/2022
que dotaba de certidumbre a la operacion en
el primer semestre y hasta fin de afio.

Desde ACOGEN, mostramos nuestra valora-
cién positiva de esta medida como un acier-
to ministerial en la regulacion para este 2023
con una retribucién equilibrada que, sin em-
bargo, no ha sido capaz de remontar el fuerte
desplome industrial en curso.

Los graves problemas y conflictos regulato-
rios acaecidos en 2022 y que han tocado fon-
do en 2023 han reducido del 10 al 7% el peso
de la cogeneracién en el mix de electricidad
nacional. Con la promulgacién acertada de la
revision del marco retributivo propuesta en di-
ciembre de 2023, si se superan algunos flecos
relevantes para las coberturas de costes, con-
taremos con una retribucién regulada firme y
previsible que permitira a nuestras cogenera-
ciones gestionary optimizar su produccién de
acuerdo con las dindmicas y evoluciones de
los mercados energéticos y de carbono para
lograr una mayor competitividad de nuestras
industrias. Por ello el sector se encuentra es-
peranzado y a la expectativa de que se culmi-
ne el nuevo marco estructural para permitir
una operacion eficiente a las plantas.

Nuevo ciclo inversory prérroga de
actividad

El nuevo marco de operaciéon anunciado
supone el punto de partida para realizar en
2024 la subasta de 1.200 MW de cogeneracién
previstas en el Plan Nacional Integrado de
Energiay Clima. Confiamos en la publicacion
del marco de subastas en el primer trimestre
de 2024, con el que las industrias invertiran
mas de 800 M€ en cogeneracion y moviliza-
ran nuevas inversiones productivas.

Decenas de industrias esperan su convoca-
toria y, cada afio que se demora, provocado
por la crisis energética y la coyuntura econo-
mica actual, el riesgo de deslocalizacion se
hace mas probable hacia paises competido-
res europeos que apoyan la cogeneracién e
impulsan la construccién de nuevas plantas
y la transicion de las ya existentes por ser la
tecnologia de mas alta eficiencia disponible.
Urgen medidas para recuperar y promover
integralmente la competitividad energética
de la industria espafiola, y es por ello que se
hace necesaria una medida adicional urgen-
te para prorrogar por dos afios la actividad de
plantas que finalizan su vida Util en este 2023,
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para que las industrias puedan mantener su
empleo y competitividad hasta concurrir a
las subastas, evitando asi un riesgo impor-
tante de deslocalizacion.

Impulso a la competitividad e inversion
industrial

En los més de 35 afios de camino comun
de la cogeneracién y la industria en Espafia,
nuestra tecnologfa ha demostrado su capaci-
dad de adaptacion, gestion y evolucion para
aportar eficiencia, competitividad y desarro-
llo a los sistemas energéticos.

La energia y el clima son una de las méaxi-
mas prioridades de la industria, tanto co-
yuntural como estructuralmente. La compe-
titividad energética y climética son el factor
decisorio del mantenimiento de la produc-
cién industrial y de las inversiones industria-
les en la Unién Europeay en Espafia.

El Gobierno cuenta con nuestra colabora-
cién para trabajar con prioridad en politicas
eficaces que mantengan la competitividad
energética de las industrias calorintensivas a
la vez que se orientan hacia una descarboni-
zacién inteligente, sostenible y tecnolégica-
mente incluyente. La energia, la industriay el
clima requieren una mayor unidad de accion
empresarial y gubernativa para dotar de con-
fianza inversora y viabilidad a productores y
consumidores.

La cogeneracion de futuro: flexibilidad,
hibridacién y descarbonizacién

La Unién Europea promueve la cogeneracion
por ser una tecnologia eficaz de presentey de
futuro para acometer una descarbonizacion
y transicion energética competitivas que per-
mita a la industria afrontar los retos presen-
tesy los que estan por venir. En este sentido,
Alemania nos cuadruplica, Italia nos duplica
y Estados Unidos nos multiplica por 20.

Hoy, la cogeneracion estd preparada para
el futuro con los gases renovables y es capaz
de integrarse e hibridarse con otras tecnolo-
gias en una amplia variedad de industrias ca-
lorintensivas, aportando una energia firme,
distribuida y gestionable con alta eficiencia,
competitividad y descarbonizacion.

Las industrias hibridan y operan la cogene-
racion con otras tecnologfas energéticas in
situ para ampliar su competitividad y seguri-
dad ante cualquier escenario todas las horas
del afio. Al pilar de la cogeneracién se suman
fotovoltaicas, almacenamiento térmico, cal-
deras eléctricas y de biomasa, generacion de

biogds, captura y uso de CO, y otras tecnolo-
gias eléctricasy térmicas. La cogeneracién es
incluyente y apuesta por la diversidad y ade-
cuacion tecnolégica a medida en cada caso
industrial.

Ademés, la cogeneracién es una tecnologia
flexible. En 2023, hemos visto funcionando
en alglin momento hasta 2.800 MW de coge-
neracién, mientras que en su punto mas bajo
con precios de pool cercanos a cero se ha re-
gistrado unos 800 MW. Es decir, el 70% de la
cogeneracién -sino méas- ya es capaz de flexi-
bilizar su generacién para optimizar su contri-
bucién a la competitividad de sus industrias
anfitrionas, regulando de manera integrada
con los mercados y precios energéticos.

2024: Nueva etapa con optimismo

La cogeneracion afronta el nuevo afio expec-
tante en que 2024 sea el inicio de una nueva
etapa de mayor eficiencia y competitividad
para las industrias cogeneradoras, inician-
do un fuerte ciclo de inversién en transicion
energética con cogeneracion y otras tecnolo-
gias que promuevan en mayor medida las in-
versiones productivas y el empleo industrial
en Espafia.

Cabe recordar que el 20% del PIB industrial
espafiol se fabrica con cogeneracion, siendo
indispensable para sectores como el alimen-
tario, papelero, quimico, ceramico, refino,
textil, automovil, etc., empresas punteras
que exportan mas del 50% de su produccion
y mantienen 200.000 empleos directos, esta-
blesy de calidad.

La transicion energética sera larga. La
reduccion del consumo industrial de gas
donde sea posible y su electrificacion y sus-
titucién por gases renovables llevara tiempo
e inversion, y sélo serd un éxito si se logra
dentro de la competitividad, con tecnologias
eficaces y con sentido ambiental, econémico
y social, es decir, con sostenibilidad.

Los cogeneradores estamos cerca de iniciar
un cambio de ciclo que nos lleve a una reac-
tivacién industrial que permita que salgan de
los cajones los planes de inversion previstos
que nos lleven al crecimiento de la mano de
la eficiencia y la descarbonizacion.

Laindustriay la cogeneracién caminan jun-
tas y firmes. Los industriales cogeneradores
estamos preparados para mantener y estre-
char lazos de futuro y progreso y confiamos
en que 2024 sea nuestro afio para emprender
un nuevo ciclo de operacién e inversion de la
cogeneracién con la industria @
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SECRETARIO GENERAL DE ADHAC, ASOCIACION DE EMPRESAS DE REDES DE CALOR Y FRIO

Las redes de calory frio en Espana durante
el ano 2023: un breve analisis del sector

El mercado espanol de redes de calor y frio ha continuado en este 2023 con su senda de
crecimiento constante tanto en numero de redes, como en humero de edificios suministrados.
La Asociacion de Empresas de Redes de Calor y Frio (ADHAC) realiza desde hace mas de 10
anos un exhaustivo estudio de la situacion de las redes de calor y frio en Espana, fruto de la
colaboracion que nuestra asociacion mantiene con el Instituto Espanol de Diversificacion y

Ahorro de Energia (IDAE).

entrandonos en los datos resultantes
Cdel estudio, la imagen general que

nos deja el censo del afio 2023 es la
siguiente:

+ 533 redesde calory frio censadas.

+ Més de 6.200 edificios conectados a re-
des de calory frio.

«  Casi 1.000 kilémetros de longitud.

+ Un ahorro superior a las 300.000 tonela-
das de CO, emitidas a la atmdsfera afio.

+ Un ahorro medio de consumo de com-
bustibles fésiles, respecto a instalaciones
convencionales del 70%.

« Una potencia instalada de 1.275 Mw de
calor.

Una potencia instalada de 357 Mw de frio.

1.110.191 Mw/hora demandados de calor.

451.061 Mw/hora de frio demandas.

Un 80% de las redes de calory frio emplean
energias renovables en su mix energético.

El balance del censo es positivo, y muestra
cémo el sector de las redes de calor vy frio
mantiene su constante desarrollo y sigue
avanzando. En definitiva, el aumento de la
conciencia ambiental y la busqueda de so-
luciones mas eficientes han llevado a un
crecimiento constante en la implementacion
de redes de calor y frio en todo el pais. Estas
redes, que aprovechan fuentes renovables y
residuos térmicos, han emergido como una
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opcioén clave para la descarbonizacion de la
calefaccién y refrigeracién urbana.

Estos progresos no sélo han reforzado la
posicién de Espafia en términos de eficiencia
energética, sino que también han contribui-
do significativamente a la transicion de nues-
tro pais hacia fuentes de energia mds soste-
nibles. Hay que resaltar que los municipios
espafioles estan liderando la adopcion de
estas tecnologfas, y se observa un incremen-
to de medidas de impulso para el desarrollo
de redes por parte de las autoridades muni-
cipales competentes, y de las comunidades
auténomas.

Sin embargo, existe una gran diversidad
geogréfica en el desarrollo de las redes. Asi,
Catalufia lidera el mercado de redes de calor
y frio con casi un tercio de las redes existen-
tes en nuestro pafs. Destacan igualmente por

su nimero las comunidades de Castilla-Ledn
(que dispone de un gran nimero de redes
con suministro de biomasa), Navarra, Pais
Vasco y Madrid. Muchas otras comunidades
auténomas apenas disponen de unas pocas
redes de calory frio.

Asimismo, durante este afio se ha detecta-
do un aumento significativo en la cantidad
de proyectos de investigacion, innovacion vy
desarrollo, buscando la expansién de infraes-
tructuras de redes de calory frio en areas ur-
banas y rurales, y abordando proyectos en
nuevas tecnologias. Estos esfuerzos han per-
mitido la optimizacion de sistemas, la incor-
poracién de energias renovables y la explo-
racion de soluciones mas inteligentes para la
gestion térmica a nivel municipal.

ADHAC ha desempefiado un papel crucial
en elimpulso de estos avances; a través de su
compromiso con la investigacién, la promo-
cién de mejores préacticas y el establecimien-
to de estandares normativos. En dicha linea
se ha trabajado de forma conjunta con otras
asociaciones, organismos publicos y entida-
des privadas, para impulsar el desarrollo de
las redes de calor y frio. Fruto de este trabajo,
esfuerzo y colaboracion, podemos sefialar
como hitos de este afio 2023:

+ Iniciativa Tecnoldgica Prioritaria sobre
redes de calor de baja y muy baja tempe-
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ratura, liderado por la Plataforma Tecno-
|6gica de Eficiencia Energética.

« Trabajos de la hoja de ruta de la descar-
bonizacion, que estan siendo impulsa-
dos desde Green Building Council Espa-
fiay ECODES

«  Gufa de Recomendaciones para la Pues-
ta en Marcha de una Red de Calor y Frio
Municipal con Fuentes de Energia Reno-
vables, una iniciativa de la Federacion
Espafiola de Municipios y Provincias que
en breve serd presentada y que busca
ofrecer un escenario que favorezca el de-
sarrollo e implantacién de las redes de
calory frio en nuestro pafs.

No obstante, también es importante sefia-
lar que, pese a que los datos son positivos y
el crecimiento del sector se mantiene cons-
tante, no podemos dejar de lado que Espafia
se encuentra todavia en una fase muy inicial
de desarrollo de las redes de calor y frio. So-
bre todo, si abrimos el foco y ponemos en
comparacién los datos del sector con los
datos de otros paises europeos, los cuales
han alcanzado un nivel més avanzado. Paises
como Suecia, Dinamarca, Francia o Alemania
cuentan con una infraestructura de redes de
calor y frio ampliamente establecida y una
cobertura extensa en areas urbanas. Estos
paises llevan muchos afios invirtiendo sig-
nificativamente en la expansion de sus siste-
mas térmicos a través de las redes de calory
frio, abarcando multiples ciudadesy comuni-
dades. Este retraso debe ser un motivo més
para que Espafia aspire a convertirse en un
pais organizado energéticamente de una for-
ma mas eficiente, respetuosa con el medio
ambiente e inteligente a la hora de aprove-
char los recursos.

La Comision Europea estéd apostando por
las redes de calory frio como la solucién més
eficaz para hacer frente al reto energético, y
nuestro objetivo debe ser utilizar todos los
medios necesarios para acompasar Espa-
fia con otros paises de nuestro entorno en
cuanto a utilizacién de redes de calor y frio.
Y, efectivamente, esa es la ruta en la que nos
encontramos, pero es necesario un impor-
tante apoyo politico por parte de nuestras
autoridades, encaminado a dotar de seguri-
dad juridica el desarrollo de las redes.

Se estan consiguiendo importantes avan-
ces, y quizés el mayor impulso a las redes de
calor y frio ha sido su expresa inclusiéon en
el Borrador de la Actualizacién del Plan Na-
cional Integrado de Energia y Clima (PNIEC)
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2023-2030 (a través de las Medidas 2.10 y

2.12) y en la Adenda al Plan de Recupera-

ciéon, Transformacion y Resiliencia (PRTR),

especialmente a través del nuevo Capitulo

REPOWEREU. La apuesta que el PNIEC rea-

liza es francamente esperanzadora, maxime

cuando recoge muchas de las reclamaciones
del sector:

« Reclama una regulacion general de las
redes de calor y frio con la finalidad de
reducir trabas administrativas, homoge-
neizar los requisitos a nivel nacional y
facilitar las inversiones.

«  Contempla la obligacion de estudios de
viabilidad previa y desarrollo de obliga-
ciones para implantar planes municipa-
les de suministro limpio vy eficiente de
energfa.

« Apuesta por la declaracion de utilidad
pUblica de la ocupacion de terrenos para
la instalacion de plantas de produccién
de frio y calor, para el almacenamiento,
a los efectos de su posible expropiacion,
asi como el derecho de imponer una ser-
vidumbre forzosa de paso de las tuberias,
tanto en dominio publico como privado.

« Aboga por la obligacién de que los pla-
nes de ordenacion urbana preveany per-
mitan la ubicacién de infraestructuras en
el subsuelo de las vias piblicas, espacios
libres o zonas verdes.

«  Prevé un régimen de los correspondien-
tes permisos administrativos.

Y, por Gltimo, entre otras muchas propues-
tas, contempla como el MITECO estudiard el
establecimiento de un marco comin para
favorecer el suministro descarbonizado vy

costoeficiente de energia, considerando la
gestion de las redes de distribucion, el siste-
ma de despacho para minimizar el coste y el
impacto medioambiental del aporte de las
diferentes fuentes de energia a las redes, los
permisos y derechos de conexion.

Todo ello se podria ver complementado, tal
y como se ha realizado con otras alternativas
energéticas, con una hoja de ruta del desarro-
llo de las redes de calor y frio, utilizando como
referencia las decisiones tomadas recien-
temente por la Republica Francesa en este
sentido. Dicha hoja de ruta debe contemplar
objetivos nacionales de integracién de redes
de calory frio en relacion con la potencia total
instalada, la cuota de redes de climatizacién
en la demanda energética total o el nimero
de hogares conectados a una red.

Por dltimo, se hace imprescindible que la
Administracién General del Estado tenga el
papel ejemplarizante que las Directivas co-
munitarias reclaman y por ello se aborden
proyectos piloto en sus instalaciones que sir-
van como ejemploy reclamo.

Hay motivos para ser optimistas y debe-
mos estar satisfechos con el afio 2023, pero
no podemos confiarnos. El camino es largo
y alin queda mucho por hacer. Es el momen-
to de que las Administraciones, los Poderes
Publicos y el sector privado atinen esfuerzos
para lograr que Espafia avance y se coloque
a la altura de nuestros paises vecinos. Es el
momento de ser ambiciosos y fijar una hoja
de ruta que, a través de objetivos valientes,
marque el camino que nos llevard a un futuro
mas eficiente, méas renovable, méas ecolégico.
En definitiva: un futuro mejor @
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ANo 2023: visto desde fuera todo es un exito, pero
cestamos construyendo un gigante con pies de barro?

Termina un ano interesante en el sector del biogas y el biometano en Espana, realmente
prodigo en anuncios de nuevos proyectos, que a su vez ha mostrado ya algunas realidades
que se pueden ver ya operando. La sensacion general es que tenemos un futuro prometedor:
los proyectos se anuncian por decenas, y grandes grupos energeticos, financieros y de
servicios se han lanzado a la carrera por promover proyectos de gas renovable. Las grandes
ingenierias y consultoras de este pais se mantienen a la altura del reto y se disenan proyectos
con la mejor tecnologia nacional y europea que han de ser grandes éxitos técnicos.

a constatacion de que el hidrogeno
L podria ser una realidad pero no a

corto plazo, ha dejado al biometano
como el Unico de los gases renovables que
estd maduro tecnolégicamente y donde hay
un mercado dispuesto a comprarlo. A su vez,
la continuacion de la guerra de Ucrania y la
aparicion de nuevos conflictos internacio-
nales nos muestran la necesidad de generar
nuestras propias fuentes de energia.
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A su vez, el afio 2023 ha batido todos los
registros de temperaturas, como macabro re-
cordatorio del proceso de cambio climéatico
que vive el planeta.

Todo parece bueno para los proyectos de
biogés, pero cuando analizamos la realidad
normativa mas de cerca, puede dar la sen-
sacién de que estamos ante un desarrollo
desordenado. En muchas cuestiones y sobre
todo en concrecién normativay en apoyo del

sector publico al desarrollo del biometano,
seguimos a la cola de Europa.

Hablemos de los aspectos mas positivos, que
los hay. Diversos proyectos de gas renovable
se han completado y estan comenzando a in-
yectar en la red nacional de gas. Plantas como
Olvega en Soria, Galivi en Murcia o La Galera
en Tarragona, se han sumado a los proyectos
existentes como Vila-Sana, Bens, Elena, UNUE,
Alhendin, Torre Santa Maria o Valdemingdémez.
Un interesante proyecto de bioGNL se ha cons-
truido en As Somozas. También se han puesto
en marcha proyectos de biogas como los de Pe-
fiarroya, Carmona, Belinchén o Valderrobres.
Otros proyectos representativos del futuro del
gas renovable han sido Can Mata en un verte-
dero o Granollers-Besos en una EDAR. Y no po-
cos proyectos se encuentran en construccion,
habiendo casos notables como el de Montes de
Toledo, COVAP o Llutxent, entre muchos otros.

Existe mucho camino por recorrer todavia,
puesto que el revisado Plan Nacional Integra-
do de Energiay Clima (PNIEC) 2023-2030, ac-
tualmente en revision, marca un objetivo de
20 TWh de produccion de biogas en 2030 que
equivaldria al 5,3% de la demanda estimada
(378 TWh/afio) mientras que el objetivo euro-
peo marcado por el RePowerEU se sitlda en-
torno al 10%. (equivalente a menos de un 1%
de biometano equivalente inyectado en red).
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Otro de los hitos del 2023 ha sido la puesta
en marcha de la plataforma del sistema de
garantias de origen para los gases renovables,
gestionada por Enagds GTS, que permite,
desde marzo, expedir y transferir garantias a
aquellas instalaciones que estén registradas.

Hasta aqui las noticias positivas. No obstan-
te, los problemas histéricos del biogés en Es-
pafia siguen completamente vigentes, a los
que hay que afiadir alguno mas:

+ No existe un sistema de incentivos
claro y convincente al biogas o al bio-
metano del tipo feed-in-tariff o feed-in-
premium, a diferencia de la practica tota-
lidad de paises europeos.

+ Los proyectos son totalmente depen-
dientes de unos contratos de venta
de biometano que en la actualidad son
atractivos (esto no es algo necesariamen-
te malo), pero que si las condiciones de
mercado cambian, muchos proyectos de
gas renovable actualmente viables pue-
den dejar de serlo.

« Al ir los proyectos a mercado puro, se
incentivan los proyectos de mayor
tamafio y que a su vez suelen tener una
mayor contestacion social. Los proyectos
de gran tamafio no son necesariamente
malos, pero también debe existir un hue-
co para los proyectos de mediano vy pe-
quefio tamafio y el autoconsumo

« Los procesos de tramitacién siguen
siendo largos y complejos, generando
incertidumbres a los promotores de es-
tas plantas

. La conexion con la infraestructura
gasista es un procedimiento complejo
y muy caro para muchos proyectos, ade-
mas de que no hay un procedimiento cla-
ro para los promotores

« Una indefinicién extrema de los cri-
terios de gestion de los digeridos, en
muchas ocasiones distintos segln cada
comunidad auténoma. El Real Decreto
1051/2022 por el que se establecen nor-
mas para la nutricién sostenible en los
suelos agrarios no termina de resolver
estas incertidumbres. A su vez, existen
muchas dudas al respecto de la posibili-
dad de producir fertilizantes comerciali-
zables en toda Europa a partir de ciertas
materias primas habituales en el sector
del biogas, como son los lodos de la in-
dustria agroalimentaria, entre otros.

A estas cuestiones se afiaden nuevos pro-
blemas derivados del sector:
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Se est4 creando una contestacién so-
cial creciente a los proyectos, liderada
en muchos casos por organizaciones
ecologistas y otras asociaciones locales,
que estd poniendo en jague a muchas
iniciativas. Existen casos de proyectos
cuyo desarrollo es mejorable, pero tam-
bién hay muchos otros proyectos injus-
tamente atacados. Se hace necesaria
una mejor colaboracion entre la admi-
nistracién, los promotores y los agentes
medioambientales.

Se estd dando la sensacion a los genera-
dores de residuos que tienen “oro”, y en
ocasiones se esta ofreciendo pagar por
residuos agroalimentarios o estiércoles
una cantidad totalmente fuera de mer-
cado, en procesos encaminados por mu-
chos desarrolladores a “dar un pelotazo”
de venta de los proyectos a grupos ma-
yores. Esto va en contra del principio ba-
sico de “quien contamina paga”, y lo que
es peor, estd generando una burbuja de
proyectos en manos de desarrolladores
gue no siempre son serios ni tienen el co-
nocimiento necesario para llevar adelan-
te este tipo de proyectos

La PAC vigente para el periodo 2023-2027,
basada en el modelo de aplicacién de 9

eco regimenes (EERR), no contempla en
ningin momento un cobro de ayuda por
la utilizacién de fertilizantes organicos
0 compost de ningln tipo. Tampoco se
cita o especifica la utilizacion de digerido
proveniente de la produccién de biogas,
ni asociado a una ayuda o subvencion, ni
de forma colateral. Por tanto, para el caso
de la aplicacién del digerido, como ma-
terial fertilizante, abono orgdnico o com-
post, en referencia a los eco regimenes
(EERR) de la PAC del periodo 2023-2027,
no se puede contar, en este sentido, con
una “ventaja” competitiva para poder
ofrecer al agricultor.

Estos problemas no se habrian dado en
gran medida si Espafia hubiera tenido una
politica estable para este sector y un marco
definido de apoyo al biogds que hubiera per-
mitido un crecimiento natural y ordenado
del sector.

Es una buena noticia que haya tantas ini-
ciativas en marcha en la actualidad, tratan-
dose de un sector que tiene que acabar im-
poniéndose porque es bueno para el medio
ambiente, para el desarrollo rural, la gestion
de residuos, la produccién de biofertilizan-
tes, la descarbonizacion y la independencia
energética.

Pero si no se mejora el marco global del
biogas (respecto a la energia, la tramitacion
o los digeridos, entre otros), se corre el riesgo
que muchas iniciativas y desarrollos no ter-
minen como debieran, y se de la sensacién
que se ha creado un gigante con los pies de
barro @

—
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Y VICEPRESIDENTE DE AVERE

Movilidad electrica o como transformar
en entusiasmo lo que hoy es imposicion

Estos ultimos anos estan siendo muy intensos para la movilidad eléctrica. Inmersos todavia en
los efectos de una guerra en la Europa oriental, que nos afecta a todos desde la perspectiva
humana, social, economica, geopolitica, energética e industrial, y que no tiene visos de acabar
pronto. Y a la que se suma ahora el recrudecimiento del conflicto palestino-israeli, que tendra
aun mas efectos, si cabe, en los mercados energéticos y en la amenaza sobre una posible
recesion econdmica en la eurozona y en Estados Unidos.

odas las sefiales econdémicas 'y
Tmedioambientales apuntan a la ne-
cesidad de impulsar la electrificacién
de la movilidad y el transporte, asi como de
la vivienda y de la industria. En un pais como
el nuestro, con el potencial para hacer de las

renovables una fuente primordial de su abas-
tecimiento energético. Actualmente somos

totalmente dependientes de terceros paises
para obtener fuentes fésiles como el petro-
leoy el gas, que nos hacen mas débiles en el
marco geopolitico actual.

Ahora que ya se ha despejado la incdgnita
de la gobernabilidad a nivel nacional de cara
a los préximos cuatro afios, resta saber si
seguiremos afrontando a futuro los mismos

retos con los que la movilidad eléctrica lleva
lidiando desde hace muchos afios.

El reto de los nimeros

En este escenario, afrontamos un futuro in-
mediato plagado de retos en Espafia para la
movilidad eléctrica. Algunos marcados por los
numeros, como los cinco millones y medio de
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vehiculos eléctricos previstos por el Gobierno
para 2030 dentro del Plan Nacional Integrado
de Energia y Clima, que obliga a matricular
anualmente mas de 700.000 vehiculos eléc-
tricos durante los proximos siete afios. En
2023 cerraremos, previsiblemente, con cerca
de 130.000 unidades matriculadas.

El otro nimero lo encontramos en el des-
pliegue de las infraestructuras de recarga
publicas, que siguen incrementdndose en
Espafia, alcanzando la cifra de 27.420 equipos
operativos hasta septiembre de 2023, con un
incremento de un 27,1% con respecto al cierre
del afio pasado, y del 60% en los puntos de
recarga ultrarrdpida. Con una ratio medio de
uso muy bajo, cercano al 6%, estas infraestruc-
turas dan, hoy dia, una respuesta razonable al
parque actual de vehiculos eléctricos. Es preci-
so seguir trabajando con el Gobierno central y
las administraciones regionales y locales a fin
de acelerar el despliegue de cara al crecimien-
to previsible del parque rodado cero emisio-
nes que se avecina.

Un tercer nimero lo aportan las 149 ciuda-
des espafiolas con mas de 50.000 habitantes
que ya tendrfan que tenerimplementados sus
planes de Zonas de Bajas Emisiones. Si bien,
la realidad es que existen todavia urbes pen-
dientes de su cumplimiento, mientras que en
otras que ya han hecho sus deberes la duda se
cierne sobre la eficacia de su ejecucion, al ha-
berse implementado en barrios que cuentan
con niveles muy bajos de tréfico rodado.

El reto regulatorio

Aunque es cierto que se han desarrollado en
los Ultimos afios leyes destinadas a impulsar
la movilidad eléctrica y la descarbonizacion
del transporte, sobre el terreno nos encontra-
mos con que no se cumplen los plazos esta-
blecidos en su redactado.

El RDL 29/2021 es un ejemplo de esa reali-
dad, respecto a la instalacion de puntos de re-
carga pUblicos en el sector terciario y edificios
propiedad de la Administracion General del
Estado, asi como en estaciones de servicio.
El sector se sigue enfrentando a los retrasos
administrativos en la concesion de licencias
y permisos como uno de los principales esco-
llos al cumplimiento.

También la falta de compromiso de algunos
ayuntamientos, que hacen caso omiso de la
Declaracién Responsable como instrumento
juridico desarrollado para agilizar el proceso.
Ademds, esto traslada un mensaje peligroso
al conjunto del sector, que observa cémo hay
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administraciones publicas que no solo no res-
petan una norma con rango de ley, sino que lo
hacen con total impunidad.

A nivel comunitario, existen igualmente re-
tos que se han de trasladar a la legislacién
nacional, como el del reglamento para el des-
pliegue de infraestructuras de combustibles
alternativos (Alternative Fuels Infrastructure
Regulation — AFIR) establecida por la Comision
Europea. Este reglamento afecta también a
mercados como el de los vehiculos eléctricos
pesados, e implica unos objetivos ambicio-
sos para cada pais y, por tanto, corresponde
su cumplimiento a los diferentes gobiernos
nacionales.

A diferencia de la AFIR para el vehiculo lige-
ro, el adelanto de inversiones que representa
la regulacién para el transporte pesado por
carretera implica una segura falta de rentabili-
dad para los CPOs hasta cerca de 2035. Las al-
tas potencias demandadas por los camiones
eléctricos van a implicar una problemética en
cuestiones de permisos en el despliegue de in-
fraestructuras de recarga y cargas administra-
tivas de varios 6rdenes de magnitud, superior
a los de los vehiculos ligeros. Esto incluye la
dificil relacién entre distribuidoras y CPOs a la
hora de gestionar los nuevos emplazamientos,
la necesidad de desplegar subestaciones y de
facilitar un mapa de potencias a nivel de pun-
to de conexién para agilizar el desarrollo de
hubs de recarga de alta potencia.

Elreto de las ayudas
Respecto a las ayudas a la compra de vehi-
culos eléctricos e infraestructuras de recar-

ga, es importante mejorar el mecanismo de
incentivos a la compra. Este procedimiento
en Espafia sufre una ralentizacion excesiva al
tener que pasar su gestion por las diferentes
comunidades auténomas, lo que deriva en
enormes retrasos en la recepcién por parte
del destinatario y un procedimiento farrago-
so en la tramitacién de la justificacion.

Y no sélo sucede en el &mbito de las ayu-
das que impulsa el MITERD a través del MO-
VES para la compra de vehiculos ligeros,
turismos y comerciales, sino también en el
marco de las que promueve el MITMAen el RD
983/2021 para vehiculos eléctricos pesados y
que se enfrentan a realidades complejas.

Del mismo modo, la dotacion de recursos
al sector automovilistico a través del PERTE
VEC sigue sin obtener el resultado esperado
y sin llegar al destinatario final con la con-
tundencia y agilidad necesaria. Actualmen-
te, la transformacién productiva es clave
para dotar de contenido a toda la cadena de
valor industrial y tecnoldgica de la movilidad
eléctrica.

Sin duda, se ha avanzado mucho en estos
Ultimos afios, pero no a la velocidad necesa-
ria y queda mucho més por hacer para lograr
que la electrificacién del transporte sea una
realidad consolidada. Ello deberd de darse,
necesariamente, mediante una férmula de co-
laboracién publico-privada y publico-publico
mucho mas intensa y agil, que permita supe-
rar estasy otras barreras que hacen que hoy en
dia, el paso a la electrificacion del transporte
en Espafia siga sometida a mecanismos de
imposicion frente al entusiasmo @
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JAVIER BREY

PRESIDENTE DE LA ASOCIACION ESPANOLA DEL HIDROGENO

El hidrogeno en Espana: avancesy
desafios hacia la economia del futuro

Sin duda alguna, 2023 ha sido un importante ano para el despliegue de la economia del
hidrogeno en el mundo, en Europa y en Espana.

nivel internacional hemos visto
cémo ha crecido el censo de pro-
yectos de hidrégeno renovable,

hasta superar los 1.000 grandes proyectos
y los 300.000 millones de doélares de inver-
sién, siendo Europa una de las geografias
fundamentales.

En Europa han visto por fin la luz los fa-
mosos “actos delegados”, que definen vy
regulan lo que es el hidrégeno renovable,
algo fundamental para dar estabilidad a los
proyectos de hidrégeno, y un importante
punto de partida de lo que debera ser una
completa regulacién para la produccién,
transporte y uso de hidrégeno renovable.
También se ha presentado la primera su-
basta del Banco Europeo del Hidrégeno,
que tendrd lugar en el primer trimestre de
2024; dotada con 800 millones de euros,
supondréd un importante espaldarazo para
los proyectos de hidrégeno en la Unién
Europea.

A nivel espafiol hemos tenido también
importantes noticias. Se ha avanzado en
la aplicacion de fondos europeos para
proyectos de hidrégeno, tanto de investi-
gacién y desarrollo (las convocatorias de
“Misiones” de CDTI), como de innovaciéon y
primeros prototipos (“Cadena de Valor” de
IDEA), y de demostracion de produccion y
uso de hidrégeno (“Pioneros”, de IDAE).

Asi mismo, en nuestro pafs, la Asociacion
Espafiola del Hidrégeno ha llevado a cabo
un “censo de proyectos” en el primer se-
mestre del afio. Una importante iniciativa
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que ha permitido ordenar los proyectos de
produccién y uso de hidrégeno, en uno u
otro estado de avance, en nuestro pais. Asi,
han sido censados mas de 120 proyectos,
que totalizan una inversion (publica - pri-
vada) que supera los 21.000 millones de
euros para 2030 (més del doble de lo es-
tablecido en la Hoja de Ruta espafiola pu-
blicada en 2020). Proyectos que estan dis-
tribuidos por toda la geografia espafiola y
por toda la cadena de valor, y que totalizan
méas de 11 GW de electrolizadores instala-
dos para el final de la década.

Precisamente es esta cifra (11 GW de
electrolizadores para 2030) es el objetivo
marcado por el borrador de Plan Nacional
Integrado de Energia y Clima 2021-2030
(PNIEC) enviado por el Gobierno de Espafia
a Bruselas a peticion del Ministerio para la
Transicién Ecolégicay el Reto Demogréfico.
Una cifra que multiplica por 2’75 los 4 GW
establecidos en la Hoja de Ruta espafiola.

Pero todo es mejorable, y nos quedan ta-
reas pendientes para 2024. Hay que actua-
lizar la citada “Hoja de Ruta”. Se publicé en
2020, y debia ser revisada cada tres afios,
por lo que habria que haber trabajado en
su siguiente version este 2023, algo que no
ha sido posible.

En lo que se refiere a infraestructura, el
Censo de Proyectos refleja un menor interés
en el despliegue de Estaciones de Servicio
de Hidrogeno, que nos aleja del objetivo
nacional y europeo. Trabajaremos en este
sentido para hacer que el vehiculo eléctrico

de hidrégeno pueda ser una alternativa real
para los usuarios que lo deseen.

Por otra parte, aunque existe un elevado
censo de proyectos potenciales, hay que
trabajar aun en hacerlos una realidad: de-
bemos desarrollarla regulacion necesaria,
facilitar la tramitacion de permisos, promo-
ver la demanda de hidrégeno renovable,
profundizar en su transporte, almacena-
miento vy distribucién... Son objetivos que
nos ponemos para 2024. Avances a corto
plazo para hacer posible que nuestro pais
lidere la economia del hidrégeno de aqui a
2030.

No olvidemos que nuestro pais sigue con-
tando con tres importantes ventajas: un
elevado potencial renovable, en calidad y
cantidad suficientes como para autoabas-
tecernos y exportar hidrégeno verde; un
conjunto de industria y empresas con una
importante capacidad para fabricar equipos
y construir plantas de produccién de hidré-
geno (en nuestro paisy en otras geografias);
y un excelente sistema de I+D, basado en
universidades, centros tecnolégicos y de
investigacion, que pone a Espafia a la van-
guardia del desarrollo de estas tecnologias.

En definitiva, una gran oportunidad, y un
buen camino recorrido en 2023. Bueno,
pero no suficiente. No olvidemos que el
despliegue de la Economia del Hidrégeno
es una carreray, aunque bien posicionados,
estamos alin en el cajon de salida: la carrera
aln no ha hecho méas que empezar. Vamos a
por ello con fuerza en este afio 2024 @
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_ PALOMASEVILLA o
DIRECTORA GENERAL DE AELEC, ASOCIACION DE EMPRESAS DE ENERGIA ELECTRICA

Seguimos impulsando el sector electrico

Una de las fechas mas importantes de este 2023 para aeléc fue, sin duda, la del pasado
20 septiembre. Ese dia celebramos nuestro V Congreso, evento esencial por la importante
contribucion que cada edicion supone para todo el sector eléctrico. La quinta edicion,
ademas, ha dado la patina definitiva de vigencia permanente a una cita que ya es referente
para profesionales y empresas. Esta edicion, como todas las anteriores, ha generado
interesantisimas reflexiones, analisis y sinergias gracias a la calidad de sus mesas de dialogo y
a los propios ponentes. El orgullo es grande porque, ademas, el Congreso de aelec simboliza
de algun modo los valores que el sector eléctrico pretende acercar a las personas, valores
como la reflexion, la transparencia o el desarrollo colaborativo para conseguir una energia

limpia y sostenible que construya una sociedad mejor.

ste afio, como en los anteriores, aeléc
E ha seguido perseverando en algo esen-

cial para todos: la transicion energética.
Una transicién que, ademds de estratégica
para nuestro pais por la oportunidad de atraer
industria y crear empleo, resulta perentoria
para reducir la dependencia hacia los combus-
tibles fosiles. Por ello trabajamos y para ello
reivindicamos una palabra que ha sido capital
a lo largo de este afio y que lo seguiréd siendo
también en 2024: inversion. Las inversiones son
imprescindibles si queremos alcanzar los obje-
tivos marcados por la hoja de ruta de la descar-
bonizacién y, lo mas importante, conseguirlos
a tiempo. Demorar esa transicion es seguir
dafiando el mundo que habitamos y pretende-
mos legar a futuras generaciones.

En esa senda hacia la agenda 2030, las redes
de distribucién son un elemento clave para la
integracién de las renovables y la electrificacién
delademanda, ya que el mercado de la energia
sélo funcionaré a pleno rendimiento con redes
muy potentes. Para explotarlas de un modo
optimo, las inversiones han de ser mayores y
el Plan Nacional Integrado de Energia y Clima
(PNIEC) mucho mas ambicioso; no podemos
olvidar que el 70% de las nuevas renovables
se conectaran a esas redes de distribucion, por

92

lo que su fortalecimiento y digitalizacién son
esenciales para impulsar un vector irremplaza-
ble en la descarbonizacion.

La electrificacién de la economia no sélo su-
pondré la mejora de lo que ya esté hecho, sino
que generard numerosas oportunidades en
materia empresarial y de empleo. Ademas, el
marco regulatorio debe ser estable y transpa-
rente para facilitar el proceso. En ese sentido,
la Unién Europea (UE) ha dado un paso muy
importante al concretar la reforma del mercado
eléctrico, incluidos mecanismos de supervision
y el papel de la Agencia de Cooperacién de los
Reguladores de la Energia para garantizar la
coherencia necesaria y dotar a Europa de un
mercado eléctrico reforzado.

Estamos de acuerdo con la UE cuando sitla a
las personas en el centro de la transicion ener-
gética. En el acuerdo de la Comision Europea
hay un punto clave que es la proteccién de

personas vulnerables y en riesgo de exclusion.
Desde aeléc lo apoyamos sin ambages. Nadie
se puede quedar atras. Sin la proteccion a esas
personas no habré una transicién completa ni
sostenible. El ciudadano debe estar en el cen-
tro de la transicién energética y desde el sector
debemos trabajar pory para él, en permanente
escucha activa para comprender sus proble-
mas y necesidades, ofreciendo soluciones y
aportando las herramientas necesarias para
que sea parte del sectory se beneficie de él.

Por Ultimo, y a nivel mas nacional, a 2024 le
pediriamos que desaparezcan los gravamenes
que dificultan la electrificacion de la economia
en Espafia, ya que no podemos ni debemos
soportar unas reglas distintas a las que rigen el
resto de Europa, sobre todo porque, ademés,
suponen un importante menoscabo para la le-
gitima competencia.

Para todas las personas que integramos aeléc
2024 supone un nuevo reto, una nueva opor-
tunidad para seguir desarrollando un sector
eléctrico mas robusto y fiable. El afio que esta a
punto de empezar sera también el afio en que
redoblaremos esfuerzos para construir una so-
ciedad més sostenible e inclusiva para todos,
un afio en el que el desarrollo industrial sera
una prioridad muy importante @
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JUAN VIRGILIO MARQUEZ

DIRECTOR GENERAL DE AEE, ASOCIACION EMPRESARIAL EOLICA

La apuesta por la eolica
es una inversion segura para el pais

La energia edlica finaliza el 2023 como la primera tecnologia del sistema eléctrico en Espana,
con una cobertura del 25% de la electricidad que consumimos, y mas de 30 GW instalados
en territorio espanol. La Asociacion Empresarial Edlica ha presentado recientemente los
principales indicadores macroeconomicos del sector edlico que aportan una vision global de
su aportacion a la economia espanola.

no de estos indicadores clave hace
U referencia al ahorro para los consumi-

dores por el efecto reductor de la ener-
gia edlica, que permite ahorrar a los espafioles
7.358 millones de € (31,25 €/MWh), debido a la
reduccién en el precio del pool del mercado
eléctrico.

Ademas, el sector edlico supone el 0,50% del
PIB en Espafia, genera mas de 39.000 empleos,
exporta mas de 2.500 millones de euros y aho-
rra 6.492 millones de euros en la importacion
de combustibles fésiles. Gracias a la edlica, se
evita la emisién a la atmdsfera de 32 millones
de toneladas de CO..

El sector edlico es estratégico para la econo-
mia y la autonomia industrial y tecnoldgica de
nuestro pais. Espafia cuenta con el 100% de la
cadena de valor edlica y se encuentra entre los
lideres mundiales en la fabricacion y exporta-
cion de aerogeneradores con mas de 250 cen-
tros industriales. Si cumplimos los objetivos
indicados en el PNIEC a 2030 podremos llegar
a disponer de més de 67.000 empleos. En las
CCAA donde hay presencia edlica, la tasa de
desempleo es inferior, lo que ayuda a anclar a
la poblacién en el entorno rural.

El sector edlico afronta importantes retos de
cara al 2024. £l primero de ellos se refiere al rit-
mo de avance de la edlica necesario para cum-
plir en 2030 el objetivo edlico de 63 GW con-
templado en la propuesta del PNIEC. El ritmo
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anual de instalacion estd siendo muy inferior ya
que habria que incorporar mas de 4 GW al afio,
necesarios no solo para el consumo directo de
los hogares y empresas sino para consumos
industriales de sectores clave como el hidroge-
no renovable. Por tanto, si la edlica no puede
cumplir con el ritmo de instalacion adecuado,
las implicaciones son multisectoriales. Acelerar
el “permitting edlico” debe ser una prioridad,
ademas de dar sefiales de estabilidad regula-
toria para atraer financiaciéon a nuestro pais y
evitar deslocalizaciones industriales a futuro.

Asimismo, es necesario apostar por la repo-
tenciacion de parques edlicos. Aspectos como
la declaracién de los parques a repotenciar
como “bienes de interés publico prioritario”, la
“evaluacion de impacto ambiental adicional”
y el cumplimiento de los plazos maximos de
tramitacion establecidos en Europa deben ser
implementados en nuestro pais.

Es critico avanzar en la electrificacion para
usar todo el potencial de las renovables y po-
ner en marcha politicas decididas que faciliten
el crecimiento de la demanda eléctrica acorde
al escenario que establece el PNIEC. Avanzar
en politicas de planificacién y ordenacion del
despliegue renovable, el almacenamiento, el
hidrégeno renovable de forma sincronizada
debe ser una prioridad.

Tenemos que proteger la industria edlica eu-
ropea y nuestra cadena de suministro frente a

la presion desde terceros mercados. Para man-
tener el tejido industrial y el papel internacio-
nal de la industria edlica espafiola (5° pais en
exportacién de aerogeneradores del mundo)
es necesario poner en marcha politicas ambi-
ciosas a nivel nacional y europeo, que ofrez-
can estabilidad y competitividad frente a otros
mercados. El Wind Power Action Plan europeo,
presentado este afio por la Comisién Europea,
debe serimplementado en Espafia con la ma-
yor celeridad posible.

En cuanto al desarrollo de la edlica marina en
nuestro pais, es urgente aprobar el marco regu-
latorio y convocar la primera subasta en 2024.
La edlica marina flotante es una oportunidad
de pafs por la creaciéon de nuevos empleos y
por las sinergias con otras actividades indus-
triales, como la industria naval o la portuaria,
entre otras. El PNIEC identifica como retos es-
pecfficos la instalacion de al menos 3 GW de
edlica marina en 2030.

Y para finalizar, el didlogo y el consenso social
son imprescindibles para la sensibilizacion,
conocimientoy aceptacién de los proyectos re-
novables en los territorios. Es responsabilidad
de todos (empresas, las administraciones y las
comunidades locales) sumar esfuerzos para
avanzar en el desarrollo de los parques edlicos,
aportando pedagogia, trabajando anticipada-
mentey evitando escenarios de utilizacién poli-
tica de las energias renovables @

93



BALANCE 2023 Y PERSPECTIVAS 2024

s

r

) ALEJANDRO GUILLEN OLAGUE )
DIRECTOR TECNICO AEMER, ASOCIACION DE EMPRESAS DE MANTENIMIENTO DE ENERGIAS RENOVABLES

2023, un ano de transformacion del sector de
la O&M ante unos retos cada vez mayores

La crisis climatica se encuentra en una coyuntura critica con un promedio de 1,2° C de
calentamiento global por encima de los niveles preindustriales (con picos que superan los
2" C), con fendmenos meteorologicos extremos cada vez mas frecuentes y las emisiones
contaminantes sin alcanzar su punto maximo. Quiza por ello recibimos noticias que anuncian
acuerdos historicos. EL mercado energético global “parece” que se ha puesto de acuerdo en la
reciente Cumbre del Clima en Dubai, reconociendo la necesidad de “reducciones profundas,
rapidas y sostenidas de las emisiones de gases de efecto invernadero”, pero el poderoso lobby
que representa al petroleo, gas y carbon, se apunta a reducciones de emisiones sin permitir
que se hable de eliminacion de sus industrias. El acuerdo de la COP28 incluye un llamamiento
para triplicar la implantacion global de energias renovables (EERR). Es decir, se pactan metas
ambiciosas de energias limpias, pero nuevamente no se toma en cuenta el entorno global,
los requerimientos tecnoldgicos y mucho menos la necesidad de tener un gran numero de

tecnicos competentes y continuamente capacitados para lograr dichos objetivos.

pesar de que los precios de los com-
bustibles fésiles han bajado desde sus
aximos de 2022, los mercados estan

tensos e inestables. El ambiente macroeco-
némico es pesimista, los conflictos geopoliticos
tienen cada vez més afectacién global, existe
una inflacion persistente, mayores costes de
financiacién y elevados niveles de deuda. Por
tanto, el mercado eléctrico (al menos en occi-
dente) seguira siendo volétil, incierto, ambiguo
y sobre todo complejo. Y a pesar de ello, hay
que seguir con la transicion energética.

2023 concluird a nivel global con méas de
500 GW de capacidad de generacién de
EERR, un nuevo récord. La inversion en el
sector ha aumentado un 40% desde 2020.
Se gastan méas de mil millones de délares al
dia en el despliegue de energia solar. No obs-
tante, no todas las tecnologias limpias estan
prosperando idéneamente y algunas cade-
nas de suministro, especialmente la edlica,
estan bajo presion.
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En Espafia, de acuerdo a REE a inicios de
septiembre, la solar FV superd su produc-
cion de todo el afio 2022 (+ 32,3%) respec-
to al acumulado entre el 1/01 y el 6/09 de
2022. A esas fechas, la energia edlica tenfa
conectada una potencia de 30.371 MW, se-
guido de los ciclos combinados: 26.250 MW
y en tercer lugar la FV: 22.454 MW. En el afio
2022 se instalaron en Espafia 2.649 MW de
autoconsumo, por lo que la FV en breve sera
la segunda energia renovable con més po-
tencia instalada.

Al final, la viabilidad técnica y econdémica
de toda esa potencia renovable instalada y
esos objetivos de las cumbres mundiales,
ambiciosos proyectos e inversiones deriva-
das, es sustentada por el sector del mante-
nimiento. Y, si como se proyecta, las EERR
seran la principal fuente de energia, el sec-
tor del mantenimiento de EERR serd la co-
lumna vertebral de la industria energética.
Para afrontar con éxito los desafios que ello

implica, los escenarios y actores no son los
mismos en todas las partes del mundo.

En Espafia, nuestro sector tiene retos cada
vez mayores, con limitados recursos internos
en las empresas, casi nulos apoyos guberna-
mentales en materia de formacién y en dar
mas servicios de valor agregado al mismo pre-
cio. Para afrontar los nuevos requerimientos
las empresas de O&M tienen invertiry desarro-
llar herramientas con nuevas tecnologfas que
permitan implementar el mantenimiento pre-
dictivo, seguir maximizando los rendimientos
de las plantas, desarrollar conjuntamente con
las instituciones educativas planes de estu-
dio flexibles y que sean atractivos para atraer
alumnos que se incorporen a la fuerza laboral,
invertir en programas intensivos de formacién
interna para cerrar la brecha de competencias
que se demandan y definir nuevos estdndares
de servicio. En resumen, en nuestro sector re-
cae en gran parte la tarea de mejorar la resi-
liencia de la industria renovable.
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¢La fuerza laboral actual y a corto

plazo podra ser el pilar del crecimiento
vertiginoso de las EERR?

En el mas reciente boom tecnolégico, la in-
dustria tardé 15 afios en “nivelar” la falta
de ingenieros; en esta ocasion parece que
no tenemos esa tolerancia para integrar en
nuestras empresas personal con las compe-
tencias necesarias para atender toda la in-
fraestructura renovable instalada y por insta-
lar. Nos estamos quedando sin tiempo para
cerrar esta brecha de competencias y puede
estar en peligro los objetivos de la transicion
ecolégica.

Seglin IRENA, las EERR emplearon el afio
pasado a 13,7 millones de personas (+ 1 mi-
llon de puestos de trabajo respecto al afio
anterior). El sector esta demandando 114
empleos a la hora.

Este 2023, el sector renovable estd sufrien-
do una carencia de técnicos cualificados con
aptitud, actitud y experiencia. Y lamentable-
mente este escenario tiende a empeorar.
Muchos de los nuevos empleos, si se llegan
a cubrir, serdn con una capacitacion precaria
y reducidas habilidades para cumplir con las
exigencias.

El reto es global y los gobiernos tienen
una parte fundamental para contribuir con
la capacitacion adecuada, flexible y actual-
izada que demanda el sector, pero es dificil
hacer sinergias entre paises, ya que cada
pais gestiona la formacién de manera difer-
ente y también hay que tomar en cuenta las
diferentes idiosincrasias. Por lo general, los
gobiernos reaccionan de forma lenta ante
los desafios técnicos que demanda la so-
ciedad, y ahora mds que nunca llegan tarde
para afrontar tanto la demanda de técnicos
como el incorporar a los planes de estudio,
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asi como los vertiginosos avances tecnolégi-
cos que estan cambiado el escenario laboral.

Una de las claves para revolucionar la for-
macién en el sector renovable, podria partir
de las mismas entidades financieras que in-
vierten en los proyectos, los cuales ya tienen
una incertidumbre de riesgo, pero ahora
puede aumentar con la falta de personal ca-
pacitado que resguarden sus inversiones. Es-
tas entidades deberfan cambiar su visién del
OPEX, incluyendo partidas para la formacion
y actualizacién de los empleados de sus em-
presas mantenedoras y teniendo contratos a
mayor plazo. Lamentablemente, muchas de
estas inversiones “cambian de manos” en un
corto plazo y los desafios se van heredando,
sin que se tomen medidas necesarias para
que toda esta infraestructura renovable sea
mantenida eficientemente por mas de 30
afios.

Por tanto, parece que el desafio para dar
respuestas inmediatas a la pregunta plant-
eada anteriormente, recae nuevamente en
las empresas de gestion de activos y man-
tenimiento del sector, conjuntamente ten-
drén que incluir innovaciones tecnologicas
que empiecen a marcar un cambio de para-
digma. En este afio, diferentes tecnologias
se han consolidado y estén redefiniendo la
capacitacién y los servicios de valor agrega-
do que el sector puede ofrecer, destacando:
la inteligencia artificial generativa, la reali-
dad aumentada, Superapps y robots inte-
ligentes. Todo ello sin olvidar el reto de la
equidad de género, que ha ido mejorando,
pero no en todas las tecnologias. La tec-
nologia solar presenta el mejor equilibrio de
género en comparacién con otros sectores,
con un 40% de empleos ocupados por mu-
jeres, muchas de ellas en funciones admi-

nistrativas, pero muy pocas en trabajos en
campo.

Conclusién

Ahora més que nunca, queda de manifiesto
que el sector del mantenimiento juega un pa-
pel crucial en la industria energética y seguira
siendo un componente esencial para mante-
ner un ecosistema energético-financiero que
cada vez es mas complejo y exigente.

Para que los objetivos de las cumbres cli-
maticas se vayan cumpliendo con una tran-
sicion ordenada y sobretodo que perduren
eficientemente, es necesario aumentar la
inversion en todos los rubros (directos e in-
directos), pero principalmente consolidar
marcos coherentes e integrados que pongan
el foco en la capacitacion (continua, flexible y
smart), sin olvidar la evolucion salarial, la sa-
lud y la seguridad del personal que manten-
dré toda esa infraestructura renovable.

Los retos son muchos y en las jornadas
técnicas presenciales que organiza AEMER,
se analizan las nuevas herramientas y tecno-
logias, se van construyendo puentes entre
entidades educativas, financieras y gestores
de activos renovables; para que entre todos
consolidemos el sector del mantenimiento
de EERR. Buscamos ser un punto de encuen-
tro de expertos vinculados a los servicios de
O&M (directos y transversales), con el objeti-
vo de impulsar la formacion, la calidad, ho-
mogenizar procesos—practicas, crear siner-
gias empresariales y conjuntamente ofrecer
alternativas de crecimiento ante los nuevos
desafios del sector.

Estos temas y mas seran abordados en la
tercera edicion de la Feria del Mantenimiento
Renovable (EXPOFIMER) los dias 25y 26 de
septiembre de 2024 en Zaragoza @
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PRESIDENTE DE AEPIBAL, ASOCIACION ESPANOLA DE BATERIAS Y EL ALMACENAMIENTO ENERGETICO
Y DIRECTOR DE RELACIONES INSTITUCIONALES DE GRUPO GRANSOLAR

2023, un ano para ilusionarse

Desde el punto de vista del almacenamiento con baterias (BESS), 2023 ha sido un ano para
el optimismo. Con el huevo objetivo marcado por el PNIEC de 22 GW de almacenamiento,
que teniendo en cuenta que hoy ya se cuenta con 6 GW instalados de bombeo y 2,3 GW de
termosolar - a los que deberian sumarse 3,5 GW de bombeo nuevo -, se prevé de cara a 2030
la instalacion de 11 GW de potencia BESS. Lo relevante no es la cifra en si, sino que esa cifra
es y sera absolutamente necesaria.

a revisién de las cantidades de nue-
Lva energia renovable (de 38 GW a 73
GW en generacién fotovoltaica, y de
49 GW a 62 GW en energfa edlica) abre un
escenario de grandes esperanzas para los
sistemas BESS, no exento de cuatro retos a
abordar: en primer lugar, habrd que resolver
el creciente rechazo social a grandes plantas
fotovoltaicas y edlicas, incapaces de trans-
mitir los beneficios sociales que conllevan;
en segundo lugar, serd necesario agilizar las
tramitaciones de proyectos para solventar
los cuellos de botella en la administracion
en el proceso de obtencién de permisos,
circunstancia esta que planea en la promo-
cion de proyectos desde el boom de 2018 y
2029; en tercer lugar, dando por hecho que
habré proyectos suficientes para el desarro-
llo de tantos MW, ;habra empresas con ex-
periencia y garantias, con equipos humanos
suficientes para construirlos? Y, finalmente,
quizas el problema de mayor envergadura
de todos, ;habré inversores y financiadores,
teniendo en cuenta el proceso de canibaliza-
cién de precios de la energia al que estamos
abocados, agravado incluso por el creciente
porcentaje de vertidos o curtailment (energia
producida pero no entregada a la red y, por
tanto, no remunerada)
iDe donde viene pues el optimismo? Es
sencillo: para todos los problemas expues-
tos, la instalacion de BESS forma parte de la
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solucién y, en algunos casos, es la solucion.
Empezando por el final, los sistemas BESS
permitirdn almacenar energia en horas so-
lares a precios bajos, o en momentos donde
hay vertidos, y venderla en horas no solares
a precios altos. Este diferencial de precios,
muy sugerente en los dos Ultimos afios -y
previsiblemente también para los proximos
cinco- es un incentivo que permitiré a los in-
versores enfrentarse a planes de negocio de
sus activos renovables més estables y fiables
y, por ende, con mejor financiacién. Ademas,
el almacenamiento deberd tener trdmites
administrativos mas sencillos y rapidos (la
tramitacion medioambiental, por ejemplo) y
no se percibe, hasta la fecha, ningln tipo de
rechazo social, al no ser visualmente intrusi-
vo ni ocupar grandes superficies de terreno ni
irrumpir en el modus vivendi de los entornos
enlos que seinstala (una planta de BESS tipo
de 25 MW por 4 hras - 100 MWhrs - requiere
de unos 12 contenedores de 40 pies, y ocupa
una superficie no superior a los 2.000 m?).

Pero, por encima de todo, los sistemas BESS
van a aumentar la demanda de energfa, y esta
creacién de nueva demanda es absolutamen-
te critica para que el crecimiento de las reno-
vables sea sostenible en el tiempo, méxime
cuando resultara dificil que se llegue en 2030
a los 8 GW de interconexién para exportar
energia a Francia (las obras van muy retrasa-
das), o que se alcance la cifra de 5,5 Millones
de vehiculos eléctricos vendidos (dificil mien-
tras el diferencial de precio entre un vehiculo
eléctrico y uno de combustion de su misma
clase sea del 50%), o se movilicen los 11 GW
de electrolizadores de hidrégeno (en un esce-
nario de precios del hidrégeno verde bastante
mas altos que el hidrogeno marrdn).

Enresumen, de todos los retos que el PNIEC
nos ha planteado para los proximos 7 afios,
los sistemas BESS estan llamados a ejercer
desde ya mismo un liderazgo indiscutible: el
contenido industrial europeo trabaja contra
reloj para defender una cuota de produccion
local que no puede dejar escapar, la tecno-
logia estd preparada y los promotores asi lo
entienden, como demuestra el éxito de las
recientes dos convocatorias para BESS de hi-
bridacién y BESS Stand alone recientemente
celebradas. Sélo resta culminar los avances
regulatorios previstos para 2024 y el almace-
namiento podra consolidar su papel central
en la nueva configuracién de nuestro modelo
energético @
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BELEN VAZQUEZ DE QUEVEDO

SECRETARIA TECNICA DE AEVERSU (ASOCIACION DE EMPRESAS DE VALORIZACION ENERGETICA DE RESIDUOS URBANOS)

La indispensable convergencia europea
(y el papel de Espana) en el camino
de la valorizacion energetica

2024 debe suponer un punto de inflexion para que nuestro pais se esfuerce en dar un
nuevo impulso a este ejemplo de responsabilidad social, de cuidado del planeta. Eficiencia
y sostenibilidad en un compromiso ante el que nos queda mucho por mejorar y en el que
necesitamos, sin duda, una mayor implicacion de las administraciones publicas

| Pacto Verde Europeo y su agenda de
Econtaminacién Cero marcan unos esen-

ciales objetivos para que la sociedad
colabore para propiciar, y mantener, un planeta
mejor, mas alin en un complejo entorno geoes-
tratégico como el actual, en la era de la deno-
minada multicrisis. Un propésito que, ademas,
incumbe a nuestra propia salud.

En este contexto, la valorizacién energética
cumple los pardmetros necesarios para este
objetivo de salud global (y de extender esta
eficiencia a la actividad econémica), como una
fuente de generacion de energia que ofrece una
Ultima vida a los residuos no reciclables para
evitar su llegada al vertedero. Energia limpia,
barata, autéctona, 50% renovable, que supone
un significativo ahorro en combustibles fésiles.
Una opcidn en la que Espafia debe fijar objeti-
vos ambiciosos, ain mas cuando en diversos
paises europeos nos llevan mucha ventaja.
Una oportunidad, pues, para que las adminis-
traciones publicas sean conscientes de la im-
portancia de esta aportacién al circulo virtuoso
de la economia circular, con un evidente bene-
ficio para nuestros ecosistemas: de acuerdo al
consenso de diversas fuentes, la valorizacion
energética supone una reduccion de 2,5 veces
de gases de efecto invernadero respecto a los
efectos de dejar los residuos en un vertedero
(seglin datos del Ministerio para la Transicion

ENERGETICAXXI - 232 - DIC23

Ecolégica y el Reto Demogréfico, 10,7 millones
de toneladas de residuos al afio).

De acuerdo a los Ultimos datos de Eurostat so-
bre la gestién municipal de residuos de los dis-
tintos pafses europeos, Espafia cuenta con 11
plantas de valorizacion energética de residuos
urbanos (lo que supone transformar en energia
menos de tres millones de toneladas de basura
no reciclable), muy lejos de la media europea
del 24% y que nos obliga a enviar al vertedero
mas de la mitad de los residuos que genera-
mos. En cambio, en otros paises como Francia
llega hasta las 124 plantas, Alemania alas 100. ..
y en el caso de paises nérdicos, como Finlandia
y Suecia, la tasa de valorizacién energética es
del 57% y del 53%, respectivamente, lo que au-
menta la necesidad de Espafia de utilizar esta
tecnologia para acabar con los vertederos.

Nuestra responsabilidad como asociacién
es escalar los resultados de nuestra actividad
desde los ayuntamientos a los 6rganos de go-
bierno de la Unién Europea (tuve la oportuni-
dad de transmitir la opinidn y propuestas de
AEVERSU el pasado octubre, en la 237 Asam-
blea General de CEWEP- Confederacién de
Plantas Europeas de Valorizacion Energética),
por la que abogamos por ir mas all, incluso,
de los Objetivos 2030, y por la que reivindica-
mos la inclusion de la valorizacién energética
en normativas como el Proyecto de Orden por

el que se establece la relacién de residuos no
admisibles en vertederos (27 de julio de 2023).
Toda una oportunidad para nuestra institu-
cién, ya que consideramos que el papel de la
Unién Europea es esencial (como demuestra
con sus acciones en marchay con sus proyec-
tos) para cuidar del planeta.

En el caso de nuestro pais, insistimos en la
necesidad de que se tienda a la uniformidad
en las normativas de las diversas comunidades
auténomas, para que el incremento de eficien-
cia no sea sblo ecolégico, sino también eco-
némico, como vector de competitividad y de
productividad. Una aspiracién compleja (como
sucede en diversos sectores) la de la armoni-
zacién, pero no debemos dejar de esforzarnos
para que asi sea.

Mientras tanto, seguiremos trabajando para
que la recuperacién de energia sirva como
un método que complemente el reciclaje, tal
como se practica en varios paises europeos.
Nuestro enfoque estd en reducir el nimero
de residuos en vertederos, lo cual no solo dis-
minuird la contaminacién, sino que también
representara un significativo ahorro para las
familias. Teniendo en cuenta el actual precio de
la energia, estimamos que, al enviar residuos
no reciclables al vertedero, se estan perdiendo
alrededorde entre 1.500y 1.800 millones de eu-
ros al afioc @
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DIRECTORA GENERAL DE LA ASOCIACION DE FABRICANTES DE BIENES DE EQUIPO ELECTRICO (AFBEL)

.a red electrica es el sistema nervioso
de la transicion energetica en Europa

Las redes eléctricas desempenan un papel central en la transicidon energética. Todos los
actores del sector eléctrico, es decir distribuidores, companias eléctricas, fabricantes
de equipos, proveedores de tecnologia, Comision Europea y Organismos Nacionales de
Regulacion se han unido para afrontar los retos que se presentan para cumplir los objetivos

del Pacto Verde Europeo.

a tecnologia para el sistema eléctrico
Leuropeo esta disponible y tanto fabri-

cantes como distribuidoras y operado-
ras de transporte, con el apoyo de los gobier-
nos, estan trabajando en la construccion de la
red para una Europa climéticamente neutra.
Es necesario un compromiso claro y a largo
plazo en forma de planes de inversién para
el desarrollo de redes para todos los niveles
de tensién y proyectos en cartera para la ad-
quisicion de tecnologia de red. Esto permitira

a la industria presentar en 2024 argumentos
comerciales (con un retorno sobre el capital
competitivo) y comprometerse a organizar su
cadena de suministro, y reclutar y desarrollar
el talento las habilidades necesarias de los re-
cursos humanos.

Por tanto, el reto mas importante en 2023 ha
sido lograr el reconocimiento politico de laim-
portancia de las redes eléctricas y la industria
de transporte y distribucion, asi como el de
toda su cadena de valor asociada. Somos un

facilitador esencial de la transicion energética.
Las recomendaciones de los principales lide-
res del sector de las redes eléctricas en Europa
deben traducirse ahora en acciones e iniciati-
vas conjuntas concretas. Para integrar grandes
cantidades de electricidad verde y electrificar
los sectores de consumo, necesitamos am-
pliar considerablemente nuestras redes de
transmision y distribucién, digitalizarlas y do-
tarlas de la inteligencia suficiente. Tradicional-
mente la red de transporte y distribucién ha
sido la columna vertebral del vector energéti-
co eléctrico, pero desde ya, también tiene que
ser su sistema nervioso.

Para 2024, esta industria demanda un com-
promiso claro a largo plazo con las necesida-
des de los operadores europeos. Las mejoras
propuestas en la planificacién de la red a largo
plazo tanto para la transmisién como para la
distribucion deben proporcionar una base sé-
lida para la planificacion industrial en forma
de medidas que faciliten las inversiones en ca-
pacidad de fabricaciony aseguren las cadenas
de suministro.

En este sentido, incentivar un mejor uso de
las redes, incluido el enfoque en la considera-
cién de OPEX ademés de CAPEX, la promocion
de la adopcién y el despliegue de redes inteli-
gentes, la eficiencia de las redes y las tecnolo-
gias innovadoras jugaran un papel decisivo en
la tan ansiada transicién energética.
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En este contexto, el sector espafiol de bienes
de equipo eléctricos ha navegado en el 2023
sorteando diversas dificultades y lejos de apa-
garse ha sabido crecery crear empleo.

La industria de bienes de equipo eléctrico de
nuestro pais se caracteriza, en contraposicion
€on nuestros vecinos comunitarios europeos,
por su tejido empresarial conformado poruna
mayoria de pymes. Si bien otros paises apenas
cuentan con algun fabricante de renombre, en
Espafia existen mas de siete entre transforma-
dores y otros tantos de estructuras metalicas
para torres y subestaciones que generan em-
pleo de calidad en zonas geogréficas donde la
industria es muy necesaria, como es el caso de
Castilla-Ledn, Castilla- La Mancha, Murcia, An-
dalucia, Extremadura, etc.; ademés de las tra-
dicionales zonas industriales como Pais Vasco,
Madrid, Catalufia o Valencia. Las plantillas que
integran este sector destacan por su elevada
cualificacién, compleja de formar, y que cada
vez escasea mas.

Otro factor relevante a resaltar es que el
producto del sector de materiales de equipo
eléctrico es intensivo en el uso de la materia
prima, llegando a representar, en algunos sub-
sectores como el de las estructuras metalicas,
casi un 80% de su valor. Tras la estabilizacion
delos precios que ha seguido a la volatibilidad
sufrida el afio pasado, estamos actualmente
viviendo una tendencia alcista muy palpable
convirtiendo la labor comercial de los fabri-
cantes en un campo de batalla. Las empresas
seven obligadas a defender el encarecimiento
de sus productos producido mayoritariamen-
te por la fuerte subida de la materia prima.

Como consecuencia y adelantandose a las
tendencias de mercado como es su misién, AF-
BEL inici6 a primeros de 2023 la publicacién de
los indices de todas las materias primas que se
utilizan en la fabricacién de los equipos de re-
des eléctricas de transporte y distribucion. Esta
informacion procede de fuentes propias de AF-
BEL y de publicaciones abiertas y reconocidas.
Todos nuestros indices son auditados y certifi-
cados por una consultora independiente para
verificar el caracter riguroso y fehaciente de su
elaboracién. Esta iniciativa ha tenido una gran
acogida ya que facilita notablemente la labor a
todos los agentes de nuestro sector.

La inflacion tampoco ha favorecido a los bie-
nes de equipo eléctricos, donde la mano de
obra y todos los costes (directos e indirectos)
se ven afectados.

No obstante, la gran demanda de este sec-
tor es la estabilidad regulatoria y juridica, tan
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necesaria para que los fabricantes puedan
planificar con anticipacion sus estrategias de
1+D y de fabricacién de sus productos. La in-
gente cantidad de desarrollos legislativos que
nos viene impuesta desde Europa, asi como
los vaivenes del entorno regulatorio propio,
afiade un factor de dificultad a los fabricantes
que se encuentran con cada vez mas requisi-
tos normativos y la necesidad de realizar fuer-
tes inversiones en I+D. Todo esto, se complica
mas todavia cuando se detecta que debido al
incremento coyuntural de la demanda de sus
productos, muchos productos extranjeros de
fuera de la Union Europea encuentran hueco
en nuestro mercado. Estos productos pro-
cedentes de otros continentes a menudo no
cumplen con todas las exigencias legislativas
que se refleja en precios mas bajos con los que
resulta complicado competir.

La falta de un marco regulatorio estable
pone en peligro la llegada de las inversiones

necesarias para disponer de infraestructuras
eléctricas sélidas, modernas, avanzadas y
altamente digitalizadas con las que afrontar
situaciones extremas, tanto climéaticas como
otras posibles situaciones (sanitarias recien-
temente) que se puedan dar en el futuro. Ga-
rantizar la estabilidad regulatoria como pilar
esencial para la seguridad juridica de los inver-
sores es absolutamente necesaria para disipar
la amenaza que estan sufriendo este tipo de
inversiones.

La gran oportunidad se presenta con la de-
manda por parte de la sociedad de la descar-
bonizacién de la economia. La electrificacion
no es solo un hecho, es una necesidad, y para
que este sector se desarrolle adecuadamente,
necesita un sistema regulatorio que apueste
por unas reglas del juego estables y ambicio-
sas para que nuestros principales clientes,
las Compafifas Eléctricas, puedan invertir en
nuestra red de una forma que nos permita a
los fabricantes desarrollar nuestras partidas
de fabricacién de forma ordenada.

El mercado se ha comportado bien en la
primera mitad de afio, pero a partir de julio
se ha notado una ralentizacién en la entrada
de pedidos que se ha extendido hasta ahora.
La cifra global de negocio en 2023 va a termi-
nar con un cierto incremento respecto al afio
precedente. Sin embargo, la cartera de pedi-
dos ha adelgazado debido a esa ralentizacion.
Aun asf, somos optimistasy esperamos que en
2024 se produzcan los pasos necesarios para
avanzar en la descarbonizacién de la econo-
mia tanto en Espafia como en todos los paises
dela Unién Europea @
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MIGUEL ANGEL MARTINEZ-AROCA

PRESIDENTE DE ANPIER, ASOCIACION NACIONAL DE PRODUCTORES DE ENERGIA FOTOVOLTAICA

Sombras para el sector solar y amenazas
para el sector electrico-renovable

El desafio del cambio climatico nos ha colocado en un punto crucial de la historia. Mientras se
desdibujan los pronodsticos previos sobre sus impactos, la necesidad de actuar se torna mas
urgente que nunca. En el sector energético, la reflexion sobre la realidad de las previsiones y
la urgencia de una accion coordinada se vuelve esencial.

todos nos gusta dar buenas noticias
Ay ofrecer perspectivas halagliefias,

en especial cuando se trata de hacer
balances o previsiones. Esta tendencia es
muy humana vy, hasta cierto punto, positiva,
ya que generar buenas expectativas resulta
motivador y propicia, en muchas ocasiones,
una evolucién mas vigorosa en la consecu-
cién de unos objetivos. Sin embargo, es pre-
ciso analizar si las previsiones son realistas
y estan bien motivadas o, simplemente, son
vaticinios sin fundamento o un ejercicio de
dibujar escenarios favorables para unos in-
tereses ideoldgicos, politicos, personales o
empresariales concretos.

En este sentido, un anélisis sectorial poco
riguroso podria motivar decisiones o in-
versiones fatales para aquellos que actlan
con falta de criterio propio, movidos por las
tendencias que describen voces de parte.
Documentarse bien, analizar el presente y
hacer una sosegada perspectiva del medio y
del largo plazo son labores esenciales en un
sector, el energético, que ofrece un elevado
nimero de variables cambiantes y que, por
lo tanto, nos ofrece escenarios de futuro muy
dispares. A todo esto, le tenemos que afiadir
que operamos en un sector regulado que,
desde hace décadas, ha proyectado marcos
fallidos.
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Estas reflexiones que aporto a continuacion
son nada mas que unas opiniones fundadas
en la experienciay el moderado conocimien-
to que nuestra organizacién ha atesorado
en sus doce afios de andadura. Por lo que
han de tomarse Unicamente como un punto
de vista condicionado por nuestro devenir
como pequefios productores fotovoltaicos.

Mucho se habla de las catastroficas conse-
cuencias que va a provocar el cambio clima-
tico. Ya notamos sus primeros efectos y con
ellos ha llegado el silencio definitivo de los
negacionistas. Los escenarios que ya se adi-
vinaban hace afios como nefastos empiezan
a ser cuestionados, puesto que se estan que-
dando cortos en la severidad de los dafios
esperados y desajustados en los plazos pre-
vistos, que se acortan de manera alarmante.

El calentamiento global es un mal planeta-
rioy si la reaccion no es global, del conjunto
de la comunidad internacional, las genera-
ciones venideras tendran que vivir de una
manera muy diferente a la nuestra. Espafia
es una muy pequefia porcion de territorio y
humanidad, pero esto no debe llevarnos a no
actuar de manera decidida en la trascenden-
tal misién de descarbonizar nuestros consu-
mos de energia.

Por este alarmante motivo, més alla de los
discursos, debemos pasar a la accion, y la ac-
cién efectiva no es otra que electrificar urgen-
temente nuestros consumos energéticos, no
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cabe otra respuesta frente al cambio climé-
tico, porque no hay otra energia verdadera-
mente limpia que no sea eléctrica de origen
renovable.

Sin embargo, la electrificacion no se esta
produciendo al ritmo esperado, tenemos la
oferta, el sector ha cumplido, primero madu-
rando las tecnologias y luego implantando-
las de manera suficiente; pero no se atisba
la demanda, la implantaciéon de la movilidad
y el transporte eléctrico no avanzan a la ve-
locidad que debieran, y los sistemas de cli-
matizacion por bomba de calor tampoco se
imponen, por citar dos vectores clave en la
electrificacion.

Asi pues, en Espafia nos encontramos con
desajustes preocupantes: la penetracion de
producciéon renovable excede con mucho la
esperada, mientras que la electrificacién de
los consumos va en franco retroceso. El éxi-
to de la expansién renovable puede resultar
también un fracaso, multiplicar la potencia
renovable disponible en el sistema eléctrico
es condicién necesaria, pero no suficiente, si
los consumos no se electrifican la descarbo-
nizacién no se produce, con independencia
de los GW verdes que se instalen. El nime-
ro de GW renovables instalados no debe to-
marse, como se hace en ocasiones, como un
indicador de éxito; la clave esta en reducir
nuestro consumo de combustibles fosiles.

Es necesario establecer un orden en un pro-
ceso de descarbonizacion que, para culmi-
narse con éxito, debe albergar una razonable
sincronia entre la oferta y la demanda, de tal
forma que la sostenibilidad econémica de los
generadores y del propio sistema sea tam-
bién una garantia para alcanzar nuestra meta
comun: la sostenibilidad medioambiental.
Es el momento de que vayan saliendo las
tecnologias contaminantes del sistema ener-
gético, de forma progresiva y ordenada, para
que, mediante la electrificacion de los consu-
mos, vayan ocupando ese lugar las fuentes
eléctrico-renovables. También es de sentido
comun descarbonizar el propio sistema eléc-
trico y no sobredimensionar la oferta renova-
ble disponible.

El horizonte que traza a dia de hoy el merca-
do de futuros es de precios de la electricidad
que seran cada afio méas bajos y, en buena
l6gica, las horas centrales del dia aportaran
precios sorprendentemente reducidos si no
se cambia la forma de retribuir la oferta ho-
raria de la energia, un esquema en el que se
estd dando la paradoja de que capturan pre-
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cios muy bajos las solares, mientras que las
fuentes de generacién fésil alcanza precios
mucho mas elevados, a pesar de que mu-
chas industrias migren sus procesos a horas
fotovoltaicas.

La realidad es que la tecnologfa fotovoltai-
ca nos ofrece dos caminos para beneficiar-
nos de precios baratos en las horas diurnas:
uno seria a través del autoconsumo y otro
por medio de la producciéon que vuelcan a
la red de distribucién los parques fotovol-
taicos pequefios y medianos, y también a la
red de transporte los parques grandes y los
desmesurados.

Este escenario podria resultar especialmen-
te esperanzador para nuestro pafs, puesto que
cuenta con un elevado nimero de horas de
sol, un territorio adecuado para instalaciones
fotovoltaicas y unas redes adecuadas. Con
energia limpia y barata atraeremos, sin duda
centros de produccién que busquen ajustar
el coste energético de sus instalaciones de
produccién y que, por cuestiones de imagen
y/o principios, aspiren a que dicha generacién
sea de origen renovable. Pero en la actualidad,
esas migraciones de empresasy de consumos
no se estan produciendo de manera aprecia-
ble ni tampoco vemos que las interconexiones
con Europa avancen a buen ritmo.

Asi pues, contamos con una oferta atractiva
de energia barata para ciudadanos y empre-
sas, que ademas de facilitarnos y abaratarnos
la vida a los ciudadanos, podria atraer inver-
sién extranjeray, con ello, puestos de trabajo,
dinamismo econémico y bienestar social.
Esta “piedra filosofal” se llama fotovoltaica y,
evidentemente, no surgié de la nada.

En este sentido, también suele resultar Gtil
mirar al pasado para comprender mejor el

presentey atisbar el futuro. En Espafia fueron
65.000 familias las que movilizaron 25.000
millones de euros, pedidos a la banca y ava-
lados con sus propios hogares familiares,
para dar los primeros y mas dificiles pasos de
la transicién ecolodgica, a partir de los afios
2004-2008. Superadas dificultades de todo
tipo, légicas cuando se inicia un cambio ra-
dical de paradigma, lograron sacar adelante
sus instalaciones frente a un escenario de
resistencias casi insoportable de aquellos
lobbies que colocaron su primera linea de
defensa en la propia negacion del cambio
climatico.

Este colectivo nos legd una solucién esen-
cial para evitar los peores efectos del cambio
climético, para disfrutar de las ventajas del
autoconsumo, para tener energia barata de
la red y para gozar de una ventaja competi-
tiva clave para nuestra economia, hasta aho-
ra muy dependiente de los servicios y poco
industrializada. Estas gentes también han
dado buena muestra de compromiso ético,
promoviendo la necesidad de electrificar
sobre renovables los consumos energéticos,
convenciendo casi puerta a puerta a vecinos
y amigos de que la urgencia climatica debe
combatirse con cada pequefio gesto.

En cada parque y en cada placa de auto-
consumo hay un pedazo de este tejido pio-
nero productor fotovoltaico, cuyo “premio”
ha sido ver cercenadas sus retribuciones y
contemplar como los inversores internacio-
nales si se ven compensados por tan injustos
recortes retroactivos. Estamos esperando
que nuestros compatriotas, las familias na-
cionales, tengan, al menos, el mismo trato
que van a recibir los fondos extranjeros. Es de
justicia @
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, PASCUAL POLO ,
DIRECTOR GENERAL DE ASIT, ASOCIACION SOLAR DE LA INDUSTRIA TERMICA, Y COORDINADOR DE SOLPLAT

La asociacion ASIT augura un crecimiento
del mercado de la energia solar termica

La Asociacion de la Industria Solar Térmica, ASIT, augura un gran crecimiento del mercado
solar termico durante el proximo egjercicio 2024, gracias al mantenimiento del mercado de
la nueva construccion de edificios y a las importantes ayudas a las renovables térmicas del
Plan de Recuperacion, Transformacion y Resiliencia, que estan gestionando las comunidades
autonomas, que tendran fondos hasta finales de 2023 y se seguiran instalando en 2024.
Estas ayudas pueden alcanzar subvenciones a fondo perdido de mas del 70% en algunas
instalaciones solares térmicas. Ademas de las lineas de ayudas al sector residencial, también
se publicaron convocatorias de ayudas en las comunidades autdbnomas para renovables
termicas en el sector terciario e industrial, con un notable crecimiento de las instalaciones

solares térmicas en los procesos industriales.

al como se desprende de los estudios
Tllevados a cabo por ASIT, a cierre de
2023 se instalarén en Espafia més de
100 MWt. Unos resultados que nos llevan a
superar la cifra de 3,5 GWt en el acumulado
de potencia instalada en nuestro pais, o lo
que es lo mismo, méas de 5.000 de M2 instala-
dosy en operacioén.
Nos encontramos ante un mercado con
grandes expectativas de crecimiento, en bus-

queda de nuevos nichos de mercado como
el sector industrial y las redes de calor, mas
alla del sector residencial y el sector terciario.
Con rendimientos superiores al 70%, los cap-
tadores solares térmicos son el método mds
eficiente para generar més energia (calor) en
el menor espacio, con contaminacion cero e
impacto nulo. Los fabricantes estan constan-
temente mejorando su eficiencia e innovan-
do en sus disefios, haciéndolos mas ligeros,

mejorando su integracion, v, si la aplicacion
lo requiere, concentrando su capacidad de
captacién para conseguir mayores tempera-
turas en menores espacios.

Las renovables térmicas estan siendo in-
fravaloradas respecto a su potencial dentro
del discurso politico y social. Un discurso
que pretende electrificar todo el consumo 'y
la generacidn, pero no debemos olvidar que
el 50% de la energia en Europa se utiliza para
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calefaccion y refrigeracién de edificios, la
mayoria de los cuales proceden de combus-
tibles fosiles. Y para cambiar dicho escenario,
serd imprescindible contar con las renova-
bles térmicas.

La energia solar térmica es una tecnologia
madura, con un sector preparado para el de-
sarrollo correcto de instalaciones. Se cuenta
con proyectistas e instaladores con sobrada
experiencia, y fabricantes con soluciones
técnicas cada vez mas sencillas, fiables y con
menos necesidades de mantenimiento. Las
instalaciones que se hacen actualmente fun-
cionan perfectamente gracias a la experien-
cia adquirida durante 10 afios de repercusion
del CTE. Las nuevas instalaciones se disefian,
se ejecutan y se mantienen de manera co-
rrecta. Esto hace que los usuarios perciban
ahorros muy importantes a nivel energético
y econémico.

En cuanto al sector industrial solar térmico,
en Espafia existe una capacidad aproximada
de produccién de 1.000.000 M2, fabricando
en 2023, 200.000 M2, el 20% de su potencial,
de los cuales el 25% se instalaron en Espafia
y el 75% se exportaron. Cabe destacar, por
tanto, la labor de las empresas fabricantes de
captadores con fabrica en Espafia, que han
suministrado el 33% de los captadores insta-
lados en nuestro pafs.

Por otra parte, se ha registrado un incre-
mento en la actividad exportadora de las
empresas fabricantes ubicadas en el estado
espafiol respecto del afio anterior. El incre-
mento de la actividad exportadora de los fa-
bricantes de captadores solares es sin duda
una buena noticia, en primer lugar, porque
demuestra la competitividad de sus cap-
tadores, y en segundo lugar porque ello les
permite seguir creciendo e innovando, diver-
sificando riesgos al multiplicar la presencia
de sus productos.

Otra realidad creciente es la representada
poreluso del calorsolar para procesos indus-
triales, que ya muestra buenos resultados,
especialmente en sectores como la industria
de alimentos y bebidas, donde las plantas
maés grandes de Europa crecieron desde 2
MW hasta 30 MW. Los sistemas solares térmi-
cos a gran escala pueden producir calora un
coste de alrededor de 20-30 € MWh.

Asimismo, se debe adoptar e implemen-
tar inmediatamente el mandato solar de la
UE para todos los edificios nuevos o que se
sometan a renovaciones fundamentales de
techos, que se instalardn con energia solar.
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El mandato solar es una obligacién legal de
instalar sistemas de energia solar en edificios
nuevos y renovaciones importantes, como
parte de la Directiva revisada sobre eficiencia
energética de los edificios (EPBD). El texto de
la EPBD (articulo 9A - Energfa solar en edifi-
cios) cubre tanto la energia solar fotovoltaica
(PV) como la solar térmica, incluidos los sis-
temas hibridos (PVT, es decir, PV + térmica).
Esta obligacién tiene como objetivo aumen-
tar la proporcion de energia renovable en los
edificios y reducir las emisiones de gases de
efecto invernadero.

Es necesario garantizar condiciones jus-
tas para el despliegue solar térmico, y para
ello es clave el papel de las autoridades. Los
Mandatos Solares a nivel nacional deben re-
dactarse respetando las recomendaciones
de la Comision Europea, establecidas en la
Estrategia de Energia Solar de la UE: ,A tra-
vés de politicas y regulaciones de apoyo que
proporcionen igualdad de condiciones para
todas las tecnologias solares y no favorezcan
a unas frente a otras, las autoridades nacio-
nalesy locales pueden promover la solucion
mas eficiente para cada situacion®.

En particular, las leyes que establecen este
mandato a nivel nacional y/o local deben in-
cluir de manera transparente en el alcance
del mandato que requiere la instalacién de
cualquier tecnologia solar (ST, PV y/o PVT) en
los tejados. Con ello se pretende evitar casos
como los de varios mandatos solares alema-
nes, que se denominan mandatos solares
fotovoltaicos, definen todas las normas ba-
sandose Unicamente en los paneles solares
fotovoltaicos y mencionan la energia solar
térmica sélo como alternativa y sélo en par-
tes posteriores del texto legal.

¢Por qué esimprescindible disponer

de energia solar térmica en los tejados

europeos?

« Calor: los captadores solares térmicos
producen calor, que representa el 80%
de las necesidades energéticas de los
hogares europeos en los edificios: una
necesidad masiva, critica y basica para la
saludy el bienestar de las personas.

« Diversidad de servicios: en el contexto
de la EPBD, la energia solar térmica pue-
de proporcionar agua caliente sanitaria,
calefaccion e incluso refrigeracién, tanto
para viviendas residenciales como para
edificios comerciales y terciarios.

« Densidad de energia: la energia solar tér-

mica es 6ptima en términos de eficiencia
espacial, ya que produce de 3 a 4 veces
mas energia para la misma drea que la
energia solar fotovoltaica. Por ejemplo,
una pequefia instalacién de 4 m? de pa-
neles solares térmicos tiene una capaci-
dad de 2,8 kWt.

Fabricacién basada en la UE: mas del
90% de la demanda de equipos solares
térmicos de la UE es suministrada por
fabricantes de la UE. Esto significa un
suministro confiable de equipos de ge-
neracion de energia, libre de cadenas de
suministro sensibles.

Seguridad de suministro: Una vez insta-
lados, los captadores solares térmicos
no necesitan otra fuente de energia que
la irradiacién solar gratuita. Esto significa
seguridad del suministro energético du-
rante un periodo prolongado, ya que la
vida media de un captador solar térmico
es de unos 25 afios.

Beneficios econémicos, ambientales y
sociales: alejandose de las fuentes tradi-
cionales de combustibles fésiles, la ener-
gia solar térmica reduce las facturas de
energia, ahorra energia y las emisiones
de CO, (y nanoparticulas) relacionadas,
contribuyendo a mejorar la calidad del
aire interior y exterior y, por tanto, a un
mayor confort sanitario.

Off-grid: la solar térmica incorpora siem-
pre una alta capacidad de almacena-
miento de energia térmica. Como tal,
opera independientemente de la red
eléctrica, lo que reduce la dependencia
de los combustibles fosiles y evita cargas
adicionales innecesarias a las redes eléc-
tricas.

Flexible: la energfa solar térmica se pue-
de combinar con otras fuentes de ener-
gia renovables, como biomasa, bombas
de calor o calefaccién urbana, para lograr
niveles mas altos de descarbonizacion y
eficiencias energéticas dptimas a través
de dicha simbiosis.

Espacio complementario y compartido:
actualmente, muchos tejados en Europa
ya cuentan con captadores solares tér-
micos y paneles fotovoltaicos. Combinar
las dos soluciones en el mismo tejado o
incluso utilizar paneles solares hibridos
(PVT), permite soluciones eficaces que
proporcionan tanto calor como electrici-
dad, aprovechando al méximo el espacio
disponible @
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JOSE MARIA GONZALEZ MOYA
DIRECTOR GENERAL DE APPA RENOVABLES

La promesa cierta de un futuro renovable

La COP28 nos ha dejado dos titulares tras las negociaciones entre paises; el primero, el
avance hacia la desaparicion de los combustibles fosiles; y el segundo, el objetivo de triplicar
la potencia renovable de aqui a 2030. Mientras que el comunicado sobre los combustibles
fosiles esta siendo estudiado para ver los matices que implica la declaracion, el referido a las
renovables es rotundo, hablando de triplicar, pero también mencionando una meta tangible y
mensurable hasta 2030: alcanzar los 11.000 GW a nivel mundial de nuevas renovables.

as metas marcadas son similares a las
Lque tenemos en el Viejo Continente y las
que ya recoge nuestro Plan Nacional Inte-
grado de Energiay Clima (PNIEC), que menciona
un 81% de electricidad renovable y un 48% de la
energia para el afio 2030. Se trata, en todos los
casos, de metas alcanzables, pero enormemen-
te ambiciosas. ;Qué significa para un pais como
Espafia? Para que nos hagamos una idea, sera
pasar de 30 GW de edlica a 62 GW, pasar de 24
GW de fotovoltaica a 76 GW. .. En total, incorpo-
rar mas de 86 GW de potencia renovable en los
proximos siete afios. Si tenemos en cuenta que
este afio nos quedaremos entorno a los 7 GW'y
que tenemos que instalar mas de 12 GW al afio
para alcanzar las metas, vemos que el ritmo ac-
tual de integracidn renovable no es suficiente.
Estas son las cifras correspondientes a la po-
tencia, pero, como todo el mundo entiende, no
es igual de sencillo pasar del 10 al 20% de reno-
vables que pasar del 60 al 70%. Cuanto mas nos
acercamos a esa meta ideal del 100% de electri-
cidad renovable, més se complica la integracion
de la energia, méas dificil es la gestionabilidad
del sistema y mas sistemas de apoyo necesita-
mos. Especialmente porque la curva de genera-
cion de esos 76 GW fotovoltaicos que queremos
tener en 2030 es tozuda. El sol no saldra a otra
hora por mas que lo necesitemos, lo que impli-
card gestién de la demanda, almacenamiento,
sefiales de precio, inversion en infraestructuras
dered...Y, por supuesto, electrificacion.
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La electrificacién de la demanda es nece-
saria en un pais que, solo en 2022, gastd mas
de 90.000 millones de euros en importaciones
energéticas, arrojando un saldo neto importa-
dor de méas de 52.000 millones. Para que nos
hagamos una idea, el déficit total de nuestra
balanza comercial como pais fue de 68.112
millones de euros. Y este sangrado que se pro-
duce en nuestra economia por las importacio-
nes energéticas se produce, simultdneamente,
a la vez que aumentan los vertidos por tener
exceso de generacion eléctrica renovable y
falta de consumo. El problema de nuestro mix
energético no es Uinicamente que tenemos una
dependencia energética del 69,9%, es que no
estamos aprovechando de forma inteligente
nuestros recursos, manteniendo una depen-
dencia de las importaciones fosiles cuando
podriamos estar sustituyéndola por consumo
de electricidad renovable generada de forma
autoctona.

Cuando Europa defiende con fuerza esos
compromisos de renovables en la COP28, es la
constatacién de que el Viejo Continente necesita
apostar por los recursos propios, especialmente
en la energia. Es cierto, como algunos sefialan,
que la revolucién renovable necesitara de mine-
rales criticos (nada sustancialmente diferente a
cualquier aparato electrénico) y que, en algunos
bienes de equipo, como es el caso de los pane-
les fotovoltaicos, somos también dependientes
de las importaciones. Pero no es lo mismo la
dependencia del barril de petrdleo o del tubo
de gas ruso, que si se cierra el grifo se paraliza la
economia, que depender de un equipo eléctrico
que tiene unavida Util superior a los treinta afios.

Al marcar estas metas tan ambiciosas, esta-
mos mandando un mensaje claro: no se trata
tanto de alcanzar el 81% o el 71% de la electri-
cidad renovable en 2030, como el hecho de que
estamos alcanzando un compromiso de cam-
bio.Y ese cambio no es lento, se acelera afo tras
afio. Las energfas renovables fueron el 83% de
la nueva potencia instalada a nivel mundial en
2022, con un crecimiento de la capacidad solar
del 22%y de la potencia edlica del 9%. Las ener-
gias renovables son tecnologias consolidadas,
con potencia creciente y costes cada vez meno-
res. Ante unas metas ambiciosas, las renovables
responden con una promesa de certeza, la tec-
nologia no fallara. Solo necesitamos establecer
las condiciones favorables para que alcancen
todo su potencial @
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JAVIER DiAZ

PRESIDENTE DE AVEBIOM (ASOCIACION ESPANOLA DE LA BIOMASA)

La bioenergia en Espana en 2023 seguimos adelante

Elano comenzo con los precios de los biocombustibles solidos en niveles todavia altos debido
a la crisis energética y de materias primas desatada el ano pasado, aunque la tendencia a
la baja se ha mantenido todo el ano y desde el verano oscila en valores similares a los del

verano de 2022.

in duda, aun faltan algunos meses
para que volvamos a los precios pre-
vios a la crisis, pero con la llegada
algo retrasada del invierno esta temporada,
y el hecho de que paises que compraron en
nuestro mercado el afio pasado ya hayan
encontrado fuentes alternativas de abaste-
cimiento, no es de esperar que veamos au-
mento en el precio al consumidor en Espafia.

En cualquier caso, la fabricacion de bio-
combustibles sélidos en Espafia estd bien
asentada con 67 fabricas de pellet, 57 de asti-
llay 31 de hueso de aceituna en 2023. En re-
lacion al pellet, somos uno de los mercados
mas fiable y de mayor calidad del mundo:
estamos en la cuarta posicion en nimero de
fabricasy en la quinta en volumen certificado
ENplus. EL90% de la produccién espafiola de
pellets tiene calidad Al gracias a las 36 fabri-
casy 37 distribuidores certificados.

El agudo alza de los precios de los biocom-
bustiblesy el aumento de lainflacion en toda
Europa harepercutido en las ventas e instala-
cién de estufas de pellet. No obstante, los fa-
bricantes siguen investigando y desarrollan-
do nuevos equipos de mayor eficiencia y aln
menores emisiones y confian en la recupera-
cién del mercado en los préximos meses.

Es destacable que las calderas de biomasa,
para uso doméstico e industrial y servicios,
no se han visto tan expuestas a la tormenta
econoémica. Quizas porque el periodo de ma-
duracién de la decisiéon de compra e instala-
cién es mayor y, asi, hemos constatado un
incremento en las ventas desde 2022.
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En junio publicamos el Ultimo informe dis-
ponible sobre redes de calor y frio con bio-
masa en Espafia; el nimero de redes aumen-
tayyanosvamos acercando a las 500, pero el
ritmo de instalacién deberfa aumentar mas
rapido ya que la biomasa es la energia reno-
vable mdas competitiva para las redes de calor
urbanas y una alternativa a la electrificacion
cuando esta es técnicamente complicada.

Durante la jornada dedicada a redes de
calor en Expobiomasa, las empresas y pro-
motores mas importantes de Espafia presen-
taron sus nuevos proyectos en distintas ciu-
dades del pais y avanzaron por donde ird en
el futuro este tipo de infraestructura: hibrida-
cién de biomasa con otras tecnologfas reno-
vables o inyecciéon de calor residual industrial
en redes existentes y de nueva construccion.

Para acelerar su implantacion coinciden en
que se necesita definir un marco normativo
especifico; que se consideren infraestructu-
ras de utilidad publica de interés general para
agilizar la adjudicacién de licencias; que se

reduzca el IVA al calor generado en redes de
biomasa o el IBl a aquellos inmuebles que de-
ciden conectarse a unared.

Y en cuanto a los gases renovables, acaba-
mos de conocer que, segln el informe de la
Asociacién Europea del Biogds, Espafia ha
aumentado en 2023 un 38% su produccion
de biometano para inyeccion en la red. El
sector, reunido en octubre en la tercera edi-
cién del Salon del Gas Renovable, asegura
que hay 200 proyectos de biometano en dife-
rentes estados de desarrollo. Espafia, como
tercer o cuarto pais de Europa en potencial
de generacion, debe acelerar la construccién
de plantas para que la Unién Europea sea ca-
paz de lograr su objetivo de producir 35 bcm
de biometano en 2030.

Por ultimo, alcanzar los objetivos declara-
dos en la recién concluida COP28 (triplicar
las energias renovables y duplicar la eficien-
cia energética en 2030y “transitar” para dejar
atrés los combustibles fosiles en los sistemas
energéticos para lograr las cero emisiones
netas en 2050) va a requerir que todos arri-
memos el hombro.

El sector de la bioenergia, el que mds apor-
ta actualmente al mix energético renovable
en Europa, con el 56,8%, puede contribuir
aln mas al necesario aceleron que requiere
este transito hasta 2030 y mas alld aumen-
tando el uso de biomasas diversas con soste-
nibilidad certificada, apoyando el desarrollo
del biometano y otros gases renovables y
apostando por la captura y almacenamiento
de carbono @
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Tecnologia termosolar: clave para reducir
la dependencia a los combustibles fosiles

Terminamos 2023 con la celebracion de la COP28, la 282 conferencia de las Naciones Unidas
sobre el Cambio Climatico que se celebro en Dubai, del 30 de noviembre hasta el 12 de

diciembre de 2023.

ste punto fue uno de los més contro-
E vertidos, donde las posiciones de los

diferentes paises estaban enfrenta-
das entre aquellos que defienden la reduc-
cién progresiva, o los que prefieren que se
establezcan objetivos para su eliminacion
progresiva. Aunque parezca tan solo una
cuestion seméntica, no es lo mismo acordar
una reduccién a una eliminacién. Esta dife-
rencia conlleva importantes repercusiones
para los paises productores de combusti-
bles fésiles.

De acuerdo con Naciones Unidas, el petréleo,
el carbon y el gas natural comprenden el 80%
de la demanda de energia primaria actual a
nivel mundial. Su quema libera diéxido de car-
bono, que contribuyen a la generacién del efec-
to invernadero que provoca el calentamiento
globaly el cambio climético. En Espafia, casi un
tercio de la energfa eléctrica que consumimos
la generamos con la quema de gas natural, car-
bén o petroleo.

Ademés, el 74% de la energia demandada por
parte de laindustria mundial es en forma de ca-
lor, lo que dificulta el proceso de descarboniza-
cion del sectorindustrial, que actualmente es el
primer sector el mundoy el segundo en Espafia
en emisiones de gases de efecto invernadero.

Un futuro descarbonizado como el que es-
tamos construyendo deberd afrontar los retos
de la descarbonizacién de la industria o la in-
corporacion de energia renovable en horas
nocturnas.
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En este contexto, los sistemas de concentra-
cién solar térmica representan una alternativa
renovable al consumo de combustibles fésiles
para la generacion de calor a media y alta tem-
peratura en procesos industriales (a partir de
100 grados), lo que suponen el 70% de la de-
manda del total de la industria.

Los sistemas de autoconsumo termosolar,
a través de los colectores solares de concen-
tracion, permiten alcanzar temperaturas muy
elevadas y son capaces de suministrar calor de
origen renovable a industrias como la alimen-
tacion y bebidas, quimica o farmacéutica, y en
procesos como el blanqueamiento, la ebulli-
cion, el limpiado, la destilacién, la produccién
de agua caliente, etc.

Existe un gran mercado de calor de proce-
so industrial en el rango de 100 a 400°C en la
Unién Europea, y los sistemas de calor solar
concentrado tienen potencial para aumentar
su capacidad instalada y alcanzar los 150 GW
térmicos en 2030.

La version revisada del PNIEC 2023-2030 ele-
va el objetivo de penetracién de renovables
para 2030 hasta el 48% sobre el consumo final
de energfa, y una produccién renovable del
81% del total de la energia eléctrica generada
en nuestro pais.

En Protermosolar estamos plenamente con-
vencidos de que la tecnologfa termosolar tiene
un rol determinante en el &mbito de la tran-
sicién energética de las energias renovables.
Nuestra tecnologia proporciona energia y po-

tencia sincrona renovable y aporta al sistema
un respaldo y seguridad de suministro equi-
valente al que aportan otras tecnologfas fési-
les. No olvidemos que el reto de la transicion
energética se asienta en la sustitucién definitiva
de la energia producida con tecnologias emi-
soras como el gas natural mediante el uso de
tecnologias renovables, y reducir asi la depen-
dencia actual del gas natural, evitando ademas
la volatilidad de precios que se produce en los
mercados.

Ademads, el grado de penetracion de reno-
vables como la solar o la edlica estan ya pro-
vocando desequilibrios entre generacion y
demanda. Una apuesta por la tecnologia ter-
mosolar permitiria afrontar retos como la des-
carbonizacién de la industria, corregir los des-
equilibrios producidos por las nuevas fuentes
de generacién renovables e incorporar energia
renovable sincrona a ser generada, sobre todo,
en horas nocturnas.

El valor de la tecnologia termosolar no se
debe medir exclusivamente por el coste de la
energia producida, ya que su papel va més alla.
La tecnologia termosolar no es competitiva
por electrén verde generado, es competitiva si
se considera esa versatilidad de servicios que
ofrece. Esperamos que esta polivalencia sea
reconocida tanto en la version definitiva del
PNIEC como en futuros mecanismos de su-
basta que definan un esquema regulatorio que
reconozca esa versatilidad que cada vez més
necesita el sistema eléctrico espafiol @
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Net Zero: no sin el gas (renovable)

En el umbral del ano 2024, desde la Asociacion Espanola del Gas, Sedigas, guardamos una
perspectiva optimista respecto a la direccion que esta tomando el sector del gas. Despues de dos
anos tumultuosos marcados por la incertidumbre y la crisis energética, se anticipa un escenario
mas ‘calmado’, aunque la prudencia nos insta a seguir atentos a las inestabilidades generadas
por la actual situacion geopolitica y su potencial impacto en los mercados energeticos globales.

[ préximo ejercicio se configura como un
E periodo de aceleracién en la transicion

hacia un modelo energético mas soste-
nible. La innovacién y los desarrollos normati-
vos, especialmente en Europa, se perfilan como
elementos cruciales para alcanzar el ambicioso
objetivo de neutralidad climatica para el afio
2050. Ademds, la seguridad de suministro, jun-
to con la asequibilidad y el acceso a las mate-
rias primas energéticas, seguira ocupando un
lugar destacado en la agenda de la discusion
politicay energética en la Union Europea.

En este contexto, nuestra industria se erige
como un pilarfundamental en la matriz energéti-
ca. El gas continuaré siendo una fuente de ener-
gia versatil y confiable, adaptandose a las cam-
biantes necesidades de los hogares y la industria
de nuestro pais. Su capacidad para integrarse de
manera eficiente en diversos usos finales le con-
fiere un papel esencial en la consecucion de los
objetivos energéticos y medioambientales.

Un componente crucial que marcard el curso
del préximo afio seré el significativo aumento
en el despliegue y la adopcién de tecnologias
vinculadas a los gases renovables. Es en este
punto donde el biometano y el hidrégeno
renovable se perfilan como elementos clave
en nuestra transicién hacia una economia
descarbonizada.

Debemos ser capaces de aprovechar el vas-
to potencial de produccion de biometano
que atesoramos en Espafia para contribuir de
manera sustancial al proceso de descarboni-
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zacion, allanando asf el camino para cumplir
con los compromisos climaticos tanto de
Espafia como del conjunto de la Unién Euro-
pea. Segln los datos de la Ultima edicion del
Informe Estadistico de la Asociacion Europea
del Biogas (EBA, por sus siglas en inglés) dicho
potencial podria superar los 100 TWh al afio,
lo que sittia a Espafia como el cuarto pais de
Europa con mayor potencial de biometa-
no. En linea con esa cifra, el informe ‘Estudio
de la capacidad de produccion de biometano
en Espafia) elaborado por Sedigas en colabo-
racién con PwC y la consultora especializada
Biovic cuantifica el potencial de produccion
de biometano de Espafia en 163 TWh/afio,
una cifra que permitirfa cubrir en torno al 45%
de la demanda nacional de gas natural.

El propio Gobierno espafiol, con la aproba-
cién de la Hoja de Ruta del Biogés el pasado
afio, y ahora con la actualizacién del PNIEC,
reconoce el potencial de los gases renovables
como pieza esencial para alcanzar los objeti-
vos de pals en materia energética y de neutra-
lidad climatica en 2030 y 2050. Mientras, en el
ambito europeo se estd gestando un contex-
to normativo que establece directrices claras

para la descarbonizacion y la transicion hacia
energias mas limpias. Este marco presenta
tanto desafios como oportunidades para la in-
dustria del gas. La adaptabilidad y versatilidad
inherentes al gas nos permiten desempefiar
un papel crucial en la estabilidad del suminis-
tro energético, a la vez que nos posicionamos
como un aliado en la reduccién de emisiones
y la mitigacién del cambio climético.

En este entorno de transformacion, es cru-
cial destacar el compromiso de la industria ga-
sista en Espafia para ser un agente de cambio
positivo. Estamos comprometidos con la bus-
queda constante de soluciones que no solo
impulsen la eficiencia y la sostenibilidad, sino
que también fomenten la creacion de empleo
y contribuyan al desarrollo econémico soste-
nible, también en la Espafia rural.

Todas estas razones nos llevan a dar la bien-
venida al 2024 desde la conviccion de que el
gas, en sus formas renovables, desempefiara
un papel esencial en la transicién hacia un
futuro mas sostenible. La colaboracién conti-
nua que desde siempre se viene sucediendo
entre la industria, los gobiernos y la sociedad
es esencial para superar los desafios y apro-
vechar las oportunidades que se presentan.
Desde Sedigas, trabajaremos incansable-
mente para asegurar que nuestro sector con-
tinda contribuyendo de manera significativa
a la consecucién de los objetivos climéticos y
energéticos, allanando el camino hacia un fu-
turo mas prospero y sostenible para todos @
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Plenticore plus, una ventaja para los
propietarios de plantas e instaladores

Con tres entradas CC y cuatro
salidas de conmutacion digitales
para controlar multiples fuentes
de consumo, como una bomba
de calor, un aire acondicionado
0 una estacion de carga, la se-
gunda generacién de Plenticore
plus es ideal para muchas con-
figuraciones de la instalacién.
Ademas, el todoterreno «made
in Germany» es un auténtico
talento de la comunicacion: dis-
pone de dos interfaces LAN para
interconectar varios inversores y
aumentar la potencia del siste-
ma. Y también wifi a bordo.

Esto significa que el equipo
cuenta con todas las caracteris-
ticas necesarias para hacerlo ex-
tremadamente potente, flexible
y preparado para el futuro; en re-
sumen, la inversién en el contex-
to de la instalacién fotovoltaica
propia merece la pena.

Ademéds, el Plenticore plus es
uno de los pocos equipos del mer-
cado que dispone de una panta-
lla retroiluminada, lo que resulta
especialmente cémodo. Asi, un
asistente de configuracion integra-
do guia al instalador paso a paso
durante la puesta en servicio.

Huawei Digital Power
lanza nuevas soluciones
inteligentes para
autoconsumo residencial

Estos productos representan
un salto tecnoldgico signifi-
cativo, promueven el ahorro
energético y la reduccion en
la factura de la luz, a través
de la mejor asistencia inteli-
gente y con las méximas ga-
rantias de seguridad activa.
Por un lado, el Smart Energy
Controller  (SUN2000-8/10K-
LCO) es un inversor monofa-
sico se caracteriza por su in-
novadora deteccion de arco
eléctrico mediante inteligencia
artificial y una eficiencia maxi-
ma del 98.1%. Compatible con
modulos FV de alta corriente
(16A), ofrece hasta 3 MPPT
con entradas individuales y la
capacidad de duplicar la po-
tencia con baterfa. Su disefio
ligero, de menos de 15kg, fa-
cilita la instalacion individual,
y es compatible con diversas
comunicaciones como WLAN,
Ethernet y 4G/3G/2G. Incor-
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pora también la funcién AFCI
para una mayor seguridad
contra arcos eléctricos. Ade-
mas, Smart Energy Controller
(SUN2000-12/15/17/20/25K-
MBO) es un inversor trifasico
hibrido de alta potencia com-
patible con baterfas Huawei.
Similar al modelo anterior en
deteccion de arco eléctrico y
eficiencia (98.4%), se diferen-
cia por su compatibilidad con
modulos FV de 15A por MPPT y
la capacidad de conectar has-
ta 4 torres de bateria por inver-
sor. Su peso de 21kg mantiene
la facilidad de instalacién para
una sola persona y de nuevo
soporta comunicaciones en
WLAN, Ethernety 4G/3G/2G.

La pantalla del equipo también
muestra sus puntos fuertes para
el propietario de la planta duran-
te el funcionamiento: la interfaz
de usuario gréfica auto explicativa
facilita a los operadores la recu-
peracion de datos en tiempo real.

En el curso de la transicién térmi-
ca, las bombas de calor son cada vez
mas populares. Tanto mejor cuanto
que la nueva generacion Plenticore
plus cumple los requisitos «SG Re-
ady» de la Bundesverband Warme-
pumpee. V. (Asociacion alemana de
bombas de calor) ylleva la codiciada
etiqueta «SG Ready».

De este modo, se garantiza una
interaccion éptima entre los in-
versores y las bombas de calor
de los otros socios. Lo mismo
ocurre con el uso puntual de la
energia excedente, por ejemplo,
para calentar agua o edificios,
especialmente en los perio-
dos transitorios de primavera y
otofio.

Ingeteam presenta su
NnuUevo inversor monofasico
Ingecon Sun 3-6 TL M2

Este modelo alcanza una eficien-
ciaméaxima del 97%y se presenta
en dos versiones, de 3y 6 kW. En
el caso de esta segunda, el inver-
sor incluye 2 seguidores del pun-
to de méxima potencia (MPPT:
Maximum Power Point Tracker,
por sus siglas en inglés), lo cual
favorece la generacién de energia
en viviendas con tejados a dos
aguas. Ademas, es apto para ins-
talaciones de intemperie gracias
a su grado de proteccién IP65.
Todos los equipos de la nue-
va gama de inversores de string
funcionan sin necesidad de kits
externos e incorporan funciones
de serie muy interesantes, como

el gestor energético EMS (Energy
Management System), que le per-
mite llevar a cabo estrategias de
autoconsumo avanzadas. Cuenta,
también, con comunicacion Wi-Fi
y Ethernet para poder controlar y
monitorizar el inversor a través de
la aplicacién moévil INGECON SUN
Monitor de Ingeteam.

Ademés, el nuevo INGECON
SUN 3-6 TL M2 lleva integrados
varios sistemas de seguridad
como un seccionador de corrien-
te continua, ubicado en un late-
ral del equipo, descargadores de
tipo 3, tanto en corriente conti-
nua como en alterna, y protec-
cién contra corrientes de fuga.
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Salicru ha desarrollado la gama EQUI-
NOX2, inversores solares que destacan
por su eficiencia y rendimiento. Los
EQUINOX2 S/SX son ideales para el
autoconsumo doméstico, ofreciendo
alta sostenibilidad y disefio elegante y
su modularidad y escalabilidad
permiten adaptarse a las ne-
cesidades cambiantes. La serie
EQUINOX2 T ofrece inversores
solares trifasicos de alta eficien-
Cia para pequenas empresas e
industrias, hasta 100kW. EQUI-
NOX2 HSX y HT es una solucion
hibrida monofasica y trifasica
para el autoconsumo domésti-
co, con hasta 6 modos de fun-

almacenar energia en los EQUINOX2
BATT, de configuracion modular es-
calable, ajustandose al maximo a la
autonomia deseada y adaptandose a
la capacidad de inversion del usua-
rio. Como caracteristica com(n en to-

dos los EQUINOX2, la baja tension de
arranque permite empezar a generar
energia con una radiacion solar mini-
ma, y en el caso de los inversores hi-
bridos, también se empiezan a cargar
las baterias con poca radiacion. Esto
asegura, incluso en condicio-
nes poco favorables, la amor-
tizacion de la inversion, ya sea
por acumulacion de energia o
por consumo directo. Ademas,
el SLC Energy Manager optimiza
el consumo y gestiona eficien-
temente la potencia eléctrica
en entornos comerciales e in-
dustriales, ofreciendo monito-
reo en tiempo realy generacion

cionamiento, y que permiten

de informes detallados.

Junkers Bosch muestra nuevas soluciones de aerotermia

Durante los Ultimos afios, la
aerotermia se ha consolidado
como una de las principales
tecnologias en el campo de la
climatizacién y la produccién de
agua caliente sanitaria, gracias
a su eficiencia energética y bajo
impacto en el medio ambiente.
En este contexto, Junkers Bosch
reafirma su compromiso con
la sostenibilidad ampliando su
catélogo de soluciones de aero-
termia con su nueva bomba de
calor monobloc y un acumula-
dor de agua caliente sanitaria
especialmente disefiado para
bombas de calor.

La bomba de calor Monobloc
Compress 2000 AWF marca
Bosch, es una bomba multitarea
aire / agua compacta y 100% hi-
draulica, por lo que no requiere
de unidad interior al incorporar
todos los componentes hidrauli-
cos en la unidad exterior, lo que
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a su vez facilita una instalacion
sencilla y flexible. Esta conexién
hidraulica permite proveer re-
frigeracién, calefaccién y a.cs.
de manera eficiente y renovable
a través de un solo equipo, que
ademas es compatible con ins-
talaciones fotovoltaicas y a su
vez puede trabajar como sistema
hibrido con el apoyo de calderas.

La nueva bomba de calor
cuenta con una temperatura de
impulsién de hasta 65°C para

suministrar calefaccion median-
te radiadores, fancoils, suelo
radiante y acumulacion de a.c.s.
con un depdsito adicional. Ade-
mas, ofrece un rango de poten-
cias desde los 4 a los 16 kW en
monofasico y de 12 a 30 kW en
trifasico, esta disponible en tres
tamafios diferentes y permite la
conexién en cascada de hasta
seis unidades para adaptarse
a diversas necesidades de mas
potencia.

La nueva de bomba de calor se
ha disefiado especificamente para
ahorrar en espacio y costes en la
vivienda. Es ideal para nueva edifi-
cacién, reformasy pequefios apar-
tamentos al requerirde un espacio
minimo de menos de 2m?.

Ademas, al funcionar con refri-
gerante R32 en un circuito estan-
co en la unidad exterior, reduce
las emisiones de carbono, con-
virtiéndose en una solucién sos-
tenible y sencilla.

Asimismo, el nuevo acumu-
lador para a.c.s. WP, cuyo de-
posito de acero vitrificado y su
serpentin  sobredimensionado
lo convierten en un equipo ideal
para trabajar con sistemas de
baja temperatura. Este modelo
de acumulador se encuentra
disponible en capacidades de
180 y 300 litros, para cubrir las
demandas de distintos tipos de
vivienda.
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Delta lanza los variadores de frecuencia EB3000
seguros y compactos para todo tipo de edificios

Los nuevos variadores son com-
pactos y faciles de instalar, al
tiempo que proporcionan com-
patibilidad con una amplia gama
de sistemas y protocolos de co-
municacién. Lo méas importan-
te es que estén disefiados con
la seguridad como la prioridad
ndmero uno, con la funcién de
par seguro (STO) integraday que
cumplen con las normas EN81-
20 y EN81-50. Ademas, la nueva
linea de variadores es alin mas
facil de mantener y solucionar
problemas con el control ina-

l[dmbrico a través de Bluetoo-
th, al tiempo que garantiza un
viaje suave y coémodo para los
pasajeros.

El frontal del chasis EB3000 tie-
ne dimensiones mas compactas
que una hoja A4. Como resulta-
do, se adapta facilmente a todo
tipo de ascensores y edificios, in-
cluidos los ascensores con cuar-
to de maquinas (MR) y sin cuarto
de méquinas (MRL), asi como a
edificios bajos y altos. También
es adecuado tanto para edificios
nuevos como para la moderni-

Lovato Electric
actualiza su gama

existente de

contactores

El nuevo tamafio, para adap-
tarse mejor a las necesida-
des del mercado, es el més
compacto actualmente en el
mercado; Los contactores de
3 polos tienen solo 140mm de
ancho, como los disyuntores
de caja moldeada (MCCB) con
clasificacién equivalente, lo
que permite el montaje rapido
de arrancadores compactos

Los nuevos contactores tie-
nen una bobina CA/CC con-
trolada electrénicamente para
un consumo muy reducido y
un amplio rango de tension
nominal (por ejemplo, una
sola bobina para 100...250 V
CA/CC), lo que garantiza un
funcionamiento sin incerti-
dumbres, incluso en condicio-
nes de tensién de alimenta-
cién muy variables.

Los terminales de alimen-
tacién de la bobina son 4: 2
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se pueden cablear en la parte
superior del contactor y 2 en
la parte inferior, para una co-
nexion més comoda. Tanto las
bobinas como los contactos
de potencia también estédn
disponibles como repuestos
y son faciles de reemplazar
cuando sea necesario.

Los contactos auxiliares
montados en el frente de per-
fil bajo permiten un cableado
rapido y sencillo. En los con-
tactores de 3 polos se pueden
montar hasta 6 contactosy en
losde 4 polos hasta 8. Ademés,
en las caras laterales se pue-
den montar hasta 8 contactos.
Un enclavamiento mecanico
horizontal se monta al ras
entre los dos contactores sin
aumentar las dimensiones
generales del conjunto. Elin-
terlock también estd dispo-
nible en versidn vertical.

zacion de estructuras existentes.
Con filtros EMC integrados, los

variadores EB3000 sin contac-
tor de Delta también admiten
la especificacion CANopen Lift
CiA 417 para comunicaciones
estandarizadas entre los com-
ponentes del ascensor, asi como
Modbus como enlace serie entre
el controlador del ascensor y el
variador. Se admiten muchos
codificadores incrementales,
incluidos varios con posicién
absoluta, como EnDat 2.2, SSI'y
BiSS-C.

Eaton presenta
el primer SAl trifasico
en rack de EMEA

Este nuevo dispositivo combina
una alta eficiencia con un tamafio
compacto, un menor coste total
de propiedad (TCO) y ciberseguri-
dad mejorada. Todo ello orienta-
do a proporcionar energfa para las
aplicaciones criticas de los ecosis-
temas TI, industriales, de fabrica-
cién o entornos sanitarios.

Los modulos de alimentacion
del SAI 93PX solo ocupan 3U de
espacio en el rack, lo que deja mas
espacio para equipos de TI. Tam-
bién permite el funcionamiento
en paralelo para conseguir una
mayor redundancia o potencia
nominal. A su vez, puede instalar-
se como una unidad en rack o en
torre, con una gran pantalla tactil
a color que gira automaticamente
gracias a un sensor de gravedad
incorporado.

Este nuevo SAl hace uso de tec-
nologias propias de Eaton, como
el Energy Saver System (ESS), lo
que hace que tenga el coste total
de la propiedad (TCO) més bajo
del mercado. Ademés, como re-
sultado del factor de potencia

unitario, puede alimentar mas
servidores que otros SAls similares
con ratios de voltiamperios (VA)
equivalentes, pero con factores de
potencia inferiores. Esto hace que
el SAI 93PX sea especialmente efi-
ciente, con ahorros significativos
en los gastos operativos debido a
las reducciones en el usoy los cos-
tes de energia y refrigeracion.

En cuanto al software inteligente
de gestion de energia del SAl, éste
también es compatible con todos
los tipos de software de virtuali-
zacién. Para cumplir la necesidad
de tener mayor ciberseguridad, el
SAI 93PX es seguro ya por disefio
ya que viene con Cyber Secured
Monitoring.
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¢Interesado en estar en esta seccion? / Interested in this section?: Llamenos / Call us: +34 91 630 85 91 | ala@energeticaz1.com
Modulo sencillo / Single module: 55 mm. ancho / width x 65 mm. alto / height | 700 euros - ano / year
Maodulo doble / Double module: 55 mm. ancho / width x 150 mm. alto / height | 117 mm.ancho / width x 65 mm. alto / height | 900 euros - ano / year

AQUI SU ﬁ.»PROAT -

PUBLICIDAD (1) Fabricamos equipos para asegurar el

funcionamiento de las instalaciones
fotovoltaicas. Vigilantes de Aislamiento,
Medidores de Tension e Intensidad,
Interruptores de Continua, convertidores...

POR 700 €
ANO

935 790 610 - www.proat.es

TCA

Técnicas de Control y Analisis, S.A.

Sistemas Fotovoltaicas)

Regulacion Electrénica de Velocidad

Transporte

"La enefgla del futuro
| seralinteligente o no
tendremos futuro
~cafﬁ0’€s‘ﬁ€cre\ :
o

n R
i

Telecomunicaciones

« Sistemas de ensayo para

baterias, pilas de combustible
y electrolizadores PEM y
SOFC. T ——
* Medidores de consumo de H,. i — B
» Analizadores de gases para
procesas de H,.
* Analizadores de gases para

aplicaciones industriales,

ambientales y automocién.

\de ctiatro decada‘ ‘creciendo .
én gasi 50 paises gracias:a la

Viviendas y Edificios

Una dilatada experiencia de méas de

Roidad sl compromlso cien afios y una especial atencién al Escribenos teaben@tea.es

| A= de 1600 rOfeS'OnaleS Ellosy area de investigacion y desarrollo Liamancs +34 93 409 12 80
el : “et[mverswn ) nos permiten ofrecer un amplio
mas mtellgen e programa de productos y soluciones

adaptadas a las necesidades de cada
tipo de aplicacion.

WW W, lsastu r com e WWW.dehn.es www.tca.es

N
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< HECISA |, #3" 7 CARTES

EXpertOS en ﬁltraci()n " = Expertos en soluciones globale
] " = desde la filtracién
desde 1984 “:-:.;' E—=, : -

T
‘”ﬁz%m:-{-

+ EFICIENCIA, OPTIMIZACION Y CONTROL DE COSTES
1 MILLON DE FILTROS EN STOCK

C/Calidad 24. Pol. Los Olivos . e e e ) e [ G
28906 Getafe Jrm— BlOAR i v |

www.hecisa.com

OPTIMIZAMOS
EL CONSUMO
DE VAPOR

AQUI SU
1 PUBLICIDAD

PORgo00 €
tecnologia @de mms.«cv Aﬁo
La tranquilidad

re Ly | [ENERGETICO
-‘Alre Iimpio = AHORRG
P S ECONOMICO

WWW.

tecniq.cat
info@tecnig.cat

» =
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www.fatorgroup.com

ESFATOR

TORNILLERIA INDUSTRIAL

Fijaciones Metalicas para
Instalaciones de
Energias Renovables

Marcado CE segun standard
EN14399-1 para pernos de alta
resistencia a la precarga

Marcado CE segun standard
EN15048-1 para uniones
atornilladas sin precarga

cidetec>

energy storage

HACIA UN NUEVO
ECOSISTEMA

DE BATERIAS

EX]BRONMETAL

Lontana Group

Soluciones en cobre y aluminio
para el sector eléctrico

bronmetal.com

La transformacién ecoldgica es nuestro propésito

Resourcing the world O VEOLIA

Bornay aprovecha
los recursos que te
ofrece
para dar

independencia energética y
cuidando el planeta.

Sumateala :‘Q‘,!:?"H,‘]‘f,w-:j i;i",\""n,‘-l,"

Aerogeneradores y fotovoltaica
[+34) 965 560 025 | hornay@bornay.com
www.bornay.com

ENERGETICAXXI - 232 DIC23

N

Multisistemas Energias
Eficientes S. L.

Especialistas
en sistemas:

v Fotovoltaicos
con y sin acumulacién
v Deshumificador solar

ventilamos vivienda

v Sistemas térmicos
v Bomba de calor
v Alumbrado solar

tecnologia led alta eficiencia

-

info@multisistemase2.com
Teléfono: 670714509
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Sobre

Energética XXI

La revista se publica en
espafiol 10 veces al afio.
Tirada: 10.000 ejemplares.
9 de las ediciones son en
formato DIN A4y contienen
informacion sobre la
actualidad energética,
reportajes de plantas o
productos, entrevistas, etc.
La décima edicion es la
guia de empresas del sector
energético, que se imprime
en formato DIN A5y ya
supera los 4.500 registros de
empresas.

Ademas de las versiones
impresas contamos con

un portal de actualidad en
espafol
www.energetica2l.comy la
guia de empresas on-line:
www.guia.energetica2l.com

Perfil del lector
Profesionales de
habla hispana:
75% Espafia;

25% Latinoamérica

About

Energética XXI

The magazine is published
in Spanish 10 times a

year. Circulation: 10,000
copies. 9 editions are in
DIN A4 format and contain
information on current
energy plants or reports,
interviews, etc. The eigth
edition is the energy
companies guide in DIN A5
format, this guide contains
more than 4,500 company
records.

In addition to the printed
versions we have a Spanish-
language news Site
www.energetica2l.com
and the on-line companies
guide:
www.guia.energetica21.com

Reader profile
Spanish-speaking
professionals:
75% Spain;

25% Latin America

Programa editorial | Editorial programme 2024
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Enero-Febrero/Jan-Feb
Editorial: 23 ene

Genera (6-8 febrero, Madrid)

* Especial Genera

* Descarbonizacion: sector energético

* Energias renovables: O&M

* Fotovoltaica: autoconsumo

* Almacenamiento energético: residencial
* Hidrégeno verde

@ K.EY (28 febrero-1 marzo, Rimini, Italia)

eMobility Expo World Congress (13-15 febrero, Valencia) 4 1Cong

Genera exhibition special report
Decarbonization: energy sector
Renewable energies: O&M

PV: self-consumption
Residential energy storage
Green hydrogen

4 European Hydrogen Energy Conference (6-8 marzo, Bilbao)
L de Hidrdg

Verde (7-9 febrero, Huelva)
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Marzo / March
Editorial: 26 feb

Wind Europe Annual Event (19-21 marzo, Bilbao)

Pontevedra) 4

Especial Wind Europe Bilbao

Energfa edlica. Onshore y offshore
Descarbonizacién: sector industrial

ESEsy proveedores 2024

Grupos electrégenos y sistemas de control
Cogeneracién con combustibles renovables
ECOMOTION. Movilidad sostenible

4 EnergyearEspaiia (abril, Madrid)

Messe (22-26 abril, Hannover) 4 IENER Congi Inter

4 Mubil Mobility Expo (17-18 abril, Bilbao)
ional sobre

Wind Europe Bilbao special report

Wind power. Onshore and offshore
Decarbonization: industrial sector

ESCOs and equipment providers 2024

Gensets and control systems

Combined heat and power (CHP): renewable fuels
ECOMOTION. Sustainable mobility

@ Enerxétika (11-13 abril, Silleda,
ieria Energética (25-26 abril, Valencia)
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Abril / April
Editorial: 3 abril / april

Fotovoltaica: inversores, médulos, seguidores y
sistemas de monitorizacion
Fotovoltaica: autoconsumo y comunidades
energéticas
Microgrids
Descarbonizacion: sector construccion
Eficiencia energética: CAEs (Certificados de Ahorro
Energético) en el sector industrial

Cong; ional de

(mayo)

PV Solar: inverters, modules, trackers and monitoring
systems

PV: self-consumption and energy communities
Decarbonization: construction sector

Microgrids

Energy eficiency:CAEs (Energy Savings Certificates) in
industrial sector
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Mayo / May
Editorial: 17 may

Net Zero Tech (5-6 junio, Barcelona)

Especial feria Net Zero Tech

Especial feria Intersolar Europe
Fotovoltaica: I+D

Almacenamiento energético a gran escala
ECOMOTION. Especial movilidad sostenible

4 The smarterE Europe: Intersolar, ees, Power2Drive y EM-Power (19-21 junio, Minich)

Net Zero Tech special report
Intersolar Europe special report
PV: R&D

Large scale energy storage
ECOMOTION. Sustainable mobility

4 FeriaMogy (Las Rozas, Madrid, junio)
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Junio-Julio / June-July
Editorial: 14 jun

Wind Energy Hamburg (24-27 septiembre, Hamburgo)

* Ranking de ingenierfas e instaladoras de autoconsumo C&I
* Mujeres protagonistas en el sector energético

* Eficiencia energética en el sector farmacéutico

* Hidrégeno verdey gases renovables

* Formacion en el sector energético

C&l self-consumption engineering companies and installers
Women protagonists in the energy sector

Energy efficiency: pharmaceutical industry

Green hydrogen and renewable gases

Training in the energy sector

4 Farmaforum (25-26 septiembre, Madrid)

238

Guiadeempresas
Companiesguide

* Energias renovables
* Eficiencia energética
* Descarbonizacion

Renewable energies
Energy efficiency
Decarbonization

Presente en muchos eventos del sector celebrados entre agosto 2024 y julio 2025

* Especial feria Efintec * Efintec special report
2 3 9 * Fotovoltaica: regulacién y normativa * Solar PV. Energy policy and regulation
. * Fotovoltaica flotante * Floating PV
Septiembre/ September * Cogeneracion * Combined heat and power (CHP)
Editorial: 13 sep * Eficiencia energética en centros de datos * Energy efficiency: data centers
* Soluciones de financiacion en proyectos renovables * Financing renewable energy projects
Solar & Energy Storage Future Spain (septiembre, Madrid) 4 Congreso Anual de Cog ion (Madrid, octubre) @  Efintec (octubre, Barcelona) 4  Foro Solar (octubre, Madrid)
* Especial feria Matelec * Matelec special report
2 40 * Digitalizacion en el sector energético * Digitalization and energy
* Almacenamiento energético * Energy storage
Octubre/October * Fotovoltaica: cablesy conectores * Solar PV: cables and connectors
Editorial: 18 oct * ECOMOTION. Especial movilidad sostenible * ECOMOTION. Sustainable mobility

Matelec (5-8 noviembre, Madrid)

* CAEs (Certificados de Ahorro Energético) para edificios
publicos
4 Congreso Nacional de Energias

(noviembre, Madrid)

Energy eficiency:CAEs (Energy Savings Certificates) in
industrial sector

4 SmartEnergy Congress (noviembre, Madrid)
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Noviembre /November
Editorial: 15 nov

Ingenieria, instalacion y O&M

Grupos electrégenos y sistemas de control
Entrevista. EPCs

Fotovoltaica: grandes plantas

Congreso de Redes

Engineering, construction and O&M
Gensets and control systems
Interview. EPCs

PV: utility-scale plants

utured (noviembre, Madrid)
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Diciembre / December
Editorial: 13 dic

Habla el sector: entrevistas
* Protagonistas del sector energético 2024

perspectivas 2025

Analisis de las asociaciones sectoriales: balance 2024 y

Energy sector market analysis: Interviews

2024 players in the energy sector

Analysis from industry associations: progress report
2024 and outlook 2025

SECCIONES COMUNES: Actualidad, Agenda de eventos, Normativa y regulacién, Ayudas / subvenciones, Productos / servicios

: COMMON SECTIONS: News, Events agenda, Laws & regulation, Subsidies, Products & Services.




Publicidades para papel con +3 mm
de sangre. Sélo se admitiran archivos
en formato PDF, JPGy TIF.

Printed adverts must include +3
mm bleed. Only PDF, JPG and TIF
files will be accepted.

El peso de los banner sencillos
debe serinferiora 15 Kb. El de
los destacados serd inferiora 75
Kb. Sélo se admitiran archivos en
formato GIF 0 JPG.

Size of banners must be lower than
15 Kb for simple banner, and lower
than 75 Kb for featured. Only GIF or
JPEG formats accepted.

Nuestros lectores
Our readers

Ingenierfas, empresas instaladoras y estudios
de arquitectura
Engineers, installers, architects

l

Otros | Others

Administracion, asociaciones del sector
einstituciones oficiales

Administration, associations of the
sector and institutions

Fabricantes de equipos

destinados a instalaciones energéticas
Manufacturers of equipment destined for
operation and use in power facilities

Promotores y/o gestores de plantas
Promoters and/or managers of energy plants

Operadoresy usuarios
deinstalaciones energéticas
Operators and users at
energy plants

En nuestra Web podran consultar las condiciones
contractuales para realizar acciones publicitarias.

Precios | Rates 2024

Anuncios en papel
Printed magazine adverts

Medidas | Size
vertical

Medidas | Size
horizontal

Precio | Price

Anuncios estandar / standard adverts

Doble pagina / double page 3.000 420x 297 mm
Pagina / full page 1.750 210x297 mm
Media pagina / half page 950 105x 297 mm 210 x 148,5mm
1/4 de pagina / 1/4 page 750 105x 148,5 mm 210x 75 mm
1/5 de pagina / 1/5 page 450 210x60 mm
e e oo
e e o] g
Logotipo en guia empresas / companies guide logo 200 62x33mm

Anuncios destacados / prominent adverts
Portada / cover page 4.100 156 x 221 mm
Contraportada / backcover 2.600 210x297 mm
Interior portada / inside cover 2.400 210x 297 mm
Interior contraportada / inside backcover 1.900 210x297 mm
Encarte/ insert 2.000

Descuentos por campaiia en ediciones impresas / Printed magazine campaign discounts

En caso de campafia publicitaria, rogamos nos consulten la politica de descuentos
In case of advertising campaign, please ask for discount options

Anuncios on-line / on-line adverts /
Precios en € por mes / Prices in € per month

Descuentos por campafia online / Online campaign discounts

En caso de campafia publicitaria, rogamos nos consulten la politica de descuentos
In case of advertising campaign, please ask for discount options

www.energetica2l.com (Spanish)

Superior Superior Central Lateral Derecho Lat'eral
- . . Derecho . R Izquierdo
Web principal / Main page Big upper . Center upper Right side N
(728x90) Right upper (468x60) (300x250) Left side
(300x250) (150x150)
1mes/1 month 1.500 800 800 400 200
Superior Sl Central Lateral Derecho Latfaral
. . A Derecho . X Izquierdo
Secciones [ sections Big upper . Center upper Right side N
(728x90) b (468x60) (300x250) Ll
(300x250) (150x150)
1mes/1 month 600 300 400 200 100
5 Empresa
E-Boletin global (semanal) / S.uperlor el Premium
Big upper Center upper .
e-newsletter (weekly) (728x90) (468x60) Premium comp.
(150x150)
1mes/1 month 1.000 500 200
q Empresa
Boletin tematico / Themed Sypenor Cantiel Premium
Big upper Center upper 3
e-newsletter (15 days aprx) (728x90) (468x60) Premium comp.
(150x150)
1mes/1 month 500 300 100
www.guia.energetica21l.com (Spanish)
Superior central Superior Lat.eral Sencillo inferior
derecho Izquierdo .
Center upper n " Lower single
(728x90) Right upper Left side (234x60)
(150x90) (234x60)

1mes/1 month H 500 H 300 H 200 H 150

E-mail marketing

E-mailing a base de habla hispana (+24.000 ud) Spanish e-shot (+ 24,000 un) 1.500 euros

Contenido patrocinado

Publicacién de un branded content como noticia destacada en la web y en uno de los boletines semanales 500 euros

D @ © + info

Editor
EUGENIO PEREZ DE LEMA
eugenio@energetica2l.com

Coordinacién editorial

GISELA BUHL
gisela.buehl@energetica2l.com

Redaccién
ANDREA DE Lucas
andrea@energetica2l.com

Director
Awvaro L6PEZ
ala@energetica2l.com

Publicidad / Advertising department:
JUAN JOSE GARCIiA
juanjo.garcia@energetica2l.com

Responsable editorial / Editor in chief
JAVIER MONFORTE
javier@energetica2l.com

JAVIER GRANADO
javierg@energetica2l.com

Suscripciones / Subscriptions
Rocio PEREZ
administracion@grupo-omnimedia.com

www.energetica21l.com

OMNIMEDIA S.L. C/ Pollensa, 2, Edif. Artemisa, of.12. 28290 Las Rozas - Madrid - SPAIN
Tel: +34 91 630 85 91 Fax +34 91 630 85 95 E-mail: info@grupo-omnimedia.com. Web: www.grupo-omnimedia.com



3 £50lis

Solis, tercer fabricante
mundial de inversores fotovoltaicos

(‘Solis-(100-110)K-5G )

Eficiente Seguro

¢ 10 MPPT, 98.7% de eficiencia maxima e Proteccion AFCI, reduce activamente el riesgo de

* > Ratio DC/AC del 150 % incendio

e Alta densidad de seguimiento de ¢ Recuperacidon PID incorporada para un mejor
potencia 100 MPPT/MW rendimiento del mddulo (opcional)

e Compatible con médulos bifaciales e Componentes de marcas reconocidas mundialmente

para una mayor vida util

Inteligente Economico

e Funcion nocturna SVG » Comunicacion por linea de potencia (PLC) (opcion-
 Monitorizacion inteligente de strings, al)

analisis inteligente de curvas |-V o Admite conectores tipo «Y» en el lado de DC

¢ Actualizacion a distancia de firmware

de manera sencilla

$'%solis

- —
S

-

]
X

i R
t: +34 914 430810 (ventas) | e: europesales@solisinverters.com

i .
www.solisinverters.com
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