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Antonio López Garrido, S.A. (ALG) es si-

nónimo de innovación y experiencia. Una 

empresa valenciana dedicada a la distri-

bución y comercialización de componen-

tes y productos eléctricos, electrónicos, 

lámparas y sistemas LED para la industria 

de la iluminación.

Misión y valores
Situar la innovación como fi losofía de 

empresa ha permitido a ALG adelantarse 

a las exigencias del mercado desde que 

abriera sus puertas hace más de 40 años. 

Un impulso innovador continuo para 

ofrecer los mejores productos y servicios 

a sus clientes.

La calidad es otro de los ejes entorno al 

que gira la fi losofía de esta empresa va-

lenciana. ALG, dispone de todo un equipo 

de profesionales especializados y de un 

Sistema de Gestión de la Calidad según 

la norma ISO 9001:00.

Todos sus productos disponen de las 

certifi caciones oportunas, de acuerdo 

con todas las Directivas Europeas y con 

otras normas internacionales aplicables 

en EE.UU, Canadá o Iberoamérica. 

Aspectos como la efi cacia lumínica, la 

gestión térmica, o la optimización de los 

factores de potencia, son testeados por 

el Departamento Técnico para garantizar 

la máxima calidad.

La seguridad es otro de los pilares funda-

mentales para ALG. Todos sus productos 

cumplen con la Directiva RoHs y la nor-

mativa RAEE.

Para ALG, el cuidado del medio ambiente 

no es sólo un compromiso, es un reto que 

afronta dentro de sus objetivos de ne-

gocio. Pioneros ya en 1997 con la venta 

de lámparas de bajo consumo, en 2002 

volvieron a adelantarse a la tendencia de 

consumo siendo los primeros en España 

en ofrecer tecnología LED. ALG ofrece 

un sinfín de soluciones en iluminación 

LED a través de sus marcas registradas 

Logaled y LightED.

LightED es ideal para el hogar, sustitu-

yendo la iluminación tradicional por lumi-

narias basadas en tecnología LED SMD 

con una relación calidad – precio inme-

jorable. 

Logaled garantiza una iluminación efi -

ciente, segura y de calidad. Una marca 

que aúna la elevada experiencia en inge-

niería electrónica de ALG y los LEDs CI-

TIZEN de alta calidad. Una gama especia-

lizada en iluminación industrial y técnica. 

Además, ALG es miembro de la Asocia-

ción Española Ecolec, entidad sin ánimo 

de lucro para el reciclaje de lámparas y 

cuyo objetivo es la defensa del medio am-

biente mediante un sistema integrado de 

gestión de los residuos de lámparas.

Mirando al futuro
ALG presentó hace poco más de un mes 

sus nuevos Catálogos General y Profe-

sional con infi nidad de novedades que 

llegarán a partir de Enero.

La gama LightED no para de crecer. En 

tan sólo un año esta serie ha duplicado 

sus productos, concediendo cada vez 

más facilidades al usuario para pasarse 

al LED, incorporando bombillas, tubos y 

paneles LED de mayor calidad y con una 

mayor efi ciencia a un coste mínimo.

Además, Citizen Electronics, de quien 

ALG es distribuidor ofi cial, ha mejorado 

sus procesos de fabricación y diversifi -

cado sus productos. Han surgido nuevas 

gamas y aplicaciones como los nuevos 

VIVID COB, especialistas en el sector 

retail, o el módulo COB+: directo a 230V. 

Han reducido el LES de sus diodos para 

tener un mayor control lumínico en sus 

aplicaciones y han mejorado su efi cien-

cia. Y por si fuera poco, de cara a 2015, ya 

están pensado en una cuarta generación 

de los LEDs tipo COB.
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AROS SOLAR TECHNOLOGY
Tlf. 902026654

comercial@aros-solar.es | http://www.aros-solar.com

Desde su fundación, en 1935, el camino 

de RielloUps- Aros solar ha sido claro: 

poner la excelencia tecnológica al ser-

vicio de los equipamientos eléctricos. 

Desde hace décadas, RielloUps- Aros 

solar es líder reconocido en el sector 

de los UPS (Uninterruptible Power 

Supplies). El empeño en conseguir 

siempre los estándares productivos 

más elevados y anticiparse constante-

mente a la demanda del mercado, junto 

con la sensibilidad empresarial hacia 

el ahorro energético y la conservación 

del medioambiente, han permitido a 

RielloUps- Aros solar aplicar su propio 

know-how al desarrollo de sistemas de 

conversión destinados a los equipos fo-

tovoltaicos. 

En efecto, en el 2006 la empresa debuta 

en el campo de las energías renovables 

con la introducción de una primera gama 

de inversores, que hoy ha sido ampliada 

con la inserción de modelos de 1,5kW 

a 1MW y de soluciones completas de 

monitorización. La oferta de la empresa 

puede cubrir cualquier tipo de exigencia, 

desde el pequeño equipo doméstico de 

pocos kilovatios a las centrales solares de 

varios megavatios.

Hoy día RielloUps- Aros solar es una divi-

sión de Riello Elettronica, un holding de 

empresas que operan en el área electró-

nica residencial e industrial, en el sector 

de ingeniería e informática de la energía, 

en UPS, en los sistemas de seguridad y 

domótica. 

Algunas referencias de 2014
• El nuevo Hospital de Gandía se suma 

al autoconsumo fotovoltaico sin in-

yección a red. La instalación consta de 

3 inversores Aros Modelo Sirio K 18 

HV IMD

• Autoconsumo sin inyección a red, en 

el nuevo centro de una importante 

multinacional dedicada a la venta de 

muebles. Dicha instalación consta de 

un inversor Aros Modelo Sirio K 100 

IMD junto con nuestro sistema de no 

inyección a red.

• Aros Solar ha sido escogida como so-

cio proveedor de dos grandes instala-

ciones en Inglaterra, recibiendo pedi-

dos por un total de 66 inversores Aros 

Sirio K533 HV-MT

• Aros Solar ha conseguido a traves del 

laboratorio internacional SGS, el In-

forme de Bancabilidad (Due Diligence 

técnica), para su gama de inversores 

solares de conexión a red HV MT ( 

desde 100 kw hasta 800 kw).

En 2015 RielloUps- Aros solar tiene 

pedidos confi rmados para Uk, 52 Mw, 

10Mw para Chile, 12 Mw para Panamá.

Además la empresa espera mejorar el 1,2 

Mw instalado en Espańa con su solución 

de AUTOCONSUMO sin inyección a red, 

y ampliar instalaciones con el nuevo in-

versor Híbrido SPS.
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AUDAX ENERGÍA
Tel. 900 82 80 06

www.audaxenergia.com | info@audaxenergia.com 

EN EL 80% DE LOS CASOS LAS EMPRESAS PUEDEN LOGRAR AHORRO EN LA LUZ

Audax Energía es una comercializado-

ra de energía eléctrica que se creó para 

ofrecer una alternativa en el mercado 

energético dominado por las grandes 

compañías. Actualmente tiene más de 

41.500 clientes y ocupa la 9ª posición en 

el mercado eléctrico español. 

Un estudio realizado por la comerciali-

zadora revela que en el 80% de los casos 

el cliente consigue ahorro, ya que en mu-

chas ocasiones tienen precios de energía 

o potencia muy elevados con su actual 

comercializadora y ésta los disfraza apli-

cándoles un descuento que casi nunca 

compensa el elevado precio. En Audax 

Energía no se hacen descuentos, simple-

mente se aplican precios ajustados.

Además de reducir los precios de ener-

gía y potencia, los clientes pueden notar 

ahorro optimizando las potencias contra-

tadas o instalando baterías de condensa-

dores que eliminan la energía reactiva. 

Estas acciones permiten reducir conside-

rablemente los gastos fi jos de la factura 

de la luz.

Con Audax Energía las empresas pueden 

lograr ahorros medios de hasta un 20% 

en su factura de luz. Por ejemplo, una 

empresa que pague 1.500€ de luz al mes 

se puede ahorrar una media de 3.600€ al 

año con Audax Energía.

¿Cómo pueden las empresas ahorrar 
en la factura de la luz?
Existen distintas tarifas pero a menudo la 

Tarifa Indexada es la mejor opción para 

conseguir un ahorro signifi cativo para las 

empresas. La Tarifa Indexada de Audax 

Energía consiste en pagar la energía eléc-

trica consumida cada hora al precio real 

en que se está vendiendo en el mercado 

eléctrico mayorista más un fee de gestión. 

Además con la Tarifa Indexada el ahorro 

es múltiple ya que se evita pagar la prima 

de riesgo asociada a toda Tarifa Fija y per-

mite adaptar el consumo para aprovechar 

las horas en las que la energía eléctrica es 

más barata, incluso a aquellas en las que el 

coste es de 0€. De enero a noviembre de 

2014, el coste de la energía eléctrica ha 

sido de 0€ durante un total de 177 horas. 

Y si el cliente desea cubrirse frente a las 

variaciones del mercado eléctrico dispone 

de la Tarifa Indexada Top que al tener un 

techo nunca pagará un precio superior al 

fi rmado, independientemente de las posi-

bles subidas del mercado. 

¿En qué casos resulta entonces 
interesante contratar una Tarifa Fija?
La Tarifa Fija se ajusta a las necesidades 

de aquellas empresas que tienen un con-

sumo regular de energía eléctrica y que 

prefi eren la seguridad de tener un precio 

fi jo que no varíe durante la vigencia del 

contrato.

¿Qué soluciones ofrece Audax Energía 
para el consumidor doméstico?
Audax Energía lanzó en 2013 la primera 

Tarifa Plana Eléctrica que permite al con-

sumidor doméstico pagar todos los meses 

el mismo importe por el suministro eléc-

trico, evitando los picos de facturación en 

los meses de mayor consumo y olvidándo-

se de las lecturas estimadas erróneas.

El compromiso de Audax Energía es 

ofrecer los precios más competitivos del 

mercado con el mejor servicio y atención 

al cliente, mediante un trato cercano y 

un asesoramiento personalizado. Es-

tos compromisos unidos a la innovación 

continua han permitido a Audax Energía 

incrementar su facturación y prever al-

canzar una facturación de 300 millones 

de euros a cierre de 2014.

A nivel nacional, su ámbito de actuación 

es el territorio Peninsular, Baleares y 

Canarias. La compañía ha iniciado el 

proceso de internacionalización. Tras su 

entrada y consolidación en los mercados 

portugués e italiano, sigue expandiéndo-

se internacionalmente con la entrada en 

Alemania.
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BUREAU BATERÍAS Y RENOVABLES
Tel: 943 55 78 08

Email: bb@bureaubaterias.com | Web: www.bureaubaterias.com

BUREAU BATERIAS Y RENOVABLES, 

empresa de referencia en España, exper-

tos en soporte técnico y suministro de las 

mejores marcas del mercado a los Insta-

ladores de Energías Renovables.

Ingeniería, Importación, Almacén Regu-

lador, Logística, S.A.T. y Postventa. Damos 

Soporte Integral a nuestros Clientes, los 

Instaladores Profesionales, a lo largo de 

todas las fases de sus proyectos.

Más de 25 años de experiencia; primero 

como fabricantes de baterías y desde 

1996, ya como BUREAU, como expertos 

en Instalaciones de Energía: industria, 

náutica, tracción eléctrica, renovables 

on-grid, off-grid y de autoconsumo*, 

así como Energías de Emergencia con 

S.A.I.s y/o Rectifi cadores ya sea con bate-

rías V.R.L.A. o de Níquel-Cadmio.

Para este ejercicio 2015 merece, por su 

rápida implantación en el mercado, men-

ción especial el llamado AUTOCONSU-
MO con Instalaciones Fotovoltaicas. En 

BUREAU BATERIAS Y RENOVABLES 

somos expertos en gestionar la comple-

jidad de estos proyectos, que requieren 

diseñar y coordinar aspectos técnicos, 

económicos y burocráticos, para la op-

timización del ahorro a conseguir con la 

instalación. 

Tenemos acuerdos preferenciales con 

los principales fabricantes mundiales; y 

stock y un Departamento Logístico ca-

paz de dar respuesta inmediata a las ne-

cesidades del mercado. Nuestro Depar-
tamento Técnico-Comercial, formado 

por expertos ingenieros eléctricos y elec-

trónicos (con formación continua y coor-

dinación directa con los Fabricantes) y 

están preparados para resolver todas las 

cuestiones que puedan surgir a lo largo 

de los proyectos. Todo ello, con las más 

competitivas condiciones comerciales.

Asesoramos al instalador desde la selec-

ción de los equipos, la elaboración del 

proyecto y su presupuesto, hasta la ins-

talación y puesta en marcha; pasando por 

el puntual suministro de los equipos y su 

programación-parametrización. Y per-

maneciendo siempre disponibles para 

cualquier ulterior atención postventa.

BUREAU BATERIAS Y RENOVABLES 

está reconocida como empresa de refe-

rencia en el sector, tanto en España como 

en Portugal, Francia, Alemania y Norte 

de África. Suministramos a los más sig-

nifi cados instaladores y promotores del 

mercado y hemos participado en muchos 

destacados proyectos, tanto de grandes 

parques como de especializadas instala-

ciones aislada

En defi nitiva, somos Profesionales Pres-

criptores y Proveedores, con un decidido 

compromiso por la Calidad de nuestros 

productos, nuestro servicio y nuestros 

precios, que se refl eja en la certifi cación 

ISO-9001 y en nuestro Proceso de Me-

jora Continua para estar a la altura de las 

necesidades de nuestros Clientes.
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Distribuidor Ofi cial: BUREAU BATERÍAS Y RENOVABLES S.L.
  Tel: 943 55 78 08

E: bb@bureaubaterias.com | W: www.bureaubaterias.com

Con más de 

125 años de ex-

periencia en la 

fabricación de 

baterías, ENER-

SYS es el líder 

comprobado en 

almacenamiento 

de energía.

Con la rápida 

necesidad de 

desarrollo de 

almacenamien-

to en el medio 

ambiente reno-

vable, ENERSYS 

ha adaptado la 

gama de produc-

tos proporcio-

nando fi abilidad, 

funcionamiento 

y una larga vida 

en servicio. Han 

sido especialmente desarrolladas para 

la industria de las Energías Renovables. 

Ofrecen diferentes capacidades y elec-

ción de tecnología, de tal manera que los 

generadores de energía pueden especifi -

car una batería que reúna sus necesida-

des especifi cas.

Con EnerSys no se pone en compromi-

so la calidad o el funcionamiento, lo cual 

signifi ca que obtiene la mejor solución de 

almacenamiento de energía del mayor fa-

bricante de baterías industriales.

BUREAU BATERÍAS Y RENOVABLES es 

distribuidor ofi cial de ENERSYS en Es-

paña y Portugal. Con más de 25 años de 

experiencia; primero como fabricantes y 

desde hace 15 como expertos en la dis-

tribución de baterías, tienen la capacidad 

técnica y logística para atender las exi-

gentes demandas del sector de las Ener-

gías Renovables.

La gama PowerSafe® TS OPzS y OPzV 

de 2V ofrece una solución de alto rendi-

miento y larga duración para las aplica-

ciones de energías renovables.

Las celdas PowersSafe® TS se basan en 

una tecnología convencional, baterías de 

Pb ácido abiertas y están diseñadas para 

aplicaciones de energías renovables don-

de se requiere una larga duración funcio-

nando en ciclaje con la máxima fi abilidad. 

Están especialmente indicadas para el uso 

en instalaciones con energía solar, ya que 

aseguran una continuidad del suministro 

eléctrico durante las horas de oscuridad o 

durante períodos de poca luz solar.

Su mantenimiento es reducido debido a 

la utilización de una reserva adicional de 

electrolito, lo cual signifi ca que las celdas 

sólo tienen que ser rellenadas una vez 

al año. Esto ayuda a reducir los costes 

de mantenimiento y hace que sean una 

solución ideal para muchas ubicaciones 

remotas o que no precisen supervisión.

Las placas positivas tubulares se utili-

zan normalmente en los acumuladores 

para las aplicaciones más exigentes. En 

la gama TS han sido optimizadas para 

ofrecer una duración en ciclaje máxima y 

además una mayor capacidad. 

Ventajas relevantes
•   Vasos 2V OPzV y OPzS.

• Capacidades desde 530 Ah hasta 

2640 Ah a un régimen de 120 horas 

(C120).

• Acumuladores disponibles tanto con 

el electrolito añadido o bien cargados 

en seco.

• Hasta 5000 ciclos con una profundi-

dad de descarga del 25%.

• Necesidad de añadir agua de una vez 

al año.

• Excelente seguridad operativa que 

incluye: Conexiones totalmente aisla-

das, tapón antidefl agrante para cada 

celda, protección de las bornas para el 

transporte.
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VICTRON Energy BV
www.victronenergy.com.es | espana@victronenergy.com

Telef: +34 965 221 561

Victron Energy fue fundada en 1975 por 

Reinout Vader. En el transcurso de los úl-

timos 40 años Victron Energy ha pasado 

de ser una compañía tecnológica de una 

sola ofi cina, a una empresa internacional 

con cerca de 1.000 productos distintos 

vendidos en más de 60 países.

A nivel interno, las actividades principa-

les son: 

• desarrollo de productos,

• control y coordinación de la produc-

ción

• marketing y ventas

• atención al cliente

Otras actividades se subcontratan por 

cuestiones prácticas y de rentabilidad.

Contamos con unas relaciones de larga 

trayectoria con nuestros socios de fa-

bricación en la India, Malasia, China y los 

Países Bajos.

Nuestros productos se almacenan en los 

Países Bajos, EE.UU., Australia y España.

La compañía cuenta con 77 empleados y, 

además de nuestra sede en Almere (NL), 

disponemos de ofi cinas de ventas en 

Francia, Inglaterra, Alemania, Dinamar-

ca, España, EE.UU., Sudáfrica y Australia. 

Productos de conversión de Energía 
eléctrica para aplicación móvil y fuera 
de red.
Nuestro extenso rango de productos 

incluye inversores de onda sinusoidal 

pura, cargadores / inversores de onda 

sinusoidal pura, cargadores de baterías, 

convertidor DC/DC, conmutadores de 

transferencia, monitores de batería, 

baterías (AGM, GEL, Litio-Ion), paneles 

solares, reguladores solares, sistemas 

de monitorización y mucho más. 

Los productos innovadores de Victron 

Energy desempeñan un papel clave en la 

navegación de recreo y comercial, trans-

porte terrestre, instalaciones aisladas y 

de conexión a la red pública (autoconsu-

mo) y en entornos industriales.

Focalización en tecnología y benefi cios 
de los clientes
Nuestro objetivo consiste siempre en 

unir la tecnología con las necesidades del 

cliente y nuestra experiencia nos permite 

fi jarnos en el resultado global al igual que 

en los detalles. Puesto que diseñamos las 

soluciones de nuevos sistemas y de todas 

las partes del sistema, podemos contro-

lar la calidad y el rendimiento de cada 

etapa.

Nuestro liderazgo tecnológico es evi-

dente en varias novedades industriales 

incluyendo la funcionalidad PowerAssit 

de nuestros inversores/cargadores y en 

la curva de carga en 4 etapas adaptada 

de nuestros cargadores.

También ofrecemos  la posibilidad de con-

trolar instalaciones de baterías con el sis-

tema Battery balancer y/o el Mid-Point 

monitoring (únicos en el mundo)

Soporte y servicio de reparación 
Express de BUREAU BATERÍAS Y 
RENOVABLES 
Nuestro distribuidores ofi ciales para Es-

paña y Portugal BUREAU BATERÍAS Y 

RENOVABLES cuentan con formación 

técnica de VICTRON. Estas bases de co-

nocimiento y experiencia aseguran que 

son totalmente capaces de ayudar a sus 

clientes con cualquier sistema o tema 

de instalación y facilitar una asistencia 

de reparación de primera línea. En el ex-

traño caso de que un producto deba ser 

devuelto a nuestras instalaciones para su 

reparación, éste será normalmente res-

tituido al cliente en un plazo de tres días 

laborables.

Conectividad integral 
Como parte de los últimos desarrollos, 

ofrecemos la posibilidad de una monito-

rización integral de todos los equipos co-

nectados en un sistema, gracias al panel 

Color Control GX y al portal web VRM 

(Victron Remote Monitoring). Esto, uni-

do a las Apps disponibles para dispositi-

vos IOS y Android, permite el acceso a la 

información desde terminales móviles y 

tablets.

Ofrecemos garantías de 2 y 5 años en los 

productos, según la familia.
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CATERPILLAR ENERGY SOLUTIONS, S.A.
Avda. de los Artesanos, 50, 28760 Tres Cantos (Madrid)

T +34 91 807 45 00 
mwm.energy-espana@mwm.net | www.catgaspower.com | www.mwm.net

Caterpillar Energy Solutions, anterior-

mente MWM, es uno de los proveedores 

más importantes a nivel mundial de gru-

pos de generación de energía altamente 

efi cientes y respetuosos con el medio 

ambiente. 

Con sede en Mannheim, Alemania, la em-

presa cuenta con más de 140 años de ex-

periencia en el desarrollo y optimización 

de motores de combustión para gas natu-

ral, gases especiales y diésel.

Las soluciones completas, los elevados 

conocimientos en ingeniería y la innova-

ción hacen que los productos MWM sean 

los más fi ables convirtiendo a Caterpillar 

Energy Solutions en un colaborador de 

confi anza que desarrolla y lleva a cabo 

soluciones llave en mano adaptadas a las 

necesidades de sus clientes.

Áreas de mercado
Cogeneración
El gas natural es un importante segmento 

del mercado que Caterpillar Energy Solu-

tions cubre de manera excepcional median-

te plantas provistas con motores MWM de 

gas para todas las áreas de aplicación.

Gases especiales
Este segmento de rápido crecimiento 

comprende el campo del biogás así como 

los gases combustibles generados por la 

industria, la producción de materia prima 

y la minería.

Diésel
Los motores diesel representan un com-

plemento a las instalaciones de motores 

a gas.

Invernaderos
Soluciones para el suministro de ener-

gía, calefacción de invernaderos e inyec-

ción de CO
2
 procedentes de los gases de 

escape depurados.

Productos más destacados
TCG 2016
• Motores modernos de 8, 12 y 16 ci-

lindros en V.

• Potencias eléctricas de 400 a 800 

kW para aplicaciones de gas natural, 

aplicaciones con biogás y gases de 

vertederos y de depuradoras.

• Efi ciencia eléctrica de hasta 42,8 % 

• Energía térmica disponible de hasta 

892 kW.

TCG 2020
• Motores modernos de 12, 16 y 20 ci-

lindros en V.

• Potencias eléctricas de 1.200 a 2.000 

kW para aplicaciones de gas natural, 

aplicaciones con biogás y gases de 

vertederos y de depuradoras.

• Efi ciencia eléctrica de hasta 43,7 % 

• Energía térmica disponible de hasta 

2.027 kW.

TCG 2032
• Modernos motores a gas, ciclo Otto 

de 4 tiempos y diseño en V de 12 y 16 

cilindros.

• Turboalimentación, refrigeración en 

dos etapas de la mezcla.

• Sistema de encendido de alta tensión 

controlado por microprocesador.

• Una bobina de encendido por cilindro.

• Potencia eléctrica de hasta 4.300 

kW.

• Efi ciencia eléctrica de 44,3 % 

• Energía térmica disponible de hasta 

4.113 kW.

CONTENEDOR MWM
• De aplicación universal para di-

ferentes tipos de gas con una 

concepción integral de la planta.

Las soluciones del contenedor permi-

ten una confi guración optimizada de 

la planta.

• Activo de bajo coste debido a su efi -

ciencia y generadores especialmente 

diseñados para ajustarse a las necesi-

dades de cada cliente.

• Alta disponibilidad y bajos costes de 

mantenimiento basados en un diseño 

óptimo del contenedor y largos inter-

valos entre mantenimientos. 

Proyectos destacados de 2014
• Resinorte Lote III: 3 contenedores 

con motores MWM TCG2016C V16 

de 800 kWe cada uno para funciona-

miento con biogás;  

• Hospital CHUO: 1 motor MWM 

TCG2020 V12 de 950 kWe para fun-

cionamiento con gas natural;

• Suldouro:1 contenedor con motor 

MWM TCG2016C V16 de 800 kWe 

para funcionamiento con biogás. 
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ceis
www.ceis.es |T: +34 916 169 710 | F: +34 916 162 372

Ctra. Villaviciosa de Odón a Móstoles, 1.5 | 28930 Móstoles (Madrid)

El consumo energético sostenible y la 

minimización de la emisión de gases in-

vernadero son objetivos estratégicos de 

nuestra sociedad. El centro de ensayos, 

innovación y servicios, ceis, es una em-

presa española que realiza a nivel inter-

nacional, desarrollo normativo y evalua-

ción de la conformidad en el campo de la 

efi ciencia y el rendimiento energético.

Recientemente ceis ha incorporado a su 

catálogo de servicios la asistencia técnica 

en efi ciencia energética, principalmente di-

rigido a plantas industriales y grandes com-

plejos de servicios como hoteles, hospita-

les, centros comerciales y universidades.

La Directiva 2012/27/UE, relativa a la 

efi ciencia energética, establece que las 

empresas que no sean PYME deberán 

realizar una auditoría energética antes 

del 5 de diciembre de 2015, y como mí-

nimo cada 4 años a partir de la fecha de 

la auditoría energética anterior. Esta Di-

rectiva, que debe trasponerse a nuestro 

marco normativo antes del 5 de junio de 

2014, también establece que se eximirá 

de este requisito a aquellas empresas 

que tengan implantado un Sistema de 

Gestión de la Energía.

ceis realiza la totalidad de servicios necesa-

rios para una efi caz gestión energética de 

cualquier instalación, que abarcan desde:

• El diagnóstico energético, como pri-

mera aproximación sobre las pautas 

de consumos energéticos y las posibi-

lidades reales de ahorro.

• La auditoría energética, estudio deta-

llado del consumo de energía para co-

nocer el grado de efi ciencia con el que 

se consume. Requiere tomar medidas 

para obtener valores reales, con el fi n 

de determinar y cuantifi car las posibi-

lidades de ahorro energético.

• Implantación y mantenimiento de un 

Sistema de Gestión Energético según 

ISO 50001, con el fi n de realizar mejo-

ras continuas y sistemáticas del rendi-

miento energético de la organización.

Además, ceis como laboratorio de ensayo 

dispone de cámaras calorimétricas y en-

tálpicas para la realización de ensayos de 

equipos de aire acondicionado y bombas 

de calor de tipo aire/aire y aire/agua –entre 

otros–, con el fi n de determinar su potencia 

y rendimiento energético. El rango de po-

tencias alcanza a equipos de hasta 45kW. 

Los medios de ceis permiten realizar ensa-

yos entre otros, sobre equipos split, mul-

tisplit, equipos de conducto, compactos ó 

fancoils, en condiciones exteriores que van 

desde los -15°C hasta +50°C. 

Los ensayos que ceis realiza con equi-

pos de aire acondicionado y bomba de 

calor están reconocidos por organismos 

internacionales de gran prestigio como 

EUROVENT CERTITA CERTIFICATION 

y el Departamento de energía y Cambio 

Climático del Reino Unido (MCS Scheme).

ceis es Organismo Notifi cado por el Mi-

nisterio de Industria para los ensayos 

de tipo en estufas, insertables, cocinas y 

calderas domésticas (hasta 50kW), nece-

sarios dentro del marco del Reglamento 

de Productos de la Construcción (UE 

nº305/2011), así como sobre materiales 

aislantes térmicos.

ceis está acreditado para más de 400 nor-

mas de ensayo, como garantía de compe-

tencia técnica de nuestros trabajos.
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GRUPEL – engineering by Cymasa
Centro de Negócios BCA28 – C\Copérnico Nº6 Ofc. 2.7 | 15008 ( A Coruña ) – España 

T: +34 981 173236 | cymasa@cymasa.com | www.cymasa.com

 La marca CYMASA ha sido incorporada en el 

Grupo Omnisantos en el año 2012. El Gru-

po Omnisantos es un holding focalizado en 

el mercado energético poseedor de la mar-

ca GRUPEL, que es el mayor fabricante Por-

tugués de Generadores. La nueva unidad 

matriz de fabricación del grupo inaugurada 

en el 2013 está en VAGOS_Aveiro- Portugal 

y dispone de una área de 24.000m2.

Con la adquisición de CYMASA, fabricante 

español de generadores desde 1976, reco-

nocido por la capacidad de hacer soluciones 

de ingeniería   especiales y con referencias 

de instalaciones en todo el mundo, conjunta-

mente con las soluciones muy competitivas 

de generadores fabricados por GRUPEL, 

el Grupo Omnisantos tiene la capacidad de 

ofrecer a sus clientes una gama transversal 

de producción de energía de 7 a 4000KVA, 

centrales de producción de energía hasta 

40MW , sistemas Black- Start y soluciones 

de ingeniería en el ámbito energético a nivel 

internacional.

2014
El año 2014 ha sido muy importante para 

todo el Grupo Omnisantos, con un creci-

miento de más del 10% en las ventas, hemos 

superado los 2000 generadores producidos 

en nuestra nueva unidad fabril de Aveiro  y 

abierto distribución en más de 14 países.

Durante el año  2014 también se creó la  fi -

lial del grupo en Angola que comercializará 

los generadores  de nuestras marcas y  dará 

asistencia técnica  local a nuestros clientes.

Para aumentar la competitividad de nues-

tros productos también se ha hecho   una 

re-organización de todo el   grupo. Hemos 

centralizado toda la   unidad productiva en 

la nueva fábrica de Aveiro con aumentos en 

productividad elevados. 

Paralelamente y para mejorar la gestión  de 

todos nuestros clientes se implementó una 

nueva herramienta de CRM que nos ha per-

mitido aumentar la velocidad de respuesta a 

nuestros clientes.

Hemos desarrollado nuevas   cabinas para 

nuestra gama de insonorizados que  nos ha 

permitido disminuir   la emisión sonora de 

nuestros generadores, aumentar la robus-

tez y al mismo tiempo poder ofrecer solu-

ciones más competitivas.

Como obras de referencia en 2014 hemos 

fi nalizado la producción de un   Black-Start 

de  2300KVA para una obra en Bangladesh 

e iniciado nuevas unidades para centrales de 

ciclo combinado en América Latina. También 

cabe destacar que hemos   completado las 

dos primeras fases de la puesta en marcha 

de una central de producción eléctrica de 

30MW del complejo hostelero de  GIKA en 

Angola.

En el área de telecomunicaciones, hemos 

realizado un suministro de 1200 genera-

dores para antenas de telecomunicaciones 

en Myanmar y 120 unidades para América 

Latina. En esta área de negocios tenemos 

soluciones adaptadas para todos los opera-

dores de telecomunicaciones y diferentes 

especifi caciones desde África, América del 

sur y Asia.

2015
En el seguimiento de la re-organización de 

todo el Grupo, se implementará a partir de 

2015 la fusión de las dos marcas Grupel y 

CYMASA a través de la nueva imagen de 

marca GRUPEL ENGINEERING BY CY-

MASA.

El objetivo es continuar con la soluciones 

estándar de gran competitividad de GRU-

PEL adjuntando el know-how y la fuerza de 

la ingeniería de CYMASA. Esta nueva marca 

será implementada en los mercados de ES-

PAÑA y de toda América Latina. En España 

continuaremos con nuestra red comercial 

directa y con nuestros agentes locales en 

todas las provincias. Continuaremos ha-

ciendo un esfuerzo para estar más próximos 

a nuestros clientes y seguir proponiendo so-

luciones competitivas que aumenten valor a 

nuestros clientes.

Durante el año de 2015 se aumentará la 

inversión en el departamento de I+D con 

la incorporación de personal   con dedica-

ción en exclusiva, con el objetivo de seguir 

optimizando los productos actuales y crear 

nuevos productos.
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DEXMA
www.dexmatech.com/es | sales@dexmatech.com

+34 931 810 195

Acerca de DEXMA
Dando servicio a más de 700 empresas en 

26 países, DEXMA es un proveedor líder 

de Software de Gestión Energética para 

edifi cios, retail e industria. DEXCell Ener-

gy Manager es un software en la nube que 

ayuda a las organizaciones a optimizar y 

reducir su consumo energético, a través 

del seguimiento de facturas, la telelectura 

del contador fi scal, submedición, análisis, 

alarmas, informes y control. 

DEXMA distribuye su software y servi-

cios a través de una red global de Part-

ners compuesta por más de 160 em-

presas, la mayoría de ellas Empresas de 

Servicios Energéticos, Mantenedores, 

Instaladoras, Integradores y Comerciali-

zadoras eléctricas. 

Fundada en 2007, DEXMA tiene ofi cinas 

en Barcelona y Londres.

Software y Efi ciencia Energética
Medir ha pasado a ser una de las priori-

dades de las organizaciones con un con-

sumo energético importante, a partir de 

50.000€ al año. Una vez una empresa tie-

ne su consumo medido en tiempo real es 

fácil aplicar prácticas y objetivos de aho-

rro que se consiguen a través de la con-

cienciación, mejores prácticas, eliminando 

consumos innecesarios y reduciendo con-

sumos permanentes en periodos no pro-

ductivos, como nocturnos o fi n de semana.

DEXMA cuenta ya con clientes como la Ge-

neralitat de Cataluña, Supermercados DIA, 

Chedraui o Hoteles NH, con más de 100 

localizaciones gestionadas en tiempo real, 

como clientes singulares como un edifi cio 

de ofi cinas, un hotel o un polideportivo.

La funcionalidad de Medida y Verifi -

cación permite la cuantifi cación de los 

ahorros conseguidos según el protocolo 

internacional EVO, así los gestores ener-

géticos pueden contrastar los resultados 

de sus acciones.

En www.dexcell.com hay una DEMO gra-

tuita para probar el software.

Hitos importantes de 2014
• DEXMA va camino de alcanzar una 

cifra de 800 clientes concurrentes a 

fi nal de año

• La base instalada de clientes ha creci-

do de 21 a 26 países

• El número de Partners ha seguido cre-

ciendo hasta alcanzar 160 compañías 

activas

• DEXMA ha empezado a fi rmar acuer-

dos de Partenariado con Comercia-

lizadoras Eléctricas y algunos pilotos 

con empresas de Telecomunicaciones

• Durante el ejercicio 2014 la compañía 

ha participado en más de 8 ferias inter-

nacionales, en mercados como el inglés, 

alemán, holandés, italiano y francés.

• El software gestiona ya más de 10 millo-

nes de lecturas diarias y más de 4.000 

millones de lecturas almacenadas.

• Analistas internacionales como Navi-

gant Research (USA) o Verdantix (UK) 

siguen identifi cando a DEXMA como 

uno de los líderes europeos en Soft-

ware de Gestión Energética

• Durante Noviembre se ha celebrado 

el 3er Foro de Gestión Energética en 

Madrid y Barcelona, con más de 400 

inscritos, se presentaron 6 casos de 

estudio de referencia en edifi cación, 

industria y retail

• Entrada de nuevos inversores en el 

capital social de la compañía: por par-

te del family offi ce Boyser y el empre-

sario americano Greg Lee

• Los ingresos fuera de España han pa-

sado del 25% al 40%

• Lanzamiento del mercado de aplica-

ciones de DEXCell Energy Manager 

que permite la extensión de funciona-

lidades de una forma rápida y sencilla, 

publicadas las primeras 8 APPs rela-

cionadas con optimización de poten-

cia, geoloc alización, entre otras.

Previsiones para 2015
• Mejoras en el software DEXCell Ener-

gy Manager

• Lanzamiento de nuevos servicios para 

Contratos de Desarrollo a Medida

• Consolidar la fi lial de UK abierta du-

rante el 2014

• Alcanzar una facturación del 50% en 

el mercado internacional

• Lanzamiento de nuevos productos para 

el mercado de la efi ciencia energética
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DRESSER-RAND
www.dresser-rand.com | guascor@dresser-rand.com

Teléfono: + 34 943 86 52 00 | Oikia, 44, 20759 Zumaia, Gipuzkoa (Spain)

DRESSER-RAND GUASCOR© ENGINES & GENSETS

Dresser-Rand con su división de Guascor© 

engines & gensets, de más de 45 años de 

experiencia, ofrece soluciones energéti-

cas en el diseño, investigación y fabrica-

ción de sistemas de producción energé-

tica (desde el motor hasta una planta de 

generación completa). Ocupa un lugar 

de referencia mundial en el sector de la 

generación distribuida, la cogeneración 

y las energías renovables (bioenergía), 

colaborando directamente con el desa-

rrollo sostenible.

La fuerte inversión en I+D+i y su ex-

periencia acumulada en todos estos 

años, la convierten en un tecnólogo de 

referencia a nivel internacional en el 

suministro de motores para combus-

tibles líquidos y gaseosos en un amplio 

espectro de aplicaciones y sectores de 

actividad.

La extensa red de distribuidores de 

Dresser-Rand en el mundo permite una 

rápida y efi caz asistencia técnica y de re-

cambios.

Entre las últimas referencias podemos 

destacar varios proyectos en diferentes 

campos de aplicación: 

• Francia: El Vertedero de Bizi-Garbi 

está situado en Saint Pee sur Nive-

lle, sur oeste de Francia y está equi-

pado con 3 generadores Guascor© 

SFGLD180 que proveen en total 

981kWt. Esta instalación incorpora 

los sistemas de recuperación de calor 

para poder aprovechar el calor pro-

ducido en el circuito principal y gases 

de cárter.

• Turquía: El hospital Private Sincan 

Lokman pertenece a un grupo hos-

pitalario turco que cuenta con hos-

pitales equipados con tecnología de 

vanguardia. Con objeto de satisfacer 

sus necesidades energéticas, Dres-

ser-Rand ha instalado un generador 

Guascor© modelo SFGLD360 que 

suministra 600 kWe y 812 kWt de 

potencia térmica. El calor producido 

en el motor se recupera con una cal-

dera.

• Tailandia: El VCF Group Swine Farm, 

situado en Ratchabury, Thailandia, es 

propietaria de una granja de cerdos 

donde se ha instalado una planta de 

cogeneración que funciona con bio-

gás proveniente de residuos anima-

les y vegetales. Dresser-Rand ha su-

ministrado un generador Guascor© 

modelo HGM560 que suministra 1,2 

MWe de potencia. 

• Turquía: La planta Albe Biogas es 

la primera instalación que funciona 

100% con biogás proveniente de re-

siduo avícola en Turquía. Se ha equi-

pado con 2 generadores Guascor© 

SFGLD360, equipos containeriza-

dos que suministran a la planta 0.6 

MWe c/u, así como un generador 

Guascor©HGM560, que suministra 

1.2 MWe. 

El rango de potencias que ofrece Dres-

ser-Rand Guascor© engines & gensets 

abarca desde 120 a 1240 kW (1500 

rpm) para motores/generadores de gas, 

mientras que el rango de motores/gene-

radores Diesel se extiende desde 200 a 

1045 kW (1500 rpm servicio continuo).

Dresser-Rand se encuentra entre los 

mayores proveedores de soluciones 

energéticas para los sectores de oil&gas, 

petroquímicos e industrias de proceso. 

La Empresa cuenta con plantas en Esta-

dos Unidos, Francia, Reino Unido, Espa-

ña, Alemania, Noruega, India y Brasil, y 

una red de distribución de 51 centros de 

servicio y soporte técnico (incluyendo 7 

centros de investigación e ingeniería), 

cubriendo así más de 150 países.
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ELECTRICFOR
www.electricfor.com | electricfor@electricfor.com

+34 935860045

ELECTRICFOR  diseña  y fabrica equi-

pos de calentamiento y sistemas de ca-

lefacción eléctricos para aplicación en 

procesos industriales. Ofrece soluciones 

completas: producción y control del ca-

lor. Basándose en su experiencia acumu-

lada desde el año 1918 en la fabricación 

de resistencias eléctricas (conocimiento 

en la elaboración, aplicación y de mer-

cado)  diseñan soluciones completas a 

cualquier requerimiento de necesidad de 

calentamiento, exclusivamente industrial; 

integrando el diseño, la ingeniería y la fa-

bricación para cualquier proceso de calor 

eléctrico y requisitos de control en planta.

 ELECTRICFOR cumple con los estrictos 

requisitos de los códigos de diseño, con 

las normas internacionales y con las es-

pecifi caciones de sus clientes (CE, RoHS, 

UL).  Sus características de diseño  les 

permiten ofrecer soluciones en cuanto 

a calefacción para procesos industriales 

convencionales y de grados de máxima 

protección, como en ambientes de at-

mósfera explosiva (certifi cación ATEX). 

Sectores principales / producto 
Biofarmaceutico: Traceado eléctrico 

para mantenimiento de calor en torres de 

refi geración, líneas de instrumentación y 

tuberias. Calentadores de circulación para 

producción o recalentamiento de vapor.

Marina: Baterías calefactoras de conduc-

to para intercalar en sistemas de acondi-

cionamiento de aire en buques comercia-

les y militares.   Convectores compactos 

ideales para cuartos de ducha, lavabos y 

zonas húmedas. Calentadores de paso 

para recuperación de aceite en sentinas. 

Precalentadores de aceite de lubricación.

Offshore: Calentadores de inmersión 

para vaporización de gas natural licua-

do. Convectores de aire estático para 

calefacción de áreas de trabajo. Calen-

tadores de paso de gas, petróleo y agua, 

calentamiento de tanques, traceado eléc-

trico de tuberias.

Atmósferas explosivas (ATEX): Elemen-

tos de inmersión para calentamiento de 

fl uidos en petroquímicas, industrias quí-

micas, pinturas.

Petroquímico: Calefactores de brida 

para incorporación en tanques de petró-

leo y materiales viscosos. Calentadores 

de paso para procesos de calentamiento 

de aceite, petróleo y sustancias químicas 

en general. Equipos de generación y re-

calentamiento de vapor.

Energético Eólica: Elementos tubulares 

directos o enfundados en vaina para el 

mantenimiento de temperatura del acei-

te en multiplicadoras.  Elementos fl exi-

bles para producción y reparación de las 

palas. Aerotermos eléctricos para calen-

tamiento del ambiente en el   interior de 

góndolas.

Energético Termosolar:  Elementos en-

fundados en brida  para  mantenimiento 

del calor  en tanques de sales fundidas. 

Calentadores de circulación para incre-

mentar temperatura del fl uido transmisor. 

Calentadores para calderas de de produc-

ción y recalentamiento de vapor de agua.

Generación de  energía: Calentadores 

de  circulación  aire y  demás gases.  Ca-

lefactores de brida para  calentamiento 

de líquidos de alta y baja viscosidad. Equi-

pos integrales de producción y recalenta-

miento de vapor de agua. Resistencias de 

calentamiento en fi ltros electrostáticos. 

Traceado eléctrico para mantenimiento 

de la temperatura  en sistema de trans-

porte de fl uidos.

Hitos del 2014
•  Abengoa Hidrógeno (Sevilla). Grupo calefactor para planta de cogeneración 

a partir de una pila de combustible (145 KW).

•  Abengoa (Planta Termosolar Khi Solar One, Sudáfrica). Grupos calefacto-

res  para incorporar en caldera Teyvi (160-310 KW).

•  Dow Chemical (Tarragona). Brida de calentamiento en titanio para planta 

tratamiento agua (150 KW). 

•  Central Nuclear Cofrentes (Valencia). Brida de calentamiento para caldera 

ETE (60 KW).

•  Fives Pillard (Madrid). Calentador de paso para planta de ciclo combinado 

(145 KW).

•  Alstom Power Stavan (Rusia). Equipo calefactor para tratamiento de aire 

(508 KW).
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ENÉRGYA VM
www.energyavm.es | info@energyavm.es 

+34 91 722 3900

Enérgya-VM  pertenece a la división de 

energía del Grupo Villar Mir, uno de los 

principales grupos industriales españo-

les, con una importante presencia inter-

nacional. Como primer gran consumidor 

energético español se establece con el 

objetivo de poner al servicio de otras 

empresas su experiencia en la  optimiza-

ción de costes energéticos.  De esta ma-

nera, se fi ja como misión proporcionar 

las mejores soluciones a las empresas, 

mediante un suministro competitivo de 

electricidad y gas, una gestión innova-

dora de las instalaciones renovables y de 

cogeneración y una consultoría energéti-

ca específi ca a sus necesidades. Todo ello 

con el fi n último de aportar a sus clientes 

una superior rentabilidad.  Su estrategia 

se basa en conseguir que los clientes les 

conozcan y permanezcan con ellos gra-

cias a una constante mejora de la calidad 

y la competitividad de sus servicios. Para 

ello, cuenta con las certifi caciones de sis-

temas de gestión de la calidad y de ges-

tión ambiental de AENOR. 

Suministro energético, electricidad 
y gas, adaptado a las necesidades de 

todo tipo de empresas, desde pymes 

hasta grandes consumidores industria-

les. Proporcionan suministro eléctrico 

100% renovable, certifi cado por la CNE/

CNMC desde 2007, apoyando de este 

modo a la sostenibilidad medioambiental 

y contribuyendo a alcanzar los objetivos 

medioambientales fi jados por la UE. 

Efi ciencia energética. Presta una va-

riedad de servicios con el fi n de cubrir 

cualquier necesidad en el ámbito ener-

gético de sus clientes. Realiza gestión 

integral, asesoramiento y optimización 

en suministro, y servicios de efi ciencia 

energética.

Gestión de la energía para Generación 
Renovable, Cogeneración y Residuos. 

Enérgya-VM gestiona y optimiza todas 

las plantas de producción del Grupo Vi-

llar Mir, mayor productor independiente 

de energía hidroeléctrica en España. Con 

una estructura de gestión de la energía 

totalmente implantada, pone a disposi-

ción de todos los productores de ener-

gías renovables,  cogeneración y residuos 

todo tipo de servicios relacionados con 

la gestión económica de su producción 

eléctrica. Efectúa representación, abar-

cando bilaterales, swaps fi nancieros, 

mercado de restricciones técnicas y zona 

de regulación secundaria. Dispone de 

centro de control propio totalmente in-

tegrado con el centro de control de Red 

Eléctrica de España, así como servicio de 

telemedidas. 

Trading energético e interconexiones 
internacionales. Es un agente muy ac-

tivo en el comercio mayorista de elec-

tricidad y gas, negociando todo tipo de 

operaciones a plazo futuro y coberturas 

de riesgo convenientes para sus clientes. 

Opera intensamente en los sistemas de 

interconexiones de toda Europa.

PROTAGONISTAS                       DEL SECTOR ENERGÉTICO 2014 | QUIÉN ES QUIÉN

37energética XXI · Nº 146 · DIC14



ENERGYST
Llámenos +34 902 322 224

Escríbanos a info.es@energyst.com | www.energyst.com

We are Energyst
SOLUCIONES TEMPORALES DE GE-

NERACIÓN DE ENERGÍA Y CONTROL 

DE TEMPERATURA

En Energyst CAT® Rental Power pro-

veemos soluciones llave en mano para 

necesidades de todo tipo en Control de 

Temperatura y Generación de Energía. 

Somos un joint venture que combina el 

know–how de CATERPILLAR® y de los 

distribuidores líderes de CA ® en Europa, 

para buscar respuestas temporales a sus 

requerimientos.

Ofrecemos una fl ota moderna y respe-

tuosa con el medio ambiente, integrada 

por grupos electrógenos y máquinas des-

tinadas al Control de Temperatura. 

Nuestro conocimiento se basa en años 

de experiencia garantizando soluciones 

completas a empresas grandes y peque-

ñas, para grandes y pequeñas necesida-

des. Nuestra fuerza es proporcionar un 

servicio integral, desde la fase de planifi -

cación hasta la instalación, implementa-

ción, mantenimiento local y gestión.

Generación de energía
UNA EXTENSA FLOTA DE GRUPOS 

ELECTRÓGENOS CATERPILLAR®

Ofrecemos una amplia y moderna fl ota 

de grupos electrógenos CATERPILLAR® 

que proporcionan soluciones de gene-

ración desde 75 kVA hasta instalaciones 

multi-megawatt.

Proyección internacional a través de 
soluciones de alto nivel 
CONQUISTAMOS NUEVOS HORIZON-

TES GARANTIZANDO UAN RESPUES-

TA ACERTADA EN TODO MOMENTO

En Energyst CAT® Rental Power enfo-

camos nuestro futuro a la prospección 

internacional, trabajando desde España 

con el mejor equipo profesional y de la 

mano de los principales contratistas y 

proveedores españoles.

Nos centramos en lo que hemos deno-

minado zona Mediterránea, garatizando 

además a las empresas españolas el mejor 

servicio y cobertura en cualquier parte del 

mundo en la que nos puedan necesitar.

Contamos con una dilatada experiencia y 

trayectoria consolidada.

Nuestros servicios están garantizados me-

diante la certifi cación ISO 9001:2008. Esto 

signifi ca que le proporcionamos respuestas 

fi ables y de alta calidad. De igual forma, te-

nemos un fuerte compromiso con el medio 

ambiente, con la salud y la seguridad.

Nuestra extensa fl ota de maquinaria, des-

tinada a la producción de energía eléctri-

ca para los proyectos internacionales, se 

compone de: generadores de gran poten-

cia (2.000kVA, 1.500kVA y 1.000kVA), 

tanto diesel como motores de gas; centros 

de transformación (3.150kVA, 4.000kVA, 

6.300kVA y 8.000kVA): depósitos de 

combustible, y por supuesto, todo el ma-

terial necesario para la implementación 

de grandes plantas de generación eléctri-

ca (cableado, mangueras de combustible, 

equipos de protección mecánica para el 

cableado, etc.).

Disponemos de personal altamente cuali-

fi cado así como los mejores servicios téc-

nicos del mundo, adheridos a la extensa 

red de dealers de CATERPILLAR®. Cada 

equipo está encabezado por expertos del 

sector con años de experiencia en proyec-

tos similares al suyo. Nuestros sistemas y 

la asistencia técnica están disponibles 24 

horas al día , 7 días a la semana, 365 días al 

año. Desde España coordinaremos todas 

sus necesidades técnicas y comerciales, y 

desplazaremos personal propio especia-

lizado tanto en fase de estudio como en 

montaje y puesta en marcha.

En el 2014 nos hemos consolidado como 

empresa referencia en el sector para 

soluciones de alquiler que requieren un 

complejo estudio técnico.

Nuestra previsión para el 2015 es seguir 

ayudando a las empresas españolas en 

sus proyectos tanto dentro como fuera 

de España dentro de la zona que gestio-

namos denominada Mediterráneo. 
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EOI Escuela de Organización Industrial
913495600

informacion@eoi.es | www.eoi.es

EOI ESCUELA DE ORGANIZACIÓN INDUSTRIAL

EN EOI TE AYUDAMOS A DESARROLLAR UNA 
CARRERA PROFESIONAL AMBICIOSA Y COMPROMETIDA

La Escuela de Organización Industrial fue 

fundada en 1955 con la misión principal 

de dedicar su actividad docente e investi-

gadora al desarrollo del talento directivo 

y a la mejora de la cualifi cación técnica de 

los titulados universitarios, directivos y 

empresarios que pasan por nuestras au-

las. En estas seis décadas, más de 70.000 

alumnos se han formado con nosotros y 

ocupan puestos de responsabilidad en 

empresas e instituciones contribuyendo 

a que EOI sea una de las organizaciones 

docentes más prestigiosas de España. 

EOI, desde la defi nición y desarrollo de 

los programas, tiene como objetivo la 

formación de directivos socialmente res-

ponsables en un entorno de competencia 

y diversidad. Esto es posible gracias a 

nuestro modelo educativo, que combina 

contenidos en abierto, tecnologías digi-

tales, trabajo colaborativo, dispositivos 

móviles y metodologías de learning by 

doing, para que los alumnos aprendan 

tanto de la experiencia compartida por 

sus profesores como de su aplicación 

práctica en dinámicas de simulación en 

entornos reales.

Uno de los principales objetivos de la Es-

cuela es ofrecer a todos los participantes 

las mejores perspectivas y posibilidades 

de proyección profesional.

Líderes en formación en Medio 
Ambiente, Energía y Sostenibilidad
EOI Escuela de Organización Industrial 

es, además, la escuela de negocios pione-

ra en impartir formación en torno al área 

de Medio Ambiente, Energía y Sostenibi-

lidad. Con más de 30 años de experiencia 

en este ámbito, EOI es referente a nivel 

nacional e internacional.

Algunos de nuestros programas de 
Medio Ambiente y Energía
Masters de Postgrado
• International Master in Sustainable 

Development and Corporate Respon-

sibility (Madrid).

• Master en Energías Renovables y 

Mercado Energético (Madrid/Sevilla).

• Master en Ingeniería y Gestión 

Medioambiental (Madrid).

• Master en Ingeniería y Gestión del 

Agua (Madrid).

• Master en Gestión del Medio Am-

biente en la Empresa (Sevilla).

Master Executive
• Master Executive en Energías Reno-

vables (On Line).

• Master Executive en Desarrollo Sos-

tenible y Responsabilidad Corporati-

va (On Line).

• Master Executive en Economía Social 

(On Line).

Programas Ejecutivos y Cursos Superiores
• Programa Ejecutivo de Rehabilitación 

y Efi ciencia Energética (Madrid).

• Curso Superior de Herramientas de 

Gestión Ambiental (Madrid).

• Curso Superior de Gestión de la Sos-

tenibilidad (Madrid).

• Curso Superior de Tecnologías para la 

Prevención y Corrección de la Conta-

minación Ambiental (Madrid).

• Curso Superior de Huella de Carbono 

(Madrid).
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EREDA S.L.U.
Paseo del Marqués de Monistrol 7 | 28011 Madrid

Tel: 915014755 | ereda_info@ereda.com | www.ereda.com

EREDA es una empresa independiente 

creada hace 10 años para dar servicio de 

ingeniería y consultoría, tanto a nivel na-

cional como internacional, especialmen-

te, en energía eólica y solar. El personal 

de EREDA cuenta con un total de más 

de 150 años de experiencia en energías 

renovables. EREDA tiene ofi cinas en Es-

paña, Brasil y desde ellas proporciona 

servicios en Europa, África y América.

En el campo del análisis de datos SCA-

DA, EREDA ofrece soporte para analizar 

grandes volúmenes de datos. Para el de-

sarrollo de estas tareas EREDA posee un 

software específi co de desarrollo propio, 

EREDATA.

EREDA facilita servicios técnicos a clien-

tes que precisen soporte en la concep-

ción, diseño, licenciamiento, construc-

ción, valoración, operación, mejora del 

rendimiento o explotación de una insta-

lación. EREDA presta servicios de O&M 

para distintos tipos de clientes: 

• fabricantes de aerogeneradores (Ga-

mesa, Vestas), 

• promotores (Iberdrola, ENEL; EDP, 

Eletrosul, Energisa, etc.,) 

• fondos de inversión y bancos (Ele-

ment Power, Fisterra  - Blackstone, 

Triodos Bank) o 

• aseguradoras (RSA).

En el campo de O&M EREDA tiene ex-

periencia con diferentes tecnologías: Ac-

ciona, Alstom, Enercon, Gamesa, General 

Electric, Made, Neg Micon, Nordex, Sie-

mens, Suzlon, Vestas. 

Durante este año EREDA ha logrado un 

avance sustancial en sus proyectos más 

importantes:

• Instalación de las estaciones meteo-

rológicas contempladas en la elabora-

ción del atlas eólico y solar de Angola. 

A mediados de junio se logró fi nalizar 

el montaje de las 12 nuevas estacio-

nes, que completan el total de 18 ya 

instaladas por EREDA en Angola.

• Adjudicación del primer proyecto 

NAMA (Nationally Approppriated Mi-

tigation Measures) de EREDA: Pro-

grama  de alta integración de energía 

eólica en Uruguay. El Cliente es ICEX 

y el benefi ciario es el Ministerio de 

Energía y Minas de Uruguay

• EREDA ha llevado a cabo el suminis-

tro, montaje y puesta en servicio de 

centros de seccionamiento con dife-

rentes designaciones. Se han sumi-

nistrado y puesto en servicio centros 

en el País Vasco (cliente Wartsila) y en 

Rumanía (cliente Vestas).

• EREDA ha consolidado su posición en 

el análisis de siniestros e incidencias, 

establecimiento de causa raíz, diseño 

y valoración de soluciones y estima-

ción de pérdidas de benefi cio.

• Estudios y certifi caciones para su-

bastas de parques eólicos y solares, 

así como análisis y Due Diligence de 

proyectos eólicos y solares, tanto en 

Brasil como en Uruguay.

• Gestión de activos en Rumanía y so-

porte en su gestión en España.

Para el año 2015 tiene comprometidas 

ya algunas actividades, como son:

• Angola: fi nalización mapa eólico y so-

lar y expectativas nuevo proyecto

• Inicio de comercialización palas para 

repotenciación de parques eólicos, 

inicialmente en el segmento de 47 m 

de diámetro.

• Ingeniería y supervisión Construc-

ción planta solar fotovoltaica 10 MW 

Uganda

• Inicio de actividades en USA.

• Finalización proyecto ICEX Uruguay 

– Ministerio Energía y Minas y  UTE.

40 energética XXI · Nº 146 · DIC14

PROTAGONISTAS                       DEL SECTOR ENERGÉTICO 2014 | QUIÉN ES QUIÉN



FLIR COMMERCIAL SYSTEMS
Av. Bruselas 15- 3, 28108 Alcobendas (Madrid) , Spain

+34 91 662 9401 | Mobile: +34 682 132 435
Email: jose.sierra@fl ir.se  |  www.fl ir.com

FLIR AYUDA A LOS PROFESIONALES ESPAÑOLES A 
DESCUBRIR PROBLEMAS OCULTOS EN LOS EDIFICIOS

Ya sea para restaurar un inmueble de da-

ños producidos por la humedad, el moho 

o el fuego, la información necesaria para 

ello debe ser completa y precisa. FLIR 

Systems ofrece una amplia gama de he-

rramientas para los clientes profesiona-

les que necesitan información fi able so-

bre sus propiedades. Y gracias a algunas 

innovaciones presentadas por FLIR en 

2014, estas herramientas se han vuelto 

aún más accesibles y efi caces.

Producto estrella en 2014: Nueva 
línea de equipos de prueba y medición
A principios de 2014, FLIR anunció una 

nueva línea de equipos de prueba y medi-

ción (T&M por sus siglas en inglés). Estas 

nuevas herramientas de T&M fueron di-

señadas para incluir capacidades de cla-

se mundial, tales como los diagnósticos 

avanzados, una productividad mejorada 

y una mayor conectividad. La nueva línea 

de productos de T&M incluye tres medi-

dores eléctricos: el FLIR DM93, el FLIR 

CM83 y el FLIR CM78. Todas cuentan con 

grandes y nítidas pantallas LCD, luces de 

doble LED brillantes para iluminar áreas 

de trabajo con poca luz, conectividad 

Bluetooth® para dispositivos móviles An-

droid™ con las últimas app de FLIR Tools 

Mobile®, y la capacidad de conectarse de 

forma inalámbrica a través de METER-

LiNK® con las cámaras térmicas habilita-

das con esta función de FLIR, de modo que 

las lecturas eléctricas se pueden incrustar 

en imágenes IR en tiempo real. La nueva 

línea de herramientas T&M de FLIR tam-

bién incluye un detector NCV con luz de 

trabajo, un medidor de humedad versátil y 

un robusto videoscopio.

Cámaras FLIR Serie-T: ahora con 
tecnología UltraMax
Con la nueva característica UltraMax, 

FLIR también introdujo una mejora signi-

fi cativa de sus cámaras de la serie T. Ul-

traMax de FLIR es una técnica de proce-

samiento de imagen única que le permite 

generar informes con imágenes que tie-

nen cuatro veces más píxeles, y un 50% 

menos de ruido, por lo que será capaz de 

hacer zoom sobre objetos más pequeños 

y medir de forma más precisa que nunca. 

Termómetro Visual IR
La innovación más reciente es el TG165 

Termómetro Visual IR de FLIR. El TG165 

cierra la brecha entre los pirómetros in-

frarrojos y las cámaras térmicas. Equipado 

con el exclusivo sensor térmico micro Lep-

ton® de FLIR, la TG165 permite ver el calor 

para saber dónde medir de forma fi able. 

Un sensor de temperatura puntual es ca-

paz de convertir la energía  térmica en una 

medición de temperatura, mientras que 

un detector de imagen térmica convierte 

la energía térmica en una imagen térmica 

electrónica que se puede ver en una panta-

lla LCD. El TG165 utiliza estos dos tipos de 

tecnología de infrarrojos de forma simul-

tánea. Esto permite ver al instante lo que 

está caliente, dónde apuntar y eliminar las 

conjeturas a ciegas.

Crece la 
termografía 
en España
Los profesio-

nales españo-

les están des-

c u b r i e n d o 

cada vez más 

el poder de 

las imágenes 

térmicas. Un 

ejemplo es 

MAPFRE. El 

grupo asegu-

rador espa-

ñol compró 

41 cámaras 

termográfi-

cas FLIR E6 para su equipo de inspecto-

res. Las cámaras FLIR ahora se utilizan 

para evaluar los daños en los edifi cios y 

las aplicaciones relacionadas con el hogar, 

como daños por agua, humedad, etc. Otro 

ejemplo es la Agencia de Vivienda y Reha-

bilitación de Andalucía, que recientemen-

te compró más de 10  cámaras E60bx para 

utilizarlas en la evaluación de los edifi cios, 

el control de la rehabilitación y la monito-

rización.

Con la vista puesta en 2015
El futuro se percibe muy prometedor 

para FLIR en España. En 2015, FLIR se 

centrará en la difusión por toda Espa-

ña de las innovaciones desarrolladas en 

2014, como su amplia gama de equipos 

de prueba y medición (T&M). Además, 

FLIR España también se centrará en toda 

su gama de cámaras de visualización de 

gases, que son capaces de visualizar mu-

chos gases industriales y compuestos 

químicos que son invisibles a simple vista.

termografía 

Los profesio-

nales españo-

les están des-

c u b r i e n d o 

cada vez más 

el poder de 

las imágenes 

térmicas. Un 

ejemplo es 

MAPFRE. El 

grupo asegu-

rador espa-

ñol compró 

41 cámaras 
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SEINON (Sistema hardware/software de gestión energética) 
C/ Martín Soler 16ª. Elche Parque Empresarial. 03203 | Elche - Alicante (Spain)

Tel. (+34) 96 693 60 17 | http://www.seinon.com

Para fi nalizar 2014,  Sei-

non ha anunciado la incor-

poración a su accionariado 

del Centro para el Desa-

rrollo Tecnológico Indus-

trial (CDTI), dependiente 

del Ministerio de Econo-

mía y Competitividad y la 

empresa Aqualogy (Grupo 

Agbar). Gracias a esta no-

ticia, la compañía Seinon 

refuerza su apuesta por 

continuar desarrollando 

soluciones vanguardistas 

de monitorización y con-

trol energético.

La compañía aumentará 

su plantilla manteniendo 

la tónica mediante la cual 

un tercio del personal 

seguirá destinado a I+D, 

para continuar evolucionando el sistema 

de gestión energética Seinon.

Seinon es una empresa de base tec-

nológica enfocada al desarrollo de 

soluciones hardware y software para 

eficiencia energética. Con base en la 

provincia de Alicante, compite nacional 

e internacionalmente en el incipiente 

mercado de la tecnología aplicada a 

la eficiencia energética. Con más de 6 

años de recorrido en I+D+i, Seinon se 

ha consolidado como uno de los líderes 

en este sector.  Recientemente, se han 

superado las 3.000 ubicaciones gestio-

nadas a través  del sistema de gestión 

energética tanto en España como inter-

nacionalmente.

Algunas de las instalaciones que han 

adoptado este SGE son el Instituto Na-

cional de la Seguridad Social (España), la 

Universidad de la Sabana (Colombia) o 

la Comisión Nacional de la Energía (Re-

pública Dominicana). 

Los usuarios de Seinon son ingenierías, 

consultorías,  empresas de servicios 

energéticos (ESES), instaladores, gesto-

res energéticos, etc. que a su vez pres-

tan estos servicios de gestión energéti-

ca a sus clientes fi nales apoyados en las 

herramientas tecnológicas de monitori-

zación, mantenimiento y apoyo a la toma 

de decisiones.

Una gran ventaja de este sistema es 

que permite gestionar adecuadamente, 

dada la variedad de herramientas dis-

ponibles, desde las instalaciones más 

pequeñas hasta los complejos industria-

les más grandes y distribuidos, convir-

tiéndolo en un sistema de gestión muy 

versátil. El sistema utiliza la tecnología 

cloud computing, haciéndolo accesible 

desde cualquier lugar del mundo con co-

nexión a internet. Sectores tales como 

agricultura, industria, hostelería, res-

tauración, administración pública, etc. 

son susceptibles de ser monitorizados y 

controlados por este sistema.

Algunas características defi nitorias del 

sistema Seinon son la posibilidad de mo-

nitorización de parámetros energéticos 

(electricidad, gas, agua, combustibles…)  

y ambientales (Temperatura, humedad, 

presión, radiación solar, caudal, nivel…)  

el telecontrol en tiempo real, la gestión 

de alarmas, la verifi cación de ahorros 

a través de protocolos con estándares 

internacionales (IPMVP de EVO), la 

compatibilidad con los principales fabri-

cantes del mercado de hardware y soft-

ware a través de su API abierta, lo que le 

posibilita trabajar con integradores, etc.

El sistema Seinon es accesible desde 

www.seinon.com y es posible solicitar 

una demo para conocerla.

Seinon se caracteriza por mantener una 

constante evolución de sus productos 

así como una asistencia técnica gratui-

ta y un plan de formación de gestores 

energéticos de cualquier nivel, el #sei-

noncertifi cate. En 2015 la empresa con-

tinuará con su plan de expansión man-

teniendo los principios que siempre la 

han caracterizado: cercanía y evolución 

continua de su producto mediante las 

propuestas de sus clientes.
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Global Energy Services Siemsa, S.A.
Pol. Fátima Edif. Enekurimendi | Ctra. Bilbao - Asúa (Alto Enekuri) | 48950 Erandio - Vizcaya - Spain

 www.services-ges.com

Global Energy Services (GES) es el pro-

veedor independiente líder en construc-

ción y servicios para el sector de las re-

novables, con una experiencia de más de 

30 años ofreciendo servicios para el sec-

tor energético y más de 20 para renova-

bles. GES cuenta con presencia estable 

en 20 países incluyendo: España, Portu-

gal, Francia, Italia, Alemania, Gran Bre-

taña, Irlanda, Polonia, Rumania, Hun-

gría, Bulgaria, Grecia, Chipre, Turquía, 

Egipto, Marruecos, USA, Canadá, Chile 

y México.  Y ha realizado proyectos en 

más de 35 países en todo el mundo. 

GES cuenta con 3.000 empleados con 

alta capacitación y capacidad de adap-

tación a cualquier entorno, lo que nos 

permite acometer todo tipo de pro-

yectos allí dónde el cliente lo necesita.

GES ofrece servicios a lo largo de toda 

la cadena de valor, durante toda la vida 

operativa de la planta. La compañía 

cuenta con experiencia multi-cliente y 

multi-tecnología, y ofrece servicios de 

ingeniería, construcción, montaje, O&M 

y reparación. 

En eólica, GES cuenta con más de 20 

años de experiencia y unas cifras inigua-

lables, que incluyen 21.500 MW instala-

dos; 11.100 MW  construidos y 13.600 

MW  en Operación y Mantenimiento. 

Además, GES cuenta con un servicio 

especializado en reparación y manteni-

miento de palas. WKA Blade Service es 

la marca bajo la que GES opera estos 

servicios . Con una tecnología patentada 

de plataformas y más de 60 equipos, el 

servicio de palas cuenta con una base 

de datos de más de 160.000 daños re-

gistrados y ha reparado más de 30.000 

palas en 20 países entre los que se inclu-

yen Australia o Japón y a los que recien-

temente se ha unido Sudáfrica. 

En solar, GES es el proveedor líder en 

construcción y mantenimiento para 

plantas solares en el sur de Europa y 

Estados Unidos. Presente en esta acti-

vidad desde 2004, GES es proveedor 

multi-tecnología, trabajando con los 

principales fabricantes de paneles y 

componentes para conseguir la máxima 

rentabilidad de los proyectos. 

GES es, por todo esto, el socio de con-

fi anza de la mayoría de las utilities lí-

deres en el mundo, de los principales 

fabricantes, así como de inversores y 

promotores.
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INDUSTRIAS Y TALLERES FRANCO, S.L.
Ctra. de Cedeira Km. 1,5 - 15570 Narón - A Coruña - Spain

Tel. +34 981 397 142 | Fax. +34 981 397 143 | www.neodyn.es

Industrias y Talleres Franco, es un grupo 

empresarial multidisciplinar en el ámbito 

metalmecánico y multisectorial, que ha evo-

lucionado desde su origen en 1940 hacia una 

alta especialización en el sector energético.

El grupo se encuentra integrado por unida-

des de negocio especializadas cuya suma 

de capacidades les permite la prestación de 

un servicio integral a medida de las necesi-

dades del cliente y que se estructura de la 

siguiente forma:

• Neodyn S.L.: Diseño y desarrollo; inge-

niería de soldadura y mantenimiento, 

inspección y control, logística.

• Intaf Promecan S.L.: Ingeniería de proce-

so, calderería, soldadura y mecanizado 

convencional y por control numérico; 

fabricación y montaje de equipos y trata-

miento de superfi cie.

• Evolventia S.L.: fabricación de engrana-

jes y rectifi cado de componentes.

• Sincro Mecánica S.L.: mantenimiento del 

tren de potencia, conjunto cojinete / eje 

principal, componentes auxiliares al tren 

de potencia (como reductoras de giro 

góndola, cilindros hidráulicos actuación 

paso pala etc.). Los servicios se prestan 

en taller y en parque.

• Mantenimiento y Servicios Tecman S.L.: 

operación y mantenimiento integral de 

parques eólicos; mantenimiento, pre-

ventivo, predictivo y de gran correctivo; 

suministros y repuestos.

Como factores diferenciadores cabe desta-

car la fl exibilidad de adaptación a las necesi-

dades del cliente, la agilidad y la fi abilidad en 

la respuesta. La continua inversión, la innova-

ción permanente y la capacitación de sus re-

cursos humanos son el pilar fundamental de 

su estrategia que les permite alcanzar el va-

lor añadido que sus clientes esperan recibir. 

La experiencia y conocimiento de las perso-

nas que integran cada unidad de negocio, 

junto con su formación continua, se com-

plementan con infraestructuras y recursos 

tecnológicos de última generación. En los 

últimos 5 años se invirtieron más de 10 mi-

llones de euros  en la potenciación de las in-

fraestructuras (instalaciones con una super-

fi cie cubierta de más de 13.000 m2 y 20.000 

m2 de superfi cie total) y recursos técnicos 

que permiten en la actualidad una alta capa-

cidad operativa y ofrecer productos y servi-

cios con un claro enfoque hacia el cliente.
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HRV
www.hrv.pt | hrv@hrv.pt

+351 244 830 180

La empresa HRV se creó en 1982 por 

iniciativa de tres técnicos especializa-

dos, respectivamente: en la fabricación y 

mantenimiento de piezas metálicas; en la 

instalación y mantenimiento de equipos 

industriales y las instalaciones eléctricas; 

y en la instalación y mantenimiento de lí-

neas de producción de piensos.

HRV pudo adquirir rápidamente su repu-

tación en términos de establecimiento y 

mantenimiento de líneas de producción 

de piensos, tras ser nombrada en 1984 re-

presentante exclusivo en Portugal para las 

marcas Andritz Sprout Tecniek y Geelen, 

y en particular con respecto la instalación 

y el mantenimiento de sus máquinas en 

Portugal.

En 1987, se trasladó a un local más am-

plio, a lo largo de la carretera Nacional 1, 

(actual IC2), que era en ese momento la 

conexión del eje principal con el resto del 

país. La compañía también ha ampliado su 

actividad a la producción de piensos para 

rumiantes y aves de corral y adquirió la re-

presentación de TECHNIPES, compañía 

internacional con reconocida competen-

cia, en la producción de equipos para estos 

segmentos de mercado.

En 1992, HRV volvió a ampliar el alcance 

de su actividad a las líneas de producción 

de productos alimenticios a base de pien-

sos granulados, más allá de la alimentación 

tradicional, y también comenzó a ofrecer 

soluciones oportunas para la producción 

de granulados en la industria química.

En 2004, HRV decide invertir en la indus-

tria Bio-Energía, proporcionando instala-

ción de líneas de proceso para la produc-

ción de pellets de biomasa.

Desde entonces, el grupo ha evoluciona-

do y ampliado su actividad en este seg-

mento de mercado, que es actualmente el 

más importante en términos de volumen 

de negocios anual.

En la actualidad, HRV – Equipamentos de 

Processo, SA divide sus actividades entre 

la instalación de líneas de producción en 

las fábricas que producen Pellets, seguido 

en orden de importancia por las líneas de 

producción de alimento animal, y por últi-

mo, las líneas para la producción de pien-

sos para animales de compañía. En el sec-

tor químico tiene soluciones en términos 

de morteros, arcilla expandida, gránulos 

de plástico, sal, azúcar, café, cereales en 

general y de todos los posibles productos 

sólidos que son almacenados, transporta-

dos, manipulados y embolsados   .

Esta fase de consolidación de su negocio, 

y de haber apostado en varios sectores 

en los últimos años ha adquirido las com-

petencias y los conocimientos técnicos 

necesarios, Grupo HRV identifi co opor-

tunidad de la producción de estructuras 

y software para las máquinas incluidas en 

las líneas de producción. En este sentido, 

se adquirieron las empresas nuevas y es-

tablecidas, HRV – Trabalhos Electricos SA 

y VERISTEEL, SA, pasando HRV - Equipa-

mentos de Processo, SA a ser la empresa 

responsable de la componente comercial, 

contactos con los clientes, coordinación 

de servicios mantenimiento y de las activi-

dades de investigación y desarrollo.
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Ingeteam Power Technology, S.A. – Energy
Av. Ciudad de la Innovación, 13

31621 Sarriguren (Navarra)

Ingeteam es una empresa líder especia-

lizada en ingeniería eléctrica y en el de-

sarrollo de convertidores de frecuencia, 

motores, generadores y sistemas de con-

trol. Aplica sus productos principalmente 

en cuatro sectores: energía, industria, 

naval y tracción ferroviaria, buscando op-

timizar el consumo, así como maximizar 

la efi ciencia en la generación de energía. 

La empresa cuenta con 3.000 empleados 

repartidos en centros productivos en 

España, EEUU y Brasil y fi liales en Ale-

mania, Italia, Francia, EEUU, República 

Checa, Sudáfrica, India, México, Chile, 

Polonia, China, Brasil y Australia.

En el sector de Energías Renovables, In-

geteam ha suministrado más de 37 GW 

de potencia en el mercado fotovoltaico, 

eólico e hidroeléctrico, reafi rmando de 

esta manera su posición de liderazgo 

como uno de los principales fabricantes 

de convertidores fotovoltaicos y eólicos 

a nivel mundial. 

Con más de 26 GW de capacidad eólica 

instalada en todo el mundo y más de 19 

años de experiencia en el sector eólico, In-

geteam ofrece una amplia gama de equi-

pamiento eléctrico (convertidores de po-

tencia, generadores, PLC, CMS, SCADA 

y sistemas de gestión integral de parques 

eólicos y servicios) para aerogeneradores 

hasta 10 MW para aplicaciones onshore y 

offshore. La compañía apuesta por la inno-

vación y el desarrollo de tecnología propia 

y casi el 10% de todos los aerogenerado-

res en todo el mundo funcionan con la tec-

nología de Ingeteam.

En el mercado solar fotovoltaico la empre-

sa lleva suministrados más de 4 GW. Su 

amplia gama de inversores va desde siste-

mas para uso doméstico hasta casetas de 

media tensión de 2,14 MW de potencia. 

Una de las últimas novedades desarrolla-

das por Ingeteam en el terreno de la ener-

gía solar consiste en el control de planta 

que permite la integración de sistemas 

fotovoltaicos en redes diesel. Durante el 

último año Ingeteam ha participado en  

importantes proyectos en el extranjero, 

en países con importantes políticas de 

apoyo a las instalaciones fotovoltaicas, 

como Sudáfrica, México, Australia o Chile.

Asimismo, Ingeteam ha suministrado 

más de 7 GW en equipamiento eléctrico 

y electrónico para centrales hidroeléc-

tricas, tanto para nuevas centrales en 

construcción como para la mejora de 

centrales hidroeléctricas ya existentes. 

Este equipamiento incluye generadores, 

motores,  bombas, paneles de control, 

software, sistemas de protección, regula-

dores de generadores y turbinas, celdas 

de media tensión, subestaciones, paneles 

de servicios auxiliares, etc. 

La apuesta de la empresa por los siste-

mas de recarga para vehículos eléctri-

cos comenzó a principios del año 2008. 

Actualmente dispone de varios modelos 

de estaciones de carga bajo la marca IN-

GEREV® en corriente alterna, uno para 

su instalación en el suelo destinado a uso 

en vía pública, otro para su instalación 

en paredes destinado a garajes o aparca-

mientos y otro cargador de uso doméstico 

y también un sistema de carga rápida en 

corriente continua que permite reducir 

los tiempos de recarga en más de un 90%. 

Para una autonomía de 80 kilómetros el 

vehículo se carga en 20 minutos, frente a 

las cinco horas que se tarda en recargar 

con los sistemas de corriente alterna. 

Fábrica de Ingeteam en Milwaukee, EEUU.
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KAMSTRUP
Núñez de Balboa, 29 | E-28001 Madrid
info@kamstrup.es | http://kamstrup.es/

914359034

Kamstrup es uno de los principales fabri-

cantes de soluciones de sistemas para la 

medición de energía. Fundada en 1946, 

tiene su sede central en Dinamarca con 

distribuidores en 40 países y delegacio-

nes y fi liales en 20 países del mundo. 

Su gama de contadores puedes defi nirse 

con las siguientes palabras: precisión, ca-

lidad, fl exibilidad y larga duración. Se trata 

de contadores de energía completamente 

electrónicos, estables a largo plazo y di-

señados para una lectura simple y segura 

de los datos, ya sea manual, automática o 

totalmente automática. 

El consumo de energía acumulado se 

muestra en el visor del contador. Otros 

datos legales de facturación que están 

almacenados en los contadores se mues-

tran simplemente pulsando un botón si-

tuado en el panel frontal. 

En el caso de contadores equipados con 

un módulo de comunicación, los datos se 

pueden transferir libremente para fi nes 

de facturación, optimización de la explo-

tación y análisis. Además, el módulo de 

comunicación se puede incorporar fácil-

mente a los contadores ya instalados sin 

necesidad de verifi cacio-

nes subsiguientes.

Kamstrup dispone de con-

tadores para medir calefacción y refrige-

ración, electricidad y agua.

Los contadores de calefacción y refri-

geración se han desarrollado a partir de 

años de investigación en el campo de la 

tecnología de ultrasonidos y experiencia 

en la funcionalidad de los contadores. 

Un ejemplo es el Multical 302, un conta-

dor de pequeñas dimensiones que puede 

instalarse en cualquier parte y que está 

especialmente diseñado como contador 

divisionario. Combina la medición de ca-

lor y refrigeración y puede confi gurarse 

en la misma instalación según la unidad 

de energía, la posición del caudalímetro y 

otros parámetros, todo mediante un úni-

co botón. Gracias a su diseño circular, el 

Multical 302 puede girarse para permitir 

un ángulo óptimo de lectura.

Otro contador de energía térmica de gran 

precisión es el Multical 602 que permite 

tener un control preciso de los consumos 

registrados y que puede confi gurarse a 

través de sus botones frontales. Este mo-

delo es la opción ideal 

en cuanto a precisión 

de medida e integración 

a sistemas de regulación y control.

La gama de contadores de electricidad de 

Kamstrup dispone de modelos pensados 

para todas las aplicaciones: desde domés-

ticos a contadores avanzados de precisión 

pasando por contadores acoplados me-

diante transformador y de baja tensión. Al 

estar exentos de piezas móviles, los conta-

dores son menos sensibles a los golpes y 

no sufren desgaste mecánico. 

Los contadores por ultrasonido para me-

dir agua corriente de Kasmtrup pertene-

cen a la nueva generación de contadores 

de consumo. Combinan una elevada pre-

cisión metrológica, un alto grado de fi abili-

dad y una larga duración, proporcionando 

un registro económico del agua corriente 

y unas lecturas sencillas.

Además, Kamstrup ofrece una amplia 

gama de soluciones para la lectura a dis-

tancia de los consumos de energía: desde 

soluciones a gran escala completas y to-

talmente automáticas a pequeñas solucio-

nes plug&play. 
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MAN Diesel & Turbo España S.A.U.
C/Pedro Teixeira, nº8 planta-10ª
Web: http://powerplants.man.eu

E-mail: sales-spain@mandieselturbo.com
Director General: Pablo Montes

Tel: +34 91 411 14 13

Entre los productos y servicios que MAN 

Diesel & Turbo SE ofrece para el sector 

energético destacan:

• Plantas diesel, duales y a gas: MAN 

Diesel & Turbo ofrece soluciones a la 

medida de cada cliente, que abarcan 

desde el suministro del motor, única-

mente, hasta las soluciones integrales 

EPC. También se ofrecen otras solucio-

nes “no-estándar” como pueden ser las 

centrales fl otantes, centrales fl otantes 

autopropulsada, ciclos combinados dié-

sel – turbinas de vapor, soluciones híbri-

das de motores con fuentes de energía 

renovables como son la eólica o la solar. 

• Motores: MAN Diesel & Turbo cuenta 

con el porfolio de motores de dos y cua-

tro tiempos semirrápidos más amplio 

del mercado:

 - Motores diesel de cuatro tiempos 

con potencias comprendidas entre 

450 kW y 79,5 MW pudiendo que-

mar según el modelo crudo, HFO, 

MGO, MDO y/o biolíquidos.

 - Motores a gas de cuatro tiempos 

con potencias comprendidas entre 

10,3 y 18,5 MW.

 - Motores duales de cuatro tiempos 

con potencias entre 950 kW y 17,5 

MW. Permiten la operación tanto 

con combustibles líquidos (HFO/

DO) como con gas. Representa una 

solución muy atractiva para aquellos 

operadores que quieren benefi ciar-

se de las ventajas de quemar gas na-

tural sin renunciar a un combustible 

de respaldo. 

 - Motores diesel y duales de dos 
tiempos (a través de la red de licen-

ciatarios de MAN Diesel & Turbo) 

con potencias comprendidas entre 

los 3,6 y 79,5 MW.

Productos estrella en 2014
Entre los últimos productos y servicios 

promocionados cabe destacar:

• Motores a gas 20V35/44G y 
18V51/60G: motores a gas de cuatro 

tiempos de encendido por chispa de 20 

cilindros y 18 cilindros en V respectiva-

mente. El motor 20V35/44G tiene una 

potencia de 10,6MW (750 rpm, 50 Hz 

y . 10,2 MW 720 rpm, 60 Hz). Mientras 

que el 18V51/60G tiene una potencia 

de 18,4 MW trabajando a 500 rpm (50 

Hz) y 514 rpm (60 Hz). 

• Red internacional de Academias 
PrimeServ para formar a personal de 

nuestros clientes y a nuestros propios 

técnicos. Las 13 academias PrimeServ 

presentes en Europa, Asia, Norteamé-

rica y Sudamércia ofertan una amplia 

variedad de cursos que cubren toda la 

gama de equipos de MAN.

En los centros de servicio postventa Pri-

meServ en España (PrimeServ Valencia y 

PrimeServ Las Palmas) cabe destacar:

• Servicio de Intercambio y acondicio-

namiento de repuestos “Pit Stop para 

reducir los tiempos de parada por man-

tenimiento. Desde el año 2012 Prime-

Serv Valencia es taller autorizado para 

prestar este servicio, siendo único en la 

región mediterránea.

• Los talleres de Valencia y Las Palmas 

cuentan con triple acreditación ISO 

9001, ISO 14001 y OHSAS 18001. Si-

guen la iniciativa PrimeServ Excellence 

consistente en la implantación de “lean 

management” y cuentan con técnicos 

superiores en prevención de riesgos 

laborales y seguridad y salud con dedi-

cación exclusiva en cada taller.

• Además para mejorar el servicio ofreci-

do a nuestros clientes locales, contamos 

con personal para la realización no sólo 

de servicios de mantenimiento, sino 

también de supervisión de montaje y 
puesta en marcha.

Acerca de MAN Diesel & Turbo
MAN Diesel & Turbo cuenta con una ex-
periencia de más de 250 años en el sec-
tor industrial. Entre 1893 y 1897, Rudolf 

Diesel y los ingenieros de MAN desarrolla-

ron el primer motor diésel de la historia. 

Posteriormente en 1904 se suministraron 

los primeros generadores diesel para 
abastecer de energía eléctrica a la red de 

tranvías de Kiev. Este espíritu innovador ha 

acompañado a MAN Diesel & Turbo hasta 

nuestros días, encumbrando a la empresa 

como uno de los fabricantes líderes de 
motores diesel de gran cilindrada y uno 

de los tres suministradores líderes de tur-

bomaquinaria. Es además el único fabri-
cante de motores que fabrica a su vez sus 
propias turbosoplantes.

MAN Diesel & Turbo España S.A.U., subsidiaria de MAN Diesel & Turbo SE, repre-
senta en nuestro país y para las empresas españolas en otros mercados, la gama de 
motores diésel y a gas de cuatro tiempos semirrápidos de la fi rma alemana.
Su servicio de mantenimiento de dispone de una red internacional de centros propios 
MAN PrimeServ y socios independientes, expresamente cualifi cados, que en conjunto 
suman más de 150 instalaciones a nivel global y entre los cuales se encuentran tres 
centros en España: PrimeServ Madrid, Valencia y Las Palmas.

Panorámica interior de PrimeServ Valencia.

Motor 18V51/60G. Motor 20V35/44G.

48 energética XXI · Nº 146 · DIC14

PROTAGONISTAS                       DEL SECTOR ENERGÉTICO 2014 | QUIÉN ES QUIÉN



MANN HUMMEL
www.mann-hummel.com/mhes 

+34 976287300

MANN+HUMMEL IBERICA, S.A., como 

empresa del grupo MANN+HUMMEL, 

ha consolidado a lo largo de su historia 

una fuerte posición en la fabricación de 

productos de alto valor cualitativo en el 

campo de la fi ltración y en el de los com-

ponentes técnicos de plástico para la au-

tomoción y toda clase de motores.

La calidad y la extensa variedad de nues-

tros productos, junto con el alto grado de 

confi anza depositado por nuestros clien-

tes y la continua evolución de la empresa, 

han hecho posible que nos hayamos con-

vertido en una de las primeras empresas 

en producción de fi ltros.

Los fi ltros cumplen en todos los vehículos 

un servicio discreto, pero imprescindible. 

Su cometido es impedir que las impure-

zas entren en el motor a través del aire, 

el aceite de engrase o el combustible. 

También deben retener las impurezas 

que se producen dentro del propio mo-

tor a causa de los residuos de combus-

tión y el desgaste.

La industria del automóvil evoluciona a un 

ritmo muy rápido, y MANN+HUMMEL 

IBERICA continúa innovando y respon-

diendo con la máxima calidad a la exigen-

cias del mercado. Prueba de ello son los 

numerosos premios con los que los más 

importantes fabricantes han querido re-

conocer nuestros logros.

En el campo de las aplicaciones indus-

triales, los fi ltros de MANN+HUMMEL 

son sinónimo de un proceso seguro, 

económico, y de técnicas innovadores. 

No es una casualidad que las empresas 

líderes de los diferentes sectores indus-

triales se cuenten entre los clientes de 

MANN+HUMMEL.
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RESOL
Tel.: +34-96 091 53 99 | Fax: +34-96 111 92 73

info@resol.com | www.resol.com

RESOL, SIEMPRE ACTUALIZADO, SIEMPRE VIGENTE

La 2ª fase de la Directiva de Ecodiseño 

ErP (Energy-related Products), está apun-

to de entrar, el próximo 01/08/2015, es el 

día elegido.

El objetivo de La Directiva ErP es el de 

establecer requisitos de diseño ecológico 

para los productos que utilizan energía y 

para todos aquellos productos relaciona-

dos con la energía. 

La directiva Europea defi ne 

los nuevos requisitos de efi -

ciencia energética de las bom-

bas hidráulicas en 3 fases.

Desde su aprobación, en Oc-

tubre de 2009, RESOL ha tra-

bajado para ofrecer una gran 

variedad de soluciones con 

distintos productos, que a día de hoy, ya 

están disponibles y en funcionamiento. 

Preparados para la Alta Efi ciencia
Muchos de los actuales controladores 

RESOL ya están equipados con salidas 

de señales PWM y 0-10 V, para el control 

de velocidad de bombas de alta efi ciencia, 

así como, todas las estaciones solares de 

bombeo de RESOL, están disponibles en 

versión HE con distintas opciones de re-

guladores!

Los Reguladores aptos para esta nueva 

tecnología son; DeltaSol AX HE, Delta-

Sol CS (toda la serie), DeltaSol SL (toda 

la serie), DeltaSol BX, DeltaSol BX Plus, 

DeltaSol E, DeltaSol MX y las series Del-

taTherm FK y HC.

A partir del 01.08.2015, las Bombas colo-

cadas en generadores térmicos y estacio-

nes solares de bombeo, deben tener un 

IEE (índice de efi ciencia energética) infe-

rior a 0,23. Esto signifi ca que solamente 

son capaces de satisfacer este requisito 

las bombas de alta efi ciencia energética.

Soluciones para el presente con la 
tecnología del futuro
RESOL, dispone de distintas soluciones 

diseñadas para reguladores antiguos, por 

ejemplo la serie RESOL PSW.

Los convertidores de señal bomba no es-

tán restringidos para el uso exclusivo de 

RESOL sino que pueden trabajar con re-

guladores de otros fabricantes también!

Los convertidores de señal de bomba 

RESOL PSW Basic, PSW Premium y PSW 

Universal, traducen la señal de control de 

velocidad del regulador en una señal de 

entrada para una bomba de alta efi ciencia.

La serie PSW, es apta tanto para bombas de 

energía solar como de calefacción. Dispone 

de distintas señales de salida 0-10V o seña-

les PWM y existe la posibilidad de invertir la 

señal de salida. Además de estas caracterís-

ticas el PSW Basic, ofrece una caja robusta 

con protección al goteo de agua (IP65).

La característica principal del convertidor 

PSW Universal, es la fl exibilidad de las 

salidas, pudiendo ser PWM, 0-10 V, 0-20 

mA ó 4-20 mA.

El PSW Premium, incluye relé de salida 

para alimentación de la bomba con fun-

ción de prolongación de funcionamien-

to. Dispone de indicador de estado de la 

bomba.

El PSW Premium set, es un kit completo 

que incluye el PSW Premium y una bom-

ba de alta efi ciencia Wilo Yonos PARA. 

Esta solución es sencilla ya que el kit se 

suministra pre-cableado preparado para 

conectar y está disponible con diversos 

modelos de bomba y distintas medidas 

DN15 y DN25. Este set esta disponible 

en versiones OEM. 

Como accesorio también está disponi-

ble el ya conocido adaptador de inter-

faz RESOL VBus®/PWM, que es capaz 

transformar una señal Vbus en una señal 

PWM. Este accesorio es apto para siste-

mas gobernados por un regulador RESOL 

como por ejemplo; el RESOL DeltaSol BS. 

Por medio de este adaptador, una centra-

lita que no dispone de salida para bomba 

HE, pero si con salida VBus, puede regular 

perfectamente este tipo de bombas.
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SALICRU, S.A.
Avda de la Serra, 100 | 08460 Palautordera (Barcelona)

Tel. +34 93 848 24 00 / 902 48 24 00 | Fax +34 93 848 11 51
e-mail: salicru@salicru.com | Twitter: @salicru_SA

Desde sus inicios, la misión de Salicru  ha 

sido asegurar una óptima disponibilidad 

energética y garantizar una protección 

avanzada y versátil de los equipamientos 

tecnológicos, tanto informáticos como 

multimedia. Desde 1965, Salicru inves-

tiga y desarrolla equipamiento de elec-

trónica de potencia para garantizar un 

suministro eléctrico continuo, limpio y 

fi able, siendo hoy líder indiscutible en el 

mercado español. 

Su espíritu emprendedor y su estrategia 

de internacionalización la han convertido 

hoy en día en la primera empresa nacional 

en el sector de la electrónica de potencia y 

la de mayor proyección internacional, con 

presencia en más de 40 países, a través de 

sus 7 fi liales y dos centros de producción 

en Palautordera (Barcelona) y China.

Más que productos, soluciones
Su gama de SAIs representa el core busi-

ness de la compañía e incluye soluciones 

domésticas como los SAI SPS.ONE, SPS.

HOME y SPS.SOHO+ y profesionales 

como las series SLC TWIN, SLC CUBE3+, 

SLC ADAPT y SPS ADVANCE RT.  Desde 

el lanzamiento al mercado de su primer 

SAI, hace cuatro décadas, ha dedicado 

importantes recursos técnicos y huma-

nos a seguir investigando y desarrollando 

equipamiento de electrónica de potencia 

para adaptarse a las necesidades de una 

sociedad cada vez más conectada.

Flexibilidad y escalabilidad son dos va-

lores en alza en el mercado de las TIC y 

disponer de equipos que se adapten a las 

necesidades específi cas de crecimiento 

de una empresa representa una impor-

tante ventaja económica y operativa. 

Bajo esta premisa, Salicru ha lanzado 

nuevos productos muy versátiles como 

el SAI modular SLC Adapt o reversiona-

do algunos ya existentes, dotándolos de 

posibilidades de instalación en formato 

rack o ampliando su capacidad de poten-

cia, que les permitan adaptarse las nece-

sidades de crecimiento de las empresas. 

Greenergy, ahorro de costes y energía
La sociedad demanda equipos que, ade-

más de responder a sus necesidades em-

presariales, ahorren energía y costes, y 

sean respetuosos con el medio ambiente. 

Los equipos que responden a esos pará-

metros se comercializan bajo el sello SLC 

Greenergy Solutions. En esta gama se 

enmarcan los reductores-estabilizadores 

de fl ujo luminoso Iluest que, con más de 

20 años de historia, se han convertido en 

la tecnología de referencia para el ahorro 

en el alumbrado público, o los inversores 

fotovoltaicos Equinox. 

Hasta un 40% de ahorro en 
alumbrado público
Hace más de dos décadas, Salicru fue 
pionera en lograr una regulación preci-
sa de las lámparas de alumbrado públi-
co gracias a su gama de estabilizadores-
reductores del fl ujo Iluest, obteniendo 
un importante ahorro energético y de 
mantenimiento. Estos equipos com-
portan una serie de ventajas que, con 
el tiempo, los han convertido en presta-
ciones de referencia en la mayor parte 
de proyectos internacionales de alum-
brado público, y están presentes en paí-
ses como España, China, Francia, Polo-
nia, Túnez o Marruecos. En España, son 
15.000 los equipos instalados, con un 
potencial de ahorro energético, de for-
ma conjunta, superior a los 558.000 
MWh anuales, una reducción de las 
emisiones de CO

2 de más de 130.000 
toneladas y un ahorro económico de 
más de 50 millones de euros/año.

sociedad cada vez más conectada.
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SAUNIER DUVAL
Teléfono: 902 45 55 65

Email: info@saunierduval.es | Web: www.saunierduval.es

Saunier Duval, sociedad fundada en 1.907, 

dispone de centros productivos en varios 

países europeos y en China. Sus fi liales 

comerciales y empresas distribuidoras 

independientes se reparten por los cinco 

continentes. La extensa implantación de 

la marca en España, con siete Direcciones 

Regionales y una treintena de Delegacio-

nes Provinciales, garantiza la disposición 

inmediata de equipos y repuestos. 

Soluciones efi cientes para calefacción 
y climatización. Saunier Duval, que lide-

ra en España el sector de la climatización, 

agua caliente sanitaria y calefacción, 

ofrece una amplia gama de productos 

compuesta por calderas murales, con-

densación estándar y bajo NOX, bombas 

de calor y sistemas híbridos para cale-

facción y agua caliente sanitaria, paneles 

solares para apoyar sistemas renovables 

y soluciones de aire acondicionado. La 

efi ciencia y funcionalidad de sus produc-

tos permiten alcanzar el máximo confort 

a través de un uso racional de la energía, 

haciendo sencilla la experiencia del con-

fort. Con más de 100 años de historia en 

Saunier Duval y gracias a una amplia red 

comercial, ofrece un servicio con una co-

laboración cercana y continua tanto a los 

instaladores, a través de Instalclub, como 

al usuario fi nal a través de la extensa red 

de Servicios Técnicos Ofi ciales. 

Genia Hybrid. Para Saunier Duval jue-
ga un papel crucial el respeto y cuidado 
del medio ambiente, por eso la calidad 
es el principio de la producción de to-
dos sus productos buscando llegar a los 
objetivos del 2020 a nivel de efi ciencia 
energética.
Gracias a sus sistemas híbridos, Genia Hy-

brid (sistema que brinda calefacción, agua 

caliente sanitaria y refi geración), ofrecen 

un gran confort diario que, convenien-

temente gestionado, permite un ahorro 

energético global de hasta el 65% respecto 

a otros sistemas contribuyendo además a 

una mejora del medio ambiente. Además, 

un sistema Genia Hybrid puede montarse 

tanto en viviendas de nueva construcción 

como en viviendas existentes, aprovechan-

do la instalación existente (radiadores y 

calderas de cualquier marca y combusti-

ble). Asimismo, los sistemas híbridos nos 

permiten obtener energía gratuita del aire 

mediante la tecnología que una bomba de 

calor INVERTER DEC ofrece.

Actividades destacadas 2014
• Bomba de calor Magna Aqua 300

• Nuevo calentador Opalia C 11Y/2

• Nueva gama de producto Helio-

block/2

• Showrooms interactivos en Nantes y 

Vitoria

• Nueva gama de bombas de calor Ge-

nia Air

• InstalXpert. Saunier Duval ha lanza-

do la red de instaladores InstalXPERT, 

buscando una mejora continua del 

instalador con el apoyo de la marca 

mediante una nueva forma de actuar 

que pueda aportar un mejor servicio 

al usuario fi nal. Su lema “el servicio es 

una actitud” refl eja fi elmente el nú-

cleo de la red InstalXPERT. Por ello, 

las principales ventajas que aporta 

esta red al instalador se basan en un 

fi rme apoyo comercial, formación y 

soporte técnico exclusivo, campañas 

exclusivas, y la generación de nuevas 

oportunidades de negocio. De este 

modo, los integrantes de esta red po-

drán mejorar en su día a día y facilitar 

así también la difusión de sus mejores 

trabajos entre los usuarios fi nales, 

respondiendo así a los desafíos del 

mercado y aportar, a través de un ca-

nal determinado de instaladores, el 

mejor servicio y apoyo de la marca.

Previsiones 2015
Reajustes en lo referente a calderas, 
bombas de calor y calentadores y acu-
muladores de ACS debido a la norma-
tiva ERP que entrará en vigor en dicho 
año, la cual obligará la comercializa-
ción e instalación de bombas de calor y 
calderas de condensación con una efi -
ciencia determinada.
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SMA Iberica Tecnologia, S.L.U. Sociedad Unipersonal 
Avinguda de les Corts Catalanes, 9 | Planta 3, Ofi cinas 17 - 18

08173 Sant Cugat del Valles (Barcelona)

Con una potencia instalada en inver-
sores de más de 35  GW en todo el 
mundo y una capacidad de producción 
anual de 15 GW SMA Solar Technolo-
gy AG es el líder mundial en desarro-
llo, producción y comercialización de 
inversores fotovoltaicos, con produc-
tos adecuados para todos los tipos de 
módulo y clases de potencia, desde 
pequeñas instalaciones en el tejado 
de la casa, grandes parques fotovol-
taicos, instalaciones conectadas a la 
red y sistemas aislados y de respaldo. 
Los equipos de monitorización y vi-
sualización de la instalación así como 
soluciones de gestión de la energía 
completan la cartera de productos. 

Los clientes de  SMA disfrutan de am-

plios servicios de asistencia técnica en 

todo el mundo: desde el apoyo durante 

la instalación y puesta en servicio de ins-

talaciones fotovoltaicas, pasando por el 

servicio de recambio de equipos de ma-

nera rápida y sencilla en Alemania y en 

todo el mundo, hasta la asistencia técnica 

de SMA gratuita para las dudas técnicas. 

Incluso SMA está llevando a cabo la sus-

titución de inversores estropeados de 

otras marcas por equipos de SMA con 

garantía.

SMA, representada en 21  países, está 

presente en los principales mercados del 

sector fotovoltaico. La empresa cuenta 

con más de 5.000 empleados, de los cua-

les más de 1.000 en el área de I+D y con 

una inversión anual del 10% del total de 

la facturación.

Los inversores de SMA son el corazón 
de cualquier instalación fotovoltaica.
El inversor es el componente tecnológico 

más importante de la instalación, ya que 

convierte la corriente continua generada 

en los módulos fotovoltaicos en corrien-

te alterna apta para la red, ya sea para au-

toconsumo o para inyectar a la red públi-

ca. Los inversores de SMA ofrecen ya hoy 

en día importantes funciones de gestión 

de red que, debido a la creciente produc-

ción de electricidad con energías renova-

bles, desempeñan un papel cada vez más 

relevante, como la gestión energética 

inteligente en los hogares, la integración 

de red de la corriente fotovoltaica o la in-

tegración de acumuladores para un uso 

más efi caz de las energías renovables.

SMA Ibérica, desde España y Portugal 
hasta Latinoamérica
Para España y Portugal la subsidiaria 

cuenta con un equipo de 41 personas, 

que dan también apoyo a los países 

de Latinoamérica y en especial a SMA 

Southamerica ubicada en Chile. Debido a 

la situación del mercado fotovoltaico es-

pañol, hace ya años que muchas empre-

sas españolas se dedican a abrir mercado 

en el continente americano, y SMA está 

presente en muchos de sus proyectos. 

Durante 2014 el mercado español se ha 

ido sacudiendo el miedo a un real decreto 

para regular el autoconsumo que nunca 

acabó de ver la luz, y a lo largo del año, han 

aparecido nuevas instalaciones que han 

supuesto pequeñas alegrías y esperanza 

para un sector tan diezmado. Asimismo, 

algunos sectores clave como el turístico 

o el agropecuario ven cada vez más las 

ventajas y benefi cios de ahorrar energía 

mediante el autoconsumo, incluso en régi-

men aislado, olvidándose defi nitivamente 

de la conexión a la red pública.

Para 2015 confi amos en que sigan pro-

liferando estos tipos de instalaciones y 

SMA apoyar fuertemente estas iniciati-

vas, así como seguirá acompañando a las 

empresas a internacionalizarse, median-

te el apoyo de sus soluciones técnicas y 

alto nivel de servicio, para hacer realidad 

proyectos grandes y pequeños allí donde 

la subsidiaria pueda llegar.  
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STRUCTURALIA
91 490 42 20 

info@structuralia.com | www.structuralia.com

Structuralia es la escuela líder de forma-

ción especializada en los ámbitos de Inge-

niería, Energía e Infraestructuras. Desde 

el año de su fundación, en 2001, han pasa-

do por sus programas de alta especializa-

ción y masters con titulación universitaria 

más de 56.000 alumnos y actualmente 

promueve más de 400 programas espe-

cializados de formación, que constituyen 

un catálogo de más de 25.000 horas di-

dácticas en formatos que integran inte-

ractividad, simulación virtual, desarrollos 

3D y contenidos audiovisuales.

Con una fuerte vocación internacional, 

Structuralia cuenta con ofi cinas en Espa-

ña, México y Chile, y tiene presencia en 

otros países de habla hispana como Co-

lombia, Perú, o Costa Rica. Además, des-

de 2011, Structuralia forma parte de Ka-

plan, proveedor global líder de servicios 

educativos, que opera 70 universidades 

en el mundo, tiene más de 400 delega-

ciones y ofi cinas en 30 países diferentes, 

más de 24.000 empleados, y forma a más 

de 1 millón de alumnos cada año. 

Structuralia mantiene acuerdos de co-

laboración con las más prestigiosas ins-

tituciones, tanto profesionales como 

universitarias, en España, Latinoamérica 

y en EEUU. Actualmente cuenta con un 

claustro de autores y profesores consti-

tuido por más de 460 expertos de repu-

tado prestigio y de la máxima referencia 

en el ámbito institucional, universitario 

y empresarial. Todo ello para formar en 

modalidades presencial, e-learning y mix-

ta a 8.000 profesionales cada año de 300 

empresas-cliente en todo el mundo.

Structuralia en cifras

• Más de 56.000 alumnos formados 

• Amplio catálogo de formación de más 

de 400 programas de especialización

• 300 empresas clientes en todo el 

mundo

• Claustro de más de 460 expertos

Programas especializados en energía y 
ahorro y efi ciencia energético 
Structuralia, consciente del impacto y la 

importancia del ahorro, la efi ciencia ener-

gética y el medio ambiente en el entorno 

económico actual, ha venido desarrollando 

en los últimos años una nueva línea de for-

mación en el ámbito de energía ofreciendo 

programas especializados con grandes ex-

pertos y reconocidas entidades:

MBA y másters destacados
• Máster en Rehabilitación y Ahorro 

Energético en Edifi cación. 

Con titulación Universidad Politécni-

ca de Madrid y la dirección académica 

de grandes expertos como son: Juan 

Monjo y Manuel Macías.

• Máster en Ahorro Energético y Soste-

nibilidad en la Edifi cación. 

Con titulación de la Universidad Politéc-

nica de Cataluña y homologado por la 

Green Building Council España (GBCe).

Nos avalan las ediciones de nuestros 

Programas de Rehabilitación de Edifi -

cios y los más de 400 alumnos que los 

han superado con éxito de: Alemania, 

Panamá, Colombia, Chile, Ecuador, 

Guatemala y España, entre otros países.

• Executive MBA Internacional en em-

presas del sector energético

Con la promoción conjunta de EOI. La 

metodología del programa es blended, 

con clases e-learning y dos semanas 

de inmersión en Madrid . Con casos 

prácticos y contenidos específi cos de 

gas, electricidad, petróleo y energías 

renovables.

17 ediciones de los Executive MBA´s in-

ternacionales y sus más de 200 alumnos 

formados de 10 nacionalidades diferen-

tes nos avalan.

• Otros programas del ámbito energéti-

co y medio ambiente:

• Especialista en Ahorro y Efi ciencia 

Energética de Edifi cios 

• Máster en Generación Eléctrica 

• Itinerario en Tecnologías Renovables 

de Generación

• Itinerario en Tecnologías Térmicas de 

Generación

• Master Internacional en Ingeniería y 

Negocio del Oil&Gas

• Máster en Proyecto, Construcción y 

Mantenimiento de Infraestructuras 

Eléctricas de Alta Tensión.

Desde el año 2001 
contribuyendo al desarrollo de 
los profesionales en Ingeniería, 

Energía e Infraestructuras

54 energética XXI · Nº 146 · DIC14

PROTAGONISTAS                       DEL SECTOR ENERGÉTICO 2014 | QUIÉN ES QUIÉN



TAB SPAIN, S.L.
Pol. Ind. Can Salvatella. | C/ Mogoda, 66 Nave 7 a 9. | 08210 Barberà del Vallès (Barcelona)

Tfno: 93.719.79.18 |Fax: 93.729.27.08
Email: cgutierrez@tabspain.com | www.tabspain.com

Quiénes Somos
TAB Spain es la delegación ofi cial del 

fabricante multinacional Esloveno TAB 

Batteries. Nuestra gama de productos 

se divide en : Baterías de Arranque, Ba-

terías de Tracción y Baterías Estaciona-

rias para el mercado de las energías re-

novables. Todas ellas están construidas 

mediante el compuesto más efi ciente 

Calcio/Calcio, una evolución dentro del 

mercado de las baterías que asegura 

una efi ciencia y respeto por el medio 

ambiente hasta ahora desconocidos en 

el mercado. 

Nuestros productos cuentan, entre 

otras, con las certifi caciones ISO 90010, 

ISO 14001 y ISO/TS 16949 y cumplen 

las normativas vigentes en los más de 40 

países para los que distribuimos dentro 

del mercado de las energías renovables. 

Para ello, disponemos de una amplia 

gama de baterías tipo OPzS, TOPzS, 

OPzV, Monoblock Solar en la gama de 

Plomo/Acido, Gel y AGM para acompa-

ñar a nuestros clientes en la carrera de la 

efi ciencia.

Respeto por el Medio Ambiente
Todas las empresas TAB cuentan con un 

programa de respeto al medio ambiente 

llamado EcoMotion, creado para el reci-

clado de nuestras baterías en los proce-

sos de fabricación y distribución, comple-

tamente gratuito para nuestros clientes 

y usuarios. http://www.tabspain.com/
reciclado/ 

Nuestros Clientes
El actual mercado de TAB Spain son las 

empresas del sector de la Energía Re-

novable, Solar Fotovoltaico, Eólico de 

pequeña potencia, Sistemas Híbridos, 

Energías de respaldo, Viviendas fuera de 

la red eléctrica, Sistemas residenciales, 

Edifi cios comunitarios, Microredes, Ilu-

minación, Redes de Telecomunicaciones, 

Sistemas de Seguridad y Comunicacio-

nes, entre otros.

LA MEJOR SOLUCIÓN PARA ALMACENAR ENERGÍA

TAB SPAIN: SEGUIMOS INNOVANDO
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VAILLANT
902 11 63 56

info@vaillant.es | www.vaillant.es

Con 140 años en el sector de la climatiza-

ción Vaillant, fi rma alemana perteneciente 

a la multinacional Vaillant Group, es una 

de las marcas líderes del mercado en Ca-

lefacción, Agua Caliente Sanitaria y Ener-

gías Renovables. 

Como fabricante sensibilizado con el aho-

rro energético y especialista en productos 

de alta efi ciencia energética, Vaillant se 

caracteriza por su amplia gama de produc-

to, con la que obtener el máximo confort 

y respeto por el medio ambiente tanto en 

el hogar como en pequeños locales del 

sector terciario y actividades industriales 

a pequeña escala, y una excelente red de 

servicio post venta de ámbito nacional. 

Entre sus productos destacan las calderas de 

condensación, las bombas de calor geotér-

micas y aire-agua, bombas de calor compac-

tas (aerotermia), calderas biomasa, sistemas 

de energía solar térmica, acumuladores mul-

tienergía y unidades de microcogeneración. 

Sin embargo, si algo caracteriza a Vaillant es 

la capacidad por ofrecer sistemas que, com-

binando diferentes tecnologías, permiten 

ofrecer al consumidor las soluciones de cli-

matización más efi cientes y avanzadas.

Tecnología Alemana
La calidad Vaillant es la perfección en 

cada detalle. Los componentes y mate-

riales que utiliza son desarrollados y fa-

bricados de conformidad con las normas 

y reglamentos aplicables, y con estrictos 

requisitos internos de fabricación pro-

pia. La sostenibilidad y con ello la gestión 

medioambiental están bien arraigadas 

en los procesos de la compañía. Vaillant 

diseña y fabrica sus productos, principal-

mente en Alemania, para clientes de todo 

el mundo.

Inversión en I+D 
El departamento de I+D de Vaillant 

Group, con más de 600 empleados, es 

uno de los más grandes y creativos del 

sector. Está centrado en el desarrollo 

de nuevas tecnologías con energías re-

novables, incluyendo la combinación de 

recursos fósiles y renovables en sistemas 

altamente efi cientes.

Asimismo, Vaillant se caracteriza por la 

calidad que ofrece a sus clientes y su ex-

celente red de servicio post venta de ám-

bito nacional. 
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VIRLAB
Teléfono:  +34 943 691 500

Email:  laboratorio@virlab-uig.com | Web :  www.virlab.es
Polígono Industrial Asteasu, Zona B, nº 44. Carretera de 
Villabona a Asteasu, Km. 3. 20159 Asteasu (Guipúzcoa)

España - Spain

VIRLAB, fruto de su experiencia, posee 

un conocimiento verdaderamente ex-

perto en el campo de las vibraciones y los 

choques, por lo que ofrece servicios de 

Ingeniería de cualifi cación de equipos 
para entornos vibrantes mediante la 

realización de ensayos.

Constituido en 1976 dentro del grupo 

URBAR Ingenieros, con más de 2.000 

ensayos realizados hasta la fecha, nos 

ponemos a su disposición para colaborar 

en sus proyectos y planes de cualifi ca-

ción de equipos eléctricos, mecánicos, de 

instrumentación y hardware, en los cam-

pos Aeroespacial, Automoción, Defensa, 

Energía y Transporte.

Disponemos de plataformas Oleo-hidráu-

licas biaxiales independientes, la mayor de  

2.500 x 2.500mm de superfi cie útil, en la 

que hemos ensayado equipos de hasta 7 

toneladas con desplazamientos de hasta 

125mm, y de excitadores Electrodinámi-

cos, el mayor de 750 x 750mm de superfi -

cie útil, con los que podemos aplicar vibra-

ciones a frecuencias de hasta 2500 Hz y 

aceleraciones de hasta 50g. 

actividad nacional e internacional
Del orden de un 80% del trabajo de VIR-

LAB se presta a empresas de fuera de 

España, fundamentalmente francesas, y 

a empresas españolas que exportan sus 

productos.

Empresas españolas
ABB, ALTE TRANSPORTATION, ARTE-

CHE, AUTRIAL, CENTRALES NUCLEA-

RES ALMARAZ-TRILLO, CENTRALES 

NUCLEARES ASCÓ-VANDELLÓS, 

CENTRAL NUCLEAR COFRENTES, 

BOMBARDIER, BOMBAS ITUR, CAF, 

CAF POWER & AUTOMATION, CESA, 

EXIDE, FLUIDMECANICA, GAMESA, 

HISPACOLD, IBERDROLA, INABENSA, 

INDAR, INDRA, INGETEAM, IRIZAR, 

JEMA, KELOX, KLK ELECTRO MATE-

RIALES, KNORR-BREMSE, 

MERAK, NUCLENOR, NU-

CLENOVA, OBEKI, ORMAZA-

BAL, SCHNEIDER ELECTRIC, 

SGS TECNOS, TECNATOM.

Empresas Francesas
ALSTOM POWER, AREVA, CEGELEC, 

CERG FLUIDES, COFELY, CSTI INDUS-

TRIE, FLUIDAP, HONEYWELL, INSTI-

TUT MAX VON LAUE-PAUL LANGEVIN, 

INTESPACE, JEUMONT ELECTRIC, 

MAN DIESEL&TURBO, MECACHEMIE 

SUD-EST, ROLLS ROYCE, SCHNEIDER 

ELECTRIC, SIEMENS SAS, SNEF, SO-

COMEC, SOPRANO, SOREEL, SPIE NU-

CLEAIRE.

Empresas Belgas
AXIMA, ELECTRABEL, TRACTEBEL.

Empresas Turcas
EAE ELECTRIK ASAN. END. INS., GVD 

ELEKTRIK MUHENDISLIKINS, IN-

FORM ELEKTRIC, SCHNEIDER ENERJI 

END.
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WEG
http://www.weg.net/es | info-es@weg.net

Tel. (34) 916 553 008

Productos destacados 2014
• Motores BT con efi ciencia IE2, IE3, 

IE4 y superior.

• Motores MT hasta 16 MW(15kV).

• Nuevas gamas de motores W40, W50 

y W60.

• Variadores de velocidad BT modelos 

CFW100, CFW500 y CFW700.

• Variadores de velocidad MT MVW01 

hasta 16 MW.

• Arrancadores electrónicos (suaves) 

SSW7000 hasta 3400 kW (6900V).

• Motores ATEX BT y MT.

• Certifi cación conjunta motor + varia-

dor tanto para BT como MT, para am-

bientes clasifi cados ATEX.

• Reductores tanto para zona segura 

como para ATEX

WEG es fabricante líder de electrónica 

de potencia (arrancadores y variadores) 

BT y MT, reductores, motores eléctricos 

de BT y MT, elementos de mando y con-

trol, generadores, transformadores…

Fundada en 1961, actualmente tiene 

presencia en más de 135 países, dispo-

niendo de más de 20 fábricas repartidas 

por los cinco continentes.

Estructurados en 5 divisiones, motores, 

energía, automatización, transmisión y 

distribución y pinturas, actualmente es-

tamos en fase de expansión y diversifi -

cación de mercados, integrando nuevas 

áreas de negocio.

WEG puede suministrar equipos cum-

pliendo prácticamente con la totalidad 

de homologaciones existes, disponiendo 

de las normativas internacionales ISO 

9001, ISO 14000 y ISO 50001, incluso 

con certifi cación de empresas tan exigen-

tes como ARAMCO o Petrobras.

Dentro de la política de innovación y 

respeto por el medio ambiente, nuestras 

fabricas disponen de los sistemas más 

avanzados, incluso llegando a ser clasifi -

cadas como “cero CO
2
”.

WEG suministra equipos a prácticamen-

te todos los fabricantes de bienes de 

equipo tanto a nivel nacional como 

internacional, en áreas como ventila-

dores, bombas, compresores, soplan-

tes,… desarrollando también una am-

plia política de colaboración con empresas 

tipo “EPC” e innumerables ingenieras, las 

cuales implementan proyectos en todo el 

mundo.

Actualmente los productos sobre los que 

mas se están recibiendo solicitudes son 

aquellos que mejoran la efi ciencia ener-

gética de la planta, y hablamos de mo-

tores de alta efi ciencia y variadores, así 

como diseño especial de motores, cum-

pliendo características y especifi caciones 

propias del cliente, tanto en baja como en 

alta tensión.

WEG está suministrando equipos a la 

práctica totalidad de empresas OEM e 

ingenierías con proyectos a nivel mundial.

Tipo de actividad: Fabricante de equipos eléctricos

Filial Española: Distribución de equipos

Sectores de actividad: industrial, químico, petroquímico, agua, renovables, 

convencionales, efi ciencia energética, etc.
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En APLICAGAS (Aplicaciones e Instalacio-

nes Industriales del Gas) somos una inge-

niería industrial autorizada del gas y la com-

bustión, con una dilatada experiencia en el 

diseño, instalación integral y legalización de 

toda clase de instalaciones industriales de 

Gas Natural.

Somos una empresa con más de 14 años de 

experiencia. Contamos con personal cuali-

fi cado y homologado para la realización de 

soldaduras radiografi adas, ingenieros téc-

nicos, e instaladores profesionales autoriza-

dos, que conforman una dotación de óptima 

competencia para llevar a cabo obras con las 

máximas garantías de calidad y seguridad.

Ofrecemos un servicio integral y de calidad: 

desde el estudio, asesoramiento técnico, 

y mejora en ahorro energético, el diseño, 

montaje y puesta en marcha de instalacio-

nes industriales de redes de gas, equipos de 

combustión especializados, su instalación y 

adaptación a las necesidades, la legalización, 

así como la prevención y el mantenimiento 

global, y una atención personalizada de to-

dos los proyectos que llevamos a cabo. 

Velamos por su empresa y el medio am-

biente, estamos especializados en el es-

tudio y asesoramiento técnico de ahorro 

energético, tanto en la instalación como 

en equipos de combustión, ya sea obra 

nueva o bien una mejora energética en 

empresa ya existente.

Realizamos proyectos para instalaciones 

industriales de gas, tanto para empresas, 

grandes comercios, y cualquier emplaza-

miento o industria. Nuestros clientes lo 

forman empresas pertenecientes a diversos 

sectores y competencias, como la industria 

textil, cerámicas, industrias gráfi cas, indus-

trias químicas, fundiciones, papeleras, pa-

nifi cadoras, automoción, lavanderías indus-

triales, hospitales, hostelería, etc. 

SANTOS MAQUINARIA ELÉCTRICA
Calle Sindicalismo 13-15-17 | Pol. Industrial Los Olivos. 28906 Getafe, Madrid.

Tel. 91 468 35 00 | Fax 91 467 06 45 | info@santosmaquinaria.es. | www.santosmaquinaria.es

Durante casi cinco décadas, 

nuestra actividad principal se 

ha centrado en la reparación, 

mantenimiento y venta de 

máquinas eléctricas rotativas. 

Como motores y generadores 

eléctricos, también generado-

res eólicos de baja y alta ten-

sión en hilo y en pletina.

Durante todo este tiempo hemos conta-

do con una gran plantilla, que combinada 

con la aplicación y gestión de nuestro sis-

tema de calidad, el uso de los mejores ma-

teriales y el empleo de equipos de ensayo 

de última generación, nos permite seguir 

avanzando en nuestro posicionamiento 

y seguir siendo    una de las empresas 

de referencia para la industria española,  

Sudamérica, áfrica y el exterior.

Desde el año 2009, reparamos multi-

plicadoras y contamos con importantes 

equipos de diagnóstico como video-en-

doscopios. 

Somos servicio ofi cial para la reparación 

y mantenimiento de algu-

nos de los principales fabri-

cantes de máquinas eléctri-

cas y multiplicadoras. 

Sea cual sea su necesidad, 

no dude en contactarnos. 

Podemos ofrecerle  una 

solución o alguna alternati-

va viable para ayudarle a  solucionar los 

problemas que surjan en sus máquinas 

eléctricas o aerogeneradores.

Para mayor información pueden 
consultar nuestra página web:

 www.santosmaquinaria.es
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YINGLI GREEN ENERGY SPAIN S.L.U. 
es-info@yingli.com

91 843 67 26 

Yingli Green Energy Holding Company Li-

mited (NYSE: YGE), conocida como Yingli 

Solar, es el mayor fabricante de módulos 

fotovoltaicos del mundo en términos de 

capacidad de producción y embarques. 

El proceso de fabricación de Yingli 

Green Energy abarca toda la cade-

na de valor fotovoltaica, desde la 

producción de polisilicio mediante 

el colado horizontal de lingotes y 

obleas hasta la producción de 

células solares y el ensamblaje 

de los paneles. La sede de Yingli 

Green Energy está ubicada en 

Baoding (China) y cuenta con 

más de 30 fi liales y ofi cinas re-

gionales desde las que ha suministra-

do más de 10.000 MW en módulos 

fotovoltaicos a sus clientes en todo 

el mundo. El rango de los proyectos 

de Yingli va desde pequeños proyec-

tos residenciales, hasta proyectos a gran 

escala que abastecen a comunidades en-

teras. El principal objetivo de la compañía 

es hacer la energía verde asequible para 

todos en todos los rincones del mundo. 

WÄRTSILÄ IBÉRICA, S.A.
Polígono Industrial Landabaso s/n | 48370 Bermeo - Vizcaya

946170100 | wartsilaib@wartsila.com | www.wartsila.es

Wärtsilä es uno de los mayores fabrican-

tes y suministradores de motores, equi-

pos y sistemas para los sectores energé-

tico y marino. También dispone de equi-

pos y sistemas de manejo de GNL y otros 

gases licuados, como módulos para licuar 

gas natural y biogás, y terminales com-

pletas de GNL. La compañía cuenta con 

una plantilla de 19.000 empleados (300 

en España), y está presente en 200 ofi -

cinas repartidas por 70 países. En 2013 

las ventas de Wärtsilä fueron de 4.700 

millones de euros.

La división Power Plants se encarga del 

mercado de las centrales eléctricas de 

hasta 600 MW. Estas centrales se usan 

en varias aplicaciones: generación en 

carga base, generación fl exible siguiendo 

la curva de demanda, generación en pun-

tas, respaldo de renovables, y reserva de 

capacidad para el sistema eléctrico. Si se 

recupera el calor, estas centrales también 

pueden operar en ciclo combinado y como 

plantas de cogeneración. Las referencias 

en centrales eléctricas y de cogeneración 

se extienden a 56.000 MW instalados por 

todo el mundo (1.000 MW en España). 

La división Services se ocupa de la optimi-

zación de la operación de las instalaciones 

de los usuarios, proporcionando desde 

asistencia técnica y repuestos hasta con-

 tratos de operación y mantenimiento.
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