Gunther Cramer, miembro de la Junta Directiva

de SMA Technologie

“Las expectativas para el
mercado PV espanol se
Incrementan, una vez

eliminado el limite de 100 kKW~

GUnther Cramer es diplomado-ingeniero,
nacié en 1952 en Alemania, esta casado y
tiene un hijo. Bajo el lema “seamos realistas
e intentemos lo imposible”, fundd en 1981
la empresa SMA con dos compafieros de
universidad. Durante sus estudios de elec-
trénica, prestdé mucha atencién a las nor-
mativas sobre las energias renovables. Des-
pués de finalizar sus estudios, trabajé como
ayudante de catedra del profesor Werner
Kleinkaud y se centr6 en el desarrollo y estu-
dio de sistemas de regulacién para instala-
ciones edlicas. Por medio de la I+D y la
nueva tecnologia ha conseguido, tras la
introduccion en el mercado de la primera
serie de inversores en 1989, una reducciéon
especifica de mas del 75% en el precio. Hoy
en dia SMA Technologie constituye una
empresa multinacional con filiales alrededor
del mundo a la que pertenecen mas de
1.300 trabajadores, consiguiendo llegar a
formar parte del grupo de cinco empresas
que ofrecen una mayor calidad de vida a
sus trabajadores.

¢Cudl es su punto de vista y
expectativas respecto al mercado solar
espanol?

SMA Technologies comenzé hace dos anos en
Espafna con oficinas en Barcelona, no sélo
para vender el producto, sino también para
ofrecer servicios que son muy importantes
para nuestros clientes, en relacion con las
instalaciones y con la profesionalidad. Ahora
mismo nos estamos concentrando en el sec-
tor que mas esta creciendo, que es el de los
inversores centrales. Lo que realmente quiero
destacar en Espafia es nuestro producto, que
ofrece muchas ventajas en servicio, fiabili-
dady eficiencia para las personas que después
se van a encargar de gestionar el sistema.
Pienso que el proximo afio tendremos
muchas mas instalaciones en este campo.
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¢ Qué productos tiene en mente para
el mercado espaiiol?

Estamos mejorando nuestro montaje para
conseguir mejor eficiencia, ademas de mejo-
rar el control y la comunicacién. Introducire-
mos todo esto a comienzos del proximo
afo. Las expectativas para el mercado foto-
voltaico espafol se han incrementado, una
vez que se ha eliminado el limite de 100
kW, con lo que va a ser posible realizar ins-
talaciones mucho mas grandes.

¢Y respecto a Europa? ;Cual es la
posicion de la compaiiia en el
mercado solar europeo?

Somos el mayor fabricante del mundo de
inversores. Tenemos filiales en Italia, Espafa,
Franciay Suiza y estamos estudiando entrar
en nuevos mercados europeos lo antes posi-
ble. Esperamos que el crecimiento de la
empresa en los nuevos mercados sea
rapido, porque necesita ser mas rapido de lo
que parece serlo ahora. Si miramos a
Espafia, ha tardado tiempo en desarrollarse,
lo mismo que ha sucedido en Italia.

Entonces, ;los proximos esfuerzos de
desarrollo del mercado solar seran en
Italia?

Primero en Espafay después en Italia, Fran-
ciay Suiza. El resto de los mercados estan en
estudio en este momento. Lo que estamos
haciendo es desarrollar inversores que sean
capaces de trabajar en todas las redes eléc-
tricas del mundo, que es muy importante.
Tratamos de permanecer alejados por
delante de nuestros competidores en el
mercado. Somos los lideres tecnoldgicos y
con nuestra propia tecnologia protegemos
nuestra posicién en el mercado.

Asi pues, utilizar vuestra tecnologia
hace mas sencillo emplear también
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vuestros equipos...

Como ya hemos alcanzado cierto nivel tec-
noldgico, lo que tenemos que hacer ahora es
facilitar al maximo la instalacion y el servicio
para nuestros inversores, con lo que sera
mas sencillo manipular e instalar nuestros
productos.

Y en cuanto a la progresion del
mercado fotovoltaico, ; Ve posible que
reduzca su ritmo de crecimiento en los
proximos dos anos?

Hemos superado el proceso del silicio. Cada
vez hay mas y mdas modulos en el mercado y
ese crecimiento tan rapido del mercado que
hemos visto este aflo (mucho mayor de lo
esperado) creo que se va a mantener durante
algun tiempo, cada vez con precios mas
bajos. No pienso lo mismo de Alemania, que
es un gran mercado ya muy desarrollado.

Pero en Espaia, {podemos esperar
que el mercado continte con el ritmo
de crecimiento actual?

Si, estoy seguro de que serd asi. Pienso que
no hay punto de retorno para la energia
solar fotovoltaica mientras la industria consiga
seguir bajando los precios de los sistemas
fotovoltaicos. Y eso es precisamente lo que
tenemos que hacer, tenemos que ser com-
petitivos econémicamente frente a otros
recursos energéticos. Estoy seguro de que en
menos de diez ahos en paises como Espafa
se llegara a la paridad.

¢Qué piensa de las compaiiias
espanolas en el mercado solar?

Las empresas espafolas de energia solar son
cada vez mas profesionales. En mi opinion la
entrada en vigor de la nueva regulaciéon ha
supuesto el momento crucial para el mercado
solar espanol. Ahora son mucho més senci-
llas y mas responsables.
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