ENTREVISTA

Carlo Scarlata, jefe de Ventas del Mercado Industrial de Prysmian

Carlo, de 34 afios, nacido en
Milan, es ingeniero aeronautico y
ha desarrollado toda su carrera
prafesional en el Grupo Prysmian,
donde ingres6 como ingeniero de
proceso para después pasar a
tener la responsabilidad del
laboratorio de pruebas y
posteriormente ser el jefe de la
planta de cables especiales en
Sant Vicenc dels Horts.

Hace algo mas de 1 afio, Carlo
asumio la responsabilidad de la
Jefatura de Ventas de Mercado
Industrial, dentro de la Direccion
Comercial General Market &
Industries, desde donde se da
respuesta a las necesidades de
los mercados industriales, como
por ejemplo ferrocarriles e
infraestructura ferroviaria, marina,
edlico, solar, petroguimico, o
minero, entre otros.
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“Los sectores que mas
estan creciendo, dentro
del sector de los cables
para aplicaciones
especiales, son el edlico,
junto con el solar y las
Infraestructuras

ferroviarias”

¢Cual es el posicionamiento de
Prysmian en Espana?

Prysmian en Espafa, con marcas tan reco-
nocidas como Afumex, Voltalene, Eprote-
nax o Technergy, entre otras, es lider en
sistemas de energia y comunicaciones,
tanto en la fabricacién de los propios
cables y accesorios como en determinadas
ocasiones en su instalaciéon e incluso
supervision.

En el apartado concreto de los cables para
instalaciones edlicas, y gracias a la politica
de partenariado con los principales fabri-
cantes de aerogeneradores, somos sin
lugar a dudas el referente de mercado en
cuanto al cableado de los parques, tanto en
la propia goéndola, tambien conocida
como nacelle, como en la red de evacua-
cién del propio molino y la conexion a la red
de distribucién de Media Tension.

¢En qué consiste y como surge la
unidad Technergy?

Technergy es la marca global que en
Prysmian auna los cables para aplicacio-
nes especiales. Por lo tanto, puede decirse
que surge realmente con el origen de la
compania hace ya méas de 100 afios.

¢Cual es el sector estrella para la
compania?

En una compafia como la nuestra, que
opera en todos los segmentos de mer-
cado, cada una de las unidades de negocio
tiene sus propias estrellas. Asi, hay unidades
de negocio de muy alto volumen y muy
consolidadas, como las que atienden a las
compafias eléctricas o a los distribuidores
e instaladores, y hay negocios que hace
unos afios eran emergentes y que hoy son
ya una realidad como, por ejemplo, los
relacionados con las energias renovables. En
este sector los volumenes ya presentan
valores muy respetables y aun conservan
tasas de crecimiento mas altas que las de
otros negocios.

¢Cuales son sus productos mas
demandados? ;y las ultimas
novedades?

Una vez mas los sectores que mds estan cre-
ciendo, dentro de los cables para aplica-
ciones especiales, son el edlico, junto con el
solar y las infraestructuras ferroviarias.

Las novedades que presenta Prysmian para
dar solucién a cada uno de estos sectores,
responden a su rapida evolucién caracteri-
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Mas sobre Prysmian

El Grupo Prysmian en Espafia
engloba todas las actividades de
disefo, fabricacion, venta y post-

venta de cables y accesorios para cables de Energia y Comunicaciones, procedentes
de la compra en julio de 2.005 por parte de Goldman Sachs a Pirelli.

El Grupo Prysmian en Espaia facturé en 2006 mas de 412 millones de euros, cuenta
con mas de 700 empleados, cuatro factorias entre Vilanova i la Geltrd y Sant Viceng
dels Horts y lidera el mercado de los cables de energia y comunicaciones en Espafia

y en todo el mundo.

zada por la constante evolucién de las nor-
mativas. Por ello es tan importante para
nosotros la cooperacion entre nuestro
equipo de Ingenieria y el del fabricante
gue ha de emplear nuestros cables, reali-
zando disenos que, adaptandose a la nor-
mativa, faciliten la labor de instalacion y
minimice la inversion.

¢En qué proyectos trabaja
actualmente en cuanto a innovacion
tecnolégica?

Dentro de un marco nacional, estamos tra-
bajando en el disefo, desarrolloy ensayo
de cables para instalaciones fotovoltaicas.
Un buen ejemplo de esto es nuestro nuevo
cable TECSUN especialmente indicado
para aplicaciones de alta durabilidad en
entornos muy severos, como pueden ser las
partes inferiores de un panel solar, donde
con facilidad se pueden alcanzar los 100°C
durante muchos afnos.

A nivel internacional, cabe destacar la
reciente inauguracién de una planta de
fabricaciéon de cables umbilicales en Brasil,
un dmbito industrial en el que muy pocos
fabricantes de cables estan presentes.

¢Cuales considera que seran las
oportunidades de negocio mas
importantes para la empresa a corto
y medio plazo?
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La fuerte inversion procedente del Estado
en infraestructuras ferroviarias ha de ser
un motor de crecimiento para todo el sec-
tor en los afnos venideros. Por ello,
Prysmian seguird apostando fuertemente
por nuevos desarrollos y nuevos productos
que mantengan nuestro liderazgo en este
segmento de mercado.

A este efecto, Prysmian ha reforzado sus
capacidades productivas para poder dar la
respuesta adecuada en términos de capa-
cidad de produccién, que al final se traduce
en un nivel 6ptimo de servicio a nuestros
clientes.

“EN EL SECTOR DE LAS
RENOVABLES LOS
VOLUMENES YA
PRESENTAN VALORES
MUY RESPETABLES Y
AUN CONSERVAN
TASAS DE CRECIMIENTO
MAS ALTAS"
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¢Para Prysmian cudles son los
proyectos mas relevantes en los que
ha participado ultimamente?

Desde Prysmian nos sentimos especial-
mente orgullosos de poder acompafar a
nuestros clientes tanto en sus operaciones
a nivel nacional como en aquellos proyec-
tos que desarrollan fuera de nuestras fron-
teras.

Asi, por ejemplo, estamos participando
activamente en el proyecto Helidstatos en
Sevilla, que esta llamada a ser la instalacion
fotovoltaica de referencia en Europa en
términos tecnoldgicos, acompafiamos a
nuestros clientes en proyectos de instala-
ciones edlicas de alta complejidad en
zonas geogréficas de climas severos, como
por ejemplo en el norte de Africa o en
Alaska y estamos presentes en la instalacion
eléctrica de los principales tuneles ferro-
viarios de las redes de alta velocidad que se
estan desarrollando en Espana, donde la
seguridad es un factor prioritario.

¢Puede avanzarnos algunos de los
proyectos que vayan a realizar?

En un futuro muy préximo empezaremos a
colaborar con Navantia en la construccion de
un BAC (Barco de Apoyo en Combate). Se
trata de uno de los nuevos proyectos que
Navantia, antigua Izar, esta desarrollando'y
que ilustra el relanzamiento de los grandes
astilleros espanoles.

El grado de madurez de otros proyectos
no nos permite auin hacerlos publicos.

Una de sus prioridades es reducir el
impacto medioambiental de sus
procesos y productos, ;a través de
qué mecanismos lo llevan a cabo?
Desde Prysmian velamos continuamente por
el impacto medioambiental, tanto de pro-
ductos, como de procesos. Asf, por ejem-
plo, hemos sido la primera a la que AENOR
ha otorgado el certificado de Sistema Inte-
grado de Gestién, que engloba las politicas de
Medioambiente, Seguridad y Calidad.
También a nivel de los productos, investi-
gamos continuamente para que su
impacto sea el menor posible. Asi desarro-
llamos la tecnologia COMPACT en los
cables de Media Tensién o acabamos de
lanzar el cable Al Voltalene Flamex que,
manteniendo sus prestaciones es mas
compacto.

Tampoco podemos olvidar que Prysmian
fue pionera en su momento, en el de-
sarrollo de los cables libres de halégenos
tipo Afumex, que no contienen elemen-
tos téxicos en su composicion.
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